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引言

你知道互联网打造出的百万富翁会创造出比历史上任何其他媒体更多的百万富翁都多吗？如果你可以仅凭一个笔记本电脑和互联网赚到钱，那么你将能从世界上任何地方赚到钱。

互联网上赚取的额外收入会成为你平日工作报酬的补充。你可用多出的钱还贷，做新的投资，度长假，或仅仅只是简单地去购物。

如果你对网络副业收入足够重视，它为你赚取的收入甚至可以增至取代平日主业收入的地步。

如果方法得当，构筑一份能为你带来可靠收入的网络生意是非常有“钱途”的。事实上，有那么多种不同的赚取网络收入的方式可供选择，你完全可以围绕从事的业务自由地进行选择。

创造网络收入最大的好处也许就是你拥有通过努力创造多种收入的自由。如果准备工作做得到位，你的努力将会持续为你带来收入，因此这又是一种创造被动收入现金流的能力。

如果你和多数人一样，我想你可能早已准备好跳进网络并开始网络创业。但很不幸，你将面临其他新兴网络创业者共同面对的问题，即难以区分哪种机会对你有用及，而哪些机会则是对时间和精力的浪费。

使用关键词“靠网络赚钱”搜索任何主流搜索引擎，你将得到成千上万种关于这一问题的答案条结果。固然，你可能会从那些机会中赚取少量钱财，但是，赚点零花钱与创造一个真正、持久、可以帮助你达到财务自由的收入是完全两码事。

这就是我写本书的初衷。书中强调叙述的机会将使你了解一些非常有效的创造真正收入的方法。你会发现本书囊括的都是可被实证的网络赚钱方法。

准备好开始了吗？让我们启程吧！


博客

你知道有些人每年仅凭博客就能获得超过六位数的收入吗？这是真的。世界各地的人们都在寻找通过博客赚取收入的方法。

任何人都可以通过WordPress、Blogger及Typepad这样的平台在几分钟内开通博客。博客一旦开通，你就拥有了网络身份，可以撰写任何想写的东西。

成功的博主必须拥有一大批热衷于愿意阅读任何博主发布动态的粉丝。为了能够靠博客赚取稳健的收入，博主通常会在每次更新时使用有效的方式获取收益。

博客平台的魅力在于它们如此灵活且个性化。只要有助于产生收入，你可以随意在博客中加入简单的图标及插件。

比如，你可能决定在博客的侧边栏加一个谷歌广告小插件，每当你发文，就会展示广告。你或许想在发布博文时加入一些与主题相关的附属产品横幅广告。有多种通过博客赚钱的方法，我们将在此书一一介绍。

创建博客并通过博客赚钱只是一个伟大的开始。但是，若没人知道你博客的存在，你的努力将不会产生任何益处。通过博客赚钱的真正关键是吸引高质量的访客，然后将对访客需求的满足转化为货币化的实际收入。

理想状态下，你要吸引对你所写博文内容感兴趣的人。这些人已经想要更多地了解你谈论的话题，因此，很可能成为忠实的粉丝。他们也更有可能对与你话题相关的任何产品、服务或广告感兴趣，从而为你带来收入。

你可以将博文链接发布至社交媒体，诸如Facebook，Twitter，Google+，LinkedIn或Pinterest上，来鼓励人们关注你的博客。任何与那些社交媒体网站相关的事物、团队或追随者都会看到你发布的信息，点进来看看你都写了些什么。

如果在每次发文的下方，都加入一些“分享至社交媒体”的按钮或箭头，你会发现某些博客来访者会在自己的社交圈内分享你的博文，从而有效增加你每次发文的曝光率。

更新博文时，尽量包含一些高质量的照片、图解或视频，因为视觉媒体更有可能形成病毒化传播或在其他社交圈内流传。

另一种吸引高质量访客的方式是在写博文时提供更多与所选主题相关的信息。毕竟，人们通过搜索引擎搜索他们感兴趣的高质量信息。如果你的博客包含大量有用、高信息量、有学习价值或娱乐型的信息，你将有更多的机会利用博客带来稳健的收入。

博文的内容可以包括对多种产品的点评。也可以简单地写主题相关的个人经历或教程。随着你对于某一特别主题越来越深入地了解，你还可以将这种自我提升与进步通过博客展示给他人。

令博客成功赚钱的全部关键在于持续更新。你不必保持每日更新的频率，但是一周一次或两次是一种维持追随者兴趣的好方法。

大部分博客平台提供让你在特定时间和日期发布博文的功能。这意味着你可以同时写多篇博文并将它们设定为按周发布。

如果缺少时间，设定博客发布时间意味着你每月只需要用一天时间写博文，将它们设定在特定时间段有规律地自动发布，这将使你有更多的闲暇时间做其他事情。

 


用你的博客赚钱

创建一个热门博客也许能够为你在熟悉的领域带来一些访客及认可。但如果找不到现实途径将努力转化为收入，你仍无法通过博客赚大钱。

有多种通过博客赚钱的方式，一些选择注定优于其他选择。但是，明白某些领域附带广告获得盈利的效果可能更好好过其他，而另一些领域也许可能更适合其他不同的盈利方式，这一点很重要。

关键在于混搭并匹配你的选择，找到最佳组合方式将收入最大化。

最为大多数博主所熟知的方式也许就是谷歌广告联盟。我们中大部分人对于博客中的谷歌广告模块并不陌生。每当访问者点击其中的广告，你就会获得收入。这就是为人们所熟知的点击率广告（Pay Per Click advertising，或简称PPC）。

你可以简单地申请谷歌广告账户（Google Adsense），在你的博客中复制并粘贴代码，随后广告就会出现在你的博客中。随着访问量的增加，你从PPC广告业务中赚到的钱也会增加。

只要你愿意，完全不必将自己局限于谷歌广告。还有很多种其他的PPC广告方式可供选择，包括：

-雅虎内容广告

-http://contextualads.yahoo.net/

-Chitika (www.chitika.com)

-Bidvertiser (www.bidvertiser.com)

-Adbrite (www.adbrite.com)

-Clicksor (http://www.clicksor.com/)

花些时间比较每个网络广告商提供的东西。关注其他博主对各个网络广告的使用经验，看看哪些更可能最好地匹配你的博客和专注领域。

很多博主也使用文字形式的广告。这类广告以链接形式出现在你的内容中，且由不同的广告商付费。某些会简单地指向广告发布商的网站，例如那些由LinkWorth (http://www.linkworth.com/products/)或AdMedia (http://www.admedia.com/affiliate_solutions/in-text_advertising/inline_text_ads/)提供的内嵌内容型广告。

Kontera Ads (http://kontera.com/publishers-sign-up.html)  广告曾经也一度为博主们推崇。这类广告通常会在你的文字中以某个关键词的形式作为链接呈现。将鼠标移至文字链接，就会弹出一个小窗口向你呈现整个广告。Kontera最近被Amobee并购，发展前景值得期待。

类似Matomy SEO Media Group Text Link Ads (https://www.matomyseo.com/r/publishers) 这样的公司，会将你的博客或网站推送给潜在的广告商。这些广告商为他们在博客中展现的链接支付固定比例的费用，故你的收入不以博客点击率或广告页面曝光率为基础。

还有很多其他你可以利用博客赚钱的方法。收益最大化的关键在于将广告种类与你博客的主题相匹配。

 


联盟营销（Affiliate Marketing）

想象下以下情境，在你博客的某处放置一个产品推介广告，每当访客购买产品时，即可获得提成。这种促销方式叫作联盟营销。近十年间，联盟营销已为成百上千名博主带来巨大收入。

事实上，是产品所有者对你付费，因为你将访客引入完成购买行为。通过介绍客户的方式你获得了佣金，而产品的所有者也完成了销售。每个人都从中获益。

作为一个联盟营销者，你的工作是将客户流量导向加盟商的网站，以期他们能够购买些东西。一旦经你推荐的客户产生购买行为，你就会获得提成给付。

有很多不同的联盟营销网络可供选择，因此，选择从哪里开始会是一项具有挑战性的工作。世界上最著名的联盟营销平台恐怕要非亚马逊联盟莫属了(https://affiliate-program.amazon.com/)。

在亚马逊，你可以在上百万产品中进行选择，产品类别涵盖电子、数字产品以及日用家居、时尚、珠宝、游戏、书籍、音乐、电影等。一旦经你推荐的人购买了某种产品，你将赚得一笔佣金。

此外还有大量大型、声名显著的联盟营销平台可供选择。类似Commission Junction (www.cj.com)这样的网站，允许你从海量广告商中选择与你经营领域相相匹配的商家。广告商会提供现成的图标和链接，你可以将它们放在博客中进行产品推广。使用大型联盟营销平台的益处是你可以实现多种产品的促销，且附属佣金会逐渐提升，你会从网络商处一次性获得全部收入而非多个较小给付。

Clickbank (www.clickbank.com) 是一种不同类型的联盟营销平台。Clickbank里的加盟商只允许销售电子产品，例如电子书或软件。推广电子产品意味着你的访问者可以立即下载他们想要的电子书或软件，不需等待实物运输。在某些情况下，这可实际增加你的佣金，因为你的访客在购买产品时会获得即时的满足感。

你会发现还有其他大型联盟营销平台可供选择。包括：

-LinkShare (www.linkshare.com)

-ShareASale (www.shareasale.com)

-ClixGalore (www.clixgalore.com)

-Neverblue (www.neverblue.com) 

每种联盟营销平台将提供不同范围的产品和商家供你选择。花些时间看看并研究这些平台上提供什么。研究下你经营领域内的其他网站所有者促销什么，并看下哪些联盟营销网络提供相似的产品。

挑选一些和你目标客户的偏好相匹配的产品。如果你的选择得当，你将看到销售额快速飙升。

 


销售广告

很多网红的博客都依靠售卖侧边广告栏赚取大量收入。对于那些没有大批访问量的新开博客，随着网站访问量的增长，售卖广告空间也能帮助你赚取更多收入。

一种帮助潜在广告商了解你愿意接受私人广告的简易做法是在你博客的侧边栏新增一个小的文本框控件。确保这些文本框显示“可在此打广告”或“你的广告可以出现在此处”字样。

将文本框与你的网站相关联，显示你的广告费率。这么做的目的是明确地向广告商表明你接受广告，且让他们知道你对于展示在网站中的每个版块如何收费。

你要能够全面掌控挑选哪家广告商在你的网站进行展示以及将广告展示在何处。随着你网站知名度的提高，你也可以增加广告费率，这样可使你的网上收入更快地增长。


会员网站

很多网站所有者为他们的读者提供很多有用的免费内容。然而，如果能够给读者提供额外内容，内容付费也是可以被接受的，如果能够给读者提供额外内容。

为了从额外内容服务中赚钱，你可以向使用者收取会员费。

给会员提供的额外内容可以包括以下方面：

-直播研讨会或网络研讨会

-仅对会员开放的论坛，向你的会员提供帮助和支持

-让会员同你或他人进行互动的聊天室

-视频课程

-下载服务，包括报告，书籍或课程

建立会员制网站的最大益处在于你可以显著增加网上业务的稳定收入而无须付出太多额外努力。

想想看：假设你对进入网站的会员每月收取20美元的会费，同时你有50名会员。那么每月就有1,000美元的收入来自于网上业务。

可以用 Paypal (www.paypal.com)  建立每月会员收费制度，这样直到会员准备好离开网站前，你都可以自动收取他们的会费。

如果你希望吸引联盟营销商来为你推荐新会员，你可以选择通过Clickbank (www.clickbank.com)方式建立你的会员收费制度。

 


买卖网站

买卖网站可以是一种非常有利可图的赚取网上收益的方式。如果你建立一个能够轻松赚钱的网站或博客，又有很好的内容，且已经吸引了不少流量，那么将它卖掉赚取利润会是一种不错的选择。

靠买卖网站的差价收入赚钱的基础是设计并建造一个好的网站，可以很大程度地吸引相关领域的买家。网站需要包含一些优化主题关键词的内容，一个与这一领域相关的域名且进行过搜索引擎优化，而且多少要有些流量。你也需要确保网站的盈利渠道模式已经搭建完毕，以便将它准备好移交给下家。

有许多种从买卖网站中获益的方式。例如下面几种：

1. 改进现存的网站

用低价买一家表现不太好的网站并将它改进。升级它得设计，更新内容。加入一些在盈利方面表现得很好的项目，再将它放回市场取得收益。改进现存网站的一大关键好处在于你可以交易现存的域名。相比于新的域名，很多搜索引擎给较早注册存续期较长的域名更多搜索优先度。

2. 外包流程

如果网站设计或内容发布不是你的强项，你还是有很多选择的。类似Fiverr (www.fiverr.com) 这样的网站在外包你的很多设计和内容需求时非常出色。Fiverr上有成千上万的人愿意做你想要的东西，只需支付5美元。

支付5美元来创造一个个性化的Wordpress博客界面。支付另外5美元来更新你网站内容。网站里会有人愿意为你搭建整个Wordpress博客，假如你确实完全不愿亲自动手搭建，网站里会有人愿意为你搭建整个Wordpress博客。

 


产生流量和收入

无论你一开始选择什么方式设立你的网站，在卖掉前，发现一些对网站产生流量的方式对你都很重要。在 Facebook 建立一个简单的网页，为网站开立一个Twitter账户并开始吸引追随者。持续进行搜索引擎优化，直到你开始看到搜索引擎带来的流量。搜索引擎是一种可以很好地为所选项目带来盈利的商业化手段，将它们整合进你的网站。

一个基本的经验法则是，无论你的网站每月大量产生的收入是多少，你都可以期望将它以大约10倍于每月平均收入的价格卖出。除了使你努力获得的盈利变得更容易，在将它卖出前，你从网站上获得的收入也是一笔额外的利润。

 


卖掉网站以获取利润

一旦你建立了网站或博客，你可以把它挂牌出售。如果你的设计、内容、产生流量方式及盈利模式的选择都正确，经努力从此获得可观的利润是完全有可能的。

像Flippa(www.flippa.com) 这样的拍卖网站对挂牌出售网站而言是很不错的选择。仔细看看那些可供出售的网站并将它们同你自己网站的最终结果进行比较。看看人们支付的价格，并了解哪些因素会使价格提升。

仔细研究每个待售网站并看看其他人是如何宣传可供出售的网站的。了解你需要在自己的宣传中包含怎样的信息或统计数据以达到吸引待售网站购买者注意力的目的。

会有很多人在那边等候花大价钱购买一个现成网站的，所以提供好的价值，你将看到好的利润回报。


电子邮件营销

电子邮件营销可以变得非常利润丰厚。如果你将营销活动建立得正确，甚至能让每个电子邮件营销活动自动运行。

获得电子邮件营销成功的关键是使人们加入你的邮件订阅名单清单。你可以在你的网站加一个简单的选项来鼓励人们注册你的邮件清单。

你是否曾经听说过这句话“商机潜藏在订阅名单中”？这是真的。 那些订阅你邮件清单的人已经对你的领域或产品很感兴趣了。你有机会通过电子邮件和他们保持联系。

对你而言最大的挑战是让人们一开始就订阅你的邮件。你可以提供一些激励手段鼓励人们加入。例如，你可以对订阅邮件的会员免费提供一份报告。待会员加入后，你可提供其一系列免费的小窍门。或简单地提供一份内容丰富的通知邮件，帮助订阅者更多地了解提供的内容。

一旦人们加入订阅名单，你需要找到从电子邮件中盈利的方式。如果你正在写通讯邮件或关于电子邮件技巧的系列文章，你可以加入联盟营销产品链接来推荐产品并通过销售商品赚取佣金。

某些邮件商会对邮件内容中嵌入的小型“赞助”广告向其他商家收费。你的赞助商可以选择加入一个简短的推销产品的段落或小图标链接至他们自己的网站。你可以对他们的广告空间收费。

随着你的订阅者名单变得越来越长，你可以销售“独家广告”。将这些由赞助商付费的广告发给订阅者进行产品推广。让订阅者知道他们收到的是你赞助商发来的独家信息，这一点很重要。同时，不要将独家广告发布得过于频繁，这也是一种明智的选择，否则你会遭遇会员不再订阅的风险。

当然，你不可以简单地通过自己的电子邮件发送大量的邮件，因为这样肯定会被投诉发送垃圾邮件。相反，你要考虑使用一个专业的邮件服务器来管理你的订阅名单并通过它来发送大量的电子邮件。

有些很棒的可供选择的电子邮件服务器，包括

Aweber (www.aweber.com), GetResponse (www.getresponse.com), MailChimp (www.mailchimp.com) and iContact (www.icontact.com).

上述每个邮件服务器都允许你直接通过账户管理邮件订阅名单。你可以将邮件做日志式管理，设定在特定时间发送特定群组。它们中的某些甚至还提供只需简单拖拽就能完成的排版功能，这样你就能很快地创造一个看上去比较专业的电子邮件通讯稿，这非常容易，甚至不需专门雇佣设计人员。

 


信息产品

信息产品可以变得非常有价值。事实上，他们经常被吹捧为最有利润的网络销售产品。如果使用得当，信息产品可以在完成初始工作的后续很多年，为你带来真正的被动收入。

信息产品可以是一本书，电子书，报告，课程，为顾客提供他们所需有用信息的音频或视频。所有你需要做的就是为他们提供信息。即使在恶劣的经济环境下，人们还是对信息充满了渴求，所以这通常都十分有利可图。

当一个人通过任意一个搜索引擎进行简单搜索时，他想要的是信息。想要为紧迫的问题找到一份答案。想要为所经历的特别问题寻找解决方式。想知道如何做陌生的事情。这就是我们面临的处境。

我们有足够的知识创造成百上千的信息产品。即使是你所知道的最简单的做事方法对其他人来说可能都产生巨大的需求。也许你会认为一些事情对你而言容易做到，但是总会有人在那里等着，愿意学习如何做这件对他们而言有难度的事情。

想想吧。你是否曾经有过朋友向你寻求如何做某事意见或帮助的经历？你有没有什么爱好是非常擅长的？你是否对于某些事情很擅长而其他人根本就不知道应如何开始？

如果你对这些问题的答案是肯定的，你就有足够的知识来打造属于自己的信息产品。

创造并销售自己信息产品的最大益处在于成本极低。如果自己创造产品，唯一的成本就是你的时间。如果你将创造过程外包，你只需为这个服务一次性付费。

完成的产品将被以数字产品的形式保存，这意味着你的客户在购买后可以下载复制到他们的文件夹中。大多数人们倾向于立即下载他们做需信息，这意味着他们想等待，不想有运输时间 。他们获得了即时的满足，你也获得了即时的收益。


销售你的信息产品

一旦你的信息产品准备就绪，你就需要找到一种从中获利的方法。 Paypal（www.paypal.com）可能是最简单也是最直接的选择。在你的Paypal Business账户中有一个选项，可以创建出一个简单地写有“立即购买”字样的按钮。在你的网站上，你可以把这个按钮摆在产品图片的下方。当人们点击按钮时，就会被带到付款页面处理付款。

付款完成后，系统会自动跳转回你的网站，此时人们便可立即下载刚刚从你那里购买的产品。

销售流程搭建完毕后，你需要让人们了解你的产品。你可以在自己的网站上创建一个销售页面，并引导人们至该页面。或者将产品封面图片放在网站其他页面的侧边栏中，让人们能够看到它。还可以在社交媒体或你的电子邮件签名档对产品进行宣传。总之就是要广而告之。

在各种增加销量的方式中，利润最好的一种，便是成为联盟营销的商家了。在本书的前一部分，我们将联盟营销视为产生收入的一种方式。联盟营销的目的是出售其他商家的产品，并从你所促成的每一笔销售中得到佣金。在这种情况下，你的身份是联盟会员。

但是，一旦拥有了自己的信息产品，你就可以成为商家了。为了从销售额中按比例得到提成，其他联盟会员将竭尽全力为你推广产品。他们花时间和精力寻找新客户，为你的销售页面带来更大的访问量。将联盟营销带来的销售额的一部分支付给会员们作为酬劳后剩下的利润就统统归你自己所有了。

像Clickbank（www.clickbank.com）这样的网站非常适合用来将你的信息产品加到联盟营销中去。已经有成千上万的联盟会员在网站搜索新产品进行宣传。网站还可以替你处理所有会员的提成。他们还确保每月两次向你支付应得的款项，所以整个流程基本上可以实现半自动化。


撰写和发布图书

你相信吗？有人从未发表过作品，却通过写作和出版自己的书籍每年赚到数百万美元。这是真的。

几年前，亚马逊发布了Kindle电子书阅读设备，并推出了电子书店，供人们下载电子书籍。自首次发布以来，销售额的增长简直是天文数字。

人们喜欢在便携式电子书阅读设备上阅读书籍的便利。他们可凭借远低于纸质书的价格下载想要阅读的书籍，随时随地享受阅读的乐趣。

每当有人下载你的书，你都可获得版税。版税就是作者可从销售额中获得的提成。如果这本书在未来十年间都在市场上出售，那么你可以持续十年依靠这本书的销售获得版税。

撰写和出版书籍的最大好处在于，可以产生持续多年的被动收入。

亚马逊有两种版税计算方式。对于售价在0.99美元至2.98美元之间的书籍，标准版税是销售价格的35％。对于售价超过2.99美元的书籍，标准版税则是70％。当然，如果你的图书是通过亚马逊在国外销售，那么无论价格如何，版税金额都可达35％。欲知版税支付详情，可登录亚马逊官网阅读有关版税部分的说明文档。

亚马逊不是唯一的电子书店。苹果也有书店用于迎合那些喜欢在iPad或iPhone上阅读电子书的人。 Kobo书店，Lulu书店和Google Play商店也可以用来销售你的新书。 Smashwords也允许作者将其分销网络进一步扩大到更广泛的全球受众。想要在任何一个大型平台上发布电子书，都要满足平台具体的格式要求。

例如，亚马逊的Kindle设备读取.mobi文件，而Kobo读取.epub文件。亚马逊提供了一本叫作“制作你的Kindle电子书”的免费电子教程，详细说明了他们具体的格式要求，以便你能轻松掌握。

一旦你的电子书文件转换为.mobi格式，你就可以轻松地使用一款名为Caliber（www.calibre-ebook.com）的免费程序将电子书转换成需要的任何其他文件类型。你只需在Calibre中打开电子书文件，并将格式调整为适合其他市场和门户网站发布所需的文件类型即可。

一旦图书的内容和格式都准备就绪，接下来就只需将其发布到一个或多个大型的电子书店了。选择发布到大型电子书店而非直接在你的个人网站上销售的优点在于，你可以享受大型网站巨额流量带来的红利。

当然，你还是可以在个人网站和任何可以想到的平台上宣传你的图书。毕竟，发布面越广，购买人数就会攀升。


开发和销售App

使用智能手机或平板电脑设备的人日益骤增。 为充分利用这些移动设备，用户可下载他们需要的App。

有大量App可供免费下载，即使是其他付费App可能也只需0.99美元。 某些高端App可能需要花费几美元才能下载，这具体取决于用户的个人需求。

大多数人不具备开发一款App的技能或知识。但是，聘请设计师来根据你的想法开发一款App是件很容易的事。

像Elance（www.elance.com）或Rent-a-Coder（www.rent-acoder.com）或Odesk（www.odesk.com）这样的网站上，就聚集了大量乐于为你制作新App程序的设计、开发人员。

你需要做的，只是提出一个想法！

App开发完成后，你既可以选择卖掉获利，也可以选择继续经营产生新的收入。

 


炒买炒卖App也赚钱

有很多开发人员愿意向他人出售自己开发的App来赚钱。

类似Apptopia（www.apptopia.com）这样的网站，就是为购买和销售APP提供市场的网站。根据下载次数和已经产生的收入，这些可供交易的App价格从几百美元到数百万美元不等。

Apptopia的有趣之处在于，你可以通过购买一个已经开发成型的廉价App，将其改造再次出售获利。如果够聪明，会读取源代码，你完全可以将同一组代码改造三四次来创建多个全新的App。这些App的外观及使用方式均不同，但其实都源于同样的底层代码。

Apptopia还允许你以非常有竞争力的价格买卖模板和源代码。如果你对App的开发一窍不通，你可以选择一个模板，然后在Odesk或Rent-a-Coder上雇佣一个开发人员，让他将模版改造成一个符合你要求的全新App。

 


利用免费App赚钱

几乎每个你可以想到的类别下，都有数以千计的App可供选择。 事实上，大量报道已经证明，许多付费App根本没有盈利。

而你也许想不到，某些最赚钱的App往往是免费下载的。 一些免费App简直是日进斗金。

比如说“糖果传奇”这款游戏App，据报道每天可为开发商带来778,834美元的惊人利润，而这款游戏却是可以免费下载的。作为一款简单的连连看游戏，“糖果传奇”在开发及设计方面并没有涉及任何惊人的高新技术，但却十分火爆。

每当用户购买游戏中的额外付费内容，开发商便从中赚取99美分。 对用户来说，区区99美分不值一提，所以他们很乐意支付。对开发商而言，将数百万人支付的不到一美元的小钱加在一起，就是一笔巨款。 还有那些从游戏顶部或底部弹出来的烦人小广告也能为开发商带来额外收入。换句话说，开发商充分利用了App中每一个可以赚钱的机会，然后通过免费下载吸引用户。

你可以使用Airpush（www.airpush.com），RevMob（https://monetize.revmobmobileadnetwork.com/）或Google的Admob（http://www.google.com/admob/）等服务从完成的App中盈利。 一旦设置好盈利方式，你的目标就是吸引更多的用户下载你的App，从而提高收益。

*收入信息数据来自http://www.news.com.au/technology/gadgets/this-is-how-much-money-free-apps-actually-make/story-fn6vihic-1226825724686


做一个线上自由职业者

我们在书中数次提过，外包商可以帮助你解决部分需求。同样的，你也可以通过这种渠道为他人提供外包服务从而赚取线上收入。

如果你有特定的技能或才能，你可以轻松地通过向他人提供服务来收取费用。你可以提供的一些自由职业服务包括：

网页设计

内容写作或文案

平面设计

翻译

转录

虚拟助理

数据输入

记账

营销

SEO服务

有很多人愿意付钱让你为他们工作。你需要做的就是让他们知道你的服务存在价值。

像Elance（www.elance.com），Odesk（www.odesk.com），Guru（www.guru.com）或Freelancer（www.freelancer.com）这样的网站非常适合在各种各样的细分领域寻找自由职业。大多数情况下，客户将会发布工作要求，而你可以提交一个出价，表明你希望收取多少费用来完成他们的工作。

Fiverr（www.fiverr.com）也是用来宣传你所提供服务的绝佳场所。许多自由职业者都瞧不上一份只能赚得五美元的工作，但是如果你能够快速完成许多简单的任务，那么这些五美元的报酬会迅速累积。如果你的定价合理，且懂得利用附加收费条款，完全有可能从这个网站上赚到大钱。例如，你提供的某一项基本服务可能只需15分钟就可以赚到5美元，但如果将简单的服务升级，也许就有潜力额外赚取20美元。

Google Helpouts（http://helpouts.google.com）这个网站，可让你通过直播视频向他人提供帮助并分享专业知识。你的工作是为需要帮助的人提供实时指导。


创建或教授在线课程

为了能舒适在家学习，人们情愿支付额外的费用。一个在线课程可以让他们按自己的节奏和日程安排学习。

如果你所掌握的技能或知识可能有助于他人，你可以开设一个在线课程，旨在你的专业领域教会人们更多知识。

你可以通过以下几种方式开展在线课程：


电子邮件自动回复

最省时的线上授课方式，可能就是创建多个课程模块，涵盖所教授的整个科目。每一个模块都可以输入到电子邮件自动应答器中，并按计划日期发送给课程参与者。

例如，你可以设置自己邮箱的自动回复功能，在收到课程注册和付款验证后，立即向新学生发送欢迎信息。这条欢迎消息可以向学生解释清楚，课程的每个单元将按照每周一次的频率通过电子邮件直接发送给学生。所以邮箱的自动回复可以设置成每7天自动发送课程的下一个模块，直到整个课程发送完毕。

这种授课方式的好处是使每个学生都可以随时开始课程。


视频课程

视频课程非常受欢迎，因为学生可以借助视觉媒体进行学习。你的讲座可以包括图形示例，以突出显示正在教学的主题。你还可以添加模版或其他文件供学生下载，以便日后参考。

当你创建课程时，请记住，每个模块应涵盖一个特定的主题。将视频分割开，使得每个讲座视频都可传递你想教授的信息，但又不至于太长，以至于人们难以保持注意力。

Udemy（www.udemy.com）是一个很好的网站，可让你列出自己的视频课程以吸引潜在的学生。每个学生都可以在适合自己的时间注册课程，并且利用各自的空余时间完成每个课程模块。


YouTube影片

创建自己的YouTube频道并上传自己的视频是一个为在线业务增加曝光率的好方法。为了增加视频的观看次数，你可以把视频链接直接放到个人网站或社交媒体的个人资料上。

随着上传的视频数增加，订阅你频道的人数可能也会增加。你可以在每个视频的描述简介中添加个人网站链接，经过一段时间后，就会发现你的网站访问量也随之增加。

你可能还没有意识到，你也可以通过YouTube视频获利，从而增加收入。

YouTube归Google所有，因此可在视频中添加Google Adsense广告。每次观看视频时，Google Adsense广告都会显示在屏幕的左下角。每当有人点击其中一个广告时，你都将收到一部分报酬。

对于那些在过去90天内累积了超过15,000小时视频观看时间的频道，YouTube还会提供一个合作伙伴计划。合作伙伴网络展示的广告通常会自动弹出并强制观众观看，且无法在几秒钟后跳过。这些广告都是根据观看次数来计算收入的。

如果订阅你视频的人数足够多，那么你在视频上投入的精力很可能会为你带来整年累月的良好收入。


出售资料照片

面向各种在线业务，资料照片都可以带来非常可观的收入。许多网页设计师和平面设计师都需要为他们的设计项目购买资料照片。无论是为了设计新的网站还是书籍封面，或者只是为了美化发布的博客文章。

设计师购买的是照片的特定用途使用权。每次购买使用权，购买金额的一部分就会被支付给照片的摄影师。

网上出售照片的类型千差万别。一些网站的管理员需要涉及各种主题的图片。而另外一些人可能需要使用高分辨率的地点或人物照片制作题图或者横幅。

你可以赚到多少钱，主要取决于你在哪个图库网站上传你的照片。因为各个网站的提成比例都不尽相同。有些网站的提成比例可能在15％至45％之间，而另一些网站也许会支付高达85％的提成。

线上有许多图库网站可供选择，其中比较受欢迎的有：

iStock（www.istockphoto.com）

Shutterstock（www.shutterstock.com）

Getty Images（www.gettyimages.com）

BigStockPhoto（www.bigstockphoto.com）

Dreamstime（www.dreamstime.com）

Shutterpoint（www.shutterpoint.com）

Flickr（www.flickr.com）

Fotolia（www.fotolia.com）

如果你热衷于摄影或图像设计， 出售作品的使用权可以每月为你带来良好的被动收入。

记住，有人购买了一张照片的使用权，并不意味着其他人都不可以使用同一张照片了。事实上，一张流行的图片很可能被下载数千次，在这种情况下，你不用做任何额外的工作，就可以从上传的照片中得到更多的收入。


投资股票

创造被动收入不是什么新概念。说来你也许不信，早在互联网诞生之前，人们创造各种各样的被动收入就已长达几个世纪之久。房东通过收取租户的租金来创造被动收入。富人投资股票以获得股利收入。可惜的是，在那个时代，大多数产生被动收入的方式只适合富人操作。

多年来，很多人都看不到投资股票市场背后的真正目的。他们只专注于以较低的价格购买股票，并试图以更高的价格出售股票以赚取利润。

炒卖股票听起来像是个赚钱的好方法，但实际上它根本算不上是一种投资。炒买炒卖的本质是一种投机者的赌博。在这场赌局中，亏本的概率并不比赚钱的概率小。这世上没有能预测未来的水晶球会告诉你特定股票的价格何时上涨，何时下跌。所以炒卖股票是一项纯粹基于猜测和概率的投机活动。

另一种做法是通过购买经过精心研究的股票来赚取股利，进行明智地投资。作为公司的股东，你有权获得一部分公司赚取的利润。这部分利润会以股利的形式支付给你。

如果你选择可靠的公司，比如强生或可口可乐，或其他具有良好历史业绩的大型蓝筹公司，那么在资产增值的同时获得被动收入也将指日可待。

如果你的主要目标是获得被动收入，你可以要求股票在每个付息日支付股利。但是，如果你把资产增值的目标放在首位，那么你可以考虑开展股利再投资计划（DRIP）。

DRIP系统或股利再投资计划是一个令你持有更多股票而不需再投入更多本金的有效方式。每到股票付息日，公司会向你分配一些等值于股利价值的新股。

你无须为这些添加到账户中的新股支付任何交易费用。你投资组合的价值增加了，持股数增长了，但却无须增加任何新的投入。

最妙的是，将你的利润投资在精挑细选出来可支付股利的股票上，可使你随时在合适的时机退出DRIP系统，改为收取现金股利。


结语

产生被动收入从来没有像当今这个时代这么容易。不但有如此多的方式可供选择，它们彼此之间还可以结合起来，从而进一步增加你的收入。

通过努力获得被动收入的关键在于动手去做。尝试有效的方法并且从中尽量学习提高。调整任何没有达到预期效果的方法，直到看到更好的结果。

耐心地坚持，为你的被动收入目标而努力吧。不知不觉间，收入将每月源源不断地流入你的账户。

完。


法律免责声明

本书致力于提供准确，最新，完整的信息，但对此不做任何明示或暗示的保证。读者应知悉，作者并未给出任何法律，财务或专业上的建议。

读者需认同，在任何情况下，我们不对任何直接或间接地因使用本书提供信息（包括但不限于错误，遗漏或不准确之处）而导致的损失负责。
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