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第1章 国际贸易基本概念和分类

一、国际贸易基本概念

(一)国际贸易和对外贸易

对外贸易或国际贸易是指世界各国之间商品、服务和生产要素交换的活动，国际贸易是各国之间分工的表现形式，反映了世界各国在经济上的相互共存。它由各国(地区)的对外贸易构成，是世界各国对外贸易的总和。从一个国家来看，国际贸易也就是对外贸易。一些海岛国家，如英国、日本等，也常用“海外贸易”来表示国际贸易。从世界范围看，所有国家的对外贸易构成世界贸易。

国际贸易是一个历史范畴，随着社会生产力的发展、科学技术的进步以及交换方式的改进，国际贸易的内涵也在不断发生变化。在国际贸易发展过程中，有形商品交易曾经是国家间经济联系的唯一形式，但是随着国际资本流动的大规模扩张，技术交流速度加快，跨国公司在全球的迅速发展，促进了世界范围内社会化和国际化大生产的发展，世界各国之间的区域经济一体化和世界经济一体化的联系进一步加强。生产流域与流通领域，经济与科学技术领域的各种要素相互交织，国际贸易、国际金融、国际生产相互影响、相互渗透、相互促进，极大地丰富和扩大了国际贸易活动的内容和范围。因此，国际贸易的概念已不再局限于有形商品的交换，而是同时包含商品贸易、服务贸易和国家经济与经济技术等方面广泛合作的内容。

国际贸易与国内贸易相比，由于不同的贸易背景和贸易环境条件，存在一些区别，主要表现在：①国际贸易是跨国贸易，交易过程比较复杂。比如：交易过程中涉及语言文化、货币制度、度量衡制、法律法规、地理环境、风俗习惯、商业惯例等方面存在的差异，这些方面的处理要比国内贸易复杂得多。②各项业务活动处理起来比较困难。比如：市场调研难、贸易障碍多、纠纷处理难度大等。③要承担的风险多。比如：信用风险、商业风险、运输风险、价格风险、外汇风险、政治风险以及交易洽商和履约时间长等，所有环节都存在着比国内贸易大得多的风险。

(二)出口与进口

一国(或地区)的对外贸易包括出口与进口两个组成部分：当一个国家(或地区)从其他国家(或地区)购进商品与服务用于国内(或地区内)生产或消费时，由此而产生的全部贸易活动称为进口(import)；反之，一个国家(或地区)向其他国家(或地区)输出商品与服务的贸易活动称为出口(export)。各国(或地区)在进行对外贸易统计时，并不是把所有运入境内的货物都列为进口，也不是把所有运往境外的货物都列为出口。列入进口与出口范围的货物必须是因为买卖而运出运进的货物，否则不属于进出口之列。如境外馈赠而运进的货物、本国在境外举行展览而运出的货物等就不能算作进出口货物。

一国(或地区)在同类产品上通常是既有出口又有进口。在一定时期(通常为1年)内，将某种商品的出口量与进口量加以比较，如出口量大于进口量，称为“净出口”(net export)；反之，如出口量小于进口量，则称为“净进口”(net import)。净出口与净进口是以数量来反映的一国(或地区)某种商品在国际贸易中所处的地位。此外，我们通常将输入一国(或地区)境内的货物再输出时，称为“复出口”(re-export trade)；反之，输往境外的货物再输入境内时，则称为“复进口”(re-import trade)。复出口往往是在购买时本想用于境内销售与消费，但因国际市场价格上涨而出口以赚取利润的情形；而复进口则主要是因为出口退货或者是出口转内销的情形。

(三)国际贸易值与国际贸易量

国际贸易值(value of trade)，又称国际贸易额，就是以货币表示的贸易金额。国际贸易值就是用货币表示的一定时期内世界各国和地区的对外贸易总值。就一个国家(或地区)而言，出口值与进口值之和就是该国(或地区)的对外贸易值或对外贸易额。联合国及WTO编制和发表的世界各国和地区国际贸易值的资料，一般均以美元表示，这是因为美元是当代国际贸易中的主要结算货币，也是国际储备货币，同时，以美元为单位，也有利于在世界范围内进行统计归总和国际比较。

但是，要计算全球的国际贸易总值时，不能简单地采用前述加总的方法。这是因为一国的出口就是另一国的进口，两者相加无疑是重复计算。由于各国在进行贸易统计时，货物贸易的出口值一般以离岸价格(FOB价)进行统计，而货物贸易的进口值则按到岸价格(CIF价)进行统计。可见，进口值的统计中包括了运输及保险方面的服务费用。为此，在统计国际贸易总值(这里仅指国际货物贸易总值)时，通常采用的方法是将各国的出口值汇总起来。因此，全球国际贸易值是一定时期内世界各国和地区的出口值之和。例如，2000年世界各国和地区的货物贸易出口值之和为63640亿美元，进口值之和为66690亿美元，但我们通常只将前者63640亿美元看做是2000年的国际(货物)贸易值。

由于以货币所表示的贸易值经常受到商品价格变动的影响，而且由于美元长期以来处在贬值之中，因此，国际贸易值往往不能准确地反映国际贸易的实际规模及其变化趋势。如果能以国际贸易的商品数量来表示，则可避免上述矛盾。但是，参加国际贸易的商品种类繁多，计量标准各异，如粮食、棉花等要按吨计算，小汽车等要按辆计算，服装等要按件计算等等，因而无法将它们直接相加。所以，只能选定某一时点的不变价格为标准，来计算各个时期的国际贸易量(quantum of trade)，以反映国际贸易实际规模的变动。具体来说，就是以某一固定年份为基期计算的出口价格指数去除国际贸易值，这样经修正后的国际贸易值就可以剔除价格因素的影响，能够比较准确地反映不同时期国际贸易规模的实际变动情况。由此可见，国际贸易量就是以不变价格计算的国际贸易值。同理，一国(或地区)的对外贸易量就是以不变价格计算的该国进出口值之和。

西方国家和联合国通常采用下列办法来计算对外贸易量。首先，以一定时期的不变价格为标准，来计算各个时期的对外贸易量。

区分国际贸易值与国际贸易量除了能够准确衡量国际贸易的规模以外，还可以通过不同时期某一国家或地区国际贸易值与国际贸易量的比较，了解该国或地区贸易利益的变化：如果在一段时期内，一国出口值的增长快于出口量的增长，则出口收益上升；否则就是出口收益下降。

(四)贸易差额、顺差与逆差

在一定时期内(通常为1年)，一个国家的出口总值与进口总值之间的差额，称为贸易差额(balance of trade)。如果出口值大于进口值，就是存在贸易出超(excess of export over import)，或者称为贸易顺差(a favorable balance of trade)、贸易盈余；反之，如果进口值大于出口值，称为贸易入超(excess of import over export)，或者称为贸易逆差(an unfavorable balance of trade)、贸易赤字。贸易差额是衡量一国对外贸易状况的重要指标。例如，2000年中国对外(货物)贸易处于顺差地位，顺差额为242亿美元(即2493亿美元-2251亿美元)；而同期美国对外(货物)贸易则处于逆差地位，逆差额达空前的4765亿美元(即12576亿美元-7811亿美元)。

简而言之，出超意味着一国在对外贸易中收入大于支出，而入超则意味着对外贸易的支出大于收入。此外，当一国的进口额与出口额相等时，则称为贸易平衡。贸易差额是衡量一国对外贸易状况的重要指标。一般说来，贸易顺差表明一国在对外贸易收支上处于有利地位，而贸易逆差则表明一国在对外贸易收支上处于不利境地。单纯从国际收支的角度来看，当然是顺差比逆差好。但是，长期保持顺差也不一定是件好事。首先，长期顺差则意味着大量的资源通过出口而输往了外国，得到的只是资金积压；其次，巨额顺差往往会使本币升值，从而不利于扩大出口，且还会造成同其他国家的贸易关系紧张。中美贸易的巨大差额成为美国2009年对中国实施保护贸易政策的重要借口和原因。

在一国的经济发展中，对外贸易是顺差好还是逆差好，要视具体情况而定。一般来说，西方发达国家面临的主要矛盾是总需求不足，生产能力过剩，因此，对外贸易顺差能在一定程度上缓和需求不足的矛盾，有利于扩大国内的生产规模，增加就业机会。但就发展中国家和地区而言，在经济高速增长时期出现暂时的贸易逆差是难免的，甚至在某种程度上是有益的。因为，同发达国家相比，发展中国家和地区的科技发展水平、劳动生产率水平还存在相当大的差距，且短期内难以大幅度地缩小这种差距。再者，发展中国家和地区大量引进外资也会在一定时期内强化贸易逆差的倾向。因为外资的流入特别是外商直接投资的增加通常会以进口的方式带进一部分投资品，使引进外资的发展中国家和地区的进口规模扩大，而且投资引起进口需求往往不是一次性的，而是连续性的。从市场经济运行的角度看，发展中国家经济生活中的主要矛盾是供给不足，保持一定的贸易入超，实际上就是利用外部资源在国内搞建设。当然，若出现严重的国际收支不平衡，则会对国民经济的运行产生巨大冲击，妨碍经济的持续发展。需要指出的是，发展中国家情况各异，经济发展也不必然导致贸易逆差。中国改革开放以来，经济高速平稳增长，而多数年份是贸易顺差。因此，对贸易平衡问题，要根据各国实际情况进行具体分析。

(五)国际贸易商品结构

国际贸易商品结构(international trade by commodities)表示在一定时期内(如1年)各类商品分别在进出口贸易总额中所占的比重。在国际贸易中，通常把进出口商品分为两大类：一类为初级产品，即没有加工或很少加工的农、林、牧、渔、矿产品；另一类为工业制成品，即经过充分加工的工业品。随着世界生产力的发展和科学技术的进步，国际贸易商品结构不断发生变动，其基本趋势是初级产品的比重大大下降，工业制成品的比重不断上升，特别是工程产品、化学产品等资本货物以及技术密集型产品的比重显著增加。随着国际分工的深化，２0世纪90年代以来，服务于跨国公司全球化生产的需要，零部件等中间产品在国际贸易中的比重日益提高。例如，1937年，初级产品在国际贸易中所占比重为63.3%，工业制成品所占比重为36.37%。从1953年起，工业制成品比重(50.3%)开始超过初级产品的比重，1971年工业制成品比重增加到65.7%，20世纪80年代进一步上升。引例11中可以看出在中美贸易中，中国大量出口劳动密集型产品，中美贸易巨大差额存在的一个重要原因是美国限制技术密集型产品出口中国。

一个国家国际贸易商品结构，也就是对外贸易商品结构，通常以各种商品在进口总额或出口总额中所占的比重来表示。一国的对外贸易商品结构可以反映该国的经济和科技发展水平以及资源禀赋状况。如发达国家的出口中机器设备等制成品占最大比重，而发展中国家的出口则以初级产品和劳动密集型制成品为主。当今世界已是制成品贸易为主的世界，工业制成品比重上升，意味着以出口工业制成品为主的发达资本主义国家在国际贸易中的地位不断增强。

(六)国际贸易地理方向

国际贸易地理方向(direction of international trade)是指国际贸易的地区分布和商品流向，也就是各个地区、各个国家在国际贸易中所占的比重和地位，通常用它们的出口额(或进口额)占世界出口贸易总额(或进口贸易总额)的比重来表示。它表明各国和各洲在国际贸易中的地位。在世界贸易额中所占的比重，欧洲一直名列榜首，而非洲最为落后。就国别来说，美、日、德、法、英等主要发达国家所占比重最大，少数几个发达国家的贸易额比世界其余所有国家的总和还要大。这表明发达国家在国际贸易和世界经济中占主导地位。

从一国角度而言，国际贸易地理方向是指一国对外贸易的地区分布和国别分布状况，具体地说，是它的进口商品来源国和出口商品目的国的分布状况，它表示一国与不同地区和国家的经济贸易联系的程度。对一国而言，如果商品的进出口集中在某一个或几个国家，就说该国的对外贸易地理方向比较集中；反之，则对外贸易地理方向比较分散。对外贸易地理方向的集中与分散各有利弊。以出口为例，对外贸易地理方向比较集中有利于出口厂商的信息交流，降低交易成本。但出口的集中往往会带来国内厂商之间为了争夺客户，相互压价，从而造成出口国内部的恶性竞争。而无论是出口还是进口，一国对外贸易地理方向过于集中，都会使得该国容易受制于人，从而在对外贸易中处于不利的境地。对外贸易地理方向的分散则可以降低一国所面临的政治与经济风险，避免进出口商之间的恶性竞争，但其不利之处是交易成本比较高。对外贸易地理方向究竟是应当集中还是分散，从根本上取决于成本与收益的比较以及对风险的控制。

(七)国际贸易条件

贸易条件(terms of trade，简称TOT)是指一国在一定时期内的出口商品价格指数与进口商品价格指数之间的比率，也就是说，一个单位的出口商品可以换回多少单位的进口商品，因此国际贸易条件又被称为“进出口交换比价”或简称“交换比价”。由于一个国家的进出口商品种类繁多，难以直接用进出口商品的价格进行比较，因此，人们通常用一国在一定时期(如一年)内的出口商品价格指数同进口商品价格指数对比进行计算。其公式为：TOT=出口价格指数/进口价格指数。

例如，以2005年为基准年，其进出口价格指数均为100%，2006年，出口商品价格上涨7%，进口商品价格下降3%，即2006年出口价格指数为107%，进口价格指数为97%，则2006年贸易条件为：TOT=107%/97%=1.103。

当TOT>1，该国贸易条件好转，出口一个单位的产品能换回超过一个单位的进口产品，则该国出口越多，交换越有利。当TOT=1，贸易条件不变。当TOT<1，贸易条件恶化，出口越多，交换越不利，贸易条件甚至可以恶化到出口增加越多而收入反而越少的地步。针对这种现象，政府应积极采取措施，调整进出口商品结构，以改善对外贸易的不利情况。

(八)外贸依存度

外贸依存度(degree of dependence on foreign trade)也称外贸系数，是指一国在一定时期内进出口贸易值在该国同期国民生产总值(GNp)或国内生产总值(GDp)中所占的比重。它是衡量一国国民经济对进出口贸易的依赖程度的一个指标，其计算公式为：

对外贸易依存度=(进出口贸易总额/GDp或GNp)×100%

对外贸易依存度主要反映一国对外贸易在国民经济中的地位，同其他国家经贸联系的密切程度及该国参与国际分工、世界市场的广度和深度。横向比较而言，一国外贸依存度越高，则对外贸易在国民经济中的作用越大，与外部的经贸联系越多，经济开放度也越高；纵向比较而言，如一国外贸依存度提高，则不仅表明其外贸增长率高于国民生产总值(或国内生产总值)增长率，还意味着其对外贸易对经济增长的作用加大，经济开放度提高。我国实行对外开放政策后，对外贸易依存度不断提高，1978年为9.8%，1998年提高到33.8%，2003年我国的对外贸易依存度已达到60.40%，2004年末达到70.00%。

外贸依存度还可分为出口依存度(degree of dependence on export)和进口依存度(degree of dependence on import)，前者是指一国出口额在其国民生产总值(或国内生产总值)中所占的比重；后者是指一国进口额在其国民生产总值(或国内生产总值)中所占的比重。值得注意的是，许多欧美学者将出口依存度定义为外贸依存度，不仅如此，用出口额占国内生产总值的比重来计算外贸依存度的方法，在很大程度上已成为某种国际惯例。

随着经济全球化进程的加快，国际分工在世界各国之间得到了迅速发展，各国之间的相互依赖程度也在不断加深，从而导致各国对外贸易依存度不断提高。一般来说，对外贸易依存度受到该国的人口多少、地域辽阔与否、自然资源多寡、对外开放程度等各种因素的制约。一个国家对外贸易依存度大说明该国经济的外向性强，对外依赖程度高，但不能说对外贸易依存度越高越好。对外贸易依存度过高，国内经济发展易受国外经济的影响或冲击，世界经济不景气对本国经济冲击较大，1998年亚洲金融风暴对东南亚国家的冲击以及2008年全球金融危机对世界经济的影响就说明了这一点。反之，对外贸易依存度过低，就说明没有很好地利用国际分工的好处。1998年亚洲金融风暴对东南亚国家的冲击以及2008年全球金融危机对世界经济的影响就说明了这一点。因此，各国应根据本国国情，探讨不同阶段如何选择本国最佳的外贸依存度。

二、国际贸易基本分类

对国际贸易进行详细、具体的分类，是为了便于从各个方面对它进行分析研究和管理。分类的方法可以依据不同的分析研究和管理目的，从不同的角度，按照不同的标准进行划分，可以得出不同的国际贸易分类。

(一)有形贸易与无形贸易

按照商品形式与内容的不同，国际贸易可划分为有形贸易(ｖｉｓｉｂｌｅｔｒａｄｅ)与无形贸易(ｉｎｖｉｓｉｂｌｅｔｒａｄｅ)。有形贸易指的是实物形态商品的进出口。实物商品是有形的，可以看得见、摸得着，如家用电器、服装、纺织品等。国际贸易中的实物商品种类繁多，通常分为初级产品与制成品两大类。为了便于统计，联合国有关机构把实物商品分为10大类、924个基本项目。这种分类方法被绝大多数国家采用。我国也在1981年以联合国标准分类为基础，颁布实行了结合我国进出口货物实际情况的商品分类标准。实物商品的进出口要办理海关出入境手续，列入海关贸易统计，它是国际收支的一个构成部分。无形贸易指的是非实物形态的服务和技术的进出口。因为服务和技术是无形的，如运输、保险、金融、国际旅游、工程咨询、代理、技术转让等，至今还难以进行统一的分类，因此也就没有像实物商品那样的国际分类标准。而且，无形商品的进出口不经过海关办理手续，一般不列入海关的贸易统计中，但它也是国际收支的一个组成部分。

(二)出口贸易、进口贸易和过境贸易

按照商品的流向来划分，国际贸易可以分为出口贸易、进口贸易和过境贸易。出口贸易亦称输出贸易，是指一个国家向其他国家输出商品、服务或技术的贸易活动。这种贸易活动包括两种形式：一是由本国生产的各类商品的直接输出；二是国外输入的商品未经加工，也未进入市场又输往国外。后一种形式又称为复出口或再输出。

进口贸易亦称输入贸易，是指一个国家从其他国家输入商品、服务和技术的贸易活动。进口贸易也包括由于出口商品质量不合格、品种不对路以及国内匮乏等原因造成的复进口或再输入。一般说来，复进口对进口国是不利的，应尽量避免。

过境贸易是指甲、乙两国进行贸易，需经过第三国运送商品的，对第三国来说就是过境贸易。过境贸易分为两种：一是外国商品运入过境国，直接在该国海关监管下运出国境，称为直接过境贸易；二是外国商品运入过境国，由于商品需要重新包装、分类、混合或价格变动、货主不愿出手等原因，先存入海关仓库，然后经海关仓库提出运往国外的，称为间接过境贸易。

(三)直接贸易、间接贸易和转口贸易

按照是否有第三国参加来划分，国际贸易可以分为直接贸易、间接贸易和转口贸易。直接贸易是指商品生产国与商品消费国直接买卖商品的行为。商品从生产国直接输入消费国，对生产国来说是直接出口，对消费国来说是直接进口。间接贸易是指商品生产国与商品消费国通过第三国进行买卖商品的行为。其中生产国是间接出口，消费国是间接进口。商品生产国通过第三国同商品消费国进行商品买卖的行为，对于第三国来说，就是转口贸易。从事转口贸易的大多数是那些地理位置优越、运输便利、贸易限制较少的国家和地区，例如新加坡、我国香港地区等。

(四)双边贸易和多边贸易

按照参与贸易国家多少来划分，国际贸易可以分为双边贸易和多边贸易。两国之间的贸易往来是双边贸易；三个或三个以上国家或地区之间的贸易为多边贸易。不论是双边贸易还是多边贸易，都要求各参与国之间保持贸易收支平衡。双边贸易与双边结算相联系，要求两国的贸易支付在双边的基础上进行，以一方的出口支付从另一方的进口。多边贸易是为了弥补双边贸易中商品供需不对路、外汇支付困难等缺陷，把贸易国的数量增多，以求实现相互之间的商品搭配、外汇平衡。参加双边或多边贸易的国家通常都签有贸易协定或支付协定，以便于相互结算，保持贸易平衡。

(五)现汇贸易与易货贸易

按照结算方式来划分，国际贸易可以分为现汇贸易与易货贸易。现汇贸易又称自由结汇贸易，是指在国际贸易中以货币作为清算工具的贸易方式。在这种贸易形式中，作为清偿手段的货币必须是能在国际金融市场上自由兑换的货币，也称为“硬通货”，如美元、英镑、马克、法郎、日元等。易货贸易又称换货贸易，是指在国际贸易中以货物经过计价作为清偿工具的贸易形式。采用这种方式进行贸易的双方往往是本国货币不能自由兑换，且本身可自由兑换的外汇又不足，无法以现汇方式进行交易。这种贸易方式的特点是进口与出口相结合，双方有进有出，既是买方又是卖方，进出口基本平衡，不需动用外汇。但是这种形式也有一定的局限性，主要表现为：贸易的过程比较复杂，货物品种难以对路，货物估价金额不易平衡。

(六)总贸易和专门贸易

根据货物出入国境或者关境统计标准，国际贸易可以分为总贸易或者专门贸易。世界各国对外贸易的统计，主要有总贸易体系和专门贸易体系两大体系。

总贸易体系以货物出入国境为标准来统计进出口贸易，即凡是进入国境的商品一律列为进口，称为总进口；凡是离开国境的商品一律列为出口，称为总出口。进出口两者之和为一国的总贸易额。这种记录和编制进出口货物的方法也称总贸易体系，或者一般贸易体系。目前，世界上大约有90个国家和地区采用这种统计方法，例如美国、日本、英国、加拿大和澳大利亚等。目前，我国采用的就是这种统计方法。

专门贸易体系是以关境为标准来统计进出口贸易。当进口商品进入国境后，暂时存放在保税仓库未进入关境时，一律不列为进口。只有从国外直接进入关境和从保税仓库提出进入关境的商品才被列入进口，称为专门进口；同样，暂时在海关仓库待运往国外的商品也不列入出口，只有从国内运出关境的商品才列为出口，称为专门出口。专门进口与专门出口两者的贸易额相加等于专门贸易额。目前，世界上有德国、意大利、瑞士和法国等80多个国家和地区采用这种统计标准。由于统计标准的不同，专门贸易与总贸易在数值上是不相等的。因此，联合国有关机构在公布各国对外贸易情况时，都注明总贸易或专门贸易。


第2章 国际贸易的产生与发展

一、国际贸易的产生

国际贸易属于历史的范畴，是人类社会发展到一定历史阶段的产物，从人类社会历史的发展来看，它产生于国家出现以后即原始社会被奴隶社会代替、奴隶制社会形成之后。原始社会初期，社会生产力水平很低，而且发展缓慢，氏族公社的产品仅能勉强维持氏族成员的生存和繁衍，没有剩余产品，没有贸易活动，更谈不上国际贸易。

原始社会后期，随着生产力的发展和金属工具的广泛应用，产生了第一次社会大分工(畜牧业与农业的分工)，继而手工业的出现，促成了第二次社会大分工(手工业与农业的分工)，社会分工的产生反过来又促进了生产力的发展，开始出现了剩余产品，商业和商品交换也随之兴起。商品生产和商品交换的发展加快了私有制、阶级和国家的产生和发展。当各奴隶主国家有了剩余产品而又需要对方的剩余产品时，就出现了最初的国际贸易。

我国的奴隶制国家形成于夏朝。我国最初的国际贸易也从夏朝开始，夏王与各部落酋长国之间，以及各部落酋长国相互之间进行的商品交换称得上是国际贸易的雏形。到了商代，诸侯国之间的贸易得到了进一步发展，主要在商王与诸侯国之间，以及各诸侯国之间进行。当时的贸易规模很小，主要采取易货贸易的形式，而且交易的商品大多是供统治者享乐的奢侈品。不过，当时已经出现了专门从事这种诸侯国之间贸易的商人。欧洲最初形成的奴隶制国家主要分布在地中海沿岸。各奴隶主国家之间进行商品交易的同时，还进行大规模的奴隶买卖。当时，希腊的雅典就是一个奴隶贩卖中心。

奴隶社会时期，生产力水平相当低下，自然经济占统治地位，商品生产所占的比重很小，能用来进行国际交换的商品更少，加之交通工具落后，国际贸易的地理范围及贸易规模也极其有限，在各国经济中都不占重要地位。

二、早期的国际贸易

在奴隶制国家建立初期，虽然有一些国际贸易活动，但是只能称作国际贸易的雏形。随着奴隶制国家的逐渐强大，国际贸易也进入了早期发展阶段。这个发展阶段经历的时间很长，大致包括奴隶制社会后期、封建社会和资本主义萌芽时期。

在我国，西周进入了奴隶制社会的鼎盛时期。当时的生产力得到了很大发展，形成了商人阶层。因为商代的遗民大多数从事买卖活动，以致从周朝初开始将买卖人称为“商人”。商人阶层的出现和扩大不但繁荣了周朝各诸侯国国内的经济，而且使各国之间贸易的商品种类和数量也得到了迅速的增加。到了春秋战国，我国社会完成了向封建社会的过渡，生产力有了较大的发展，在列国之间开展的贸易进一步增长。秦以后，我国建立了统一的中央集权的封建国家，为国际贸易的发展提供了一定的条件。在以后的两千多年里，依次出现了两汉的丝绸之路的繁荣、盛唐周边贸易的盛况、宋朝海上贸易的活跃，以及明初郑和下西洋远洋贸易的空前规模。

在西方，公元7世纪以后，阿拉伯人一度控制了地中海，封锁了海上航路，使海上国际贸易一度中断，但是阿拉伯民族是一个善于经商的民族，他们很快就成为连接欧亚非三大洲贸易的中间商。公元11世纪，欧洲各基督教国家从阿拉伯人和土耳其人手中夺回了地中海地区的控制权，海上贸易重新繁荣起来，意大利沿地中海诸城市重新成为国际贸易中心。到了13-14世纪时，欧洲形成了南北两大主要贸易区：一个是地中海地区，以意大利城市，特别是威尼斯、热亚那、比萨等为中心，联系西欧和东方的市场，是东西方贸易的枢纽；另一个是北海和波罗的海地区，以佛兰德各城，特别是布鲁日为中心，包括德国北部尼德兰、英国、斯堪的纳维亚诸国、俄罗斯等国家与地区。

这一时期国际贸易的发展，不仅带动了各国的国内贸易，推动了各国生产技术和科学知识的交流，促进了城市的发展、手工业的进步和资本主义萌芽的出现，而且还促进了早期的国际分工，并形成了有限的世界市场。但是，由于生产力水平的限制，这一时期的国际贸易规模较小，发展较慢，在绝大多数国家的国民经济中所占比例不大，对各国经济发展没有太大的影响。多数国家只是通过国际贸易活动，来实现各国之间的经济、文化交流。

三、第二次世界大战前的国际贸易

15世纪末16世纪初的地理大发现和后来的产业革命使社会生产力得到了极大的发展，国际贸易迅速扩大，国际经济活动日益频繁，开始出现专门从事国际贸易活动的跨国公司，以及为保证国际贸易顺利进行提供运输、保险和金融服务的专业化企业。各资本主义国家之间的贸易竞争日益激烈，为了保证贸易渠道的畅通，促进贸易活动的开展，相互之间还订立了贸易条约与协定，并以此向对方提供优惠待遇。与此同时，各资本主义国家根据各自的国情制定了相应的对外贸易政策。英国由于工业发达，商品竞争能力强，为了扩大商品销售，占领国外市场，由贸易保护主义转向了自由贸易政策；而德国、美国等后起的国家，由于国内工业刚刚起步，商品竞争能力弱，为了保护本国工业，采取了贸易保护政策。

19世纪末，资本主义发展进入了垄断阶段，垄断代替了自由竞争，成为全部经济的基础。资本主义发展进入了帝国主义阶段。在这一阶段，垄断资本不仅控制了生产领域，而且控制了流通领域，国际市场也成为垄断组织激烈竞争的战场。各国垄断组织为了在世界范围内的激烈竞争中避免两败俱伤，必然要达成一些暂时的协议，建立国际垄断同盟，从经济上瓜分世界。国际垄断同盟利用垄断价格，通过不等价交换剥削殖民地和落后国家人民，使国际贸易成为垄断组织进行国际剥削、追求最大利润的手段。与此同时，由于各帝国主义国家之间政治、经济发展不平衡，在他们之间为了争夺世界市场和国际贸易中的主动权的斗争也日益激烈。

进入20世纪以后，垄断促进了各国政治、经济实力的变化，进而导致对外贸易政策也发生变化。曾主张自由贸易的英国，由于经济实力衰落，为了保护国内市场，防止外国商品大量涌入，从1932年起彻底放弃了自由贸易政策，转而推进全面的贸易保护政策。美国则由于经济实力的增强，由贸易保护政策转向“贸易自由化”。此后，由于爆发了全球性的经济危机，世界经济不景气，各资本主义国家都相继实行以保护垄断资本为目的的超保护贸易政策，加剧了各帝国主义国家之间的政治摩擦，最终导致了第二次世界大战的爆发。

四、第二次世界大战后的国际贸易

第二次世界大战以后，国际贸易发生了巨大的变化，具体可归纳为以下几个方面。

(一)贸易量迅速增长

第二次世界大战结束后，1948年，世界各主要资本主义国家的生产基本恢复到了战前水平。因此，以这一年为基准，我们来考察战后世界经济的发展，不难看出，国际贸易增长得非常迅速，特别是前30年不仅快于历史上任何时期，也大大超过同期工业增长的速度。1948-1981年的34年中，国际贸易增长7.7倍，年均增长6.8％，而同期世界工业平均增长速度仅为5.6％。由于国际贸易增长高于世界工业的增长速度，国际贸易额(进口额加出口额)在世界总产值中所占的比重也大幅度提高，1950-1980年的30年间，国际贸易在世界总产值中的比重由16.4％增加到了34.4％。国际贸易的高速发展加强了世界各国的经济联系，推动了世界经济的全面发展。进入20世纪90年代以后，世界各国通过积极参与国际贸易活动，使世界市场容量进一步扩大，进出口商品总额由1950年的529亿美元，上升到2002年的6.2万多亿美元。2005年，世界贸易总额更达到了103386亿美元，首次突破10万亿美元大关。

(二)商品结构发生了重大变化

在国际贸易中，商品结构的重大变化主要表现为：在总体贸易中，工业制成品的比重扩大，初级产品的比重减小；在工业制成品贸易中，机器设备和耐用消费品的比重扩大，纺织和轻工业品的减小；在初级产品的贸易中，燃料的比重扩大，原料和食品的比重减小。此外，高技术产品和高附加值产品的进出口增长特别迅速，技术贸易也发展很快。国际贸易中商品结构的变化，集中地反映了科技的进步、经济发展水平的提高，以及世界各国对国际市场需求的变化。

(三)形成了新的地理格局

第二次世界大战打破了国际贸易原有的地理格局，经过战后几十年的分化、组合逐步形成了新的地理格局，组成了许多地区性的经济一体化组织，使国际贸易走向有序发展的道路。除此之外，环太平洋地区经济的迅速崛起，预示着一个新的国际贸易中心的形成，国际贸易的重心将逐步转向太平洋。

(四)跨国公司的作用日益突出

跨国公司又称为多国公司，是垄断资本高度发展的产物，也是战后国际垄断组织的一种新形式。第二次世界大战后，特别是20世纪60年代以来，跨国公司以空前的速度增长，成为国际贸易中的一股举足轻重的力量。据联合国有关机构统计，20世纪80年代中期，全世界的跨国公司已由20世纪60年代初期7000多家发展到了6万多家，遍布于世界100多个国家，控制着国际贸易总量的50％~60％。进入21世纪，跨国公司进一步加快了发展速度，2002年，世界各地大约有6.5万家跨国公司，其麾下共有85万家子公司。跨国公司年销售额超过20万亿美元，几乎控制了近一半的全球产出、70％以上的世界贸易、70％的技术转让和90％的国际直接投资。这说明，跨国公司的发展标志着国际贸易领域中垄断化趋势的进一步加强。

五、当代中国国际贸易

新中国成立以来，我国的对外贸易经历了一个曲折的发展过程。

(一)改革开放前的对外贸易

新中国成立后，我国立即废除了帝国主义在中国的一切特权，没收了对外贸易中的官僚资本，成立国营专业外贸公司，统一经营全国的对外贸易，并对民族资本进出口业进行改造，从而建立起全国统一的社会主义对外贸易。到改革开放前，在“互通有无，调剂余缺”的指导方针下，对外贸易一直被看做是社会主义扩大再生产的补充手段，这期间对外贸易虽然为国民经济的恢复和发展作出了一定的贡献，但其发展程度较小，几经曲折。

新中国成立初期，为使国民经济迅速得到恢复，突破外国对我国进行的经济封锁、禁运政策，我国迅速建立并发展同社会主义国家的经济贸易关系，及时进口大量恢复和发展工业生产以及交通运输所必需的重要物资和原材料，如钢材、有色金属、化工原料、拖拉机等，同时相应组织了农副产品和相关原料的进口，如大豆、桐油等。在整个２０世纪５０年代，我国的主要贸易伙伴仅局限于社会主义国家，到５0年代末，其贸易比重都在７０％以上，其中对苏联的贸易额约占全国对外贸易总额的５０％，这期间，我国的对外贸易得到了迅速发展，进出口商品以机械设备等重工业产品为主，初步奠定了社会主义工业化的基础。

(二)改革开放后的对外贸易

改革开放以来，我国对外开放取得了巨大成就，实现了从封闭半封闭经济到全方位开放的伟大历史转折，形成了从沿海到沿江沿边、从东部到中西部区域梯次开放的格局，实现了从贸易到投资、从货物贸易到服务贸易领域不断拓展的开放格局，呈现了从数量小到数量大、从质量低到质量高的开放新趋势。

1.对外开放的深度和广度不断拓展

以十一届三中全会为标志，我国开始了对外开放的历史性转变。开放格局经过先试验后推广，采取了分步骤、多层次、逐步推进的战略，经历了一个不断扩大和深化的过程。2001年12月，中国加入世界贸易组织(WTO)，原区域性推进的对外开放转变为全方位的对外开放，中国的对外开放进入了全新的发展阶段。至此，一个从沿海到内地、由南向北、自东向西、全方位对外开放的区域格局基本形成。

2.对外贸易连上新台阶

改革开放30年来，我国的对外贸易取得了辉煌的成就。2007年我国进出口贸易总额从1978年的206亿美元猛增到21737亿美元，增长了104倍。其中，出口总额从98亿美元增加到12178亿美元，增长了124倍；进口总额从109亿美元增加到9560亿美元，增长了87倍。1979-2007年进出口贸易年均增长17.4%，其中出口年均增长18.1%，进口年均增长16.7%。

进出口贸易从逆差转变为顺差，使我国从一个外汇捉襟见肘的国家一跃成为世界第一大外汇储备国。我国贸易占世界贸易总额的比重由1978年的不到1%提高到2007年的近8%，成为名副其实的贸易大国。其中，2007年出口额占世界出口总额的比重提高到8.8%，世界排名跃居到第2位；进口额占世界进口总额的比重也提高到6.7%，位居世界第3位。

从出口商品结构看，改革开放以来，从以初级产品为主到以工业制成品为主，以轻纺等劳动密集型产品为主到以机电和高新技术产品等资本技术密集型产品为主，我国出口商品结构不断优化升级。1978年初级产品出口占53.5%，工业制成品出口占46.5%。2007年，初级产品和工业制成品所占比重进一步转变为5.1%和94.9%，工业制成品占据了我国出口商品的绝对主导地位。

从贸易市场结构看，改革开放以来，我国的贸易伙伴已达220多个，贸易市场多元化格局逐步形成。特别是随着经济全球化与区域经济一体化的发展，我国与美国、欧盟、日本三大经济体的贸易合作蓬勃发展，对东盟、俄罗斯、印度等新兴市场的开拓取得较大进展，与其他贸易伙伴往来发展较快。2004年以来欧盟成我国第一大贸易伙伴，美国和日本位列第2位和第3位。2007年，东盟为我国第四大贸易伙伴，俄罗斯、印度分别为我国第八和第十大贸易伙伴。

2007年服务贸易总额由1982年的43亿美元增加到2509亿美元，25年增长了57倍，年均增长17.6%。服务贸易的结构也逐步优化，初步形成了通讯、保险、金融、专有权利使用费和特许费、计算机和信息服务、咨询、广告等全面发展的格局。2007年，服务贸易总额占我国全部对外贸易总额的比重从1982年的9.4%上升到10.3%，占世界服务贸易的比重从0.6%升至4%；世界排名仅次于美国、英国、德国和日本，位居第5位，成为世界服务贸易的重要国家，其中出口额和进口额分别位居第7位和第5位。

3.外资发展迅速，连续多年位居发展中国家首位

积极有效利用外资是我国改革开放基本国策的重要组成部分，也是对外开放的核心内容之一。外资的进入，弥补了长期困扰我国的资金和技术双缺口，推动了经济增长，增加了税收和就业机会，促进了产业结构的优化升级，对加快我国经济发展，提高国民经济整体素质，增强企业核心竞争力起到了重要作用，加快了我国经济全面融入国际社会的步伐。

从外商直接投资情况看，1983年我国吸收外商直接投资仅9.16亿美元，2007年已达到748亿美元，24年增长了81倍；2007年末在我国实有注册的外商投资企业超过28万家，实有投资总额达2.11万亿美元。

4.“走出去”战略实施取得初步成效

“走出去”战略的主要内容是，推动企业以对外投资、对外经济技术合作等多种方式走出国门，充分利用“两个市场、两种资源”，实现我国经济的可持续发展。

入世以来，对外经济合作驶入良性发展的快车道。从改革开放之初仅有几家企业，到2007年已发展成为一支由1000多家企业组成的门类比较齐全、具有较强国际竞争力的队伍，业务范围向技术性较强的领域不断扩展，经济效益和社会效益明显提高。截至2007年底，7000多家境内投资主体设立的境外直接投资企业已超过1万家，投资国别已覆盖170多个国家和地区，主要集中在亚洲和拉丁美洲地区。截至2007年底，我国对外直接投资存量达到1179亿美元，其中，金融类企业存量167亿美元，非金融类企业存量1012亿美元。


第3章 国际分工

一、国际分工的含义及类型

(一)国际分工的含义

国际分工(international division of labor)指世界各国之间的劳动分工，是超越国家界限的专业化分工，是社会分工的延伸和发展。当社会生产力发展到一定阶段后，一国国民经济内部分工冲破国家界限，即出现了国际分工。国际分工是国际贸易和世界市场的基础，国际间的商品交换是国际分工的表现形式。

(二)国际分工的产生和发展

国际分工属于历史的范畴，它是人类社会发展到一定阶段的产物，国际分工的形成和发展取决于两个条件：一是社会经济条件，包括各国的科学技术和生产力发展水平、国际市场的大小、人口的多寡和社会经济结构；二是自然条件，包括资源、气候、土壤、国土面积大小等。当然，生产力的发展是促进国际分工形成和发展的决定性因素，科技进步是国际分工得以产生和发展的直接原因。

在人类历史发展过程中，共出现过三次社会大分工，第一次社会大分工是畜牧部落从其他部落中分离出来，牲畜的驯养和繁殖使生产力得到了发展，产品开始有了少量剩余，于是在氏族公社之间、部落之间出现了剩余产品的交换。这是最早发生的交换。这种交换是极其原始的偶然的物物交换。随着生产力的继续发展，手工业从农业中分离出来，出现了人类社会第二次大分工。手工业的出现，产生了直接以交换为目的的商品生产。商品生产和商品交换的不断扩大，产生了货币，商品交换逐渐变成了以货币为媒介的商品流通。随着商品货币关系的发展，出现了专门从事贸易的商人，于是出现了第三次社会大分工。但是，由于生产力发展的水平有限，分工局限于国内经济循环中，商品交换表现为国内贸易。

国际分工是劳动分工经过自然分工和社会分工的必然结果。资本主义工业革命后，大机器生产体系的建立，以大机器生产为标志的资本主义生产方式确定后，生产力迅速提高。机器生产出更丰富多彩的制成品，但同时也对原材料、劳动力和土地提出更多的需求，也滋生着扩大市场占有率的欲望。市场的扩大本身表现为对原材料、劳动力、土地等生产要素需求的国际延伸，于是机器大生产在地理意义上得以扩展，国民经济的发展也就超越了国家的界限，通过国际贸易而与世界各国的经济发展相联系。同时，这种生产国际化发展必然带来社会分工发生一些新的变化。国内社会分工随着国际贸易的扩展而趋向于外向型的发展格局，并进一步在国际市场上发挥作用，演变为国际分工。国际分工并不是所有社会形态共有的，国际分工在其形成和发展的过程中经历了以下阶段。

1.国际分工的萌芽阶段

国际分工萌芽于16世纪。在资本主义以前的各个社会经济形态中，由于生产力水平比较低，商品生产不发达，各个国家的生产方式和生活方式差别不大，仅存在着不发达的社会分工和不发达的地域分工。随着生产力的发展，公元11世纪欧洲城市兴起，手工业和农业的进一步分离，使商品经济得到了发展。15世纪末到16世纪初的“地理大发现”不仅促进了西欧国家的个体手工业生产向工场手工业生产过渡，而且也为近代国际分工提供了地理条件，在一定程度上推动了世界市场的形成和发展。在这一时期，西欧国家推行殖民主义，用暴力和其他超经济的手段在美洲、非洲和亚洲等殖民地进行掠夺。它们强迫当地居民开发矿山，种植热带和亚热带作物，生产棉花、烟草、甘蔗等本国不能生产的原料和农产品运回国内，扩大本国工业品生产和出口，建立起一种以奴隶劳动为基础，面向国外市场实行专业化生产的经济，从而出现了宗主国和殖民地之间最初的分工形式。这时世界范围内仍是自然经济占统治地位，国际分工形式仍主要依赖于自然条件的不同而带有明显的地域局限性，国际分工显著特征是宗主国与殖民地之间的不合理分工，国际分工处于萌芽阶段。

2.国际分工的雏形和发展

从产业革命开始到自由竞争资本主义时期结束，即从18世纪60年代到19世纪70年代，是国际分工的形成阶段。以蒸汽机为标志的第一次科技革命是国际分工逐渐形成和发展的原动力。从18世纪60年代到19世纪60年代发生的产业革命，使资本主义从工场手工业过渡到机器大工业。蒸汽机、纺纱机、织布机等的发明和应用，使得生产能力和生产规模迅速扩大，极大地摧毁了以小生产为主的自然经济。地域的差异逐渐缩小，各国开始被纳入国际分工的轨道。

这一时期国际分工的特点是以有“世界工厂”之称的英国为中心，形成了英国和广大的亚、非、拉国家之间的宗主国与殖民地典型分工形式。其原因是，一方面，受地域条件或自然环境的限制，大规模生产所需的日益增多的原材料已非本国生产的原材料所能满足，迫使工业发达国家开辟廉价的海外原料基地。另一方面，机器生产使劳动生产率大大提高，先进的工业国家源源不断地创造出来的商品不仅需要开辟国内市场，而且需要开辟国外市场。与此同时机器大工业带来了交通运输工具的革命性变革，海洋轮船和铁路机车大大改善了运输条件，不仅运输时间大大缩短而且运输费用也显著降低，电报等现代通信工具的出现，使得信息资讯的传播日益广泛和迅速，便利了国际贸易的扩展，促进了国际分工的发展。

3.国际分工体系的形成

19世纪末到20世纪初以电的发明和相关产品生产为标志的第二次科技革命，引起了生产方式和生产关系的巨大变化，导致资本主义国际分工体系的形成。这个时期的国际分工出现了新的特点，主要表现在如下：

首先，国际的生产专业化进一步发展。由于新的炼钢法、发电机、内燃机、电动机等得到了广泛运用，出现许多新的工业部门。原来的工业国中，重工业占据了主导地位，原来的农业国中，燃料和采掘工业有了发展，在世界范围内形成了门类较齐全的国际分工体系。其次，帝国主义国家之间的分工也日益发展起来，而这主要是工业部门之间的分工。如当时英国首先发明和采用了转炉炼钢技术，因而在钢铁生产中居领先地位；德国却偏重于发展化学工业。再次，工业生产主要集中在欧美、日本，食品、原料生产主要集中在亚、非、拉国家。帝国主义国家通过资本输出以及强制手段，对许多经济落后的国家实行殖民统治，强迫殖民地种植供出口的经济作物，兴办面向国际市场的种植业和采矿业，加深了世界工厂与世界农村的对立关系，阻碍殖民地建立民族工业，不允许殖民地和其他国家发生经济联系。因此，许多亚、非、拉国家逐渐成为畸形的、发展单一作物的国家，它们的经济严重依赖工业发达国家。另外，世界城市与世界农村的分离进一步扩大。社会分工的发展造成了城市和乡村的分离，国际分工的发展造成了世界城市和世界农村的分离。随着第二次科技革命的发展，工业国的农业人口占劳动人口数的比重不断下降。工业国对矿产品和农业原料的巨大需求把亚、非、拉国家卷入到国际分工和国际贸易中来。

4.国际分工的深化阶段

第二次世界大战以后，各殖民地纷纷开始独立，打破了原先以宗主国与殖民地之间经济联系为主的国际分工的旧格局，传统的国际分工格局发生了巨变。一系列政治上获得独立的发展中国家开始崛起，同时一些社会主义国家诞生并参与国际经济活动，也对国际经济联系的内容和实质发生了重要影响。“二战”后，随着国际分工的深化，兴起了以原子能、电子计算机和空间技术的发展和应用为主要标志的第三次科学技术革命。科学技术的进步导致了一系列新能源、新材料、新工艺的出现以及一系列新兴工业部门的相继建立，极大地促进了生产力的发展以及国际分工的进一步发展。随着生产专业化和生产国际化的不断加强，各国之间的相互依存关系日益加深，国际分工进入深化发展的新时期，世界工业分工成为“二战”后国际分工的基本趋向和基本特征，具体表现如下。

(1)在国际分工格局中，工业国与工业国之间的分工居于主导地位

“二战”后，科技的飞速进步和经济的迅速发展改变了战前经济结构不同、技术基础不同的工业国与农业国之间的国际分工格局。国际分工在经济结构相似、技术水平接近的工业国家之间得到迅速发展。国际分工的这一发展趋势在战后国际贸易发展中明显地反映出来。战后，发达国家与发展中国家之间的贸易发展比较缓慢，而发达国家与发达国家之间的贸易发展比较迅速，它们在世界贸易中所占的比重不断提高。在战后世界贸易中，发达国家的出口约占世界贸易量的3/4，而其中的3/4是对发达国家的出口，这就是说，一半以上的国际贸易是在发达国家之间以工业品贸易的形式进行的，而发达国家与发展中周家之间以工业品交换初级产品的贸易，只占世界贸易的1/5以下。这表明，传统的以自然资源为基础的世界工业与农业的分工日渐削弱，新型的以现代技术、工艺为基础的世界工业与工业的分工日趋加强。

(2)跨国界工业部门内部分工日益深化

“二战”后，随着社会分工的发展，原来的生产部门逐步划分为更多、更细的部门，原来的一个部门变为若干个新的独立的部门。部门内的分工不仅限于一国之内，而且越来越多地跨越国界，形成国际间的部门内部分工。部门内部国际分工的发展是以科学技术为基础的国际分工迅速发展的结果。战后的科技进步引起发达资本主义国家产业结构的变化，出现了一系列的高新技术产业部门。这些部门技术密集程度高、生产能力大、生产工艺和产品结构复杂，这在客观上要求企业大型化。发达国家企业的现代化生产又要求在资金、研究与开发、生产、市场等方面必须走国际协作和国际专业化的道路。

战后发达国家之间各个工业部门内部的国际分工主要有以下几种形式：

①产品专业化。这是指各发达国家的相同工业部门，对同一类型，但型号、规格不同的产品，实行专业化生产。在技术进步的推动下，新产品源源不断地涌现，各类工业品日益多样化，同类工业品在品种、型号、规格、质量、性能等方面日益差异化。在产品多样化、差异化迅速发展的情况下，即使技术水平很高、国内市场很大的国家，也不可能生产出所有型号、所有规格的同类产品。因此，在各国相同工业部门内部，不同型号、不同规格产品的分工迅速发展起来。

②零部件专业化。这是指发达国家把某种工业产品的零件、部件或配件，分别配置在不同的国家(包括发展中国家)进行专业化生产，然后把各种零部件集中到某个国家进行总装配，完成最终产品。现代工业产品的结构日趋复杂，越是高技术产品，所需零部件越多。生产成千上万种零部件，仅靠少数几家企业难以完成，需要有众多的有关企业参与分工协作才能解决。由于不同国家在技术、设备、资源等方面拥有不同的优势，为了保证质量，降低成本，实行零部件专业化和国际协作也是一种必然的趋势。

③工艺流程专业化。这是指不同国家对生产某种复杂产品或部件的工艺过程或工序实行专业化生产。例如，把制造锻件、铸件、模压件、毛坯等中间产品或半制成品向国外出口，再由国外企业按需要进行加工，制成最终产品。发达国家之间各工业部门内部分工的发展是战后国际分工深化发展的集中表现。产品专业化的发展必然扩大发达国家间工业制成品的相互贸易，零部件专业化和工艺过程专业化的发展引起国际贸易中零部件、配件等中间产品和半制成品贸易的比重增加。

(3)发达国家与发展中国家之间工业分工在发展，而工业国与农业国之间的国际分工格局在削弱

战后的科技革命和跨国公司的迅速发展，加速了产品的生产从发达国家向发展中国家的转移。由于这种转移，战后以来，发展中国家向发达国家的出口中，除了初级产品以外，还逐步增加了劳动密集型产品，有些“新兴工业化国家”还出口某些资本和技术密集型产品(如电子产品、汽车等)，而发达国家向发展中国家出口的工业品则主要是资本和技术密集型产品。这种转移削弱了这两类国家之间传统的分工关系基础。在一定程度上打破了传统的工业国与农业国、宗主国与殖民地的国际分工格局，在发达国家与发展中国家之间，在工业与农业分工趋于削弱的同时，逐渐发展了资本和技术密集型工业与劳动密集型工业的分工、高技术工业与一般工业的分工。

当然随着国际分工的进一步深化，国际分工的形式和内容不断发生变化，这可以从不同的角度加以概括：①以原子能、电子计算机和空间技术的发展和应用为主要标志的第三次科学技术革命，导致了一系列新能源、新材料、新工艺的出现和一系列新兴工业部门的相继建立，极大地促进了生产力和国际分工的进一步发展。②随着生产专业化和生产国际化的不断加强，各国之间的相互依存关系日益加深，国际分工进入深化发展的新时期，19世纪所形成的世界城市与世界农村的对立和分工依然存在，但已经削弱，已经被以世界工业为主导形式的分工所取代。③国际分工深化从不同的方面表现出来：从传统的以自然资源为基础的分工逐步发展为以现代技术、工艺为基础的分工；从垂直型的分工日益走向水平型的分工；从产业各部门之间的分工发展到各个产业部门的分工以及以产品专业化为基础的新的国际分工；按照产品所进行的分工发展为按照生产要素所进行的分工；从由市场自发力量所决定的分工，向着越来越有组织的，特别是由跨国公司所组织的分工方向发展。

二、国际分工的类型

国际分工的类型是指各类国家参加国际分工的基本形式。按照参加国际分工国家的经济发展水平，国际分工具有以下三种类型。

（一）垂直型国际分工

垂直型国际分工即经济发展水平不同的国家之间的纵向分工。主要是发达国家与发展中国家之间的农业与制造业、初级产品与工业制成品、劳动密集型产品与资本密集型产品之间的分工。19世纪建立的传统国际分工就属于这种分工，当时少数资本主义国家处于“中心”地位，广大亚非拉美国家沦为殖民地半殖民地，成为宗主国的商品销售市场和原料及食品供应地，并按宗主国的需要来安排生产与消费。“二战”后，这种类型的分工有所削弱但仍然是发达国家与发展中国家之间的一种重要分工类型。

（二）水平型国际分工

水平型国际分工即经济发展水平基本相同的国家之间的横向分工，主要指发达国家之间在工业部门上的分工。“二战”后，由于科学技术的进步，工业迅速发展，发达国家之间在新兴工业部门内部的现代化生产中横向经济联系和协作生产加强，推动了水平型国际分工的形成和发展。发展中国家之间的分工，也属于水平型国际分工。“二战”后，广大亚非拉国家取得政治独立，走上自主发展民族经济的道路。由于历史和经济条件的限制，这些国家经济结构比较落后，经济发展水平比较低，它们之间的分工主要表现为初级产品或劳动密集型产品的专业化分工。

（三）混合型国际分工

混合型国际分工即垂直型与水平型混合起来的国际分工。从一个国家来看，它在国际分工体系中既参与“垂直型”的分工，也参与“水平型”的分工，例如，德国是混合型国际分工的代表，它对发展中国家是垂直型的，而对其他发达国家是水平型的。

三、国际分工与国际贸易的关系及影响

（一）国际分工与国际贸易的关系

国际分工是国际贸易和世界市场的基础，国际分工的发展变化必然对各国对外经济贸易的发展产生重大影响。国际贸易是国际分工实现的条件，作为国际分工的纽带，引导国际分工的发展方向。国际贸易不仅制约着国际分工功能的实现，而且其规模和发展速度制约着国际分工的发展，并协调参与国际分工主权国家的分工利益。

（二）国际分工对国际贸易的影响

1.国际分工影响国际贸易的发展速度

国际分工的发展速度与国际贸易的发展速度成正比例，国际分工的发展速度决定了国际贸易的发展速度。从国际贸易的发展来看，在国际分工发展快的时期，国际贸易也发展快。相反，在国际分工缓慢发展的时期，国际贸易也发展较慢或处于停滞状态，所以国际分工是国际贸易发展十分重要的决定因素。从贸易量来看，世界贸易年均增长率，从1780-1800年的0.27％增加到1860-1870年的5.53％。相反，1913-1938年间，世界生产发展缓慢，国际分工处于停滞状态，国际贸易在这个时期年平均增长率只有0.7％。“二战”后，国际分工又有了飞速的发展，国际贸易的发展速度也相应加快，并快于以前各个时期。1950-1991年，世界贸易年均增长率为11.3％。20世纪80年代中期以来，各国加快了经济贸易的合作与交流，国际分工的发展在产业内(服务业内)进一步加快，国际货物贸易与服务贸易发展速度也相应加快。因此，国际分工与国际贸易是同向发展变化的。

2.国际分工极大地影响着国际贸易的地区分布、地理方向

国际分工发展的历史表明，在国际分工中处于中心地位的国家，在国际贸易的地区分布中也必然处于中心地位。从18世纪初到19世纪末，英国始终处于国际分工的中心地位，其在国际贸易中也处于中心地位，其在直接对外贸易总额中一直独占鳌头。“二战”后，美国的经济地位迅速上升，其在国际分工中处于相对中心的地位。1950年，其出口额占世界出口额的16.7％，占发达市场经济国家出口的27.5％。作为国际分工主体的发达国家的出口贸易始终处于国际贸易的中心地位。

国际分工的变化，也使国际贸易的地理方向发生了与国际分工大致相同的变化。19世纪到“二战”前，国际分工的主要形式为宗主国与殖民地等落后的发展中国家、最不发达国家间的分工，在国际贸易中表现为宗主国、发达国家出口工业制成品，发展中国家出口农矿产品、原材料及自然资源产品。“二战”后，国际分工从垂直型向水平型、混合型过渡和发展，从而国际贸易地理方向也发生了相应变化，发达国家间及发达国家与发展中国家之间的工业制成品贸易居于国际贸易的主导地位，特别是发达国家之间的双向贸易发展迅速，发达国家与发展中国家间的贸易居于次要地位。从19世纪末以来，发达资本主义国家成为国际分工的中心国家，它们在国际贸易中的地位一直居于支配地位。

3.国际分工对国际贸易的商品结构产生重要影响

随着国际分工的发展，国际商品结构与各国的进出口商品结构不断发生变化。这主要表现在：

(1)国际货物贸易发展规模扩大，国际服务贸易发展速度加快，货物贸易在世界贸易中的比重下降，服务贸易比重相对上升。世界服务贸易额从1967年的700亿~900亿美元剧增到1997年的12950亿美元。

(2)在国际货物贸易中，工业制成品贸易比重上升，初级产品贸易比重下降。从1953年起，工业制成品在国际贸易中的比重超过初级产品所占比重。这些都与国际资本流动，特别是大量的直接投资资本集中于制造业有着密切的联系。“二战”后的科技革命促进了发达国家产业结构的调整，一系列新兴部门建立，企业在大举对新兴工业部门投资的同时，大量迁出夕阳产业，这些行业的企业通过对外直接投资，利用其他国家和地区的有利资源条件和政策在当地开展生产和经营活动，产品除供应东道国市场外，还出口到其他国家，包括返销本国市场。

(3)发展中国家尤其是新兴工业化国家出口中的工业制成品贸易增长较快。20世纪60年代后发展中国家工业化战略的实施及外资的引入加速了国内工业的发展，改变了出口商品结构中严重依赖初级产品的状况，提高了工业制成品的出口比重。

(4)在工业制成品贸易中，中间性机械产品的贸易比重提高。中间产品比重的持续增长在一定程度上与跨国企业的经营方式有关。跨国企业是从全球的角度依照各地的具体条件进行资源配置的，其经营方式为内部企业间分工协作，定点生产、定点装配、定向销售，这样使大量零部件在国家间往返运输，由此增加了中间产品的贸易比重。

4.国际分工对国际贸易政策产生重要影响

一个国家对外贸易政策的制定，不仅取决于它的工业发展水平及其在世界市场上的竞争地位，而且还取决于它在国际分工中所处的地位。国际分工状况如何，是各个国家制定对外贸易政策的依据。第一次科技革命后，英国工业力量雄厚，其产品竞争能力强，同时它又需要以工业制成品的出口换取原料和粮食的进口，所以，当时英国实行了自由贸易政策。而美国和西欧的一些国家工业发展水平落后于英国，它们为了避免遭到英国竞争的冲击，保护本国的幼稚工业，便采取了保护贸易的政策。第二次科技革命后，资本主义从自由竞争阶段过渡到垄断阶段，国际分工进一步深化，国际市场竞争更加剧烈，在对外贸易政策上，便采取了资本主义超保护贸易政策。20世纪70年代中期以前，以贸易自由化政策为主导倾向，20世纪70年代中期以后，贸易保护主义又重新抬头。西方国家贸易政策的这种演变，是和世界国际分工进一步向纵深和广阔发展分不开的，也与各国在国际分工中所处的地位变化密切相关。

5.国际分工影响着国际贸易的利益分配

国际分工是在资本主义生产方式的产生和发展过程中形成和发展的，它体现了资本主义社会的生产关系。因此，资本主义国际分工体系中，国际分工也必然是旧的不平等的国际经济秩序的重要组成部分，从而决定了宗主国、资本主义国家对落后的殖民地、半殖民地、落后国家的不平等的贸易关系。“二战”后，随着民族解放运动的兴起，许多发展中国家在政治上取得了独立，经济的自主性增强，发展中国家在国际分工中的地位有了较大改善，贸易利益也随之增多。尽管如此，发展中国家在世界贸易中的地位仍然较低，需要发展中国家依据本国的具体情况，制定适宜的对外经济贸易政策，扬长避短，发挥优势，彻底改变不合理的国际分工格局，使贸易利益的分配相对合理。


第4章 世界市场

一、世界市场的概念

世界市场是世界各国交换商品、服务、科技的场所，由世界范围内通过国际分工联系起来的各个国家内部以及各国之间的市场综合组成。世界市场这一概念是由其外延和内涵两方面构成的。世界市场的外延是它的地理范围，世界市场的地理范围要比一国的市场范围大，前者包括世界各国之间的商品和劳务交换，后者只包括一国疆域之内的商品和劳务的交换。世界市场的内涵是指与交换过程有关的全部条件和交换的结果，包括商品、技术转让、货币、运输、保险等业务，其中商品是主体，其他业务是为商品交换服务的。

二、世界市场的形成与发展

世界市场的形成与发展是和资本主义生产方式的产生与发展密切联系在一起的。世界市场是随着地理大发现而萌芽，随着第一次产业革命的完成而迅速发展，最后又随着第二次产业革命的进展而最终形成的，大约经历了400年的时间，可以划分为四个时期。

(一)世界市场萌芽时期(16世纪初到18世纪60年代)

这一时期自给自足的自然经济占统治地位，社会分工在一定范围内得到缓慢发展，商品经济也只是在有限的范围内发生作用，市场还不是社会再生产的必要条件。当时参加商品流通的只是剩余的农产品、手工业产品、土特产品和部分奢侈品。随着社会生产力的不断发展，封建社会进入瓦解、崩溃阶段，商品生产得到迅速发展。在这一时期，资本原始积累和手工工场得到长足发展，商品生产和社会分工的扩大促进了国家内部的经济联系，最终出现了国内统一市场，并为国际市场的产生奠定了基础。而15世纪末16世纪初的“地理大发现”对世界市场的形成曾起过巨大的促进作用，它使欧洲商人的活动范围从地中海、波罗的海扩大到大西洋和印度洋，美洲、非洲和亚洲被卷入欧洲经济活动的范围中，欧洲的区域市场逐渐变成了“世界市场”。

(二)世界市场的发展时期(18世纪60年代至19世纪70年代)

在这一时期，英国和欧美主要资本主义国家先后成功地进行了产业革命，建立起了机器大工业，资本主义生产方式成为占统治地位的生产方式，世界市场进入迅速发展时期。大机器工业对于世界市场的形成和发展起了决定性的作用，因为大工业需要不断扩大市场，包括产品销售市场、原料与食品供应市场和提供劳动力的劳动市场，而国内市场规模的有限性和大量生产的无限可能性使大工业经常要超越已有的市场范围，到国外去寻找新市场。这样，资本主义大工业便把它的产品销售市场和原料、食品乃至劳动力的来源地都卷入到世界市场上来。大机器工业还为扩大各国国内市场和世界市场、加强国内和国际间的经常性经济联系所需要的交通运输工具提供了物质技术基础，从而推动了世界市场的进一步扩大和发展。当时中欧、东欧、中东以及印度洋沿岸的广大地区，也都成了资本主义的商品市场。当时的英国掌握着世界工业和贸易的霸权，并取得了世界市场和世界贸易中心的巩固地位，英国还是当时世界的工厂、世界的造船厂、世界的搬运夫、世界的银行家和世界的清算中心。这一时期世界贸易基本上是在西欧与中欧区域性市场，波罗的海沿岸与俄国区域性市场，北大西洋沿岸国家区域性市场，远东、南亚、东南亚区域性市场内进行，而且贸易账目经常是基本平衡的，一个统一的世界市场当时还未形成。

(三)世界市场的形成时期(19世纪80年代到20世纪初)

世界市场形成的基础条件在产业革命后已基本具备，世界市场获得了很大的发展。但直到19世纪末20世纪初，在第二次产业革命中，一个统一的世界市场才得以形成，其主要标志有以下几点。

1.多边贸易支付体系的形成

在这一体系下，贸易国的国际收支平衡并不依靠双向贸易中的收支平衡，而是以对所有贸易伙伴国的综合平衡为基础。英国此时成为多边支付体系的中心，这个体系为所有贸易伙伴国提供购买货物的支付手段，同时使国际间债权债务的清偿、股息红利的支付能够顺利完成，有助于资本输出和国际间短期资金的流动。这一体系的形成，反映了世界市场上市场机制的充分发挥。

2.帝国主义殖民体系的建立

第二次工业革命后，发达资本主义国家进入垄断阶段，它们纷纷加强了资本输出。为了保证本国产品的销售市场和原料产地，帝国主义组成的垄断同盟在世界范围内掠夺殖民地或划分势力范围。到20世纪初，世界上已没有什么国家和地区可以脱离世界市场去进行经济活动了。

3.国际金本位制的确立

在这一时期，主要资本主义国家都实行了金本位制。各国货币的金平价使货币汇率相当稳定，从而使世界市场的价格水平趋于一致。世界货币的产生为国际贸易和资本输出创造了有利的条件，并加深了价值规律在世界市场上的作用。

4.统一的国际贸易法律和贸易惯例产生

随着经济生活的国际化，调节各国在国际贸易中的分歧和争执的法律规范逐步建立，如1883年在法国巴黎缔结的《保护知识产权巴黎公约》、1891年在西班牙马德里缔结的《商标国际注册马德里协定》等。这反映了世界市场秩序的改善。

5.资本主义的各种经济规律制约着世界市场的发展与特点

19世纪50年代以后世界性经济危机的周期出现，标志着世界各国的再生产周期已按统一的世界市场机制同步运行。经济危机的实质是市场实现问题，经济危机的世界性和周期性反映出通过世界市场联结的世界各国，在很大程度上已融为一个统一的整体，其经济运行已按同一脉搏跳动，标志着世界市场已高度统一，反映了各国国民经济已经通过世界市场紧密地联系在一起，世界市场的传导功能已充分发挥了作用。

(四)世界市场的扩大与深化

这个时期从20世纪40年代至今。“二战”爆发后，美国于1942年建成第一座原子反应堆，1945年又制成第一颗原子弹。1946年电子计算机的出现，1957年空间技术，如雷达的出现，标志着第三次科技革命开始。进入20世纪70年代，工业发达国家传统产业开始衰落，一系列科学技术的突破导致了以信息技术、新材料和生物技术为代表的高新技术的崛起，进入世界市场的商品迅速增长，进入世界市场的国家日益增多，使世界市场更加迅速地发展。同时，世界市场动荡不安，竞争日益加剧，使得世界市场的各种关系日趋复杂。

三、世界市场的国际价格机制

国际价格机制是世界市场运行的重要机制之一，这一机制不仅促进了商品的国际流动，而且还调节着世界经济利益在各国之间的分配。

(一)国际价值的形成

国际价值是指在世界经济的现有条件下，按照世界各国劳动者的平均劳动强度和熟练程度生产某种使用价值所需要的劳动时间。它属于在商品国际交换中体现国际生产关系的经济范畴，其计量单位是“世界劳动的平均单位”。国际价值是伴随着世界市场的产生和发展，在国别价值的基础上形成的。商品的国际价值与国别价值在质上具有同一性，都是一般劳动的凝结。但由于各国生产条件不同，它们在量上是不同的。在世界市场上，商品的国际价值是用世界货币表示的。因此，只有在资本主义生产方式所建立的机器大工业生产基础上，商品交换发展成为世界市场，货币发展成为世界货币，这时，商品的价值才具有了国际性质，即发展为国际价值。正如马克思所说：“真正的价值性质，是有国外贸易才发展的，因为国外贸易才能把它里面包含的劳动当作社会的劳动来发展。”国际价值量随着国际社会必要劳动时间的变化而变动。影响国际价值量变化的因素主要有：世界平均劳动生产率、世界平均劳动强度和主要供货国的生产条件。

(二)国际价格机制的作用

(1)世界市场的价格机制具有把不同的国别价值统一为单一国际价值的功能，即把国别价值统一为世界价值，把国别价格转换为国际价格。

(2)世界市场的国际价格机制是世界各国经济利益分配的重要渠道。由于各国劳动生产率及其他条件的差异，各国同种同量产品的要素投入量在世界市场各不相同，因而生产成本也不相同。按照国际统一价值进行等价交换，就会出现价值的国际转移，即从劳动生产率低的国家转移到劳动生产率高的国家。这样，世界市场就成了各国经济利益分配和再分配的场所。

(3)世界市场的供求关系引起价格围绕着均衡价格上下波动，对调节各国、各产业间的资源配置也产生积极的作用。

四、世界市场价格的种类

(一)世界“自由市场”价格

世界“自由市场”价格是指商品在国际间不受垄断或国家力量干扰的条件下，由独立经营的买者和卖者之间进行交易的价格。这一价格完全是在世界市场上由供求机制的作用形成的，任何一个买主或卖主都不能决定或操纵商品的市场价格，因而能够较为客观地反映该商品的国际供求关系。在当代世界市场上，由于垄断因素的普遍存在，自由市场价格的范围极其有限，主要集中于某些农矿等初级产品。

(二)世界“封闭市场”价格

与世界“自由市场”价格不同，世界“封闭市场”价格是指商品通过封闭性的流通渠道到达消费者手里，在商品传递的过程中受到垄断因素的干扰。世界“封闭市场”价格主要有：

(1)调拨价格。调拨价格指的是跨国公司根据其全球性战略，以利润最大化为目标，对其内部交易所规定的价格。引例22中这一似乎难以置信的事实，就是其中一部分来华投资的跨国公司运用调拨价格或者“转移价格”造成的。假设一家美国企业来华投资设厂后，以10美元的价格从其母公司进口原材料，在中国又追加投资2美元，则其成本应为12美元。但是在华子公司仅以11.5美元的价格把产品返销给其母公司，从账面上看这家美商在华投资企业就是亏损的，而其母公司很可能以14美元的价格把产品转手销售给其他消费者，这样利润就被截留在中国之外了，造成在华所属企业的亏损。

(2)垄断价格。垄断价格指的是国际垄断组织凭借其对市场的垄断力量，以获取最大利润为目标在对外交易中所采用的价格。

(3)区域性经济集团内部价格。区域性经济集团内部价格指的是区域性经济集团依据各成员国结合的紧密程度实行不同的对内优惠、对外设置壁垒的贸易保护政策，在某些商品的贸易中形成的集团内部价格。

(4)国家垄断或管理价格。国家垄断或管理价格指的是各国为了维持本国的经济利益，除采用财政、货币等手段干预国内市场价格以外，还采用了各种国内政策和对外贸易政策手段来影响世界市场价格。

(三)影响世界市场价格的主要因素

世界市场价格的变动归根到底是受价值规律支配的，商品的世界市场价格是以国际价值为基础，并围绕国际价值上下波动的。但除了国际价值这一决定因素之外，还有一些因素对世界市场价格产生影响，这些因素主要有以下几种。

1.供求关系及其变动

在通常情况下，某种商品的世界市场价格会与这种商品需求的变动呈同方向变动，而与对这种商品供给的变动呈反方向变动，这是世界市场上供求机制的主要内容。世界市场价格在供求关系的推动下围绕国际价值上下波动，正是世界市场上价值规律的实现形式。任何影响供求关系的因素都会对商品的世界市场价格产生影响。世界市场上供求机制发挥作用的程度是与世界市场上竞争程度相关的，而世界市场上的垄断因素则会使供求机制发生偏离。

2.货币价值

世界市场价格是商品国际价值的货币表现。因此，世界市场价格的变动不仅取决于国际价值，而且还依赖于货币价值，主要是世界通用货币的价值。世界通用货币的升值或贬值，会使世界市场价格呈反方向变动。

3.经济周期

世界市场是在资本主义生产方式下产生和发展的，资本主义经济周期也会通过世界市场上供求关系的变动影响到商品的世界市场价格。一般而言，在经济周期的危机阶段，需求乏力，商品积压。生产下降，大部分商品的世界市场价格下降。而危机过后的复苏阶段，情况正好相反，世界市场价格普遍上升。

4.垄断因素

垄断对世界市场价格的影响取决于国际垄断组织垄断力量的大小，市场垄断程度越高，垄断操纵市场价格的力量就越强。垄断分为买方垄断和卖方垄断。买方垄断是垄断组织凭借买主的垄断地位，以低于国际价值的价格购买商品；卖方垄断是垄断组织凭借卖主的垄断地位，以高于国际价值的价格出售商品，以获取高额利润。

五、当代世界市场发展的主要特征

“二战”后，随着生产国际化和专业化程度的提高，国际经济贸易关系得到了进一步的发展，世界市场继续扩大和发展，世界市场构成日益复杂，特征日益明显。

(一)世界市场容量迅速扩大，成为统一的、开放的和高速发展的市场

“二战”后，科技革命蓬勃发展，随着科学技术的进步，社会生产力不断发展，国际分工进一步向纵深发展，使世界市场的容量迅速扩大。主要表现为世界市场地理范围和联系内容的扩大，以及国际贸易额、国际贸易量和贸易商品种类的增加。“二战”后世界市场联系的内容已包括商品、资本、劳务、技术、知识产权等方面。世界贸易总额从1950年的607亿美元增至2008年的10万亿美元左右，增长了150多倍。剔除价格变动的影响后，国际贸易量的增长仍然很大。

(二)世界市场的垄断性不断加强

自19世纪末20世纪初资本主义进入垄断时期以后，资本主义大企业和跨国公司不仅垄断生产，而且垄断世界销售市场和原料产地。“二战”后，各国政府对国外市场的干预不断加强，使世界市场的垄断呈增强之势。各国政府通过与他国组建区域经济集团控制市场；通过跨国公司进行大规模资本输出，绕过他国的贸易壁垒，从内部控制市场；通过制定奖出限入的对外贸易政策和对外援助争夺市场。

(三)世界市场的竞争日益加剧

“二战”后，世界市场由卖方市场转向买方市场，垄断不断加强，使世界市场上的竞争更为激烈。为了争夺世界市场，各国在设置关税壁垒的同时，竞相采取各种各样的非关税壁垒措施限制进口、扩大出口。在竞争手段上，各国既进行激烈的价格竞争，更注重非价格竞争，想方设法提高产品质量和性能，增加花色品种，改进包装装潢和售前、售后服务。与“二战”前相比，战后世界市场的竞争方式和手段已从关税壁垒为主转向非关税壁垒为主，由价格竞争向价格竞争和非价格竞争并列发展。

(四)世界市场的国际协调与管理逐步发展

“二战”后，各国一方面采取各种对外贸易政策手段来干预和影响世界市场，另一方面又通过缔结政府间协定、一体化和国际经济组织政府首脑定期会谈等方式对世界商品、资本、劳务市场进行协调和管理。例如，国际商品协定对特定商品的市场起到了一定的管理作用，世界贸易组织部长级大会和各轮多边贸易谈判对国际市场和贸易发挥了较大的协调和管理作用。

(五)世界市场的投机日益加剧

“二战”后，世界市场上大多数商品在多数时间里处于相对过剩状态，同时还存在着结构性的商品供给不足。这种状况虽为各国企业进入世界市场提供了机遇，却又促成了国际投机的加剧和价格的波动。


第5章 传统国际贸易理论

一、绝对优势理论

（一）理论背景

绝对优势理论(theory of absolute advantage)由英国经济学家亚当·斯密创立。亚当·斯密被公认是古典政治经济学的奠基者，其代表作《国民财富的性质和原因的研究》(简称《国富论》)是经济学说史上最伟大的著作之一。亚当·斯密对国际贸易理论领域的贡献主要是提出了国际分工思想和倡导自由贸易。

亚当·斯密生活在从工厂手工业向机器大工业过渡的年代，当时英国正在进行产业革命，新兴的资产阶级迫切希望扩大对外贸易，以便获得廉价的工业原料并为过剩的产品寻找出路。但当时流行的重商主义理论是一种保护主义的贸易理论，因此从根本上妨碍了新兴资产阶级实现这一愿望。在这样的背景下，亚当·斯密在《国富论》一书中，对重商主义进行了无情的批判，主张自由放任，并提出了绝对优势理论。

（二）基本内容

亚当·斯密的绝对优势理论是建立在其分工理论之上的。亚当·斯密指出，有效的分工将形成生产的专业化，专业化将引致生产力的极大提高。他认为：“如果一件东西购买所花费用比在家里生产小，就应当去买而不要在家里生产，这是每一个精明的家长都知道的格言。裁缝不为自己做鞋子，鞋匠不为自己缝衣服，农场主既不打算为自己做鞋子，也不打算为自己缝衣服，他们都感到应当把自己的全部精力集中用于比他人处于有利地位的职业，然后用自己的产品去交换其他产品，会比自己生产一切物品更有利。”在书中，亚当·斯密用扣针制造的例子加以说明：制造一枚扣针一共有18道工序。如果不分工，每个人独自干完所有工序，即使最熟练的工人每天最多也只可以制造20枚针，不熟练的工人可能一枚也制造不出来。而分工之后，各司其职，日产量可以达到4800枚/人，生产率显然提高了几百倍。这就是分工的利益。同样，分工理论也可以应用于国与国之间。亚当·斯密认为，由于各国所处地域不同，造成了每个国家都有独特的条件，适合生产某种特殊的商品，因此生产这些产品的成本会绝对地低于其他国家，这就是国际贸易发生和发展的原因。按照亚当·斯密的说法，一国在某种商品上的绝对优势主要来源于两个方面：自然优势和获得性优势。自然优势是一国在自然条件方面的先天优势，比如澳大利亚和巴西盛产铁矿石，波斯湾地区石油储藏丰富。获得性优势是后天形成的，即因技术发展而获得特殊的生产诀窍和工艺上的优势。只要一国拥有其中一种优势，那么该国制造某种特定商品的效率就会高于其他国家，换言之，生产成本就会绝对地低于他国。

一般用一个通俗的例子来说明绝对优势理论：假定世界上只有英国和葡萄牙两个国家，两国只生产两种产品呢绒和葡萄酒。英国在生产呢绒上效率更高，占绝对优势，而葡萄牙在制造葡萄酒方面处于绝对优势。按照亚当·斯密的理论，英国和葡萄牙应把资源集中在自己生产效率最高的那种商品上，然后通过国际贸易实现利益最大化。在本例中，英国就应该只生产呢绒，而放弃生产葡萄酒，葡萄牙则刚好相反。然后两国再进行交换。按照这样的分工模式，就可以实现劳动生产率和消费水平的提高：在国际分工前，英国和葡萄牙一年的总产量是呢绒和葡萄酒各2单位。分工后，英国的220个人一年可以生产出2.2个单位的呢绒而葡萄牙的190个人可以生产出2.375单位的葡萄酒，两种产品的总产量都增加了。接下来两国进行国际贸易，假定交换比例是1∶1，英国拿出一半的呢绒去和葡萄牙进行交换，结果英国可以消费1.1个单位的呢绒和1.1个单位的葡萄酒，而葡萄牙对呢绒和葡萄酒的消费量分别为1.1个单位和1.375个单位。显然，两国的消费量比分工和国际贸易前都提高了，实现了福利的增进。总之，亚当·斯密的绝对优势理论认为，国际贸易发生的原因是国与国之间在不同商品上生产成本的绝对差异。

（三）评价

亚当·斯密理论的重大意义在于揭示了国际贸易的根本成因，其次在于指出了只要各国按照自己最有利的生产条件去参与国际分工和国际贸易，就一定能够获利。国际贸易是正和博弈，而不是重商主义所认为的零和博弈。换言之，一国政府只要实行自由贸易政策，国际贸易自然会增加国民财富。绝对优势理论是批判当时流行的保护主义思潮——重商主义理论的重要武器，也为世界贸易的扩大奠定了理论基础。但绝对优势的一个重大缺陷在于只阐述了在绝对优势条件下的国际贸易，而在现实世界中，很多发展中国家在所有产品的生产效率方面都不如发达国家，那么这些发展中国家是否还有参与国际分工和国际贸易的必要呢？亚当·斯密的理论并没有明确地解答这一问题。

二、比较优势理论

（一）理论背景

和亚当·斯密的绝对优势理论一样，大卫·李嘉图(1817)的比较优势理论(theory of comparative advantage)是以古典学派的劳动价值论为基础的。大卫·李嘉图也是著名的英国经济学家，主要代表作是发表于1817年的《政治经济学及赋税原理》。在李嘉图生活的时代，资本主义生产关系随着工业革命的进一步深入而不断发展，从而加深了新兴的资产阶级与地主贵族阶级的矛盾。双方的斗争主要围绕在《谷物法》的存废问题上。按照《谷物法》，只有在国内谷物的价格上涨到限额以上时才允许进口，而且这个价格限额的标准一直在提高(1791年为44先令，1815年时已经涨到80先令)。这就导致了英国国内的粮价和地租长期居高不下，本国居民的收入被迫主要用于购买食物而无法扩大对工业品的消费，同时工业品的生产成本也由于高原料价格的因素而居高不下，自然削弱了在国际市场上的竞争能力。显而易见，这一切对工业资产阶级非常不利。李嘉图在这场斗争中站在工业资产阶级一方，在《政治经济学及赋税原理》这本书中，他主要针对前文所述的亚当·斯密没有解决的问题，提出了比较优势理论，也为工业资产阶级的主张提供了理论依据。

（二）基本内容

李嘉图的基本观点是：在两国生产两种商品的情况下，其中一国在两种商品生产上均占绝对优势，另一国在两种商品生产上均处于绝对劣势，则优势国可以专门生产优势较大的那种商品，劣势国可以专门生产劣势较小的那种商品。通过专业化分工和国际交换，双方仍能从中获益。葡萄牙生产1单位呢绒需要劳动时间90天，生产1单位酒需要劳动时间80天。而英国则分别需要100天和120天。按照亚当·斯密的绝对优势理论，在以上的情况下，英、葡两国之间不会发生贸易。因为英国两种产品劳动成本都绝对高于葡萄牙，英国没有什么东西可以卖给对方。但是，经过大卫·李嘉图的分析，即使在这种情况下，两国仍能进行对双方都有利的贸易。比较成本的结果，葡、英两国间呢绒和酒的成本比率分别是：

呢绒：90100=0.9酒：80120=0.67

可见，葡萄牙两种产品成本都比英国低，但两相比较，酒的成本最低，优势最大，所以应该分工生产酒，然后用酒去交换英国的呢绒对自己最为有利；相反，英国生产这两种产品成本均高，分别为1.1和1.5(上述成本比率的倒数)，即都处于劣势，但两相比较，呢绒成本高得少些，所以应分工生产呢绒，并以呢绒去交换葡萄牙的酒对自己最为有利。上述即为“两优取重，两劣择轻”的分工和贸易原则。

李嘉图进一步解释说，对葡萄牙来说，与其用90天生产1单位呢绒，不如用80天生产1单位酒去交换英国的1单位呢绒，因为这样它能节约10天劳动时间；如把这10天用来生产酒，一定得到更多的酒；而对英国来说，与其用120天劳动时间去生产1单位酒，还不如用100天劳动时间生产1单位呢绒去交换葡萄牙的1单位酒，这样可节省劳动时间20天，如把这20天用于生产呢绒，一定能得到更多的呢绒。这样，英国分工生产呢绒，即把生产酒的劳动时间也用来生产呢绒，共生产2.2单位；葡萄牙分工生产酒，共生产2.125单位。可见，产品总量比分工前增加了，呢绒增加0.2单位，酒增加0.125单位。假定单位呢绒与单位酒在两国间进行交换，交换后，英国得到1.1单位呢绒和1.1单位酒；葡萄牙得到1.1单位呢绒和1.025单位酒。两国两种产品的消费量都比分工前的消费量增加了。可见按照“两优取重，两劣择轻”的原则进行分工和交换，对两国都是有利的。总之，比较优势理论认为，各国应根据自己相对有利的生产条件参与国际分工和国际贸易，这样一定能保证各国的福利都得到增进。

（三）评价

可以看出，比较优势理论为发展中国家参与国际分工和国际贸易提供了理论依据，如果硬要和发达国家进行国与国之间的全面比较，发展中国家往往全面落后，但如果从发展中国家内部的角度看，则可以对自己的各个产业进行排队，看哪些产业落后的少些，这样的产业就是发展中国家的比较优势所在，发展中国家据此进行专业化生产，然后进行国际交换，则同样可以获得交换利益。由此可见，相对于亚当·斯密的绝对优势理论，李嘉图的比较优势理论更具有普遍意义，因此逐渐成了国际贸易理论的基石。根据比较优势理论，各国都应积极参与国际贸易并从中获利，这是毫无疑问的，但这种利益在贸易双方之间是均等分配的吗？如果不是均等分配的，又是根据什么原则进行分配的？事实上，这也就等同于要决定双方的交换比例，即贸易条件。对于这个问题，李嘉图并没有深入研究。此外，李嘉图的比较优势理论是静态的，而现实经济情况是多变的，发展中国家的暂时落后并不等于永远落后，按李嘉图的理论，劳动力资源和自然资源禀赋丰富的发展中国家就只能永远以初级产品和加工工业参与国际分工，但就像本节引例中所指出的那样，如果发展中国家一直以这样的方式参与国际分工就意味着永远落后，永远只能从世界经济这个大蛋糕中分很小的一块，而且从2008年金融危机以来中国沿海加工企业遭遇的困难可以看出，这种发展模式容易受制于人。中国这样的发展中大国，不可能也不应当满足于一直以外包、代加工方式参与国际分工。事实上，韩国的经验告诉我们，发展中国家同样可以通过自主创新提高产品的技术含量和自己在国际分工链中的地位。

三、相互需求理论

（一）理论背景

国际贸易中的贸易条件，是指一个国家以出口交换进口的比例。当出口产品能交换到更多的进口产品，一般认为该国的贸易条件改善了，反之，贸易条件就恶化了。最早从理论上探讨贸易条件问题的，是英国经济学家约翰·穆勒。穆勒是李嘉图的学生，是19世纪中叶英国最著名的经济学家，其代表作是《政治经济学原理》，这本书在很长时间内被经济学界奉为经济理论的“圣经”。在这本伟大著作中，穆勒提出了相互需求理论，用贸易条件说明贸易利益的分配机制问题，用相互需求程度解释贸易条件的变动。

（二）基本内容

穆勒使用了一个例子来说明他的理论。在没有国际贸易的时候，英国可以生产10码毛呢或者15码麻布。因为前者和后者所耗费的劳动相同，因此价值相同，交换比例即为10∶15。同理，在德国，毛呢和麻布的国内交换比例是10∶20。显然，英国的毛呢相对便宜，而德国的麻布相对便宜。那么英国和德国之间的贸易格局必然是英国出口毛呢，进口麻布而德国出口麻布，进口毛呢。那么两国的交互比例该如何确定呢？在英国，人们用10码毛呢至少能够换到15码麻布，因此与德国人做生意，至少也要能换来这个数目，否则不如干脆内贸算了。同理，在德国，人们用20码麻布可以换来10码毛呢，进行国际贸易至少也要能换来这个数，否则德国人是不会愿意与英国人做生意的。所以，国际贸易要想发生，交换比例必然在15码麻布和20码麻布之间。从英国人的角度看，必然希望越接近20越好，德国人则希望越接近15越好。那么具体该是多少呢？穆勒认为，解决这一问题必须要从两国的相互需求强度入手。假如一开始，交换比例为10∶17，即英国对德国麻布的需求量为17000码，而德国对英国毛呢的需求量是10000码。过了一段时间，情况发生了变化，英国对德国麻布的需求下降，只需要13600码了，而德国对英国毛呢的需求不变，按照10∶17的交换比例，英国只愿意出口8000码毛呢，德国人在得到这8000码毛呢后，尚有2000码的需求得不到满足，就不得不出一个更高的价格，例如10∶18。按照这一新的交换比例，德国对毛呢的需求量、英国对麻布的需求量有可能进一步变为9000码和16200码。这样一个新的均衡产生了。当然这个均衡也不是一劳永逸的，将来还可能继续变化。总之，穆勒认为，交换比例只有能满足两国相互需求相等时才会固定下来。

（三）评价

相互需求理论是比较优势理论的有益补充，它的提出使比较优势理论体系更加完善。西方学者认为，李嘉图的相对优势理论只是在普遍的意义上说明了国家之间参加国际分工的好处，并没有具体说明两国之间应该按什么样的比例去进行商品的交换(只给出了一个上下范围)，穆勒的贡献在于确定了这一比例的形成机制，对国际贸易理论的发展作出了巨大贡献。

四、要素禀赋理论

（一）理论背景

李嘉图认为国际贸易产生的原因是国与国之间的比较优势有差异，但这种差异是怎么产生的呢？李嘉图并没有明确回答。直到1919年，瑞典经济学家赫克歇尔发表了《对外贸易对收入分配的影响》的著名论文，首先提出了要素禀赋理论的基本要点：比较优势的产生必须有两个前提，一是两国的生产要素禀赋程度不同，二是不同的产品在生产中所使用的要素比例不同。赫克歇尔的观点可谓是国际贸易理论的重大突破，但在当时并没有赢得应有的重视(一个重要原因是因为这篇论文不是用英文写的)。这种状况直到赫克歇尔的学生俄林时期才发生了戏剧性的变化。

俄林是瑞典著名政治家和经济学家，早年进入斯德哥尔摩大学学习，先后师从于赫克歇尔和卡塞尔，深受两位大师的熏陶，后又进入剑桥大学和哈佛大学学习，1924年获得哈佛大学经济学博士学位，1933年出版了后来使他享誉世界的著作《地区间贸易和国际贸易》，在书中他发展了赫克歇尔的学说，深入探讨了国际贸易产生的深层原因，正式创立了要素禀赋论。因为他对国际贸易理论的重大贡献，在1977年，也就是他去世前两年，和英国经济学家米德一起获得了诺贝尔经济学奖。因为俄林的理论和其师赫克歇尔的学说是一种继承和发展的关系，后人称之为赫克歇尔-俄林模型，取两人姓氏的首字母，也简称为hO模型。

（二）基本内容

要素禀赋理论的主要假设是：

(1)各国和地区的劳动力等生产要素是充分就业的。

(2)商品市场是完全竞争的，无运输成本。

(3)生产要素仅在国内是可自由流动的。

(4)各国和地区生产同种商品具有相同的生产要素比例，即生产函数相同。换言之，不存在一种商品在一个国家是劳动密集型的，在另一个国家却是资本密集型的情况。

赫克歇尔和俄林认为，国际贸易之所以发生，是因为商品在不同的国家价格是不同的，在自由贸易的条件下，各国总是会去争取进口那些比在国内生产更便宜的商品，而出口自己价格低廉的产品，由于假定是没有运输费用的，因此各国这样做总是能够获利。那么为什么国与国之间会存在价格差异呢？赫克歇尔和俄林认为，商品价格的不同实际源自生产成本的不同，而生产成本的不同源自各国生产要素禀赋丰缺不同。商品是由各种生产要素组合在一起生产出来的，要素报酬之和就构成了商品的成本，因此各种商品生产的成本比例实际上就反映了该国各种生产要素的价格比例关系。

hO理论可以用下例来加以说明：假定世界上只有两国：日本和澳大利亚。生产两种商品：小麦和布匹。在这两个国家里主要生产要素为：土地和劳动。日本劳动力充裕，劳动力价格便宜，澳大利亚则地广人稀，土地价格便宜。假定在澳大利亚1单位土地价格是1澳元，1单位劳动的价格是2澳元，即土地和劳动价格的比率是1∶2。在日本，价格分别是4日元和1日元，即比率为4∶1。前文提到过，赫、俄假定生产函数是相同的，因此两国生产1单位小麦都需要5单位土地和1单位劳动，每生产1单位纺织品都要耗费1单位土地和10单位劳动。即生产1单位小麦日本要耗费21日元，而澳大利亚只需7澳元；生产1单位纺织品，日本需要14日元，而澳大利亚需要21澳元。可以看出，澳大利亚生产1单位小麦和1单位纺织品的成本比例为1∶3，日本是3∶2。这是因为小麦是土地密集型产品(使用土地更多)，而纺织品是劳动密集型产品(使用劳动更多)。所以澳大利亚可以利用其相对便宜的土地在小麦生产上占据比较优势，日本则可以利用其相对便宜的劳动力在纺织品生产上占据比较优势，从而形成日本出口纺织品，进口小麦，澳大利亚出口小麦，进口纺织品的格局，最终双方都能得到利益。而此后由于两国间的贸易不断扩大，澳大利亚需要出口更多的小麦，势必增加对土地的需求，土地的价格不可避免地要上升，同时，由于澳大利亚从日本进口纺织品，又势必会减少对国内劳动力的需求，劳动力价格因此会下跌，日本的情况则刚好相反。可见，国际贸易的发展使得参加贸易的各国原先比较丰裕的要素变得稀缺，价格逐渐上升，而原先比较稀缺的要素变得丰裕，价格逐渐下跌。于是，最终各国生产要素趋于均等化，并进一步传导至商品，导致商品价格也趋于均等化。

（三）评价

赫克歇尔和俄林的理论是建立在比较优势理论基础上的，具体探讨了比较优势形成的原因，因此又是对比较优势理论的重大发展，也有一定的政策意义。但可以看出，hO模型和李嘉图的理论一样，认为国际分工体系是完全预先确定、不可改变的，由此形成的均衡模式是唯一、稳定、最优的，例如劳动力充裕而资本稀缺的发展中国家就应该出口劳动密集型产品，进口资本密集型产品。其消费者福利和生产效率可以并只能通过这种唯一的分工模式达到最优水平。应该说，这种思想已经很难解释当今更为复杂的经济现象。

五、里昂惕夫之谜

（一）理论背景

里昂惕夫（Wassily Leontief）是美国著名经济学家，1973年因投入产出法对经济学的伟大贡献而荣获诺贝尔经济学奖。在国际贸易理论领域，他因发现了里昂惕夫之谜而闻名于世。美国是一个资本充裕和劳动力相对稀缺的国家，按照hO定理，显然美国应该出口资本密集型产品而进口劳动密集型产品，但里昂惕夫在1947年运用投入产出分析法对hO定理进行实践上的验证时，惊人地发现美国出口的是劳动密集型产品，进口的却是资本密集型产品。美国显然是一个资本充裕和劳动力相对稀缺的国家。里昂惕夫的惊人发现震撼了学术界，被称为里昂惕夫之谜或者里昂惕夫悖论。

（二）基本内容

为了解释里昂惕夫之谜，西方经济学家进行了广泛的研究和讨论。主要有以下几种主要观点。

1.贸易壁垒

此种观点认为里昂惕夫之谜是贸易壁垒引起的。美国为了保护国内劳动密集型工人的就业利益，往往倾向于通过贸易壁垒保护和鼓励劳动密集型行业的生产和出口，限制国外同类产品的进口，从而使美国的贸易结构变为进口劳动密集型产品，事实上，如果没有贸易壁垒的话，里昂惕夫之谜也就不存在了。

2.自然资源

该理论认为，里昂惕夫的统计方法忽略了自然资源，仅统计了资本和劳动的投入。实际上，美国的出口产品耗费了大量的自然资源，而自然资源的开采，提炼和加工都投入了大量的资本，如果加入这部分资本投入量，那么里昂惕夫之谜就不存在了，美国依然出口的是资本密集型产品。

3.生产要素密集度变换论

这种理论认为同一种商品的产出可以存在要素密集度的变换。比如，美国进口的产品在国内可能用资本密集型生产，但在国外却是以劳动密集型生产，从美国的角度看，就会造成进口以资本密集型产品为主的错觉；同时，美国的出口商品在国内可能是劳动密集型产品，在别国却是资本密集型产品，用美国标准衡量也会造成出口是劳动密集型产品的假象。只要贸易双方有一方存在要素密集型变换这种情况，其中一国就必然存在里昂惕夫之谜。

4.要素非同质论

要素禀赋理论假定各国的每一种生产要素本身都是同一的，没有任何差异。然而每种生产要素实际上都不是同一的，它包含着许多小类或亚种，它们的组合也是千差万别的，因此，各国的生产要素禀赋不仅有数量上的差异，还有质量上的差异。忽略生产要素禀赋的质的差异，就难以对贸易格局作出合理的解释。因此美国对外贸易结构出现进口资本密集型产品、出口劳动密集型产品的原因，在于美国工人具有比其他国家工人更熟练的技术和更高的劳动生产率。

5.需求偏向论

该学说试图以国内的需求结构来解释里昂惕夫之谜。一个资本相对丰裕的国家，如果国内需求强烈偏向资本密集型产品，其贸易结构就有可能是出口劳动密集型产品而进口资本密集型产品。比如美国，它对资本密集型产品的需求远远大于对劳动密集型产品的需求，这就造成了美国违背其在生产成本上的比较优势，进口资本密集型产品的状况。

(三）评价

里昂惕夫之谜是国际贸易理论的一个里程碑，围绕着对里昂惕夫之谜的解释，西方经济学家们的研究极大地推动了国际贸易理论的迅速发展。


第6章 现代国际贸易理论

一、规模经济理论

（一）理论背景

古典贸易模型实际上反映的是以农业为主导产业的社会的特征。正如经济学家戈莫里和鲍莫尔所指出的那样：“对于一个以农业为主导的世界来说，这样的假设确实非常合理。因为在农业中最好的，或者说最容易获得的土地往往最先被利用，然后当产量不断增加，需要更多的土地时，生产率较低或者较难得到的土地才开始利用。或者换句话说，随着粮食需求的增加，农业用地有时候被更加密集地使用，农民试图在既定数量的土地上谋求更多的粮食产出，这通常使得单位追加产量的成本上升。即便在今天，我们也能在农业中看到收益递减的规律。”因而在这个收益递减的世界里，“通常只有一定稳定的可能结果。经济学家们所说的这种唯一的均衡状态是一种商品和服务的组合，自由市场力量总是推动经济趋近于这样的组合。由此可见，传统的国际贸易理论是建立在完全竞争假定基础之上的，基本排除了通过个体的经济活动或者国家政策改变原有分工格局，形成动态比较优势的可能性。换言之，在亚当·斯密和李嘉图等人的世界里，国与国之间的分工只有一种由先天禀赋条件所决定的一种可能性，例如英国和葡萄牙之间的分工，英国由于手工业发达因而善于生产呢绒，而葡萄牙由于气候适合葡萄的生长而善于葡萄酒的生产，两国之间的分工就只有一种可能性，即英国生产呢绒而葡萄牙生产酒，除此之外，没有第二种分工格局的可能。这就意味着留给政府通过积极的贸易或者产业政策提高本国福利的空间很小。

（二）基本内容

比较优势理论的基本假设是生产的规模递减。对于其提出的年代来说，这样的假设确实非常合理。而在当今社会中，存在着很多规模经济报酬递增的产业，例如汽车、电脑、半导体和电视机产业。它们往往具有高成长和高科技含量的特征并且国与国之间的竞争激烈。此外这些产业往往具有很高的规模门槛，只能同时容纳少数几家厂商相互竞争，小规模的进入几乎是不可能的。“你不可能在你的车库里白手起家用手工生产一辆汽车，然后去和通用汽车的大规模生产竞争”。这使得先进入这些产业的厂商对后来者拥有排他性的竞争优势从而保证了“租”(Rent，即垄断利润)的长期性。由此形成的均衡完全是偶然因素造成的，动态的、随机的，是后天优势而不是先天的自然优势起着决定性的作用。“这样的情形完全不同于葡萄酒-呢绒的例子，唯一确定的自然结果不复存在。如果美国和日本展开半导体、汽车和飞机方面的贸易，我们很容易想象美国在飞机和半导体方面占有优势而日本在汽车方面占有优势，但是如下情况显然也很有可能发生，即美国的优势逐渐转向汽车和半导体领域，而日本则转向飞机制造。就上述情况而言，几乎所有的其他组合都有可能出现”。这意味着对于一个参与国际分工体系的特定国家而言，可以达到多种可能的均衡。该国的政府可以运用贸易和产业政策寻求对自己最有利的那种均衡。最优均衡一旦获得，由于高启动成本的存在，可以维持很长一段时间。

美国经济学家克鲁格曼和赫尔普曼等人把规模经济理论引入到了国际贸易理论的分析当中来，对传统的国际贸易理论进行了修正和发展。规模经济是指因生产规模扩大而导致产品单位生产成本不断降低的情况，可分为内部规模经济和外部规模经济两种形式。内部规模经济是指企业的单位生产成本在一定范围内随着企业的生产规模扩大而下降。外部规模经济是指单家企业从同产业内其他企业的规模扩大而获得的生产率提高和成本下降。举例而言，假设一家送货上门的商场在一个小区只售出了一台电视，这家商场不得不专门派辆车去送这台电视，运输成本为100元。但如果该商场在这个小区中一下售出了10台电视，同样只需要一辆车就可以把这10台电视送货上门，那么，每台电视的运输成本就只有10元了。这种平均成本的下降就是内部规模经济。另一方面，如果现在有10家商场，每家都只向这个小区售出了一台电视，这10家商场可以共同雇一辆车送货，每家的运输成本也是10元。这种由于行业规模的扩大而导致的成本下降就是外部规模经济。

在实践中这一现象最早出现在当时的欧洲共同体国家。由于意识到自身与美国的技术差距和竞争关系，欧洲共同体国家运用产业政策试图改变旧有的分工格局，形成对本国有利的均衡的现象相当普遍。另外一个典型的例证发生在韩国。由于缺乏必需的原材料，同时国内市场狭小，表面上看起来韩国在钢铁行业上不具备比较优势。然而韩国政府于1973年出资建立了浦项制铁公司(pOSCO)，并对该公司的发展提供了全方位的政策支持，包括大量的投资补贴。结果浦项制铁迅速成长为生产成本最低的世界大型钢铁公司之一。到了1988年，浦项制铁就跻身于世界11强，下属工厂达到了80家。很明显，韩国政府确实通过积极的政策干预创造出了新的均衡。

（三）评价

规模经济理论是现代贸易理论的基础，它指出了贸易的原因不一定是技术差异和自然资源禀赋差异，通过扩大市场获得规模经济也是企业愿意出口的原因之一，从而补充和发展了国际贸易理论。

二、产业内贸易理论

（一）理论背景

产业内贸易指的是一国同时进口和出口属于同一产业的产品。这一现象最早出现在20世纪五六十年代的欧洲共同体(EEC)内部发达国家之间工业制成品的双向贸易之中。以李嘉图比较优势理论为核心的传统国际贸易理论体系中，不同国家应该进口自己具有比较劣势产业的产品而出口自己具有比较优势产业的产品，即这是一种产业间(Interindustry)的贸易。但事实上，在当时的欧洲共同体内部，产业内贸易的绝对值和增长速度远远超越了产业间贸易且更为重要。根据Rayment(1984)的估计，在1973年，产业内贸易占到了美国总贸易额的60%。欧洲国家的相关数据分别是：英国76.8%、瑞典67.5%和联邦德国59.2%。产业内贸易这个新兴的经济现象在20世纪60年代中期逐渐引起了经济学者们的重视。Balassa(1966)第一次明确指出产业内贸易在EEC国家经济一体化所带来的贸易增长中占了非常重要的地位。Grubel和Lloyd(1975)则首先在理论上进行了系统研究。企业家精神、人力资本、研究与开发投资、规模经济以及学习效应等诸多因素先后被引入分析框架中来解释这一有悖于传统思维的现象。其中最引人注目的是大量产业内贸易理论模型的出现。这些模型致力于解释具有相似产业结构的国家之间进行相互贸易以及其交换的产品构成具有很明显相似性的原因，并一般与垄断竞争、产品细分和规模递增联系在一起。

（二）基本内容

产业内贸易的发展程度可以用产业内贸易指数来衡量，其计算公式为：

Ai=1－︱Xi－Mi︱/︱Xi＋Mi︱

其中，Ai为i产品的产业内贸易指数，Xi指一国i产品的出口额，Mi指该国i产品的进口额。0

A=1－ni=1︱Xi－Mi︱/(Xi＋Mi)

其中，A表示该国所有产品的综合产业内贸易指数，n代表该国产品的种类。其他符号含义不变。

（三）评价

在产业内贸易理论中，国家的竞争优势主要表现为行业和企业的特定竞争优势，意味着即使是发展中国家，在某一产业总体水平上可能处于劣势，但不排除其中有一些生产差异产品的企业水平在国际平均水平之上(例如韩国汽车产业的整体水平不如美国，但大宇、现代这些企业产品的特点突出，与美国同类产品有别，可以打入美国市场)，因此发展中国家同样可以通过重点扶持某些企业，与发达国家竞争。

三、偏好相似论

（一）理论背景

林德是瑞典经济学家，在1961出版的《论贸易和转变》一书中，他首先提出了偏好相似论，第一次从需求的角度出发对国际贸易发生的原因进行了研究。

（二）基本内容

林德认为，一种产品是否能出口要由其国内需求来决定，换言之，一种产品首先必须在本国有生产和消费，然后才有可能成为出口产品。林德指出，产品生产初期之所以以国内需求为基础，首先是因为企业家对国内市场的熟悉程度远远超过对国外市场的熟悉程度，在工业生产初期他们更看重国内市场的获利机会。因此，他们不可能生产一种在国内无市场需求的新产品。只有当产品在国内市场站稳了脚跟，且企业规模发展到足够大的时候，企业家才会想到扩大市场范围，通过产品出口来获取国外利润。出口是国内市场扩大的结果。其次，发明新产品、新技术的动力首先来自本国需求，因为本国的具体环境和特殊问题需要转化，才推动人们去从事技术革新和发明创造，并逐渐扩大生产规模，只有生产扩大超过需求增长时，才促使生产厂商向国外出口。最后，只有国内需要的商品才具有相对成本优势，一种新产品要使它最终适合市场需求，需要在生产者和消费者间不断进行信息交流。国内这种交流成本低，而如果市场在国外，则这种交流的成本会很高昂。

林德同时认为，两国需求偏好越相似，则其间工业品贸易的可能性越大，一国有代表性需求的商品也越容易在另一国找到市场。如果两国偏好完全一样，则两国的进出口结构也可能一样，一国所有可能进出口的商品也是另一国所有可能进出口的商品他认为，收入水平相似的发达国家间偏好相似，决定了发达国家间产业内贸易量最大。收入水平相差较大的发达国家与发展国家间，则会因发展中国家收入分配的不均引致发展中国家中的高收入者和发达国家中的中低收入者需求偏好的一致，然后产生发达国家和发展中国家之间的产业内贸易。

基于以上分析，林德得出结论：①两国人均收入水平相近，其需求偏好就相似，两国产业内贸易范围最大；②两国人均收入水平相差大，其需求偏好就相异，两国产业内贸易存在障碍；③两国中一国是比较优势的产品在另一国没有需求，则两国无从发生贸易。

（三）评价

林德的结论在当时瑞典的国际贸易实践中得到了验证。偏好相似论从需求的角度对国际贸易进行了分析，是对李嘉图的比较优势理论的一个重要补充。林德的理论说明了随着各国经济水平的越来越接近，国际贸易不会如比较优势理论所认为的那样越来越少，而只会是越来越发达。这是对比较优势理论的重大发展。

四、国际贸易的动态理论

（一）经济增长与贸易变动

英国经济学家哈罗德对经济增长和贸易收支的关系问题进行了研究，并得出了三个结论，即著名的哈罗德命题。哈罗德认为：如果A国的经济增长率大于B国，A国就具有贸易入超的倾向；如果A国的比较优势产业中人均生产率的增长率超过该国国民收入的增长率，A国就有出超的倾向；如果A国的工资增加率小于人均生产率的增加率，A国就有出超的倾向。如果效率工资(指工资和人均生产率的比率)低，就会产生出超的倾向。哈罗德的命题初步分析了经济增长对一国贸易收支差额变动产生影响的三种情况，但他的分析比较粗略。

在哈罗德之后，约翰逊进行了更为广泛的分析，提出了一个一般性的方程式：

RT1=(n1+n2)(rp2-rp1)+ε2R2－ε1R1

式中，RT1代表A国的出口和进口比率随时间的变化率，R1和R2分别为两国的国民收入增长率，ε1和ε2分别为两国的进口收入弹性，n1和n2为两国进口的需求价格弹性。约翰逊的方程式表明了一国在一段时间内贸易收支的变动情况取决于本国与贸易对象的国民收入、贸易条件、进口的收入弹性和进口的需求价格弹性等四个变量的变动情况。当一国出现经济增长之后，上述四个变量就会发生相应的变化，而这些变化反过来又会影响国际贸易收支的变化。

（二）需求变动与国际贸易

需求结构的变化和国际贸易同样是个相互影响的关系。德国经济学家恩格尔对此进行了研究。恩格尔根据统计材料得出了著名的恩格尔定律：对一个家庭而言，食物支出占总支出的比例与该家庭的总收入成反比。也就是说，贫困家庭往往把大部分收入花在食物、住房和衣服等生活必需品的开支上，而富裕家庭对生活有更高的要求，当收入上升到一个门槛值后，生活必需品的开支在收入中所占的比例开始逐渐下降。恩格尔定律同样适用于对国际贸易的研究。欠发达国家人均收入水平比较低，对食物等一些生活必需品的消费和需求就比较大，而发达国家的国民对生活必需品的消费与其收入水平相比则是比较低的。恩格尔效应对分析国际贸易的变动具有非常重要的意义。对于初级产品，消费弹性比较低，无论经济发展程度如何，其价格上升的空间不大。而奢侈品的消费弹性较大，随着各国的经济发展和收入水平的提高，奢侈品的价格将迅速上升，也就是说，初级产品生产国的贸易条件将恶化，而奢侈产品生产国的贸易条件将好转。这说明随着世界经济的发展，贸易条件将越来越对主要以出口初级产品为主的发展中国家不利，因此，发展中国家虽然自然资源丰富，但也不应故步自封，同样要努力实现工业化，这才是实现可持续性经济发展的本源所在。

（三）技术进步与国际贸易

20世纪90年代以来，人类社会进入了知识经济时代，随着科学技术的迅猛发展，技术创新在产业动态演化中所起的作用越来越大。并被许多国家认为是竞争优势的本源所在。另一方面，当今是全球化时代，技术在国际间的移动越来越频繁。这种技术转移同样会对世界贸易格局产生影响。与技术转移有关的国际贸易动态理论主要有两个：产品生命周期理论和雁行理论。

1.产品生命周期理论

产品生命周期理论是美国经济学家弗农（Raymond Vernon）提出的，所谓产品生命周期，是指产品从投入、成长、成熟再到衰退的时间阶段。弗农的理论是将周期理论和国际贸易理论相结合，从动态的角度分析国际贸易的产生和国际贸易的利益。根据弗农的学说，一个产品的生命周期应该分为四个阶段。

第一阶段，即新产品阶段，技术创新国开发出某种新产品，尚未完全定型，仅仅在创新国生产和消费，满足国内消费者的需求。一般来说，创新阶段总是出现在最发达国家，这是因为发达国家的人才资源和科研条件、完备的知识产权保护体系以及旨在鼓励创造发明的税收结构与产权制度等，都为产品研究与开发提供了宽松的外部环境。

第二阶段，即产品成长阶段。在满足了国内市场的需求之后，创新国开始拓展国际市场，因为在这一阶段，国外还不能生产这种产品，故创新国拥有垄断优势，可以获得垄断利润，由于新产品在初始阶段往往价钱很高，因此在这一阶段，出口还只能面对与创新国国民收入水平相近的其他发达国家的消费者。此时国际贸易在发展水平相当的工业国家之间进行。

第三阶段，即产品成熟阶段，此阶段新产品在创新国的生产已经实现了标准化，而新产品在进口国已经拥有了一定的市场和消费者，进口国的厂商就会引进模仿这项新技术，由于引进技术不需要承担研发成本，所以产品的生产成本会下降，原来的进口国因此取得价格优势，最终取代创新国成为这种产品的出口国。此外，也是因为这种产品的价格下降，因此收入水平相对较低的发展中国家也开始消费这种产品。

第四阶段，这种新产品在全世界范围的生产进入标准化阶段，技术水平相对落后的发展中国家也开始仿制这种产品以替代进口，并且由于发展中国家在劳动力资源方面的优势，会逐渐在这种产品的生产上取得主导地位，最终成为这种产品的生产国。

2.雁形理论

雁形理论(the flyinggeese model)是日本经济学家赤松要(Akamatsu)在1956年根据产品生命周期理论提出。他主要是根据日本纺织工业的发展历史来进行分析。日本原来没有现代化的纺织工业，基本都是手工作坊式生产，所以在大门被西方列强打开后，西方各国价廉物美的纺织品大量涌入，对日本本土的纺织业造成极大冲击，但同时也因为西方纺织品的进入，开拓了市场，为日本建立和发展自己的现代纺织业创造了市场条件。于是，以西方先进技术和日本低廉劳动力相结合的现代化纺织工业就诞生了，而且规模逐渐扩大。由于规模经济效应，同时也因为日本劳动力价格低廉，日本在纺织业上的国际竞争力不断加强，最终占领了国际市场的很大份额，而国际市场的拓展又进一步促进了纺织业的发展。日本纺织工业从进口到国内生产再到出口的发展全过程就像一只展开的大雁的翅膀，所以赤松要就把这种理论形象地称为雁形理论。事实上，不仅仅是纺织业，日本很多工业的发展历史都符合雁行模式。

（四）雷布津斯基定理与贫困化增长

假定某国是一个资本稀缺和劳动力密集丰富的国家，生产两种商品钢铁和大米，同时假定这个国家是小国，即其任何变化对国际市场价格不会有任何影响。如果短期内该国的资本存量发生增长，那么意味着使用资本的成本降低。由于钢铁是资本密集型产品，大米是劳动密集型产品，钢铁生产成本降低的幅度会大于大米生产成本的下降。换言之，生产钢铁现在比生产大米更加有利可图，可以预见的是，不仅新的生产资源将投入到钢铁生产，已经在大米生产中的生产要素也会开始向钢铁生产转移，从而造成大米产出下降。对于这种现象，1955年波兰裔英国籍经济学家雷布津斯基提出了一个理论来加以解释，他认为在商品相对价格不变的情况下，单一生产要素的增加将会使密集使用该要素的商品生产扩大，而密集使用其他要素的商品生产将会因之而萎缩。后人把他的这一理论称为“雷布津斯基”定理。这里需要指出的是，“雷布津斯基”定理有一个重要前提：即国际商品价格是不受这个国家生产变动影响的，因此该定理只能适用于国际贸易中的“小国”。此外，如果考虑到贸易条件，问题将更加复杂化：如果生产和贸易规模的扩大同时伴随贸易条件的改善，则该国社会福利水平必将同步提高，但如果生产和贸易规模的扩大带来的是贸易条件的恶化，这种福利水平的提高就要打个折扣，如果贸易条件的恶化相当剧烈，则福利水平不仅不会因为生产和贸易规模的扩大而增进，反而会下降，也就是说经济增长并没有带来富裕和幸福，人民反而更加贫困了。这就是经济学家们常说的所谓“贫困化增长”。

五、国家竞争优势理论

（一）理论背景

迈克尔·波特（Michael porter）是美国著名经济学家、哈佛大学商学院教授、竞争战略和国际竞争力领域的权威。20世纪80年代到90年代，他发表了《竞争战略》、《竞争优势》和《国家竞争优势》等一系列著作，分别从微观、中观和宏观三个层次论述了企业竞争、产业竞争和国家竞争的相互关系，波特在书中明确提出：一国的兴衰的根本在于能否在国际竞争中赢得优势。而取得国家竞争优势的关键在于国家是否有合适的创新机制和充分的创新能力。

波特的书被翻译成多国文字，在全世界范围内引起了巨大反响。更为难能可贵的是，波特本人热衷于理论运用于实践，亲自参加了一些国家和地区发展战略的制定和实施。

（二）基本内容

波特认为，所谓国家竞争优势是指一个国家使其公司或产业在同一产业领域创造和保持竞争优势的能力。国家竞争优势主要决定于四组基本因素：要素条件，国内需求条件，相关产业与支撑产业，公司的战略、结构和竞争。这四组因素的每一组都可单独发生作用，但又同时对其他因素产生影响。四组因素结合成一个体系，共同作用决定国家竞争优势。因此，国家竞争优势理论实际上就是研究这四组因素的性质及其相互作用的理论。

首先，一个国家如果拥有对某一产业十分重要的某类低成本要素禀赋或独特的高质量要素禀赋，该国的公司就有可能在该产业获得竞争优势。在这里，要素是指生产某种产品所需要的各种投入，包括自然资源、人力资源、资本资源、知识和基础设施等等。这些要素又可进一步细分为基本要素(basic factors)和高级要素(advanced factors)，基本要素指一国先天拥有的禀赋，比如自然资源、地理位置、气候，或者是不需要付出太大代价就可以得到的，如非熟练劳动力。基本要素在许多行业对企业的竞争优势具有决定性的影响。如中东的石油、新加坡因为马六甲海峡而成为轮船修理中心，等等。但由于现代科学技术的发展，对基本要素的需求减少，靠基本要素获得的竞争优势难以持久。高级要素需要长期地对人力资本、物质资本的投资才能得到。要创造高级要素，创造机构本身就需要高级的人力资源和技术资源，高级要素才是竞争优势的长远来源。在特定条件下，一国某些基本因素上的劣势反而可能刺激创新，使企业在可见的瓶颈、明显的威胁面前为提高自己的地位而奋发努力，最终使国家在高级要素上更具竞争力。例如芬兰这个北欧小国在手机行业上的成功，日本、韩国等缺乏铁矿石的国家可以拥有像新日铁、浦项制铁这样的位列世界前茅的大型钢铁企业等等。

其次，国内需求状况也是影响国家竞争力的重要因素。例如，正是荷兰人喜爱鲜花，才产生了庞大的花卉产业；北欧气候寒冷，当地居民需要及时和亲人联系，才催生了发达的通讯业。波特认为，由于国内买方与公司在地理、文化上的接近，他们最容易使公司嗅到最新的、最高层次的需求，并在买方压力下比国外竞争者更快创新，提供更先进的产品，并确立产品质量、性能和服务方面的高标准，从而赢得竞争优势，形成生产和消费的良性循环，相反，买方要求越低，越容易使厂商安于现状，从而产品质量、服务提高得慢。因此，买方市场的培育是获取国家竞争优势的重要途径。此外，如果一国的买方需求比其他国家领先，则能使公司率先意识到新的国际需求的到来，积极从事产品创新，并使公司自身不断升级换代。同时，国内领先的需求还会使公司的新产品更容易在国内找到市场，使公司的新产品和公司得到发展的机会。国内需求增长迅速还可以鼓励公司更快采用新技术，扩大生产规模，从而获得规模效益。波特认为，国内需求的重要性是外国的需求取代不了的。这除了以上三个原因外，还有产品的开发、试验和批准人员基本在国内，公司对国内需求压力比对国外需求的压力感觉更强烈；公司经理的自尊心和荣誉感迫使其满足国内需求。因此，来自国内需求的信息常常在公司决策中占支配地位，一件产品的设计几乎总是反映国内需求的。

再次是相关和支撑产业。这是指为主导产业提供投入的国内产业。相关产业指共用某些技术、共享同样的营销渠道和服务而联系在一起的产业或具有互补性的产业。支撑产业指某一产业的上游产业。相关产业的促进作用表现在：促进有关产业的创新，相关产业一旦进入某一产业，其新资源、新技术和新的竞争方法往往会促进有关产业的创新和升级，如日本复印机业、照相器材业和通讯业对传真机行业的促进。相关产业的国际成功还可带动有关产业的国际成功，通过共享营销渠道和服务，使有关产业从生产初期便能够迅速打开市场，如美国计算机在国外的大量销售使计算辅助设备、软件、数据服务等产业也在国外获得了很大市场。

支撑产业对下游产业的作用表现在：以最有效的方式及早地为国内公司提供低成本投入，降低下游产品的生产成本；不断与下游产业合作，促进下游产业的创新。世界一流供应商可能帮助下游公司看到利用新技术的新方法、新机会，让其尽快得到新信息和供应商的新创产品；有竞争力的供应商还充当把信息和创新从一个公司传到另一个公司的渠道，从而使整个行业的创新速度加快。事实上，这是一种产业集群理论。

最后是企业的管理。各个国家由于环境不同，所以需要采用的管理体系也迥然不同，适合一国环境的管理方式能够提高该国的国家竞争优势。

除了上述四种主要影响因素以外，还有两个辅助因素：机遇和政府。机遇是指重要的新发明、重大技术变化、投资成本的剧变(如石油危机导致石油成本的飙升)，外汇汇率的重要变化，突然出现的世界或地区性需求、战争等。机遇的重要性在于它可能打断事物发展的正常进程，使原来处于领先地位的公司的竞争优势丧失，落后国家的公司可利用新机会获得竞争优势。

波特认为一国政府可以通过对四种因素施加影响，从而对国家竞争优势产生作用，如政府可以通过对资本市场的干预、教育政策的制定来影响要素条件；通过产业组织政策、市场规划的制定来为产业、企业的发展创造良好的环境，纠正市场的扭曲；通过产品标准、税收政策等影响买方需求等。因此，政府作用十分重要。但由于政府作用是通过对四种因素施加影响而表现出来的。因此，它非决定因素，而是辅助因素。

波特认为，一国竞争优势的形成可以分为四个阶段。即要素推动阶段(factordriven)、投资驱动阶段(investmentdriven)、创新推动阶段(innovationdriven)和财富推动阶段(wealthdriven)。在要素推动阶段，竞争优势主要取决于一国在生产要素上拥有的优势。在这一阶段，生产的技术水平很低。在投资驱动阶段，竞争优势主要取决于资本要素，具有竞争优势的产业一般是资本密集型产业，在这一阶段，相关和支持产业还不发达，还必须依赖外国的先进技术，产业整体技术水平依然落后于世界先进水平。在创新推动阶段，竞争优势来源于企业的R&D，具有竞争优势的产业一般是技术密集型产业。在这一阶段，企业能够不断地进行技术升级并向关联产业扩散。越来越多的企业进入高技术行业。在财富推动阶段，竞争依赖于已经获得的财富，创新、竞争意识明显下降，企业回避竞争，更注重保持现有地位，积极进取的动力不足，产业竞争力逐渐下降，经济发展缺少强有力的推动。

（三）评价

总之，可以说波特的国家竞争优势理论是对比较优势理论的发展与超越，是对当代国际贸易现实的逼近。从静态的比较优势到以创新为基础的动态比较优势，可以说是国家竞争优势理论对传统理论的突破，是两者之间的根本区别。


第7章 国际贸易政策概述

一、概述

国际贸易政策是国际贸易理论的具体运用和国际贸易利益的实现。它是指世界各国和地区之间进行国际贸易时所采取的政策总和。而对外贸易政策则是从单个国家的角度，来研究一国政府在一定时期内对于该国进出口所采取的政策。一国的外贸活动总是在一定的对外贸易政策指导下进行的。外贸政策是指一国政府管理该国外贸活动的条例、法律、法规等制度的总和。

从历史和实践来区分，国际贸易政策有两种基本形式：自由贸易政策和保护贸易政策。自由贸易政策是指国家奉行不干预政策，对进出口贸易不进行限制和设置障碍，或者对本国的产品没有特殊的优惠政策，商品能自由地进口和出口，在国内和国际市场上竞争。保护贸易政策刚好相反，是指国家积极干预市场，利用关税和非关税措施，限制外国商品进口，防止外国商品的竞争，以保护本国进口竞争产业不断成长壮大，最后取而代之。同时，对于本国的出口商品则给予种种优惠措施，甚至是直接的补贴，鼓励本国商品的出口，实行奖出限入的政策。从经济发展的规律来说，自由贸易政策注重价格机制对经济的自发条件作用，可以消除人为因素对经济的扭曲，更有利于资源的有效配置和经济效益的提高，也可以避免各国之间“以邻为壑”的贸易大战，有利于世界经济和总体福利的迅速增长。但从根本上讲无论是自由贸易还是保护贸易，都并不是绝对的。自由贸易政策虽然是大势所趋，但主张自由贸易的亚当·斯密、李嘉图等人的理论往往要依赖于诸多假设，假设过多使他们的结论有时候缺乏普遍意义。从实践的角度讲，世界福利的总体提高也还涉及贸易利益在各国之间分配的问题。而从总体看，自由贸易给各国带来的得失有较大差距，发达国家凭借在国际分工中的有利位置而获利较多，而发展中国家往往受到不公平待遇，在国际分工中处于不利地位。所以虽然从长远看，保护贸易是不利于经济发展的，但在特殊的时候在特定国家还是有存在的必要。一般来说，保护贸易实行的原因有：①促进发展中国家的生产力发展和经济增长。在发展中国家和发达国家实力相差太大的情况下，绝对的自由贸易只会使穷者越穷，富者越富，加剧这种不平等，因此即使在世界贸易组织内，自由贸易原则也不是绝对的，发展中国家在一定时期内采用保护贸易政策是被许可的，例如《补贴与反补贴措施协议》第八部分第二十七条规定：“Members recognize that subsidies may play an important role in economic development programmes of developing country members”(即：各成员国承认，补贴可以在发展中国家成员的经济发展计划中发挥重要作用)。世界贸易组织规定，发展中国家有八年的宽限期来清理出口补贴，八年后，如果该发展中国家认为有必要实施这些补贴，还可以向委员会提出申请。②贸易救济，在某些非正常的情况下，减少对成员国国内的产业的冲击，这也是世界贸易组织的一项基本原则，例如，世界贸易组织的《保障措施协议》(Agreement on Safeguards)中规定，对于某一成员国，如果外国产品输入到其境内绝对或相对数量大为增加，且对国内生产同类或直接竞争产品的产业造成严重损害或严重损害的威胁(cause or threaten to cause serious injury)时，该成员国可使用保障措施。

保障措施的主要政策工具是关税和配额。③反对倾销和补贴，维护公平贸易。世界贸易组织规定了绝对禁止的补贴(prohibition)，包括“subsidies contingent，in law or in fact，whether solely or as one of several other conditions，upon export performance”(即：法律或者事实上以出口业绩为唯一或者诸条件之一而给予的补贴)和“subsidies contingent，whether solely or as one of several other conditions，upon the use of domestic over imported goods”(即：以是否使用本国产品而非进口产品为唯一或者诸条件之一而给予的补贴)。禁止性补贴无论是否对世界贸易组织的其他成员国造成实质损害都必须取消。否则其他成员国有权实施反补贴措施。此时，这些成员国的报复措施虽然是保护贸易的范畴，但却是正当的。另外值得注意的是，对企业或者高等教育、科研机构的研究开发活动提供补贴、给予贫困地区的补贴、帮助企业改善现有设施以适应新的环境保护要求的补贴等，只要不超过一定的比例例如，对R&D的资助不得超过产业研究(industrial research)费用的75%，或者基础性知识研究活动所需费用(precompetitive development activity)的50%，都是被世界贸易组织允许的，不属于禁止性补贴之列，例如，引例41中美国政府向SEMATECh提供资金支持就是合乎WTO规定的。④实现一些非经济目标，例如为了维护国家安全、为了保护生态环境、保护本国人民的身体健康等。这给大量技术型贸易壁垒的出现提供了口实。

综上所述，自由贸易虽然更有利于经济发展，但由于种种原因，保护主义的思潮和措施仍然经常出现。任何国家都不可能实行绝对的自由贸易或者保护贸易，而是两者的结合体。事实上，在实践中，各国往往倾向于对自己的幼稚产业实行保护贸易，而对自己占优势的产业，则倾向于自由贸易政策。在不同的时期，各国的外贸政策也各有侧重，基本上在发展初期都实行保护贸易，而一旦工业壮大后则希望自由贸易。因此自由贸易和保护贸易的关系是对立的统一，对于发展中国家而言，坚持自由贸易并不等同于放弃保护本国幼稚产业的权利，否则本国的幼稚产业将永远没有发展壮大的可能。

二、对外贸易政策制定的影响因素

既然对外贸易政策有自由贸易和保护贸易之分，那么一国在制定政策的时候，是如何取舍的呢？一般来说，政府在制定政策的时候，要考虑以下因素：

(1)经济力量的强弱。经济发达、国际竞争力比较强的国家倾向于自由贸易政策。自然，如果经济不够发达、实力弱，就比较倾向于保护贸易政策。

(2)经济发展战略的选择。经济发展战略一般可分为内向型和外向型两种。采用外向型发展战略的国家一般会倾向于自由贸易政策，反之则会采用保护贸易政策。

(3)本国的产业结构和比较优势。每个国家都有自己具有比较优势的产业部门，对于这些部门，政府一般会主张自由贸易，反之则会主张保护贸易。

(4)政治和外交的需要。为了配合一定的政治和外交的需要，可能在一定时期内对某些国家采用保护贸易，另一些国家采用自由贸易。

(5)本国市场的供求情况。如果国外产品数量在某段时期内激增，造成国内市场供大于求，甚至危害到本国产业的生存，则可能适当限制进口。反之则可以采取相对自由的贸易政策。

(6)国际收支情况。本国的国际收支出现大量逆差时，往往倾向于贸易保护，反之则倾向于自由贸易。


第8章 自由贸易的理论与政策

《华尔街日报》想调查哪个品牌的汽车最美国化，结果发现是日本的本田汽车!再如美国的波音747飞机，它是由8个国家的1600个大型企业、1.5万个中小企业协作生产的。波音777飞机，它的132500个主要零部件由遍布世界各地的545个供应商提供，这些供应商在所属专业领域是最优秀的。这一现象说明了什么？

自由贸易和保护贸易各有其理论基础。如前所述，自由贸易的理论基础是亚当·斯密和李嘉图等人的国际贸易分工理论。历史上曾经出现过三次贸易自由化浪潮。第一次贸易自由化浪潮发生在18世纪中叶到19世纪末，由英国和荷兰这样已经完成工业革命或者是航海业发达的国家主导。18世纪60年代由于产业革命使英国工业迅速发展，“日不落帝国”的“世界工厂”地位得到确立，一方面由于其产品优势巨大，另外由于生产规模和出口的扩大，需要更多地进口原材料，因此新兴的工业资产阶级迫切需要政府放松对贸易的管制，实行自由贸易政策(当时占主导的是保护主义色彩的重商主义理论)。经过持续的斗争，英国政府建立了一种开放性的自由贸易政策体系。这些政策包括：①废除《谷物法》。具有保护主义色彩的《谷物法》在1846年被废除。②取消外贸公司的特权，允许一切行业和个人从事对外贸易。在1813年和1834年，东印度公司对印度和中国贸易的垄断权分别被废止。自此，英国国民皆可参与对这两国的贸易。③逐步降低关税税率，减少纳税的商品项目和简化税法。在重商主义时代，受保护贸易思想的影响，英国有关关税的法令达1000件之上。1825年起英国开始简化税法，降低税率。至1842年，原料的进口关税最高只有5%，工业品的进口关税不超过20%。进口纳税的项目也从1841年的1163种减少到1853年的466种，再减少到1882年的20种。禁止出口的法令则被完全废除了。④废除《航海法》。《航海法》本来是英国限制国外航运业竞争和垄断殖民地航运事业的政策。从1824年起英国与其他国家签订了一系列条约，逐步放松了对外国船只运输商品到英国的限制，到1849年和1854年，英国把外贸商品的运输全部开放给其他国家。⑤与外国签订贸易条约。1860年英法两国签订了英法商务条约，也就是《科伯登-谢瓦里条约》，这是以自由主义精神签订的第一项贸易条约。该条约规定英国对进口的法国工业品全部免税。对法国的葡萄酒和烧酒的进口降低税收，并承诺不禁止煤炭的出口，法国对从英国进口的煤、钢铁、机器、棉麻织品等减税进口，同时还列有无条件的最惠国待遇条款。随后英法两国又与其他国家缔结了一系列类似的条约。欧洲各国纷纷效仿，从此欧洲进入了一个自由贸易的时代。

第二次世界大战以后，世界的政治经济格局发生了很大变化，英法德日等老牌强国实力受到很大削弱，出于重建的考虑，这些国家有实行保护主义的倾向，但众所周知，美国在“二战”后实力急剧膨胀，成为世界上最强大的国家，为了推销自己的产品，美国在战后致力于推广自由贸易，在美国的积极倡导下，1947年缔结了著名的关税与贸易总协定(GATT)，GATT的宗旨是推进贸易自由化，加之由于美国的帮助，西欧和日本经济恢复迅速，主要发达国家都开始实行自由贸易。

战后自由贸易的表现主要有：①大幅度降低关税。首先是在GATT的推动下，各成员国通过多边贸易谈判，大幅度降低了关税。②贸易集团内部逐步取消关税。如当时的欧共体(也就是现在的欧盟)实行关税同盟，对内取消关税，对外实行统一关税。同时，经过发展中国家的努力，普惠制得以实行，发达国家对发展中国家的制成品和半制成品普遍、无歧视地给予单方面的关税优惠。③降低和撤销非关税壁垒。“二战”后初期，受到战争创伤较严重的发达国家都出现了国际收支恶化和国内经济困难的情况，为了摆脱困境，这些国家普遍实行严格的进口许可证、进口配额和进口许可证等非关税壁垒措施。其后随着经济的不断恢复，这些国家的外贸政策开始转变，逐渐取消了各种非关税壁垒，促进了贸易自由化的发展。

“二战”后的贸易自由化促进了世界经济的复苏和高速发展。贸易自由化为许多国家的经济恢复和发展创造了良好的外部条件，因此世界经济很快能从战争的破坏中走出，重新步入高速增长的轨道。日本、西欧和“亚洲四小龙”等新兴工业化国家更是创造了经济发展的奇迹。但同时也应看到，这一时期是一种有选择的贸易自由化。尽管贸易自由化是大趋势，但这些国家在选择实行自由贸易的产品范围、领域时具有一定的自主性。削减各种关税和非关税壁垒的同时，仍然保留使用保护贸易措施的权利，因此，这一阶段的自由贸易政策不是绝对的，而在一定程度上与保护贸易是处于并驾齐驱的状态，因此这种自由贸易也是不平衡的：工业制成品的自由贸易程度超过了农产品的自由贸易程度；机器设备的自由贸易程度超过了消费品的自由贸易程度；区域集团内部的自由贸易程度超过了集团外部的自由贸易程度；发达国家之间的自由贸易程度超过了发达国家与发展中国家之间的自由贸易程度。同时，由于各国在制定外贸政策的时候往往出于对自身利益的考虑，因此这种贸易自由化必然是不稳定的。在贸易自由化的过程中，只要本国的经济利益受到损害，保护主义便会重新抬头。

20世纪80年代以来，经济全球化和贸易自由化成为世界的主流，越来越多的国家奉行经济自由化的政策，加上世界贸易组织的成立，贸易自由化已经成为不可逆转的潮流。全球制造业领域的产业分工正在从传统的产业间分工，向各个产业内部的分工、进而以产品内分工为基础的更精细的专业化分工转变。跨国公司把非核心的生产活动分包给成本更低的发展中国家的企业去完成，使位于不同国家的企业形成一个国际分工协作网络，每一个生产环节都成为全球生产体系的一部分。在新型国际分工格局下，传统的国际间产业转移正相应的演进为产业链条、产品工序的分解与全球化配置。分工的细化使跨国公司将产品价值链中的每个环节被放在最有利于获得竞争优势的地点。国与国之间的优势也将更多地体现为价值链上某一特定环节上的优势，从而导致国与国之间按价值链不同环节分工的现象。在新型国际分工格局下，一个国家或地区国际分工地位的提升，将主要表现为产业链或产品工序所处地位及增值能力的提升上。从引例42中可以看出，国际分工的深化使得生产的国界变得模糊起来，产品的国籍也不那么明显了。美国经济学家罗伯特·赖克写了一本书，名叫《美国下一条国界》，书中这样写道：全球正在变成一个单一的市场。哪里成本最低，就在哪里生产，根本不考虑国界问题。

贸易自由化是经济全球化的必然选择，虽然在发展过程中由于涉及不同国家的具体利益经常会出现反复，例如2008年以来的金融风暴引起全世界的经济危机，也使得贸易保护主义有抬头的趋势，但总体来看贸易自由化仍然将是21世纪的主流，必将得到继续推进。


第9章 保护贸易的理论与政策

一、重商主义

（一）理论背景

保护贸易理论和国际贸易分工理论一样，一直是国际贸易理论中的热点。保护主义理论最早起源于重商主义理论。重商主义是指15-17世纪欧洲资本原始积累时期代表商业资本利益的经济思想和政策体系。重商主义认为货币是财富的唯一形态，一切经济活动的目的就是为了获取金银。一国国力的强弱是由该国所拥有金银的多少决定的。出于这个基本认识，重商主义者认为国内贸易只是左手倒右手(因为交易的双方都是本国国民)，一个人的盈利必然表明另一个人将出现亏损，并不能真正使本国的国民财富增加。因此，除了开采金银以外，只有发展国际贸易，并通过国家的直接干预(例如通过关税限制外国商品的输入)，保证多卖少买，甚至完全不买，最终保证金银持续流入本国。

（二）基本内容

重商主义经历了两个发展阶段，从15世纪到16世纪中期为早期重商主义阶段，16世纪后期到17世纪为晚期重商主义。前者也称为货币差额论，后者也称为贸易差额论。早期重商主义的代表人物有英国的斯塔福和法国的孟克列钦，他们主张国家要采取严格的保护关税制度，防止本国货币的外流，以保留国家财富。另一方面，通过禁止外国制成品的进口和本国原材料的出口以促进本国工人的就业。最终通过金银的积累来实现国家的强大。

晚期重商主义的主要代表人物是英国的托马斯·孟。他在1664年出版了伟大著作《英国得自对外贸易的财富》，被马克思称为“重商主义的福音书”。在书中，托马斯·孟指出，早期重商主义者所主张的禁止金银出口的政策应该废除，原因是如果对方也施用同样的政策，那么本国反受其害，出口所换取的金银同样不能带回本国，而且贸易战的结果还会使本国的货物再也没有国际销路。托马斯·孟很重视国际贸易，认为国际贸易顺差是获取财富的唯一手段。但与早期重商主义者的观点不同，他不认为每一笔对外交易或者对每个国家都必须保持贸易顺差，而只要求每年卖出的总值高于买进的总值即可。此外，托马斯·孟认为过多的贸易顺差是有害的，因为这将导致国内金银累积过多，从而引起物价的上涨。这种物价的上涨一方面导致国内消费减少，另一方面出口产品由于这种物价上涨而成本上升，出口受阻，最终贸易顺差将转变为贸易逆差，金银大量外流。托马斯·孟主张要扩大农产品和工业制成品的出口，同时减少外国制成品的进口，鼓励本国居民尽量消费本国产品，从而扩大本国的就业和增强国力。托马斯·孟力主变管制金银进出口的政策为管制货物的进出口，通过奖出限入，保证贸易顺差，以达到金银流入的目的。

（三）评价

重商主义理论是保护主义思想的最早表现。总体来看，受时代的局限，它的观点是错误的。重商主义学说把金银看成是财富的唯一形式，认为国际贸易的目的就是获取金银，国际贸易是零和游戏，一国受益必然导致另一国受损，这些观点在今天看起来是极其荒谬的。但应该看到，重商主义理论也有历史的进步意义，其中一些政策观点至今仍有一定的影响力。例如，通过保持贸易顺差积累外汇资金以用于发展本国经济的观点，积极发展本国工业的观点等。

在重商主义者生活的时代，他们的学说在一定时期内处于统治地位，因此当时英、法等国制定外贸政策的时候都受到重商主义学说的影响。例如，在英国，当时有这样一些政策：对外贸易由国家垄断，不对私人开放；对进出口贸易进行管制，对原料以外的几乎所有商品都实行高关税以限制进口，尤其严禁奢侈品的进口。同时为了保证本国的生产，又严禁原料的出口；对本国的出口商品给予补贴和出口退税等多项措施加以鼓励，大力扶持本国的幼稚产业1651年通过《航海法》，并采用军事手段争夺殖民地来实现对世界贸易的垄断。通过实行这些政策，英国等国积累了大量的货币资本，为这些国家资本主义生产方式的建立起到了积极作用。

二、幼稚产业保护理论

（一）汉密尔顿的学说

1.背景

19世纪初，当英、法等国已经很发达的时候，北美和欧洲其他后进国家的资产阶级强烈要求保护其本国的幼稚产业。于是形成了幼稚产业保护理论。该理论的代表人物是亚历山大·汉密尔顿（Alexander hamilton）和弗里德里希·李斯特（Friedrich List）。汉密尔顿是美国首任财政部长，1791年，他向国会提交了《关于制造业的报告》，明确主张实行保护关税政策。

2.基本内容

在报告中，汉密尔顿系统阐述了保护和发展制造业的必要性和重要性，认为一国只有工业发展了才能保持独立地位。汉密尔顿认为，制造业能够提高国家的机械化水平，并促进分工的深化和生产率的提高。同时制造业需要消耗大量的原材料、农产品和中间产品，对其他部门的发展壮大有正外部性，也有利于总体就业规模的扩大。对于美国这样刚刚独立不久的国家来说，由于工业起步晚，基础薄弱、技术落后、生产成本高、效率低，暂时无法同英国、法国等欧洲老牌强国的廉价商品进行自由竞争，如果进行自由贸易，这些幼稚产业将可能永远没有可能壮大，这甚至将影响美国在经济上乃至政治上的独立。因此，美国应实行保护关税制度，以使新建立起来的工业得以生存、发展和壮大。等到这些工业确实壮大到足以同老牌强国的工业相竞争时，再实行自由贸易。

基于这样的思想，汉密尔顿提出了一系列的政策主张，主要有：严格实行高关税，限制外国工业品输入，保护国内新兴工业部门的发展；限制重要原材料的出口，同时对急需的原材料进口免税；向私营企业提供优惠贷款作为其发展资金；限制国内先进机器的输出；建立联邦检查制度，提高产品质量。

3.评价

汉密尔顿保护关税思想反映了经济不发达国家独立自主地发展民族工业的正当要求和愿望，是落后国家进行经济自卫并通过经济发展与先进国家进行经济抗衡的保护贸易学说，也标志着保护贸易学说的基本形成。

(二)李斯特的理论

1.理论背景

李斯特是19世纪德国著名的经济学家，1841年他出版《政治经济学的国民体系》一书，进一步完善了汉密尔顿的幼稚产业理论。当时德国还是个尚未统一、经济上相当落后的农业国，工业制成品不仅在国际上没有竞争能力，甚至在国内市场上也无法与发达国家的同类产品竞争。这种残酷的现实与亚当·斯密和李嘉图所描绘的自由贸易理论发生了极大的冲突，李斯特本人早年也主张自由贸易，1825年他出使美国，受到汉密尔顿思想的影响，转向贸易保护。回国后，李斯特进一步完善了保护贸易理论，出版了前文提到的伟大著作。

2.基本内容

在该书中，他首先批判了自由贸易理论，他认为，普遍的自由贸易理论是无边无际的世界主义经济学，它完全忽视了国家的存在，不考虑如何满足国家利益，而以所谓增进全人类利益为出发点。李斯特认为，对于每一国家而言，民族利益高于一切，所以国家制定外贸政策的出发点应该是本国的利益最大化，而不是所谓世界福利最大化。而李嘉图等人主张的自由贸易理论忽视了各国不同的经济发展水平，如果不具体考虑本国的实际一味实行自由贸易，必然使得落后国家永远成为发达国家的附庸。李斯特认为，“要在彼此自由竞争下双方共同有利，只有当两者在工业发展上处于大体相等的地位时才能实现。如果任何一个国家，不幸在工业上、商业上还远远落后于别国，那么它即使具有发展这些事业的精神与物质手段，也必须首先加强它自己的力量，然后才能使它具备条件与比较先进各国进行自由竞争”。

其次，李斯特认为，“财富的生产力比之财富本身，不晓得要重要多少倍；它不但可以使已有的和已经增加的财富获得保障，而且可以使已经消失的财富获得补偿。个人如此，拿整个国家来说，则更加是如此”。“生产力是树之本，可以由此而产生财富的果实，因为结果子的树比果实本身价值更大。力量比财富更加重要，因为力量的反面——软弱无能——足以使我们丧失所有的一切，不但使我们既得的财富难以保持，就是我们的生产力量、我们的文化、我们的自由，还不仅是这些，甚至是我们国家的独立自主，都会落到在力量上胜过我们的那些国家手里”。李斯特认为，古典学派只考虑交换价值，即通过对外贸易增进财富，而没有考虑到国家的精神和政治利益，眼前和长远的利益以及国家生产力。发展生产力是制定国际贸易政策的出发点。根据生产力理论，李斯特鲜明地反对英国古典学派的自由贸易学说，主张德国和一些经济落后国家实行保护贸易政策，认为这是抵御外国竞争、促进国内生产力成长的必要手段。李斯特承认，在保护贸易政策实行之初，会使得国内生产率方面有所降低、物价上涨，消费者利益受到损害，但这是发展本国工业的一个条件。为了生产力的发展，暂时在消费上作出牺牲是必要的、值得的。当本国产业发展起来之后，价格会下降，人们的损失会得到补偿而有余。短期的损失所赢得的力量永远可以生产出难以估量的价值。李斯特认为，绝对的自由贸易理论是狭隘的本位主义和个人主义，完全抹杀了国家和国家利益的存在。国家利益高于个人利益，又并行不悖。在经济落后国家实行贸易保护政策，实际上是为个人投资提供保护，为本国商品提供市场，这才符合个人利益。个人利益应服从于国家利益，个体追求个人利益不一定促进全社会的利益，国家在必要时，应对国民经济活动加以限制，以保持社会的总体利益。总之，李斯特认为，在经济落后国家，高度的保护政策是可以与最大限度的个人自由并行不悖的，是落后国家发展经济的一种十分必要的工具。

李斯特指出，保护贸易政策只是一种手段，而不是目的。国际贸易的自由和限制，对于国家的富强有时有利，有时有害，是随着时期的不同而变化的。因此，一国采取何种贸易政策，要根据本国经济发展的不同情况而定。李斯特把各国的经济成长分为五个阶段：原始未开化时期、畜牧业时期、农业时期、农工业时期、农工商业时期。当一个国家由未开化阶段转入畜牧业，转入农业，进而转入工业与海运事业的初期发展阶段时，应当与先进的城市和国家进行自由贸易，这样将会对经济发展和社会进步起到强有力的刺激作用。当一个国家已经越过工业发展的初级阶段，具备建成一个工业国的精神上和物质上的必要条件，只是由于还存在着一个比它更先进的工业国家的竞争力量，使前进的道路发生阻碍时，那才有理由实行保护贸易政策，以便建立并保护本国的工业。而当一个国家进入农工商业的发展阶段以后，已经具备了对外自由竞争的能力，就应当实行自由贸易政策。李斯特认为当时的德国处于第四阶段，即农工业时期，应该实行保护主义，以促进工业化，等到进入了第五阶段即农工商业阶段时，再实行自由贸易政策。已经处于农工商业阶段的英国所实行的自由贸易政策正是以前推行保护贸易政策的结果。

值得称道的是，李斯特不仅有理论，也提出了可实施的政策建议。李斯特强调受到保护的应当是国内幼稚的但有发展希望的工业，受保护对象通过一段时期之后能够成长起来。李斯特认为的幼稚工业标准是：如果某种产业不能在比原来高40%~60％的保护关税下长期存在下去，这种产业就缺乏保护的基本条件，因而不应该给予保护；如果不存在强大的国外竞争对手时，无需保护；被保护的工业发展了，产品具备了国际竞争力，不用保护；农业一般不需保护。同时，李斯特认为保护期应当以30年为最高界限，在这个期限内仍然不能成长起来的产业，政府就不应当继续保护下去。要达到保护目的，对某些工业品可以实行禁止输入，或税率较前者略低，从而对输入发生限制作用。所有这些保护方式，没有一个是绝对有利或绝对有害的。究竟采取哪一个方式最为适当，要看国家特有环境和它的工业情况来决定。正确的做法是从国内工业起步开始逐步提高关税，并且应当随着国内或从国外吸引来的资本、技术才能和企业精神的增长比例而提高。在从禁止政策变到温和的保护制度阶段过程中，采取的措施恰恰相反，应当由高税率逐渐降低而过渡到低税率。

（三）评价

李斯特第一个从理论上探讨在面临国际竞争的条件下，如何运用保护贸易的政策与措施来促进本国的经济发展，建立了具有完整体系的保护贸易理论。

受汉密尔顿和李斯特的理论影响，以美国和德国为代表的一些后进的资本主义国家，为了保护本国的幼稚产业，在这一时期一直采用保护贸易政策。美国从19世纪初期就不断提高关税，到1828年，关税税率提高到45%，使得美国工业避免了外国竞争而有了一个相对宽松的发展环境。德国在1871年实现了国家统一，为了使新兴工业能避免国外产品的竞争，得到充分发展，一直实施保护贸易政策，不断提高进口关税，1898年又通过修正关税法，成为高度贸易保护的国家之一。

三、战略性贸易政策理论

（一）理论背景

第二次世界大战以后，除了个别时期，美国总体上一直是自由贸易的坚定支持者。当时对于大多数美国企业来说，产品主要是针对国内的消费群体，与本国对手竞争。因此无论是进口还是出口，对自身利润的贡献都非常有限。即使有少数产业遇到国际竞争，美国经济依然可以维持强劲增长的趋势。到了20世纪80年代中期，一个重要变化是对外贸易对美国经济的重要性与日俱增。1960-1980年间，美国制成品的进出口贸易额增加了一倍多。国际性因素逐渐成为美国经济继续繁荣的关键性因素。而由于此时美国实行的是强势美元政策，美国企业在越来越广的产业范围内遭遇到外国厂商的挑战，进口增长的速度超过了出口增长的速度，这就造成了美国持续的贸易赤字，而且用常规的经济手段根本无法治愈这一痼疾。当美国的贸易伙伴们享受着出口剩余的时候，美国自己的制造业部门却遭受严重的事业和工资率下降。而且这种冲击逐渐从一些成熟的传统制造业部门如服装、鞋袜、玩具等逐渐扩散到了半导体等原来美国占绝对优势地位的高科技行业。美国舆论普遍认为这些国际竞争从四个方面损害了美国经济：剥夺了美国人就业的机会；工会力量造成美国的钢铁和汽车制造业工资不正常地高于其他制造业部门，由此导致了劳动力资源的分配扭曲，外国竞争使这一扭曲更加恶化；许多制造业部门的不完全竞争特征给了外国竞争厂商借助其政府的帮助实现战略优势的机会；外国竞争冲击了美国的技术密集型产业，结果是这些产业的R&D投资大大减少，而这些投资对于美国经济有重要而且是不可或缺的外溢效应。由于美国大众认为这些外国竞争厂商背后往往有很深的政府干预背景，对本国经济绩效的担心就逐渐转化为了对传统的“自由放任”(laissezfaire)的贸易原则的质疑。这又自然而然地转化成了致力于为积极的干预政策寻求理论依据。与此同时，类似的对自由放任精神的质疑和争论也在美国的邻国加拿大进行着。在这种背景下，从1981年到1985年，加拿大经济学家布兰德和斯潘塞、美国经济学家克鲁格曼发表了一系列开创性的论文，奠定了战略性贸易政策理论的基本框架，也标志着“新国际经济学”的正式出现。

（二）基本内容

布兰德和斯潘塞在其系列论文中明确指出，由于在不完全竞争的环境中，存在着垄断租金(monopoly rent，即超额利润)，一国政府可以积极运用各种政策工具进行主动干预，将这些垄断租金转移给本国企业，从而实现本国福利最大化。而实现这一目的的手段就在于在不完全竞争产业中，本国政府或者企业可以运用沉淀成本投资作为战略性预先承诺(strategic precommitment)的工具，改变竞争对手对未来竞争结果的预期，从而间接影响他的策略选择。这是战略性贸易政策区别于一般以贸易条件效应为基础(从而是非战略性的)的关税理论的地方。

根据布兰德的定义，战略性贸易政策是指基于或者可以改变不同国家竞争企业之间战略性互动形成的均衡的贸易政策。通过这个定义，可以看出，其理论体系是与产业组织理论紧密结合的，即：战略性贸易政策理论立论的重要条件是竞争对手认识到策略行为的相互依赖性。换言之，战略性贸易政策理论不能存在于完全竞争的市场结构中，因为在完全竞争假设下，众多厂商的策略行为是独立的。它只能建立垄断竞争的假设之上。因为在这种市场结构中，相互竞争的厂商数目非常少，策略行为彼此依赖，外部的干预足以改变初始博弈结果并形成对本方有利的均衡。战略性贸易政策的基本形式有：①财政支持，主要指对于要扶持的重点企业给予减免税收(tax relief)和优惠贷款(concessional financing)，或者直接对该企业的生产和出口进行补贴；②对市场进入路径的控制(control of market access)，包括关税、配额、政府或者政府控制的厂商对于要扶持的重点企业的产品以优惠条件直接进行采购(preferential procurement)以及直接对企业的经营和决策提供指导；③对市场结构和行为的干预，包括政府设计的企业间兼并，其目的是建立具有国际竞争力的大型企业。放松反托拉斯限制，即政府对于能从国际市场获取超额利润的卡特尔组织采取一种纵容、默许甚至是鼓励的态度，以及政府主导的企业间的研发合作。

概括地说，战略性贸易政策理论的主要思想一般包括：阻断或者至少限制外国厂商进入本国市场，从而增强本国企业的成本优势；向本国企业提供补贴以降低其成本，本国企业借此取得更大的市场份额，利润增加；协调产业政策和贸易政策，大力支持具有高科技内涵，并对国民经济中的其他部门有技术外溢效应的产业。可以看出，这一理论的背后隐含着特定产业或者特殊集团的利益和需求。但从追求更高国民收入的角度看，这种利益和需求被认为是和国家整体利益同一的。

战略性贸易政策理论的主要思想可以用克鲁格曼(1987)的一个经典博弈模拟分析来加以说明：在宽体喷气式客机的国际市场上，美国波音和欧洲空中客车公司进行双寡头竞争，这两家公司都需要决定是否开发一种新型飞机。由于宽体喷气式客机制造需要高进入成本和规模经济，而市场仅能容纳一家公司，谁率先进入并制造新飞机，谁就能独占垄断利润100单位；如果两家公司同时进入、竞相生产的话，则不但不能盈利，反而两败俱伤，各招致5单位亏损。

因此，两公司的战略选择只能是：生产或不生产。在这种格局下，最终由谁独占市场完全取决于谁具有先行优势。也就是说，两公司博弈形成的均衡不是唯一的。现在假设在波音公司作出决策前欧盟承诺实施战略性贸易政策，保证向空中客车公司提供10单位的补贴，在这种情况下，无论波音公司决定生产或者不生产，空中客车都会作出生产的决策。波音公司知道这一点。如果波音公司继续坚持参与制造新飞机的竞争，必招致５单位亏损，而空中客车公司仍能稳获5单位利润。由于确定享有补贴的空中客车肯定会生产这种飞机，波音别无选择，不得不放弃市场，退出竞争。这样一来，空中客车便依靠政府补贴挤掉了波音，现在它可以独占100单位的垄断租金。国家也实现了国民收入和福利的最大化，布兰德和斯潘塞理论体系的利润转移效应(rentshifting)得以实现。

李斯特和汉密尔顿的幼稚产业保护理论是没有考虑政策干预的战略性因素的，即不存在双方政府的政策博弈，也不期望这种政策干预行为能够影响对方的竞争企业可以选择的策略集合。也就是说李斯特和汉密尔顿的幼稚产业保护理论和其他传统国际贸易模型一样是建立在完全竞争假设上的：存在着若干已经完成“干中学”过程的外国竞争对手和一个本国新兴的幼稚产业，对本国幼稚产业的暂时保护可以使其实现学习曲线下移从而导致本国生产可能性边界外移，从而用同样的资源可以生产出更多的产品，最终本国福利得到增长。可以看出，在传统的幼稚产业保护理论中，没有垄断租金可以转移，本国的干预政策也不会对外国竞争对手的竞争策略造成任何影响。克鲁格曼建立的模型则是假定该幼稚产业是寡头竞争和规模递增的，并在传统理论体系中融入了新产业组织理论的部分研究成果，充分考虑了进口限制政策的战略性效应。在克鲁格曼的理论体系中，存在着一家本国企业和一家外国企业，双方在包括本国市场在内的若干相互独立的分割市场上进行产量竞争。通过对本国市场的进口限制，本国企业获得了一个更大的市场份额。从而得以扩大生产降低成本。与此相反，外国企业的市场份额减少、产量收缩、成本上升。本国企业取得优势地位并将这种优势扩展到其他分割市场上。本国企业的市场份额进一步扩大、生产进一步扩张、成本进一步降低，同时外国企业的相反效应也将进一步加剧。如此周而复始，最终本国企业把外国竞争企业彻底逐出该行业，实现利润和本国福利的最大化。图中三个数字按先后顺序分别代表本国的消费者剩余、本国厂商的收益、外国厂商的收益。在自由贸易条件下，两国的厂商无疑都会选择进入，最后的均衡是双头竞争。本国的总收益(消费者剩余加上本国厂商的收益)为9。现在加入博弈的第三方——政府的因素。不难发现，本国政府有充分的激励保护本国市场，在这种情况下，均衡结果将移动到收益矩阵的右上角，形成对本国而言最优的结果，消费者剩余虽然损失了3.5，但本国厂商的收益却增加了10(由于独占了本国市场的所有份额)，足以弥补这种损失而有余。结果本国的总收益达到了15.5，明显比9更优。在一个受保护的本国市场上，外国厂商进入将损失3，劣于不进入的策略选择。也就是说，理性的外国厂商当然不会选择进入。本国厂商通过这种扩大的市场份额，不断降低自己的边际成本，从而变得更有竞争力，最终在其他未受保护的市场也取得统治地位。也就是说，战略性幼稚产业保护最终演变成了一种出口促进。

总之，战略性贸易政策理论的主张可以总结如下：

（1）战略性贸易政策理论的出发点是增进本国福利，在这一点上与主张自由贸易的传统国际贸易理论并无差异。两者的区别在于最后得出的政策建议。

（2）战略性贸易政策理论只针对寡头垄断、不完全竞争和存在规模经济的产业结构。而这些产业往往是具有超额垄断租金并对本国国民经济有技术外溢效应的高端产业。

（3）建立在不完全竞争和规模经济基础上的国际分工体系是动态的、随机的。在这种分工体系中，政府的政策制定、企业的策略选择都是相互依赖、互为影响的。这留给了政府充分的空间去运用产业政策形成对本方有利的均衡格局。

（4）一国兴衰的根本在于国际竞争力的大小以及国家的竞争优势，具有比较优势并不意味着具有竞争优势。在高端产业中，发达国家运用战略性贸易政策已经占据了先行优势。因此按照传统的劳动生产率和资源禀赋差异形成的比较优势原则进行国际分工必然导致发展中国家进口资本和技术密集型产品，出口劳动密集型产品。发展中国家永远处于分工链的低端。发展中国家要实现产业升级和经济质的飞跃，完全的自由放任是不可行的。

（5）重视发挥政府的作用。政府的战略性贸易政策可以创造出新的比较优势。政府可以通过积极引导国内产业不断集中，以培育大型跨国公司，增强我国产业在国际市场上的竞争力。

（三）评价

回顾国际贸易理论体系的演进路径，战略性贸易政策理论的最大贡献应该在于澄清了一个长期占主导地位的论断，即：自由贸易是最优的。事实上，这些新的理论发展并非试图回归到保护主义的道路上，而只是在“自由贸易是最优的”这一论断前面加上了一个限制语：在特定的环境下，“自由贸易是最优的”。换言之，在另外一些特定的环境下，政府的积极干预可能是最优的选择。相信随着时间的推移和理论架构的不断完善，这些新的发展对于国际贸易理论的贡献将会越来越明晰。


第10章 关税措施（1）

20世纪80年代中期，美国曾因日本将高级计算机出口到苏联，而对日本输美的电子产品征收100%关税。同时美国是90年代以来运用“报复性关税”最频繁的国家，1999年3月因“香蕉贸易战”，美国对欧盟的部分产品加征报复关税。试讨论：①为什么美国要对日本输美的电子产品征收关税？②征收“报复性关税”合理吗？为什么？

一、关税概念

(一)关税的定义

关税(tariff；customs duties)是国际贸易措施中最古老的措施，长期以来，它一直是各国主要国际贸易政策之一，是目前世界各国普遍征收的一个税种。关税是指进出口商品经过一国关境时，由海关代表国家对通过本国关境的进出口商品向进出口商征收的一种赋税。进口货物的收货人、出口货物的发货人是关税的纳税义务人。关税的征收对象包括应税货物和应税物品两类，征税对象和进出口方向不同，其适用的税率也不同。

关税的征收是通过海关执行的。海关是一国政府设在关境(customs territory)上的行政管理机构。关境的任务是根据本国政府制定的进出口政策、法令和有关规定，对进出口商品、货币、金银、行李、邮件、运输工具等进行监督和管理，征收关税，进行罚款，查禁走私物，临时保管通关货物和统计进出口商品等。海关还有权对不符合国家规定的进出口货物不予放行、罚款、没收或销毁。一般情况下，一国的关境与国境是一致的。但是，在某些情形下也会出现两者的不一致。例如，当一国境内设有自由港、自由贸易区、保税区和出口加工区时，该国的关境小于国境；当一些国家相互之间组成关税同盟(customs union)时，同盟内部国家之间互免关税，而对外则统一征收关税，这时关境要大于其成员国的各自国境。

(二)关税的特点

关税作为国家税收的一种，是国家财政收入来源之一。一方面具有和其他税负相同的特点，另一方面关税又有其自身的特点。归纳起来，主要有以下几个主要特点。

1.关税具有强制性、无偿性和固定性特点

强制性是指关税是凭借法律的规定强制征收的，凡要交税的，都要按照法律规定无条件地履行自己的义务；无偿性是指海关征收的关税都是国家向进出口商无偿取得的国库收入，国家不需要付出任何代价，也不必把税款直接归还给纳税人；固定性是指国家事先规定一个关税的征收比例或征税数额，征、纳双方必须共同遵守执行，不得随意变化和减免。

2.关税的税收主体和客体分别是进出口商和进出口货物

税收主体也称课税主体，即纳税人，是指负担纳税的自然人或法人；税收客体也称课税客体，是指课税的对象如消费品等。关税的税收主体是本国进出口商；税收客体是指进出口货物。

3.关税是一种间接税

这是因为关税主要是对进出口商品征税，虽由进出口商缴纳，但其税负可以由进出口商垫付税款，然后把它作为成本的一部分加在货价上，在货物出售给买方时收回这笔垫款。由此可见关税最后终将转嫁给买方或最终由消费者承担。

4.关税具有涉外性，是执行对外贸易政策的重要手段

关税经常被主权国家用作对外政治、经济斗争的手段，因为国别贸易政策可以通过关税的税率与种类高低反映出来。例如，在引例51中提到的美国因日本将高级计算机出口到苏联，而对日本输美的电子产品征收100%关税，这表明关税在国家对外政治关系中也起到一定的作用。另一方面，各国可以利用关税税率的高低和不同的减免手段来对待来自不同国家的商品，以此开展其对外经贸关系，通过提供优惠政策改善国际关系，利用提高关税限制某些国家商品的进口甚至实施报复等等。

(三)关税的作用

一国征收关税既会产生积极作用，又会产生消极作用。一国在制定关税政策时要尽量发挥关税的积极作用，规避或减少其消极作用。

1.积极作用

(1)增加财政收入

征收关税可以增加本国财政收入，这是关税的财政作用，以此为目的征收的关税为财政关税。这是关税出现之初的基本职能，随着现代经济的发展，税源增加，而且“二战”之后各国关税水平受到关贸总协定的约束而不断下降，关税增加财政收入的作用相对下降。但是，这并不代表保护关税已不存在，各个国家仍然在某些商品领域维持较高的进口关税，有时还使用惩罚关税、报复关税和附加关税等手段保护国内某些产业，一些经济落后的发展中国家仍把关税作为其财政收入的重要来源。

(2)保护国内的产业和市场

这是当今各国运用关税政策的主要目的，各国政府通过制定和调整关税税率来调节其进出口贸易。各国普遍设置高关税阻止或减少进口以保护国内幼稚产业的发展，同时又利用关税减免以鼓励某些短缺资源进口，从而促进本国某些产业特别是出口导向型产业的发展。在出口方面，通过低税、免税和退税来鼓励商品出口，并通过征收较高关税防止自然资源的大量外流；在进口方面，通过税率的高低、增减来调节商品的进口。

(3)调节贸易差额，平衡国际收支

一国国际收支中商品贸易占很大比重，故各国往往通过调节关税来调节贸易差额，平衡国际收支。当贸易逆差过大时，提高关税或征收进口附加税以限制进口，当贸易顺差过大时，减免关税以鼓励进口。

(4)调节进出口商品结构

关税是一种经济杠杆，许多国家都通过调整关税结构来调整本国的进出口商品结构。关税对进出口商品结构的调节作用主要体现在：①对于国内需求旺盛的商品通过减免关税的方式鼓励进口，或通过征收高额关税的方式限制出口；②对于出口导向型的产业通过减免关税的方式鼓励出口，通过征收高额关税的方式限制与国内产业具有竞争性的产品进口，如各国对奢侈品征收高额的进口关税，对日用必需品征收较低关税或免税。

2.消极作用

关税虽然具有以上积极作用，但如果运用不当，也会产生消极作用。比如，关税提高了进口商品的价格并限制了进口国消费者的消费；长期采用过高的关税保护国内产业会使该产业养成“惰性”，不努力改进生产技术去提高生产效率与产品质量，从而阻碍生产力发展；另外，过高的关税也是走私的客观根源，造成财政收入减少的同时对国内市场也会造成冲击。过高的关税也人为地扭曲了通过国际分工进行的全球资源合理配置，不利于各国充分发挥本国的经济优势，形成了全球资源配置的不经济性。

二、关税的主要种类及内容

关税的种类繁多，按照不同的标准，可以从不同的角度进行分类。

(一)按照关税征收对象或商品流向划分

1.进口税(import duties)

进口税是进口国家的海关在外国商品输入时，对本国进口商所征收的正常关税(normal tariff)，又称为正常关税或进口正税。在国际贸易中，通常所说的关税壁垒就是指进口关税。因此，进口关税一直被各国公认为是一种重要的经济保护手段。这种进口税一般在外国货物直接进入关境或国境时征收，或者外国货物由自由港、自由贸易区或海关保税仓库等提出运往进口国的国内市场销售，在办理海关手续时征收。根据进口税税率的不同，正常进口税通常可分为普通税、最惠国税两种。

(1)普通税。如果进口国未与该进口商品的来源国签订任何关税互惠贸易条约，则对该进口商品按普通税率征税。普通税率通常为一国税则中的最高税率，一般比优惠税率高1~5倍。目前仅有极少数国家实行这种税率，大多数只是将其作为其他优惠税率减税的基础。因此，普通税率并不是被普遍实施的税率。

(2)最惠国税。最惠国税是一种优惠税率，适用于该国签订有最惠国待遇条款的贸易协定的国家或地区所进口的商品。最惠国税率是互惠的且比普通税率低，有时甚至差别很大。例如，美国对进口玩具征税的普通税率为70%，而最惠国待遇仅为6.8%。由于实际上大多数国家都加入了签订有多边最惠国待遇条约的关贸总协定(现由世界贸易组织继承其协定)，或者通过个别谈判签订了双边最惠国待遇条约，因而这种关税税率实际上已成为正常的关税率。

2.出口税(export duties)

出口税是指当本国货物和物品出境时，海关对出口货物和物品征收的一种关税。征收出口税的目的主要有：第一，对本国资源丰富、出口量大的商品征收出口税，以增加财政收入。第二，为了保证本国的生产，对出口的原料征税，以保障国内生产的需要和增加国外商品的生产成本，从而加强本国产品的竞争能力。第三，为保障本国市场的供应，除了对某些出口原料征税外，还对某些本国生产不足而又需求较大的生活必需品征税，以抑制价格上涨。第四，控制和调节某些商品的出口流量，防止盲目出口，以保持在国外市场上的有利价格。第五，为了防止跨国公司利用“转移定价”逃避或减少在所在国的纳税，向跨国公司出口产品征收高额出口税，维护本国的经济利益。

目前大多数国家对绝大部分出口商品都不征收出口税。因为征收出口关税会增加出口货物的成本，不利于本国货物在国际市场的竞争，许多国家纷纷削减或废除出口关税。但目前世界上仍有少数国家(特别是经济落后的发展中国家)为增加财政收入，限制本国资源输出，仍普遍保留出口税。

我国历来采用鼓励出口的政策，但为了控制一些商品的出口流量，采用了对极少数商品征收出口税的办法。被征收出口税的商品主要有生丝、有色金属、铁合金和绸缎等。我国目前对约47个税目的少数几种出口商品征收出口税。

3.过境税(transit duties)

过境税又称通过税或转口税，是一国海关对通过其关境再转运至第三国的外国货物所征收的一种关税，其目的主要是增加国家财政收入。目前，大多数国家对过境货物只征收少量的签证税、印花税、登记税和统计税等。

(二)按照关税征收标准或方法划分

1.从量税(specific duties)

从量税是以商品的重量、数量、容量、长度和面积等计量单位为标准计征的关税。从量税的计算非常简单，公式如下：

从量税额=商品数量×单位从量税

各国征收从量税，大部分以商品的重量为单位来征收，但各国对应纳税的商品重量计算的方法各有不同。一般有毛重法、半毛重法和净重法。

2.从价税(ad valorem duties)

从价税是以商品的价格为标准计征的关税，其税率表现为货物价格的百分比。从价税额的计算公式如下：

从价税额=商品总值×从价税率

从价税的一个关键问题是如何核定完税价格。完税价格是经海关审定作为计征关税的货物价格，是决定税额多少的重要因素。各国所采用的完税价格标准很不一致，大体上可概括为以下三种：①以成本加保险费、运费作为征税价格，即CIF价；②以装运港船上交货价作为征税价格，即FOB价；③以海关估价作为征税价格，即法定价格。

3.混合税(compound duties)

混合税又称复合税，是指征税时同时使用从量、从价两种税率计征，以两种税额之和作为该种商品的关税税额。复合税按从量、从价的主次不同又可分为两种情况：一种是以从量税为主加征从价税，即在对每单位进口商品征税的基础上，再按其价格加征一定比例的从价税。我国进口征税以从价税为主，1999年起对部分商品征收复合税。

4.选择税(alternative duties)

选择税是对于一种进口商品同时订有从价税和从量税两种税率，在征税时选择其税额较高的一种征税。但有时为了鼓励某种商品进口，也会选择其中税额低者征收。选择税具有灵活性的特点，可以根据不同时期经济条件的变化、政府征税目的以及国别政策进行选择。选择的缺点是征税标准经常变化，令出口国难以预知，容易引起争议。

(三)按差别待遇和特定的实施情况划分

1.进口附加税(import surtaxes)

在特殊或紧急情况下，进口国海关对进口商品，除了征收一般进口税外，临时根据某种目的再加征进口税，就叫做进口附加税。进口附加税通常是一种特定的临时性措施，是限制商品进口的重要手段。其目的主要有：应付国际收支危机；维持进出口平衡；防止外国商品低价倾销；对某国实行歧视或报复政策等，其征收方式有以下两种：

(1)反补贴税(counter vailing duties)。反补贴税是对于直接或间接地接受奖金或补贴的外国商品进口所征收的一种进口附加税。征收反补贴税的目的在于增加进口商品的成本，抵消出口国对该项商品所作补贴的鼓励作用，确保进口国市场和生产的稳定。

(2)反倾销税(antidumping duties)。反倾销税是对于实行商品倾销的进口商品所征收的一种进口附加税。倾销是指进口商品以低于正常价格甚至成本价格在进口国市场上销售的行为。由于商品价格低于正常价格，从而对进口国的同类产品造成重大损害，出于保护本国工业和市场需要，须对倾销商品征收反倾销税，抵制不正当的销售行为。

2.差价税(variable levy)

差价税又称差额税。当某种产品国内外都能生产，且国内价格高于同类的进口商品价格时，为了保护国内生产和国内市场，削弱进口商品的竞争能力，按国内价格与进口价格之间的差额征收关税，就叫差价税。差价税没有固定税率，它随着商品的国内外价格差额的变动而变动，因此是一种滑动关税。对于征收差价税的商品，有的规定按价格差额征收，有的规定在征收一般关税以外另行征收。与一般关税相比，差价税能够更有效地保护国内市场。

3.特惠税(preferential duties)

特惠税是指对从某个国家或地区进口的全部商品或部分商品，给予特别优惠的低关税或免税待遇。使用特惠税的目的是为了增进与受惠国之间的友好贸易往来。特惠税有的是互惠的，有的是非互惠的。税率一般低于最惠国税率和协定税率。

4.普遍优惠制(generalized system of preferences，GSp)

普遍优惠制简称普惠制，是发展中国家在联合国贸易与发展会议上进行长期斗争，在1968年通过建立普惠制决议之后取得的。该决议规定，发达国家承诺对从发展中国家或地区输入的商品，特别是制成品和半制成品，给予普遍的、非歧视的和非互惠的关税优惠待遇。

普惠制的主要原则是普遍的、非歧视的、非互惠的。所谓普遍的，是指发达国家应对发展中国家或地区的制成品和半制成品给予普遍的优惠待遇。所谓非歧视的，是指应使所有发展中国家或地区都不受歧视、无例外地享受普惠制的待遇。所谓非互惠的，是指发达国家应单方面给予发展中国家或地区关税优惠，而不要求发展中国家或地区提供反向优惠。目前，接受普惠制关税优惠的发展中国家或地区达到190多个。

(四)按照征税的目的划分

1.财政关税(revenue tariff)

财政关税是为了增加国家财政收入而征收的关税。这种关税与国内的销售税相似，一般说来，它的税率比较低。因为税率太高，会阻止进出口商品的增加，而进出口商品减少，关税也减少，增加财政收入的目的也就达不到。此外，以财政收入为目的关税一般也是与较低的经济发展水平相联系的。当一个国家的经济发展水平较低的时候，国内的直接税收来源较少，关税就成为主要的财政收入来源之一。因此目前在世界上一些经济发展水平较低的发展中国家，关税仍然是国家预算收入的主要来源。

2.保护关税(protective tariff)

保护关税是为了保护国内某些商品市场，促进这些产业发展而设置的关税。保护关税率一般都很高，因为关税越高越能达到保护的目的。有时关税率高达百分之几百，等于是禁止进口，成为禁止关税(prohibited duty)。随着世界市场问题的日益严重，保护关税也成了国际贸易战中的一个重要手段。一些国家对国内工业威胁较大的进口产品，往往征收很高的关税来进行保护。

3.收入再分配关税(redistribution tariff)

收入再分配关税是以调节国内各阶层收入差距为目的而设置的关税。在一些国家，商品的国际价格与国内价格之间往往有较大的差异。商品的进出口会使一些人获取很高的利润而大大受益，同时往往又使另一些人付出较高的代价而利益却受到损害。关税的调节可使各阶层各集团的收入因为贸易而发生的差距控制在一定幅度内。这种关税税率的高低要视进出口商品的具体情况而定。

(五)按关税保护程度和有效性划分

1.名义关税(nominal tariff)

名义关税是指一国对同本国某行业相竞争的外国商品进入该国关境时海关根据税则所征收的进口税。名义税率(名义保护率)是指海关税则中的法定税率，它一般是根据国内外的商品差价制订的。名义关税只考虑进口商品尤其是制成品因征收关税而提高了在市场上的价格，从而减少进口商品的消费需求，对本国同类商品生产起保护作用。它不考虑生产该产品时是否使用了进口投入品、对投入品是否征收关税以及对进口的制成品与投入品两者税率的比例关系。

2.有效关税(effective tariff)

有效关税也称“实际关税”，是“名义关税”的对称，是在市场竞争中，通过对进口商品征税，实现对本国同类产品的实际保护程度。有效关税通常用对某个工业每单位产品的“增值”部分征收的从价关税。其税率代表着关税对本国同类产品的真正有效的保护程度，其计算公式为：

E=NV

其中，E表示有效关税保护率；N表示进口的最终产品的名义关税税率；V表示该行业的最终产品的增值比率。

如果一个国家由于本国原材料不足，必须进口原材料进行加工制造成最终产品，在这种情况下，进口原材料的名义关税税率高低及其在最终产品中所占比重也影响着有效关税税率，其计算公式为：

E=(N-pt)(1-p)

其中，E表示有效关税保护率；N表示进口的最终产品的名义关税税率；t表示进口原材料的名义关税税率；p表示原材料在最终产品中所占的比重。
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三、海关税则和通关手续

(一)海关税则

1.海关税则的基本含义

海关税则(customs tariff)，又称关税税则，是一国对进出口商品计征关税的规章和对进出口的应税与免税商品加以系统分类的一览表。

海关税则一般包括两个部分：一部分是海关课征关税的规章条例及说明；另一部分是关税税率表。关税税率表主要包括三个部分：税则号码，简称税号；货物分类目录；税率，是关税政策的具体体现。

2.海关税则的商品分类方法

海关税则的商品分类，有的是按商品的加工程度划分，如原料、半制成品、制成品等；有的是按商品的性质划分，如水产品、农产品、畜产品、矿产品、纺织品、机械等；也有的是按商品的性质分成大类，再按加工程度分成小类。最初各个国家根据自身需要和习惯编制税则商品分类目录。由于分类方法不同、口径各异，使各国海关统计资料缺乏可比性，并给多边贸易谈判带来不便。为此，一些国际经济组织开始制订国际通用的商品分类目录，以解决这一矛盾。其中较权威的有以下三个：

(1)《布鲁塞尔税则目录》(Brussels Tariff Nomenclature，BTN)

欧洲关税同盟研究小组于1952年制订了《关税合作理事会税则目录》，因该税则目录是在布鲁塞尔制订的，故又称《布鲁塞尔税则目录》。该目录将全部商品分成21类、99章、1011个税目号。该目录曾被140多个国家采用。

(2)《国际贸易标准分类》(Standard International Trade Classification，SITC)

联合国经社理事会于1950年制订并公布了《国际贸易标准分类》，主要用于贸易统计，许多国家的政府按该目录编制国际贸易统计资料。它的商品分类原则是按照商品的加工程度由低到高进行编排，同时也适当考虑商品的自然属性。该目录在1960年和1972年先后修订两次。1972年修订本把全部商品分成10类、63章、233组、786分组、1924个基本项目。其中，0~4类为初级产品，5~8类为制成品。税目编号采用五位数，各国可根据需要增设子目。该标准曾被100多个国家采用。

(3)《协调商品名称和编码制度》(The harmonized Commodity Description and Coding System)

尽管有相互对照表，但以上两种商品分类目录在国际上的同时并存还是给很多工作带来了不便。于是，1983年海关合作理事会协调制度委员会主持制订了《协调商品名称和编码制度》，简称《协调制度》。《协调制度》目录将商品分成21类、97章、1241个项目号和5019个子目。其中，1~24章为农副产品，25~97章为加工制成品，第77章金属材料为空章，是为新型材料的出现而留空。《协调制度》项目号列为四位数，前两位是项目所在章，后两位是每章内的目位置，如52.02是废棉，52表示第52章，02表明是该章的第2个项目。项目以下，第五位数字为一级子目，表示该商品在项目中的位置，第六位数字为二级子目，是一级子目的进一步细分，如5202.10为废棉纱线、5202.91为回收纤维、5202.99为其他。《协调制度》与《布鲁塞尔税则目录》的分类原则相似，但增加了对子目一级的规定，它能同时满足关税统计和国际贸易其他方面的要求。该目录于1985年1月18正式实施，我国于1992年1月1日起也正式实施了以《协调制度》为基础编制的新的《海关进出口税则》和《海关统计商品目录》。

3.海关税则的主要种类

各国税则按税率的种类可分为单式税则和复式税则两种。

(1)单式税则(single tariff)。单式税则又称一栏税则。这种税则，一个税目，只有一个税率，适用于来自任何国家的商品，没有差别待遇。在资本主义垄断时期前，各国都实行单式税则。到垄断资本主义时期，发达资本主义国家为了在关税上执行差别与歧视待遇，或争取关税上的互惠，都放弃单式税则改行复式税则。现在只有少数国家如委内瑞拉、巴拿马、冈比亚等仍实行单式税则。

(2)复式税则(complex tariff)。复式税则又称多栏税则，是指一个税目有两个或两个以上的税率，对不同国家的产品采用不同的税率。目前，世界上绝大多数国家采用这种税则。如美国订有优惠税率、特惠税率和普通税率，普通税率比优惠税率高一倍到十几倍。我国目前采用两栏税则。

各国税则依据制定税则的权限，可分为自主税则和协定税则。

(1)自主税则。自主税则又称国定税则，是指一国的立法机构根据关税自主原则单独制定而不受对外签订的贸易条约或协定约束的一种税率。自主税则又可分为自主单式税则和自主复式税则两种。

(2)协定税则。协定税则是指一国与其他国家或地区通过贸易与关税谈判，以贸易条约或协定的方式确定的关税税率。

(二)通关手续

通关手续又称报关手续，是指进出口商或其代理人向海关办理进出口货物的手续。办完通关手续，结清应付的税款和其他费用，经海关同意，货物即可通关放行。通关手续通常包括货物的申报、查验、征税和放行环节。

四、关税措施对国际贸易的影响

(一)关税对世界贸易发展的影响

在其他条件不变的情况下，世界市场上的主要国家关税税率的增减幅度与国际贸易发展速度成反比关系，当世界市场的主要国家普遍提高关税，加强关税壁垒时，国际贸易的发展速度将趋向缓慢，反之将趋向加快。自第二次世界大战以来，世界各国的关税水平都有大幅度下降，世界贸易呈现高速发展状态。

(二)关税对进口国的影响

征收关税将提高进口产品的价格，减少其销售量；征收关税将提高进口国政府的收入；征收关税给进口国的生产者带来利润，但会给进口国的消费者造成损失。同时尽管征收关税可以起到保护进口国同类产业的作用，但如果进口国的关税水平长期偏高，保护期过长，将不仅极大损害本国消费者的利益，而且会逐渐削弱本国的产品竞争力。

(三)关税对贸易差额和一国国际收支的影响

可以通过征收关税来调节一国的贸易差额和国际收支。当贸易逆差过大时，可以通过提高关税或征收进口附加税的办法限制进口，以缩小贸易逆差；当贸易顺差过大时，则减免关税，从而缩小贸易顺差。当一国国际收支不平衡时，一般进口国政府会采用提高关税的办法来进行调整。


第12章 非关税政策措施（1）

从1999年1月1日起，欧盟贸易委员会对蜂蜜产品实施卫生监控计划，要求出口蜂蜜到欧盟各成员国的第三国，都必须在此之前提交对蜂蜜中残留物质进行监控的保证计划，否则欧盟将禁止该国蜂蜜进口。蜂蜜是我国传统出口商品。欧盟是我国蜂蜜的主要销售市场，在当前我国蜂蜜出口不景气的情况下，欧盟又将蜂蜜列为80％的植物性产品和20％的动物性产品，并依据其1996年4月29日制定的96/23EC指令性文件，实施对蜂蜜产品的卫生监控计划，对四环素、链霉素、磺胺、螨克等药物和杀虫剂提出严格的限量要求。此外，国外一些客商还要求对苯酚、硫黄、C13、酵母菌等进行检验控制，这将使我国出口蜂蜜面临前所未有的严峻挑战。试讨论：①为什么欧盟要对进口的蜂蜜产品实施卫生监控计划？②这一计划对我国蜂蜜出口有怎样的影响？

一、非关税壁垒概述

(一)非关税壁垒的定义

非关税壁垒(nontariff barriers，NTB)是与关税壁垒相对而言的，是指除关税措施以外的一切限制进口的各种措施。在WTO规则体系中，主要包括进口配额、自动出口限制、技术性贸易壁垒、反倾销、反补贴和保障措施等。

非关税壁垒与关贸总协定和世界贸易组织促进贸易自由化的宗旨是相违背的。关贸总协定较早就意识到了这个问题，并在第七轮谈判“东京回合”中第一次把谈判矛头指向了非关税壁垒，提出减少、消除非关税壁垒，减少、消除这类壁垒对贸易的限制及不良影响，以及将此类壁垒置于更有效的国际控制之下等条款。但这些条款和协议往往是有保留的。并且非关税壁垒花样繁多、层出不穷，关贸总协定也不可能对每一种非关税壁垒都具体作出明确规定。因此，非关税壁垒越来越趋向于采用处于总协定法律原则和规定的边缘或之外的歧视性措施，从而成为“灰色区域措施”，以绕开关贸总协定的直接约束。

(二)非关税壁垒的特点

非关税壁垒虽然与关税壁垒一样可以限制外国商品进口，却有其自身显著的特点。

1.隐蔽性

一般来说，关税税率制定后，各国政府须通过法律的形式对外公布，并严格执行。出口商通常通过查阅进口国海关税则，即可获得关税税率的相关信息，透明度高。非关税壁垒则完全不同，但一些非关税壁垒措施往往并不公开，而且经常变化，使外国出口商难以对付和适应。它既能以正常的海关检验要求的名义出现，也可借用进口国的有关行政规定和法令条例，使之巧妙地隐藏在具体执行过程中，无需作公开的规定。

按照WTO关于关税透明性原则的要求，关税的税率必须公开透明、便于查阅，任何国家的出口商都可以了解，因而非关税壁垒比关税壁垒更具有隐蔽性。

2.灵活性和针对性

关税税率制定必须通过立法程序，并要求一定的延续性和稳定性。如遇税率调整或更改，需经过较为繁琐的法律程序和手续。同时关税税率的调整直接受到GATT(WTO)的约束，各国海关不能随意提高关税以应付紧急限制进口的需要，因此关税壁垒的灵活性很差。但在制定和实施非关税壁垒措施上，通常采用行政程序，制定手续简单，其指定的程序也较迅速、简便，伸缩性大，能随时针对某种进口商品采取或更换相应的限制措施，表现出更大的灵活性和时效性。

3.差别性和歧视性

一国在实施非关税壁垒时，往往针对某个国家采取相应的限制性的非关税措施，其结果是大大增强了非关税壁垒的差别性、歧视性。

4.有效性

关税壁垒的实施旨在通过征收高额关税提高进口商品的成本，它对商品进口的限制是相对的。而有些非关税壁垒对进口的限制是绝对的，例如用进口配额等预先规定进口的数量和金额，超过限额就禁止进口。这种办法在限制进口方面更直接、更严厉，因而也更有效。

二、非关税壁垒措施的主要种类

非关税措施名目繁多、内容复杂，据统计，目前发达国家所实施的非关税措施已达2000多种。下面对主要非关税措施做一些简要介绍。

(一)进口配额制

进口配额(import quotas system)又称进口限额，是一国政府在一定时期内对某种商品的进口数量或金额加以直接地限制。在规定的期限内，限额以内的商品可以进口，超过限额就不准进口，或征收较高的关税或罚款。

进口配额主要有两种：绝对配额和关税配额。

1.绝对配额(absolute quotas)

绝对配额是指在一定的时期内，对某种商品的进口数量或金额规定一个最高额，达到这个数额后，不准进口。在实施中主要又分为两种：全球配额和国别配额。

(1)全球配额(global quotas)。这是属于全球范围内的绝对配额，即对于来自任何国家和地区的商品一律适用。进口国主管当局通常按进口商申请先后或过去某一时期的实际进口额批给一定的额度，直至总配额使用完为止，超过总配额就不准进口。

(2)国别配额(country quotas)。是在总配额内按国别或地区分配给固定的配额，超过给各国或地区规定的配额便不准进口。实行国别配额可以使进口国根据它与有关国家或地区的政治经济关系分配给不同的额度。进口商必须提交原产地证书以区分来自不同的国家或地区的商品。国别配额又可以分为自主配额和协议配额。自主配额又称单方面配额，是由进口国完全自主地、单方面强制规定一定时期内从某个国家或地区进口某种商品的配额。协议配额又称双边配额，是由进口国家或出口国家政府或民间团体之间协商确定的配额。

2.关税配额(tariff quotas)

即对进口商品的绝对数量和金额不加限制，在规定的时期内，对关税配额以内的进口商品，给予低税或减免税待遇，超过配额的进口商品则征收较高的关税、附加税或罚款。为了加强绝对进口配额的作用，一些国家往往对配额商品订得很细，比如按不同的商品规格、价格水平、原料来源和进口商等规定不同的配额。1995年WTO成立以后，进口配额的使用受到诸多多边协议的规范。各国进口配额的发放也必须贯彻公开、透明和非歧视的原则。

(二)“自动”出口限制

“自动”出口限制(voluntary restriction of export)是指出口国家或地区在进口国的要求和压力下，“自动”规定在某一时期内某些商品对该国的出口限额，在该限额内自行控制出口，超过限额即禁止出口。

“自动”出口限制和进口配额制虽然从实质上都是通过数量限制来限制进口，但仍有许多不同之处。这表现在：第一，从配额的控制方面看，进口配额制由进口国直接控制进口配额来限制商品的进口，而“自动”出口限制则由出口国直接控制配额，限制一些商品对指定进口国家的出口，因此是一种由出口国家适时地为保护进口国生产者而设计的贸易政策措施。第二，从配额表现形式看，“自动”出口限制表面上好像是出口国“自愿”采取措施控制出口，而实际上是在进口国的强大压力下才采取的措施，并非真正出于出口国的自愿。第三，从配额的影响范围看，进口配额制通常应用于一国大多数供给者的进口，而“自动”出口限制仅应用于几个甚至一个特定的出口者，具有明显的选择性。那些未包括在“自动”出口限制协定中的出口者，可以向该国继续增加出口。第四，从配额适用时限来看，进口配额制适用时限相对较短，往往为1年，而“自动”出口限制较长，往往为3~5年。

“自动”出口限制主要有两种形式：

(1)非协定的“自动”出口限制。它是指出口国政府并未受到国际协定的约束，迫于进口国的压力自行单方面规定对有关国家的出口限额，出口商必须向政府主管部门申请配额，在领取出口授权书或出口许可证后才能出口。也有的是出口厂商在政府的督导下，“自动”控制出口。

(2)协定的“自动”出口限制。它是指进出口双方通过谈判签订“自限协定”或“有秩序销售协定”，规定一定时期内某些商品的出口配额。出口国据此配额发放出口许可证或实行出口配额签证制，自行限制这些商品出口，进口国则根据海关统计进行监督检查。目前，“自动”出口配额大多属于这一种。

(三)进口许可证制

进口许可证制度(import license system)是一国规定某些商品的进口必须申领许可证，没有许可证海关不予进口的制度，是国际贸易中一项应用较为广泛的非关税措施。进口许可证制是与WTO的基本原则相违背的，如果这种做法运用不当，不仅会妨碍贸易的公平竞争，还容易导致对出口国实行歧视性待遇。而且特种许可证的发放如果没有法律保障，就很容易成为进口国有关机构腐败的温床。所以WTO要求，如果有关成员国因特殊情况要采用进口许可证制，也要使用公开一般许可证，并且发放程序要透明。

1.从进口许可证与进口配额的关系上看，进口许可证可分为两种

(1)有定额的进口许可证。进口国管理机构预先规定一定的配额，然后根据进口商的申请发放。

(2)无定额的进口许可证。即进口许可证的发放不与配额结合，进口国在个别考虑的基础上，决定对某种商品的进口发放许可证。由于这种个别考虑没有公开的标准，所以能起到更大的限制进口的作用。

2.从进口商品的许可程度上看，进口许可证一般可分为两种

(1)一般许可证。又称公开一般许可证，凡是列明属于公开一般许可证的商品，进口商只要填写了许可证，有关当局应立即批准和发给进口许可证，不包括对进口的任何限制，而只是一种申报程序。各国政府通过一般许可证管理，可以不用很多人力财力就能得到进口统计数字和其他必要的信息。

(2)特种许可证。又称为特种进口许可证，由政府有关机构对进口商品进行严格的监督和控制，只对允许进口的商品数量发给许可证。在GATT乌拉圭回合谈判中，以上两种许可证又被称为自动许可证和非自动许可证。

(四)外汇管制

外汇管制(foreign exchange control)是一国政府通过法令对外汇的收支、结算、买卖和使用所采取的限制措施。其目的是控制外汇的使用、限制外汇资本流动、稳定货币汇率、改善或平衡国际收支。在外汇管制下，进口商必须向外汇管制机构(比如我国的外汇管理局)指定的银行购买外汇；本国货币出入国境的携带也受到严格的限制等。政府通过控制外汇的供应数量来掌握进口商品的种类、数量和来源国别，从而起到限制进口的作用。

外汇管制一般可分为以下三种。

1.数量性外汇管制

是指国家外汇管理机构对外汇买卖的数量直接进行限制和分配。一些国家实行数量性外汇管制时，往往与进口许可证相结合。

2.成本性外汇管制

是指国家外汇管理机构对外汇买卖实行复汇率制，利用外汇买卖成本的差异，间接影响不同商品的出口。实行外汇管制的国家对于国内需要而又供应不足或不生产的重要原料、机器设备和生活必需品，用较为优惠的汇率；对于国内可大量供应和非重要的原料和机器设备用一般的汇率；对于奢侈品和非必需品使用最不利的汇率。

3.混合性外汇管制

是指同时使用数量性和成本性的外汇管制，对外汇实行更为严格地控制，以控制商品的进出口。

(五)最低进口限价

最低限价制(minimum import price)即指一国政府规定某种进口商品的最低价格，若进口商品低于最低价，则禁止进口或征收进口附加税。例如，1985年智利对绸坯布进口规定每千克的最低限价为52美元，低于此限价，将征收进口附加税。20世纪70年代，美国曾实行所谓的“启动价格制”来限制欧洲国家和日本的低价钢材和钢制品的进口，启动价格是以当时世界上效率最高的钢材生产者的生产成本为基础计算出来的最低限价，当进口价格低于这一限价时，便自动引发对该商品征收进口附加税或罚金。

(六)国内税

国内税(internal taxes)是指在一国境内，对生产、销售、使用或消费的商品所应支付的捐税，一些国家往往采用国内税制度直接或间接地限制某些商品的进口。对进口产品征收高于国内产品的税费，则构成对进口产品的不公平限制，与WTO的国民待遇相违背。但是由于国内税的制定和执行通常不受贸易条约和多边协定的限制，而且有些国家地方政府亦有设税的权限，所以更能起到限制进口的目的。例如，美国和日本进口酒精饮料的消费税都高于本国同类产品。

(七)进口押金制

进口押金制(advance deposit)又称进口存款制。进口商若要进口商品，要预先按照进口金额的一定比率，在规定时间内到指定银行无息存入一笔现金，以增加进口商的资金负担，达到限制进口的目的。例如，第二次世界大战后，意大利政府曾规定某些商品不管从任何国家进口，必须先向中央银行缴纳相当于进口值半数的现款押金，并无息冻结6个月。据估计，这项措施相当于征收5%以上的进口附加税。芬兰、新西兰和巴西等国也实行这种措施。

(八)专断的海关估价

海关估价是指海关按照规定对申报进口的商品价格进行审核，以确定或估计其完税价格。专断的海关估价(arbitrary measures for customs valuation)措施是指有些国家根据国内某些特殊规定，违背《海关估价协议》，提高某些进口货物的海关估价，增加进口货物的关税负担，来阻碍商品的进口。

《海关估价协议》规定，海关估价应以货物的成交价格为标准。所谓成交价格是货物出口到进口方时实付或应付的价格(如发票价格)，并视情况进行调整，包括由买方支付的某些费用，如包装费和集装箱费、辅助费用、专利费和许可证费。只有在海关认定第一种标准无法使用的情况下，方可按顺序根据下述标准进行海关估价：①相同货物的成交价格。②相似货物的成交价格。上述两种方法中，所选择的交易必须是向进口方输出的进口货物，货物出口的时间应大致相同。③扣除价格。指应纳税的进口商品在其国内市场的单位销售价格，或其相同或类似商品在其国内市场的单位销售价格，扣除相关的利润、关税和国内税、运输费和保险费，以及在进口时产生的其他费用。④推算价格。即被估价货物的生产成本，加上利润和相当于反映在由该出口国生产者向进口方出口与被估价货物同等级和同品种货物的销售环节中的大致费用。⑤合理确定。如果上述四种方法均不能确定价格，那么，在符合《1994年关贸总协定》第七条的情况下，可以灵活地使用上述任何一种方法来确定价格。但是，价格无论如何也不得依据下述方法加以确定：出口到第三国市场的货物价格、海关最低限价、武断的或虚假的价格。

(九)通关环节壁垒

通关环节壁垒是指，进口国有关当局在进口商办理通关手续时，要求提供非常复杂或难以获得的资料，甚至商业秘密资料，从而增加进口产品的成本，影响其顺利进入进口国市场；或者通关程序耗时冗长，使得应季的进口产品(如应季服装、农产品等)失去贸易机会；或者对进口产品征收不合理的海关税费等。

(十)进口禁令

进口禁令(import prohibition)是指超出WTO规则相关例外条款(如GATT第20条规定的一般例外、第21条规定的安全例外等)规定而实施的限制或禁止进口的措施。美国《1962年贸易拓展法》授权总统在某些产品对美国出口达到一定数量，或在特定情况下可能威胁到国家安全时，采取必要的措施限制该种产品的进口。此外，该法还规定，美国产业可以出于国家安全需要向有关部门申请禁止同类产品的进口，而且该类产品进口禁令可以无限期使用；美国产业根据该条件提出申请时，不需要提供本产业受损害的证据。虽然该法对确定某种产品的进口是否对国家安全造成威胁时应考虑的因素作出了规定，但由于标准不明确，以致总统和商务部等行政部门在实际操作中享有很大的自由裁量权。

(十一)歧视性政府采购政策

歧视性政府采购政策(discriminatory government procurement policy)规定政府机构在采购时要优先购买本国产品的做法。由于政府采购数量较大，政府采购本国货使得进口商品受到歧视。如美国“购买美国货法案”规定：凡是美国联邦政府采购的货物，应该是美国制造的，或者是用美国原料制造的。只有在美国自己生产的商品数量不够时，或者国内价格过高，或者不买外国货就会伤害美国利益的情况下，才能购买外国货。

(十二)直接生产补贴

直接生产补贴(subsidies)是政府对进口竞争部门给以补贴，使之能与同类进口产品的相同价格在国内市场销售，以达到排挤或减少此类产品进口的目的。出口补贴一般只是补给出口部门，是为了提高本国产品在国际市场的竞争力。WTO的《补贴与反补贴措施协议》对成员国使用补贴确立了比较严格的标准，将补贴分为禁止的补贴、可申诉的补贴和不可申诉的补贴。其中禁止的补贴包括进口替代补贴。

(十三)技术性贸易壁垒

技术性贸易壁垒(technical trade barriers，TBT)是指进口国对外国进口商品，制定强制性和非强制性的苛刻繁琐的技术法规、标准以及检验商品的合格评定程序，从而提高产品进口的要求，增加进口难度，最终达到限制进口的目的。例如，从1999年1月1日起，欧盟贸易委员会对蜂蜜产品实施卫生监控计划，要求出口蜂蜜到欧盟各成员国的第三国，都必须在此之前提交对蜂蜜中残留物质进行监控的保证计划，否则欧盟将禁止该国蜂蜜进口。这类壁垒以技术面目出现，属于人为的、技巧性的，而不是实质上的、自然科学意义上的技术。世界贸易组织1994年《技术性贸易壁垒协议》(WTO/TBT协议)承认了技术性贸易措施存在的合理性和必要性，允许各国可以基于维护国家安全、人类安全与健康、动植物安全与健康、环境保护和防止欺诈行为等正当理由而采取技术性贸易措施。


第13章 非关税政策措施（2）

根据《TBT协议》，技术性贸易措施可分为三类。

1.严格、繁杂的技术法规和技术标准

技术法规所包含的内容主要涉及劳动安全、环境保护、卫生与健康和节约能源与材料等。目前，工业发达国家颁布的技术法规种类繁多。尤其是近几十年来，随着贸易战的加剧，许多工业发达国家打着保护本国消费者安全和健康、保护劳工的合法权益的旗号，制定了许多有关安全卫生方面的法律，来限制商品进口。

2.复杂的合格评定程序

许多国家规定对影响人身安全和健康的产品实行强制性认证。这些产品未经政府授权的机构进行认证，未佩戴特定的认证标志，不准在市场上销售。例如，对于电器产品，联邦德国规定必须取得VDE(联邦德国电气工程师协会)的标志。美国为了对商品的安全性能进行认证，设立了代号UL的“保险商实验室”，外国商品必须通过UL认证后才能顺利地进入美国市场。IS09000系列标准在美国被等效采纳，美国标准协会(ANSI)开展了对第三方认证体系的认可、质量注册机构的认可(即厂家声明的认可)和实验室计划的认可。外国进口商向美国市场销售某些产品时须向某些认证机构申请认可。其中保险商实验室联合公司(UL)、美国石油协会(ApI)是著名的认证机构。

3.商品标签的规定

标签是商品上必要的文字、图形和符号。许多国家为了保护消费者的利益，要求尽量向消费者提供产品质量和使用方法的信息，因而，对进口商品，特别是对消费品标签作了严格的规定。许多国家对商品包装和标签规定了苛刻的要求和烦琐的内容，使出口商增加商品成本，削弱了商品的竞争能力。

4.绿色壁垒

绿色壁垒是指以保护环境、保护生态平衡和节约能源等为由的限制或阻碍国际贸易的技术性措施。绿色壁垒所涉及的内容非常广泛，从对环境产生影响的角度出发，其内容可以从商品的生产、加工方法、包装材料、销售方式、消费方式甚至商品废弃后的处理方式等诸多方面加以限制。总体来讲，绿色壁垒可分为下述几大类。

(1)绿色标准

发达国家在保护环境的名义下，通过立法手段，制定严格的强制性技术标准，限制国外商品进口。这些标准都是根据发达国家生产和技术水平制定的，发展中国家是很难达到的。这种貌似公正，实则不平等的环保技术标准，势必导致发展中国家产品被排斥在发达国家市场之外。

(2)绿色动植物卫生检疫措施

根据WTO《实施卫生与植物卫生措施协议》(以下简称《SpS协议》)的有关规定，WTO成员有权采取如下措施：保护人类、动植物的生命和健康；保护WTO成员领土的动物或植物的生命或健康免受虫害或病害、带病有机体或致病有机体的传入以及定殖或传播所产生的风险；保护WTO成员领土内的人类或动物的生命或健康免受食品、饮料或饲料中添加剂、污染物、毒素或致病有机体所产生的风险；保护WTO成员领土的动物或植物的生命或健康免受动物、植物或动植物携带的病害或虫害的传入、繁殖或传播所产生的风险；防止或控制WTO成员领土内有害生物的传入、繁殖或传播所产生的其他损害。上述措施总称为SpS措施，具体包括：所有相关的法律、法令、法规、要求和程序，特别是最终产品标准；工序和生产方法；检验、检疫、检查、出证和批准程序；各种检疫处理，包括与动物或植物运输有关的或与在运输过程中为维持动植物所需物质有关的要求；有关统计方法、抽样程序和风险评估方法的规定；与食品安全直接有关的包装和标签要求等。

根据《SpS协议》，WTO成员制定和实施SpS措施必须遵循科学性原则、等效性原则、与国际标准协调一致原则、透明度原则、SpS措施的一致性原则、对贸易影响最小原则和动植物疫情区域化原则等。缺乏科学依据，不符合上述原则的SpS措施均构成贸易壁垒。例如，某国仅以从来自某另一国的个别批次中检测出不符合《SpS协议》的污染物为由，全面禁止从该国进口，违反了《SpS协议》关于SpS措施要基于必要且对贸易影响最小的原则，构成了贸易壁垒。又如，某国以某另一国的个别农场或地区发生动植物疫情为由，全面禁止从该国进口所有的动植物及其产品，违反了《SpS协议》的区域化原则，构成了贸易的变相限制；某国对进口的三文鱼的检疫要求严于对本国产品的检疫要求，或严于进口的可能感染了与三文鱼的进口相同疾病的其他鱼类的检疫要求，从而限制或禁止三文鱼的进口，违反了《SpS协议》的一致性原则，构成了贸易壁垒。

(3)绿色包装要求

绿色包装制度要求节约资源、减少废弃物，用后易于回收再用或者再生，易于自然分解。2000年9月25日，欧盟通报了其关于电气和电子设备废物回收或处置的指令草案。指令要求供应商建立废物处理工厂，处置回收的废旧电器，或者供应商向地方回收商按比例支付“寿命终结费”。这个指令草案一出台，立即引起以东盟为代表的发展中国家的强烈反对，成为第20~23次TBT委员会会议上争论的焦点。英国制订了包装材料重新使用的计划，要求2000年前使包装废弃物的50%~75%重新使用。日本也分别于1991、1992年发布并强制推行《回收条例》、《废弃物清除条件修正案》。美国规定了废弃物处理的减量、重复利用、再生、焚化和填埋5项优先顺序指标。这些“绿色包装”法规，虽然有利于环境保护，但却为发达国家制造“绿色壁垒”提供了可能，由此引起的贸易摩擦不断。例如，丹麦以保护环境为名，要求所有进口的啤酒、矿泉水和软性饮料一律使用可再装的容器，否则拒绝进口。此举受到欧共体其他国家的起诉。最后丹麦虽然胜诉，但欧共体仍指责其违反自由贸易原则。又如美国的环保法规中规定，对一些天然材料生产的包装物，要进行卫生和动植物检疫，以防止动植物病虫害的进入，而我国的出口产品包装往往不注重这方面的要求，加之包装材料较差，部分出口的包装中还在大量使用木材、稻草等材料，不仅外观粗陋，而且常常因为其中含有病虫害而一再受到美国的责难和限制，甚至经常因为通不过动植物检疫而影响有关产品的出口。

(4)绿色环境标志

它是一种在产品或其包装上的图形，表明该产品不但质量符合标准，而且在生产、使用、消费和处理过程中符合环保要求，对生态环境和人类健康均无损害。发展中国家要进入发达国家市场，必须取得这种“绿色通行证”，但是其中花费的时间和费用使许多中小型企业望而却步。1978年，德国率先推出“蓝色天使”计划，以一种画着蓝色天使的标签作为产品达到一定生态环境标准的标志。发达国家纷纷仿效，美国于1988年开始实行环境标志制度，有36个州联合立法，在塑料制品、包装袋和容器上使用绿色标志，甚至还率先使用“再生标志”，说明它可重复回收，再生使用。欧共体于1993年7月正式推出欧洲环境标志。凡有此标志者，可在欧共体成员国自由通行，各国可自由申请。目前，美国、德国、日本、加拿大、挪威、瑞典、法国、芬兰和澳大利亚等发达国家都已建立了环境标志制度，并趋向于协调一致，相互承认。它犹如无形的层层屏障，使发展中国家产品进入发达国家市场步履维艰，甚至受到巨大冲击。

(5)绿色补贴

绿色补贴是指为了保护环境和资源，将资源和环境费用计算在成本内，使资源环境成本内在化。很多发达国家将严重污染环境的产业转移到发展中国家，以降低环境成本；而发展中国家的环境成本却因此而提高。更为严重的是发展中国家绝大部分企业本身无力承担治理环境的费用，政府为此给予一定的环保补贴。而发达国家认为发展中国家的“补贴”违反了关贸总协定和世贸组织的规定，以此为理由限制其产品的进口。

(6)信息技术壁垒

EDI和电子商务是21世纪全球商务的主导模式，而电子商务的主导技术是信息技术。目前，一些发达国家在电子商务技术水平和应用程度上都明显超过发展中国家，并获得了战略性竞争优势。发展中国家尤其是不发达国家在出口时因信息基础设施落后、信息技术水平低、市场不完善和相关的政策法规不健全等而受到影响，在全球贸易的电子商务时代处于明显的劣势。这是当今世界贸易中发达国家与发展中国家、不发达国家之间的新的技术壁垒。

(十四)反倾销措施壁垒

1995年7月１日生效的世界贸易组织《反倾销协议》，是反倾销的主要行为准则，也是各成员国制定或修改国内反倾销法律的依据。《反倾销协议》规定，欲实施反倾销措施的成员方须遵守三个条件：一是确定倾销事实的存在；二是确定对其国内产业造成了实质损害或实质损害的威胁，或对建立国内相关产业造成了实质阻碍；三是确定倾销和损害之间事实上存在因果关系。界定倾销的要素在于外国商品价格与正常价格之间差距的大小。按照世界贸易组织的规定，倾销幅度不超过出口价格的2%或者倾销产品进口量占同类产品进口的比例不超过3%，都是可以忽略不计的。反倾销措施壁垒是指滥用WTO所允许的合理的反倾销手段，以达到限制外国产品进口的目的。

反倾销措施的下述特点使其成为除技术贸易壁垒以外限制进口的另一有效手段。

(1)反倾销是得到WTO协议认可的。WTO《多边货物贸易协定》中的《反倾销措施协议》使反倾销制度在WTO框架下取得了合法地位，相应的，维护公平竞争就成为实行贸易保护的一个有力的借口。

(2)实施反倾销行动所要求的利益损害(指倾销行为对进口国国内产业造成的损害或损害威胁)认定，要比采取GATT 1994第19条项下的保障措施所要求的利益损害(指进口激增对进口国国内产业造成的损害或损害威胁)认定更为简单。采取保障措施的前提是认定进口对国内产业造成严重损害，而对反倾销措施来说，损害认定标准较低，有造成实际损害的举证就足够了。

(3)反倾销可以针对个别国家。WTO并不要求反倾销行动必须对所有出口国同时进行。

(4)反倾销和自动出口限制具有互补效应。反倾销的威胁会使出口国更容易接受自动出口限制。

(5)反倾销限制进口的效果显著且迅速。无论案件结果如何，单是反倾销调查本身就具有限制进口的作用。出口商将承受应诉和管理成本，同时还面临不确定性的风险。

(6)反倾销措施壁垒的另一关键问题，是在正常价格的认定上对所谓“非市场经济”国家实行差别待遇。我国到目前为止仍然不被大多数发达国家承认为市场经济国家，企业只能以个案形式由进口国认定是否符合市场经济条件，加大了企业的出口成本。所以，行业协会和政府有必要发挥各自的优势，争取使大多数发达国家承认我国的市场经济地位，进而取得更公平的出口待遇。

三、非关税壁垒对国际贸易的影响

(一)非关税壁垒对国际贸易发展的影响

一般说来，非关税壁垒对国际贸易的发展起着重大的阻碍作用。在其他条件不变的情况下，世界性的非关税壁垒加强的程度与国际贸易增长的速度成反比关系。当非关税壁垒趋向加强，国际贸易的增长将趋向下降；反之，当非关税壁垒趋向缓和或逐渐拆除时，国际贸易的增长速度将趋于加快。

(二)非关税壁垒对商品结构和地理方向的影响

非关税壁垒还在一定程度上影响着国际贸易商品结构和地理方向的变化。“二战”后，受非关税壁垒影响的产品的总趋势是：农产品贸易受影响的程度超过工业品，劳动密集型产品贸易受影响的程度超过技术密集型产品，而受影响国家则是发展中国家和社会主义国家比发达国家要多，程度也更严重。这些现象都严重影响着国际贸易商品结构与地理方向的变化，使发展中国家和社会主义国家对外贸易的发展受到重大损害。

(三)非关税壁垒对进口国的影响

非关税壁垒对进口国来说，可以限制进口、保护本国的市场和生产，但也会引起进口国国内市场价格上涨。例如，如果进口国采取直接的进口数量限制措施，则不论国外的价格上升或下降，也不论国内的需求多大，都不增加进口，这就会引起国内外之间的价格差异拉大，使进口国内价格上涨，从而保护了进口国同类产品的生产，这在一定条件下可以起到保护和促进本国有关产品的生产和发展的作用。但是，非关税壁垒的加强会使进口国消费者付出巨大的代价，他们要付出更多的金钱去购买所需的商品，国内出口商品的成本与出口价格也会由于价格的上涨而提高，削弱出口商品的竞争能力。为了增加出口，政府只有采取出口补贴等措施，从而增加了国家预算支出，加重了人们的税收负担。

(四)非关税壁垒对出口国的影响

进口国加强非关税壁垒措施，特别是实行直接的进口数量限制，使进口数量固定，将使出口国的商品出口数量和价格受到严重影响，造成出口商品增长率或出口数量的减少和出口价格下跌。一般来说，如果出口国的出口商品的供给弹性较大，则这些商品的价格受进口国的非关税壁垒影响而引起的价格下跌将较小；反之，如果出口国的出口商品的供给弹性较小，则这些商品的价格受进口国的非关税壁垒影响而引起的价格下跌将较大。由于大部分发展中国家的出口产品供给弹性较小，所以世界性非关税壁垒的加强使发展中国家受到严重损害。


第14章 鼓励出口与管制出口方面措施（1）

美国目前的出口管制政策覆盖了2500项产品，这些产品从军事角度看属于敏感产品，在出口前需得到美国的出口许可证。2005年出于安全方面原因，美国政府否决了拟向中国出口的价值达1250万美元的产品。根据美国的统计数字，2005年美国对华贸易逆差达2020亿美元(该数字与中方公布数字有差距)。从表面看来，被否决的出口产品的价值并不多，但是，这些被否决的只不过是上报要出口的产品中的一部分。因为美国政府一直实施严格的对华出口管制，很多厂商根本就不会把一些明显越过“红线”的产品提交审批。试讨论：①一旦美国能够放开一些限制，将会对中美贸易产生怎样的影响？②为什么美国仍坚持对华出口管制呢？

各国除了利用关税和非关税措施限制进口外，还采取各种鼓励出口的措施扩大商品的出口。限制进口和鼓励扩大出口是国际贸易政策相辅相成的两个方面。无论采用自由贸易政策还是保护贸易政策的国家，都无一例外地会采用这种鼓励出口和管制出口方面的政策。

一、鼓励出口措施

鼓励出口的措施是指出口国政府通过经济、行政和组织等方面的措施，促进本国商品的出口，开拓和扩大国外市场。在形式上与进口限制有所不同，隐蔽性较强。在当今国际贸易中，各国鼓励出口的做法很多，涉及经济、政治、法律等许多方面，运用财政、金融、汇率等经济手段和政策工具，既有微观方面，又有宏观方面。在这里，主要从国家宏观经济政策方面论述鼓励出口的措施，其中主要有以下几种。

(一)出口信贷

出口国为了支持本国产品的出口，增强国际竞争力，在政府的支持下，由本国专业银行或商业银行向本国出口商或外国进口商(或银行)提供较市场利率略低的贷款，以解决买方支付进口商品资金的需要。国际贸易中，卖方同意买方在收到货物后可以不立即支付全部货款，而在规定期限内付讫由出口方提供的信贷，为奖励出口的一种措施。通常将1~5年期限的出口信贷列为中期，将5年以上者列为长期。中、长期出口信贷大多用于金额大、生产周期长的资本货物，主要包括机器、船舶、飞机、成套设备等。出口国官方机构、商业银行为支持本国出口向本国出口商提供的信贷不属于国际出口信贷范围。

1.出口信贷在国际贸易中的作用

出口信贷(export credit)是垄断资本争夺市场、扩大出口的一种手段。第二次世界大战后，出口信贷发展迅速。20世纪70年代初，主要资本主义国家提供的出口信贷约为110亿美元，到70年代末已增至320亿美元以上。其产品的国际贸易额增长也最为迅速，例如，1955-1971年国际贸易总额约增长2倍，而机器设备的贸易则增长34倍以上。生产和贸易的迅速增长，要求资金融通规模也相应扩大，而市场问题的尖锐化更促使主要资本主义国家加紧利用出口信贷来提高自己的竞争能力。机器设备的国际贸易，除了在发达资本主义国家之间有了很大增长外，发展中国家以及苏联、东欧国家也是机器设备的大买主，它们也都有增加利用出口信贷的需要。因此，出口信贷在“二战”后国际贸易中的作用大为提高。

2.出口信贷的形式

出口信贷有直接信贷和间接信贷两种形式。直接出口信贷是一个国家的银行为了鼓励商品出口、加强商品的竞争能力，对本国出口厂商或国外进口厂商提供的贷款。它是一国利用本国银行的贷款扩大商品出口，特别是金额较大、期限较长的商品如成套设备、船舶等出口的一种重要手段。直接信贷又分为卖方信贷和买方信贷。

(1)卖方信贷(suppliers credit)。它是出口方银行向出口厂商(即卖方)提供的贷款。这种贷款合同由出口厂商与银行之间签订。卖方信贷通常用于成套设备、船舶等商品的出口。由于这些商品所需要的资金较大、时间较长，进口厂商一般都要求采用延期付款的办法，而出口厂商为了加速资金周转，往往需要取得银行的贷款。因此，卖方信贷是银行直接资助出口厂商向外国进口商提供延期付款，以促进商品出口的一种方式。

(2)买方信贷(buyers credit)。它是出口方银行直接向进口厂商(即买方)或进口方银行提供的贷款，其附带条件就是贷款必须用于购买债权国的商品，因而能起到促进商品出口的作用。这就是所谓的约束性贷款(tied loan)。当出口方银行直接贷款给国外进口厂商时，进口厂商用本身的资金以即期付款的方式向出口厂商缴纳买卖合同金额15％~20％的定金，其余货款以限期付款的方式将银行提供的贷款付给出口厂商。然后按贷款合同所规定的条件，向供款银行还本付息。当出口方银行贷款给进口方银行时，进口方银行也以即期付款的方式代进口厂商支付应付的货款，并按贷款协议规定的条件向供款银行归还贷款和利息等。至于进口厂商与本国银行的债务关系，则按双方商定的办法在国内结算清偿。买方信贷不仅使出口商可以较快地得到货款并减少风险，而且使进口厂商对货价以外的费用比较清楚，便于他与出口厂商讨价还价。因此，这种方式目前较为流行。

(二)出口补贴

出口补贴(export subsidy)是一国政府为了降低出口商品的价格，提高其产品在国际市场上的竞争能力而对出口商品给予出口厂商的现金补贴或财政上的优惠待遇。

出口补贴有两种形式：直接补贴和间接补贴。

1.直接补贴

即由国家对出口厂商给予现金补贴。补贴的金额大小视出口商的实际成本与出口后获得的实际收入的差距而定，一般说来，还包括出口厂商一定的盈利在内。虽然《关税与贸易总协定》禁止对工业品的出口给予直接的补贴，但对农产品的直接出口补贴仍被允许。例如美国和西欧一些国家在第二次世界大战以后都对农产品的出口实行所谓“支持价格”，在国内价格高于国际价格的时候，就由国家对这种差价予以补贴。

2.间接补贴

即由政府对出口商品给予种种财政上的优惠。这是由于对工业品的直接出口补贴受到有关国际条例的限制，一些国家不得不纷纷寻求变相的补贴形式。这种间接补贴名目也很多，最主要的有出口退税或减免税。对税收的退还或减免有两个方面。一是国内各种税的减免或退还，如销售税、消费税、增值税、盈利税等。减免国内税的理由是：一方面这些产品未在生产国的国内销售和消费；另一方面这些商品在进口国国内可能被征收同种或类似的国内税。二是进出口税的减免。为了鼓励出口，许多国家都对用于出口生产的进口原料或零部件等免征或退还进口关税。大部分国家对出口商品一般也都免征出口税。

除此之外，一些国家还对出口商品实行延期付款、提供优惠保险、低息贷款、减低运费等措施，以鼓励商品的出口。

(三)商品倾销

商品倾销(dumping)是指以低于国内市场的价格、甚至低于生产成本的价格，在国外市场抛售商品，打击竞争者以占领市场。按照倾销的具体目的或时间的不同，商品倾销又可分为以下几种。

1.偶然性倾销

这种倾销常常是因为销售旺季已过，或因公司改营其他业务，在国内市场上无法售出“剩余货物”，而以倾销方式在国外市场抛售。这种倾销对进口国的同类产品生产当然会造成不利的影响，但由于时间短暂，进口国家通常较少采用反倾销措施。

2.间歇性或掠夺性倾销

这种倾销方法是以低于国内价格，甚至低于成本的价格，在某一国外市场上倾销商品，在打垮了全部或大部分竞争对手垄断了这个市场之后，再提高价格。这种倾销的目的是占领、垄断和掠夺国外市场，最终获取高额利润。这种倾销严重地损害了进口国家的利益，因而许多国家都采取反倾销税等措施进行抵制。

3.长期性倾销

这种倾销是长期以低于国内市场的价格，在国外市场出售商品。由于这种倾销具有长期性，其出口价格应至少不低于边际成本，否则长期出口就会面临长期亏损。在产品具有规模经济的时候，厂商可以通过扩大生产来降低成本。此外，一些出口厂商还可通过获取本国政府的出口补贴来进行这种倾销。

(四)外汇倾销

外汇倾销(foreign exchange dumping)是以降低本国货币外汇汇率的方法来扩大商品出口。当一国货币贬值之后，出口商品以外国货币表示的价格降低了，这就相应提高了商品的竞争能力，从而扩大了出口。同时，货币贬值后，贬值国家进口商品的价格相应上涨，这就削弱了进口商品在本国市场上的竞争力。因此，货币贬值能起到促进出口和抑制进口的双重作用。

但是，外汇倾销并不能无条件和无限制地进行。它只有具备了以下两个条件才能起到扩大出口的作用：

（1）货币贬值的程度大于国内物价上涨的程度。货币贬值一般会引起一国国内物价上涨的趋势。如果国内物价上涨程度赶上或超过货币贬值的程度，货币对外贬值与对内贬值之间的差距也就随之消失。外汇倾销的条件也就不存在了。

（2）其他国家不同时实行同等程度的货币贬值或采取其他报复性措施。如果进口国也实行同样幅度的贬值，那么两国货币贬值的幅度就相互抵消，汇价仍处于贬值前的水平，对外贬值的利益就不能得到。如果外国采取提高关税等其他限制进口的报复性措施，也会起到类似的抵消作用。

(五)间接的出口信贷

又称为出口信贷国家担保制。它是由政府有关机构对本国出口厂商或商业银行向外国进口厂商或银行提供的信贷负责担保。当外国债务人拒绝付款时，就由国家机构按照承保的数额给予补偿。许多国家为了做好出口信贷工作，都设立了专门的银行办理此业务。例如，美国有“进出口银行”，日本有“输出入银行”，法国有“对外贸易银行”等。这些银行除对大型固定资本设备等商品的出口提供国家出口信贷外，还向本国私人商业银行提供低息贷款或给予贷款补贴，以资助他们的出口信贷业务。有的还对私人商业银行的出口信贷提供政治风险与商业风险的担保。

间接的出口信贷的担保对象主要有两种：

(1)对出口厂商的担保。出口厂商输出商品时所需的短期或中长期信贷均可向国家担保机构申请担保。有些国家的担保机构本身不向出口厂商提供出口信贷，但可为出口厂商取得出口信贷提供有利条件。例如，有的国家采用保险金额的抵押方式，允许出口厂商所获得的承保权利，以“授权书”方式转移给供款银行而取得出口信贷，这种方式使银行提供的贷款得到安全保障，一旦债务人不能按期还本付息，银行可直接从担保机构得到补偿。

(2)对银行的直接担保。通常银行所提供的出口信贷都可申请担保。这种担保是担保机构直接对供款银行承担的一种责任。有些国家为了鼓励出口信贷业务的开展和提供贷款安全保障，往往给银行更为优厚的待遇。

(六)促进出口的服务措施

为了扩大出口，许多国家还从各个方面提供出口服务。促进出口的服务措施主要有以下方面。

1.成立专门组织，研究和制定出口战略，扩大出口

例如，为了研究与制定出口战略，扩大出口，美国在1960年成立了“扩大出口全国委员会”，其任务就是向美国总统和商务部长提供有关改进鼓励出口的各项措施的建议和资料。1978年又成立了出口委员会和跨部门的出口扩张委员会，附属于总统国际政策委员会。为了进一步加强外贸机构的职能，集中统一领导，1979年5月成立了总统贸易委员会，负责领导美国对外贸易工作。此外，还成立了一个贸易政策委员会，专门定期讨论、制定对外贸易政策与措施。欧洲国家和日本为了扩大出口都成立了类似组织。

2.建立商业情报网，加强商业情报的服务工作

为加强商业情报的服务工作，许多国家都设立了官方的商业情报机构，在海外设立商情网，负责向出口厂商提供所需的情报。例如，英国设立出口情报服务处，装备有计算机情报收集与传递系统。情报由英国220个驻外商务机构提供，由计算机进行分析，分成近5000种商品和200个地区或国别市场情况资料，供有关出口厂商使用，以促进商品出口。

3.组织贸易中心和贸易展览会

贸易中心是永久性的设施。在贸易中心内提供陈列展览场所、办公地点和咨询服务等。贸易展览会是流动性的展出，许多国家都十分重视这项工作。有些国家一年组织15~20次国外展出，费用由政府补贴。例如，意大利对外贸易协会对它发起的展出支付80%的费用，对参加其他国际贸易展览会的公司也给予其费用30%~35%的补贴。

4.组织贸易代表团和接待来访

许多国家为了发展对外贸易，经常组织贸易代表团出访，其出国的费用大部分由政府补贴，例如加拿大政府组织的代表团出访，政府支付大部分费用。许多国家设立专门机构接待来访团体，例如英国海外贸易委员会设有接待处，专门接待官方代表团和协助公司、社会团体接待来访的工商界人士，从事贸易活动。

5.组织出口商的评奖活动

第二世界大战后，许多国家对出口商给予精神奖励的做法日益盛行。对扩大出口成绩卓著的厂商，国家授予奖章、奖状，并通过授奖活动推广他们扩大出口的经验。例如，美国设立了总统“优良”勋章和“优良”星字勋章，得奖厂商可以把奖章样式印在他们公司的文件、包装和广告上。日本政府把每年6月28日定为贸易纪念日，每年在贸易纪念日这一天，由通商产业大臣向出口贸易成绩卓著的厂商和出口商社颁发奖状。

(七)促进对外贸易发展的经济特区措施

1.经济特区的定义

一些国家或地区为了促进出口，在其领土上的部分经济区域内实行特殊政策，在这个区域内，政府通过降低地价、减免关税、放宽海关管制和外汇管制，提供各种服务等优惠方法，吸引外国商人发展转口贸易，或鼓励和吸引外资、引进先进技术、发展加工制造业，以达到开拓出口及货物、增加外汇收入和促进本国或本地区经济发展的目的，这类地区称为经济特区。

2.经济特区的种类

目前，世界各国设置的经济特区主要分以下几种。

(1)自由贸易区(free trade zone)

自由贸易区是划在关境以外的一个区域，对进出口商品全部或大部分免征关税，并且准许在港内或区内进行商品的自由储存、展览、加工和制造等业务活动，以促进地区经济及本国对外贸易的发展。

国际上通行的自由贸易区内基本没有关税或其他贸易限制，实施贸易与投资自由化的政策与法规，贸易区内人、财、物及信息的流动都比较自由，程序简便、透明，政府部门办事效率高，通关速度快以及资金融通便利。自由贸易区通常还有完善的海、陆、空交通基础设施，有发达的国际化的各式联运体系和物流体系，有满足现代大型集装箱船舶需要的深水港及其港务体系，有通向世界各地的航线及发达的内支线。

尽管自由贸易区本身是对进出口的双向鼓励，但多数国家在本国境内开设自由贸易区的目的是为了促进出口。

(2)出口加工区(export processing zone)

出口加工区是一国专门为生产出口产品而开辟的加工制造区域，在此区域内，一些以出口为导向的经济活动受到一系列政策工具的刺激和鼓励，而这些政策工具通常不适用于其他经济活动和其他经济区域。加工区生产的产品全部出口或大部分出口。

在不发达国家建立的大部分出口加工区内，生产活动占统治地位。加工区内的大部分公司是跨国公司的子公司，而这些公司生产的产品均销往国外，东道国提供各种鼓励措施以吸引外国公司进入出口加工区，这些措施包括免税、提供廉价的劳动力和土地租金、放宽管制和限制工会活动等。对跨国公司来说，所有这些特权(优惠政策)均可通过出口加工区转化成比向其他地方投资获得更高的盈利潜力。

我国出口加工区的功能比较单一，仅限于产品外销的加工贸易，区内设置出口加工企业及相关仓储、运输企业。加工区对出口产品免征增值税和消费税，有力地促进了产品的出口。区内实行封闭式的区域管理模式，海关在24小时实行监管的同时，提供更快捷的通关便利，实现出口加工货物在主管海关“一次申报、一次审单、一次查验”的通关要求。

(3)保税区(bonded area)

保税区是海关所设置的或经海关批准注册的特定地区和仓库。外国商品存入这些保税区内，可以暂时不缴纳进口税，如再出口，不缴纳出口税。运入区内的商品可以进行储存、改装、分类、混合、展览、加工和制造。设置保税区主要是为了发展转口贸易，增加各种费用收入，并给予贸易商经营上的便利。

我国的保税区是中国借鉴国外自由贸易区、出口加工区的成功经验，并结合中国国情而创办的特殊的经济区域，其主要功能与自由贸易区和出口加工区相似。自1990年5月以来，中国已建成了上海外高桥、天津港、大连、青岛黄岛、张家港、宁波、厦门象屿、福州马尾、海口、汕头、珠海、广州、深圳福田、沙头角和盐田港等15个保税区，规划开发面积累计42.39平方千米。

(4)自由边境区(free perimeter)

自由边境区一般设在本国的一个省或几个省的边境地区，其目的和功能都与自由贸易区相似，只是在规模上要小一些。对于在区内使用的生产设备、原材料和消费品可以免税或减税进口，如从区内转运到本国其他地区出售，则须照章纳税。外国货物可在区内进行储存、展览、混合、包装、加工和制造等业务活动。设置自由边境区的目的在于利用外国投资开发边区的经济，也可通过这些地区自由出口一些商品。美洲的一些国家就设有自由边境区，中国在中俄边境、中越边境也有少量的自由边境区。


第15章 鼓励出口与管制出口方面措施（2）

二、出口管制及其措施

所谓出口管制，是指国家通过法令和行政措施，对本国出口贸易实行管理和控制。一般来说，世界各国都会实行鼓励出口的政策，但是，由于某些政治、经济和军事目的，各国也都可能对某些商品实行出口管制。

(一)出口管制的对象

实行出口管制的商品主要有以下几个大类：

(1)战备物资、尖端技术产品。

(2)国内短缺物资。

(3)某些古董、艺术品、黄金、白银等特殊商品。

(4)为对某国实行制裁而向其禁止出口的产品。

(5)“自动”控制出口的商品，缓和贸易摩擦。

(6)实行出口许可证的商品。

(7)象牙等珍稀动物药材、珍奇动物及其制品。

(8)劳改犯人生产的产品。

例如美国目前的出口管制政策覆盖了2500项产品，这些产品从军事角度看属于敏感产品，在出口前需得到美国的出口许可证。对于中美贸易来讲，减少美中贸易逆差的捷径就是美国放宽对中国的高科技出口管制，因此从管制措施的角度和对象来看，解决两国贸易不平衡的主动权握在美国手里。

(二)出口管制的形式

1.单方出口管制

即某些国家根据本国的出口管制方案，成立专门的执行机构，对本国的商品出口实行审批和发放出口许可证，以此来进行出口管制。出口许可证根据出口管理的松紧程度分为一般许可证和特殊许可证两种。一般许可证项下的商品，出口管理较松，出口商事先无须向有关机构申请，只要在填写出口报关单时，填明管制货单上该商品的一般许可证编号，经海关核实，就可办妥一般出口许可证手续。特种许可证项下的商品，出口管理很严，出口商必须事先向有关机构申请，还须附上有关证件，经国家有关机构批准后，才能办理出口。

2.多边出口管制

多边出口管制是指几个国家的政府为了共同的政治与经济目的，通过一定方式建立的国际性多边出口管制机构，商讨和编制多边出口管制的货单和出口管制的国别，规定出口管制的办法以协调相互的出口管制政策和措施。

巴黎统筹委员会是1949年11月，由15个国家组成的一个国际性多边出口管制机构。这个委员会的主要工作是确定多边禁运货单和受禁国的国别或地区，确定禁运的审批程序及讨论例外程序，交换情报等。这个委员会曾对我国进行过长期的出口管制，于1994年4月初解散。

(三)出口管制的措施

1.出口许可证

出口许可证制度，即根据国家限制出口商品的宏观政策而制定的一种限制出口制度，以保证对外贸易有序顺利进行。

出口许可证是国家管理货物出境的法律凭证。凡实行出口许可证管理的商品，各类进出口企业应在出口前按规定向指定的发证机关申领出口许可证，海关凭出口许可证接受申报。通常分为一般出口许可证、出口配额许可证和特殊许可证。一般许可证是指国家对于一般性限制商品或非特殊商品采用的普通许可证。该许可证常用于一般类型或临时限制性商品，该类商品的出口管理较松；出口配额许可证是指国家政府用以分配某种商品出口计划配额，自动配额而使用的许可证；特殊许可证是用于一些特殊商品，国家重点限制商品的出口，如武器、核物资、国家最先进技术资料等，该许可证申请的审批程序较为复杂。

2.国家专营

国家专营又称国家垄断。它是指某些贸易商品的生产与交易由政府指定的机构和组织直接掌握。通过专营，政府可以控制一些重要或敏感产品的进出口，寻求最佳的出口地理分布以及商品生产结构。对进出口商品的国家专营主要集中在以下三种商品上：第一类是烟和酒，因为烟和酒的税负较重，政府从烟和酒贸易中可以获取更多的财政收入；第二类是农产品，有些国家把对农产品的对外垄断作为国内农业政策措施的一部分；第三类是武器，其贸易一般都由国家垄断。

3.出口关税

与进口关税正好相反，出口关税是针对某些特殊商品出口征收的税负。出口关税会影响商品的国内、国外价格和出口量。但这一政策要取得成功，取决于国内外的供求状况。

4.出口配额

实行出口配额是政府限制出口的又一种政策，即控制出口商品的数量。有些出口配额是本国政府主动设立的，也有的配额是适应进口国政府的要求而设立的。

5.禁止出口与贸易禁运

禁止出口一般是一国对其战略物资或急需的国内短缺物资进行严格控制的主要手段。而贸易禁运则是一些国家为了制裁其敌对国家而实行的贸易控制措施。前者往往针对所有或多数贸易伙伴，禁止只涉及本国出口原材料或初级产品，并不限制进口。而贸易禁运往往只针对某个或某些目标国家，所禁止的不仅是出口，同时还禁止从这些国家进口。


第16章 关税与贸易总协定

土耳其是除亚洲地区以外最大的粳米市场，其国内大米进口主要来源于埃及、澳大利亚和美国，是美国大米出口的十大目的国之一，占美国大米出口额的5%左右。2003年，由于土耳其国内大米开始增产，供应量急剧增大，于是同年8月开始对外停止发放大米进口许可，其后又于2004年公布新措施，规定进口商进口国外大米必须以采购同等数量的国内大米为前提。受土耳其的大米进口措施影响，2004年美国对土耳其大米的出口量下降了近60%。2006年2月，美国根据有关协议，以土耳其大米进口措施违反《关税与贸易总协定》和WTO《进口许可协定》、《农业协定》、《与贸易有关的投资措施协定》为由，请求WTO争端解决机构成立专家小组进行审查，澳大利亚、泰国、阿根廷、埃及、韩国等主要大米贸易国都已申请作为第三方参与审理。作为世界稻谷生产和消费大国，中国也已经申请作为第三方加入该案审理程序。

试讨论：土耳其实施的大米进口措施违反了关贸总协定和WTO的什么原则？对贸易自由化的推进有什么影响？

经济全球化使各国之间通过资源共享、分工合作来获得更大的经济利益。然而各国在开放国内市场、参与国际贸易、享受国际贸易带来的利益的同时，又希望尽量避免由市场开放带来的风险和损失，最大限度地维护自身利益。因此各国的贸易利益难免发生冲突，此时就需要一个国际性的组织为国家之间的贸易谈判提供一个平台，为争端的解决制定相应依据，从而维护国际贸易顺利进行，推进贸易自由化。

一、关税与贸易总协定(GATT)的产生与发展

关税与贸易总协定(The General Agreement on Tariff and Trade，GATT)，简称关贸总协定，是关于关税和贸易准则的多边国际贸易协定和组织，是世界贸易组织成立之前协调和规范缔约方之间关税和贸易政策方面相互权利和义务的主要多边协议。

《关税与贸易总协定》签订于1947年10月30日，于1948年1月1日正式生效，然而当时的初衷并非只是签订一个协定。1945年底美国建议成立国际贸易组织(International Trade Organization，ITO)，将其作为与国际货币基金组织和世界银行并列的国际性组织机构，专门协调国际贸易关系，创造自由贸易环境。1946年2月，联合国经济与社会理事会专门成立了“国际贸易组织”的筹备委员会，并于同年10月召开会议讨论美国提出的《世界贸易组织宪章》(以下简称《宪章》)。1947年4月至10月，委员会在日内瓦举行会议，23个国家代表参与了讨论和谈判，在审查并通过了《宪章》的同时，就具体产品的关税减让达成了123项多边协定。为尽快实施达成的协定，参加国决定将《宪章》中的贸易政策条款和达成的关税减让多边协定结合起来，制定一个独立的协定，即《关税与贸易总协定》。1947年10月，包括中国在内的23个缔约方签署了《关税与贸易总协定临时使用议定书》，在《宪章》生效后此临时协定将被替代。后来由于美国和其他一些缔约国会担心失去控制贸易的权利而最终没有在《宪章》上签字，因此世界贸易组织的建立就此夭折。然而，各国仍希望能够降低关税，为贸易提供一个自由的环境，所以决定继续执行《关税与贸易总协定临时使用议定书》。最终，《关税与贸易总协定》于1948年正式生效，一直持续到1995年WTO成立。

到1994年底，《关税与贸易总协定》已由23个初始缔约国扩张到了117个缔约国。虽然不是联合国的下属机构，但它对于推进贸易自由化发挥的作用是显著的。关贸总协定既是一套含有多边贸易原则和规则的契约，又是缔约国之间就贸易问题进行谈判的平台，同时也是各国政府用来解决贸易争端的协调和监督机构。

二、GATT主持下的多边贸易谈判

关贸总协定的宗旨是通过降低贸易壁垒，取消歧视性的贸易行为来提高各缔约国的生活水平。1947年到1994年间，在这一原则的指导下，关贸总协定共主持了八轮多边贸易谈判。

第一轮谈判开始于1947年4月，持续6个月，包括中国、美国、英国、日本等23个国家在日内瓦参加了谈判。此轮谈判达成双边减税协议123项，涉及应税商品45000项，是当时历史上最大规模的一次多边关税减让谈判，GATT也是这次谈判的成果。

第二轮谈判于1949年4月在法国的安纳西举行，持续到同年的10月，共13个国家参加此轮谈判，达成了147项关税减让协议，并在原有基础上继续增加了应税商品5000项。

第三轮谈判于1950年9月在英国托奎举行，持续了6个月。有38个国家参与了此次谈判，达成150项双边减税协议，并增加了8700项关税减让项目。参加谈判的国家的贸易当时占世界贸易进口额的80%，占出口额的85%以上。

第四轮谈判于1956年1月到5月在日内瓦举行，有26个国家参加，日本在此轮谈判中正式加入了关贸总协定。由于美国在前几轮谈判中的关税退让程度高于其他缔约国，所以此次谈判美国减少了关税减让的税额。最终本次谈判减让商品项目为3000项，仅涉及25亿美元的贸易额。

第五轮谈判(亦即“狄龙回合”)，1960年9月在日内瓦举行，持续到1962年7月，共有26个国家参与。本次谈判由美国国务卿道格拉斯·狄龙(Douglas Dillon)提出，并率领美国代表团赴会，故又称为“狄龙回合”。此轮谈判达成4400项商品关税减让协议，涉及49亿美元贸易额。

第六轮谈判开始于1964年5月，由美国总统肯尼迪倡议，故也叫“肯尼迪回合”，这次谈判持续了3年多的时间，共62个国家参与。与以往相比，此次谈判有三大新进展：①提出了全面降税的要求，通过了采用线性减让工业制成品关税35%的协议，并决定由1968年起，每年降低1/5，预计五年完成这一目标；②谈判首次包含了非关税壁垒内容，针对因为倾销造成的纠纷，制定了第一个反倾销协议，允许缔约国对在本国内倾销的商品征收数量不超过这一产品倾销差额的反倾销税。③增加了“贸易与发展”这一部分。随着越来越多的发展中国家加入，关贸总协定开始考虑到发展中国家的特殊情况，提出了针对这些国家利益的特殊措施，以促进它们的贸易和发展。

第七轮谈判也称“东京回合”，1973年9月到1979年4月在日内瓦举行，此次共有73个缔约国和29个非缔约国参加了谈判，因为在日本东京举行的部长会议上发起，故由此得名。这次谈判主要有两大成果：①关税进一步减让。从1980年起的8年内，全部商品的关税平均下降33%，减税范围除了工业品外，还包括部分农产品，最终关税减让和约束涉及3000多亿美元的贸易额；②在限制非关税壁垒上也进一步取得了重要的成果。除了对之前反倾销协议进行了相应的修改之外，东京回合还在削减其他非关税壁垒措施上达成了9项协议，包括进口许可证手续、贸易技术壁垒、政府采购等。

第八轮谈判亦称“乌拉圭回合”，是关贸总协定的最后一轮谈判，也是关贸总协定成立以来历时最久的、谈判过程最艰难的一次，1986年9月在乌拉圭埃斯特角城启动，100多个国家和地区参加，于1994年4月结束。乌拉圭回合的主要成果可以归纳为四个方面：

(1)进一步降低了关税。发达国家总体削减关税约37%，工业品的加权平均税率从6.3%降至3.8%，发展中国家工业品的加权平均税率也从20.5%降至14.4%，减税产品涉及1.2万亿美元的贸易额。

(2)在降低非关税壁垒，限制不公平竞争方面达成了一系列协议，制定了新的规则。

(3)首次签订了《服务贸易总协议》(General Agreement on Trade Services，GATS)和《与贸易有关的知识产权协议》(Agreement on TradeRelated Aspects of Intellectual property Rights，TRIpS)。GATS强调了服务贸易中的非歧视性、市场准入和透明度等原则，在要求服务贸易自由化的同时，也酌情考虑发展中国家在开放服务业市场方面享有更优惠的差别待遇。TRIpS明确了国际法律对知识产权保护的目标、范围、措施和处置，为保护知识产权制定了规则，同时也对发展中国家做出了特殊的过渡期安排。

(4)建立了世界贸易组织。由于此轮谈判的议题涉及广泛，服务贸易和知识产权等已经超出原有关贸总协定中“仅涉及货物贸易”的范围，所以有必要建立一个功能更广泛的多边贸易组织来管理货物贸易、服务贸易以及与贸易有关的知识产权和投资。经过进一步讨论与谈判，1994年4月15日乌拉圭回合的参与国在摩洛哥马拉喀什通过了《建立世界贸易组织马拉喀什协议》，正式决定成立“世界贸易组织”。


第17章 世界贸易组织

(《华尔街日报》2007年10月12日)美国将要求世界贸易组织(WTO)对中国限制美国电影、音乐和书籍在华销售的行为展开正式调查，这是美国在一年多来第四次向WTO投诉中国。WTO争端解决机构10月22日会议日程安排显示，美国将在国会上提出针对中国上述行为成立调查小组的要求。此事尤其关系到好莱坞制片公司、苹果公司(Apple Inc.)的网上音乐商店iTunes以及美国其他媒体内容提供商的利益，这些企业在中国有可能面临着美国在其递交给WTO的诉状中所称“不太有利的分销机会”。

WTO目前正在就3起中美贸易争端进行调查。美国政府指控中国非法限制外国汽车零部件的进口、对中国众多产业提供政府补贴，并称中国量刑门槛过高实际上为盗版和仿冒产品提供了避风港。同时，中国在上个月也在WTO对美国进行了还击，针对美国对中国输美纸制品征收反倾销税的行为提出投诉，这是5年来中国首次向WTO投诉美国。

试讨论：美国投诉中国的依据是什么？WTO相较之前的GATT有何优越性？它的争端解决机制是什么？

一、世界贸易组织的成立与发展

乌拉圭回合最后一个重要的决定就是建立“世界贸易组织”(World Trade Organization，WTO)。1995年1月1日，WTO正式运行，结束了关贸总协定47年的“临时使用”历史。WTO的总部设在日内瓦，原关贸总协定的117个缔约国全部成为WTO创始国，截至2008年7月23日，世界贸易组织共有成员国153个。

(一)世界贸易组织的特征

世界贸易组织与1946年关贸总协定生效前商议的“国际贸易组织”不同。当时建立国际贸易组织的初衷是建立一个附属于联合国、与世界银行和国际货币基金组织平级，专门处理各国贸易关系的组织。而WTO是一个独立于联合国的、基于各项规则的国际组织、“成员驱动型”的国际组织。

WTO在GATT的基础上成立，两者必然存在着内在联系。WTO延续了GATT的宗旨、职能、基本原则，原来的“关税与贸易总协定”现在也成为WTO三大协议之一的《1994年关税与贸易总协定》的重要组成部分。然而，WTO并非GATT的简单延续和扩张，与GATT相比，WTO具有更加显著的优越性：

（1）GATT是一套规则，一个多边国际协定，没有自己的组织基础；而WTO是一个合法的国际经济组织，是法律健全的国际机构，拥有自己完备的秘书处。

（2）GATT只是“临时的”多边贸易协定，不具备法人地位，参与的国家称作“缔约方”，只相当于意向协议的签署者；而WTO是一个具有法人地位的国际组织，参与的国家被称为“成员国”，世贸组织承诺是完整的、永久性的。

（3）GATT的规则范围只局限于货物贸易；而WTO不仅涉及货物贸易，还涉及服务贸易、与贸易有关的知识产权和投资等方面内容，适用范围更广泛。

（4）WTO的争端解决机制比GATT更快、更具权威性，并且规定了争端解决和裁决实施的时间表，从而保证了争端裁决的实施，提高了争端解决的效率。

(二)WTO主持下的多边贸易谈判

WTO成立后，直到2008年，共召开了6届部长级会议。其中在第四次部长级会议上发起了新一轮的多边贸易谈判——多哈回合。这轮谈判涉及农产品、服务贸易、非农产品市场准入、与贸易相关的知识产权、贸易便利化等多方面问题。

尽管多哈回合谈判并非一帆风顺，但也取得了一定的成果：WTO成员方于2004年8月达成“多哈框架协议”，根据该协议，发达成员统一在具体时限内取消所有形式的农业出口补贴，对扭曲农业贸易的国内支持进行实质性削减；同时发展中成员也要同意降低工业品的进口关税和其他壁垒，进一步开放非农业市场；对于最不发达成员则允许在一些关键领域实行贸易保护政策。然而这一协定只是设定了指导原则和基本内容，不含具体的减让数字。虽然后来又召开两次部长级会议，对一些目标的实施规定了期限，但就目前来看，还未知效果。

二、WTO的宗旨、职能和基本原则

(一)WTO的宗旨

世界贸易组织继承了关贸总协定的“通过降低贸易壁垒，取消歧视性的贸易行为来提高各缔约国的生活水平”的宗旨，并增加了“扩大服务的生产和贸易以及可持续发展的目标”等内容。主要表述为：提高生活水平、保证充分就业、大幅度和稳定地增加实际收入和有效需求；扩大货物和服务的生产与贸易；按照可持续发展的目的，最优运用世界资源、保护环境，并以不同经济发展水平下各自需要的方式，加强采取各种相应的措施；积极努力，确保发展中国家尤其是最不发达国家在国际贸易增长中获得与其经济发展需要相称的份额。

(二)WTO的职能

（1）负责多边贸易协议的实施、管理和运作。WTO负责组织各成员通过谈判签署协议，为国际经贸活动提供基本的法律规则，同时也为多边贸易协议的实施、管理和运作提供框架。

（2）为各成员进行多边贸易谈判提供场所。

（3）解决贸易争端。当世界贸易组织成员发生纠纷时，通过该组织的贸易争端解决机制来解决成员间可能产生的贸易争端。

（4）审议贸易政策。主要对各成员的贸易政策及其对多边贸易体制运行的影响进行定期评审。目的在于促进所有成员遵守多边贸易协议和诸边贸易协议的规则和承诺，增加透明度。

（5）处理与其他国际经济组织的关系。WTO与其他国际经济组织，如国际货币基金组织(IMF)和世界银行(World Bank)及其附属机构进行合作，以增强全球经济决策的一致性，保证国际经济政策和谐地发挥作用。

（6）对发展中国家和最不发达国家提供技术援助和培训。给予发展中国家的特殊和差别待遇，向发展中国家提供技术援助，协助其顺利履行协议规定的义务。

(三)WTO的基本原则

WTO协议包括了一整套法律文件体系，涉及农产品、工业品、服务、知识产权等各方面内容。虽然各领域的法律文件相对独立，但以下五大基本原则始终贯穿其中，构成了WTO协议的基础。

1.贸易无歧视原则(trade without discrimination)

贸易无歧视原则规定各成员国要无差别地对待它的贸易伙伴，换言之，在对一成员方特殊优惠(如对某种商品降低关税)的同时，对其他成员方也应平等对待，这是世界贸易组织最基本的原则。贸易的无歧视原则主要表现为最惠国待遇条款(most favored nation treatment，MFN)和国民待遇条款(national treatment)。

(1)最惠国待遇

所谓最惠国待遇，就是指成员方现在和将来给予另一方的优惠、特权和豁免，都不应该低于该成员国给予任何第三方的优惠、特权和豁免。例如，假设A成员国与B成员国通过谈判达成协议，A同意将从B进口的某种商品关税降低15%，那么其他成员也将享受此待遇，出口到A的同类商品关税自动降低15%。最惠国待遇又分为无条件和有条件两种。无条件的最惠国待遇是指缔约一方现时或将来给予另一方的任何优惠待遇都应立即无偿地给予第三方，同理，有条件的最惠国待遇就是当第三方要享受同一优惠的时候必须提供相应的优惠作为补偿。在WTO体制下，最惠国待遇就是指无条件的最惠国待遇。

(2)国民待遇

所谓国民待遇，是指成员方一方保证给予另一方的公民、企业和商船在本国境内或地区内享有与本国或地区公民、企业和商船同等的待遇。即当一成员方的产品进入另一方境内的市场后，应该得到不低于进口方国内相同产品的待遇。这种待遇包括税收、知识产权的保护、市场开放等，以保证成员国产品与本国产品能够公平竞争。国民待遇强调的是外国企业在本国不受歧视，甚至可以对其比本国企业和产品更加优惠，而最惠国待遇强调的则是本国对所有外国的企业要一视同仁。前者要求“内外无歧视”，而后者要求“外外无歧视”。

2.贸易自由化原则(freer trade)

贸易自由化原则，即通过谈判逐渐减少各种形式的贸易壁垒，促进贸易更加自由地发展。降低贸易壁垒是促进贸易最显著的方式，这里的贸易壁垒包括关税、进口限制或数量配额等非关税壁垒。开放市场虽然有益，然而由于各个国家不同产业的发展水平存在较大差异，因此WTO协议允许成员国分阶段逐步开放服务领域，并且对于发展中国家给予更长的过渡期来履行其义务。

3.贸易可预见性原则(trade with predictability)

WTO的承诺，无论是不提高贸易壁垒，还是降低壁垒，通常都可以帮助各国的企业、投资商更加清晰地了解形势，并作出正确的决策。因此贸易可预见性原则，就是要求WTO多边贸易体制要使外国公司、投资商和政府相信，在WTO中各种贸易壁垒不会任意地提高，WTO成员国将遵守承诺降低关税、开放市场，力图为各国的企业、投资者提供一个可靠的、透明的政策和市场环境。关税可预见性原则主要体现在关税约束(binding)和透明度(transparency)原则两个方面。

WTO贸易领域的约束性关税制度意味着产品的关税水平构成成员国的一项承诺，未经与主要贸易伙伴的补偿谈判不得擅自提高。透明度原则是贸易可预见性原则的另一个方面。它要求WTO各成员国政府在实施与贸易有关的法律、政策和规章时，必须予以公布和公开，并且接受其他成员国对其政策法规进行检查和监督，有新的政策法规或做任何改动还必须及时通知其他成员国。这一原则有利于提高各成员方贸易政策的透明度，为各国的国际贸易发展提供一个稳定的、可预见的环境，防止因为信息不对称而产生的不公平竞争和贸易摩擦。

4.促进公平竞争原则(promoting fair competition)

在WTO多边贸易体制下，既允许一定的关税，也存在其他形式的贸易保护。因此，与其说WTO是“自由贸易”组织，不如说它是一个建立在开放、公平和无扭曲竞争环境下的规则体系。促进公平竞争是WTO的一个重要目标，这一目标要求WTO通过对补贴、倾销等“不公平”的贸易行为的制裁来保证一个更公平的贸易环境、一个竞争性更强的多边贸易体制。

公平竞争原则既体现在货物贸易领域，也涉及服务贸易和与贸易有关的知识产权领域。例如WTO禁止任何扭曲国际商品市场价格的行为，包括倾销和出口补贴，允许成员国在某些工业受到别国倾销或出口补贴等歧视性贸易政策时，征收反倾销税或反补贴税来维持公平贸易。服务贸易领域的公平竞争原则主要体现在WTO鼓励各成员方相互开放服务贸易市场，逐步为外国的服务或服务提供者创造市场准入和公平竞争的机会。在知识产权方面，WTO鼓励成员方有效地保护知识产权，反对不正当竞争，并且允许成员方采取相应措施来制止不正当的行为。

5.鼓励发展和经济体制改革原则(encouraging development and economic reform)

WTO多边贸易体制的成立是为了促进全世界经济和贸易的发展。由于超过3/4的WTO成员都是发展中国家和向市场经济过渡的国家，所以WTO体制下的各项协议都继承了GATT关于给予发展中国家特殊优惠和差别待遇的原则，目的在于协助欠发达国家经济发展，使其能够获得更多的贸易利益。鼓励发展和经济体制改革原则，实际上就是WTO针对发展中成员和经济转型成员的经济发展和体制改革的鼓励原则，让其能够充分融入WTO，更加顺利地分享国际贸易带来的利益。

三、WTO的法律框架、组织结构和决策机制

(一)WTO的法律框架

《乌拉圭回合多边贸易谈判结果最后文件》(简称《乌拉圭回合最后文件》)是WTO法律基础的最重要组成部分，构成了WTO的法律框架，它由《建立世界贸易组织协定》及其4个附件组成。《建立世界贸易组织协定》是WTO的基本法，确定了WTO作为国际经济组织的法律地位，是世贸组织所有其他文件的来源和制定依据，由序言和16个基本条款组成。4个附件主要涉及协调多边贸易关系、解决贸易争端及贸易政策审议的实质性规定。其中附件一、二、三都是多边贸易协定(Multilateral Trade Agreement)，对所有成员方都有约束力，而附件四是诸边贸易协议(plurilateral Trade Agreement)，仅对签署方有约束力，成员国可以自愿参加。

附件一又分为A、B、C三个部分：附件一A是货物贸易多边协定，包括《关税与贸易总协定1994》、《农产品协议》和《反倾销协议》等12个有关货物贸易的具体协议；附件一B是《服务贸易协定》，包括金融服务、自然人流动和基础电信等方面具体的GATS协定书；附件一C则是《与贸易有关的知识产权协定》。附件二是《关于争端解决规则与程序的谅解》。附件三是《贸易政策审议机制》。附件四是一系列诸边贸易协议，包括《政府采购协议》、《民用航空器贸易协议》、《国际奶制品协议》和《国际牛肉协议》。

(二)WTO的组织结构

WTO作为一个具有法人资格的永久性国际经济组织，《建立世界贸易组织协定》对组织结构作了具体的说明。WTO的组织分为四个层次：第一层是部长级会议(Ministerial Conference)，第二层是部长级会议下属的总理事会(General Council)以及贸易政策审议(Trade policy Review Body)和争端解决机构(Dispute Settlement Body)，第三层是在总理事会指导下进行工作的专门理事会：货物贸易理事会(Council for Trade in Goods)、服务贸易理事会(Council for Trade in Service)和与贸易有关的知识产权理事会(Council for TradeRelated Aspects of Intellectual property Rights)，第四层是由三个专门理事会根据需要建立起来的委员会和工作小组。此外，还设有总干事领导的秘书处，总干事的人选、权利、义务以及任期都通过部长级会议确定。

部长级会议是WTO最高的权力机构，至少每两年举行一次，会议成员由各国部长级代表组成。WTO成立后的第一届部长级会议于1996年12月在新加坡举行。总理事会属于WTO组织中的行政机构，由所有成员国的常驻代表组成，主要在部长级会议休会期间履行部长级会议的职责，负责日常事物的处理。贸易政策审议机构和争端解决机构也是直属于部长级会议，也可看做是总理事会，但其职权范围不同。贸易政策审议机构负责审查和监督各成员国的贸易政策、相关法律法规及其执行情况，争端解决机构负责解决成员方之间的贸易争端，并且具有司法裁决权。

(三)WTO的决策机制

WTO的决策机制沿用了GATT的惯例，主要遵循“协商一致”原则，而在无法协商一致的时候才通过投票表决的方式决定。所谓“协商一致”(consensus)原则是指，在做决定的时候，所有与会成员对一项提议或拟提议都表示支持，或者没有缔约方反对，那么就表示已经以协商一致的方式获得通过。这种“支持”并不一定说明对提议的坚决拥护，仅说明自身不反对的态度，对于没有出席会议或是齐全的成员代表行为，都不构成正式的反对意见，提议仍然通过。然而，倘若有一个成员国代表对提议表示了明确的反对，那么议案就不能通过，因此从另一个角度来看，协商一致原则赋予了每个成员方进行否决的权利，即使是一票的否决都有可能让提案不能通过。

当无法达成“协商一致”的情况发生时，被协商的提议将交由部长级会议或总理事会进行投票表决。每个成员方拥有一票，根据不同的针对事项，投票的通过比例也有所不同，包括简单多数原则，2/3多数通过原则，3/4多数通过原则甚至全票一致通过原则。


第18章 中国与世界贸易组织

经过近两年的调查后，世界贸易组织(WTO)作出裁定，称中国在音像和图书进口及外商分销领域的限制措施，违反了中国入世承诺及WTO相关规定。随后，美国政府立即发表声明，对WTO判决表示欢迎。

2009年8月12日，世贸组织发布的DS363《中国：影响部分出版物和音像娱乐产品的贸易权利和销售服务措施》报告，是应美国发起的贸易争端解决机制咨询(consultation)要求，成立专门委员会并调查后得出的结论。2007年4月，美国对WTO贸易争端解决机制发起咨询要求；2007年11月，WTO成立专门小组着手调查。

WTO认为，中国政府对阅读出版物、家庭娱乐影音制品(DVD)、音乐制品(CD)和影院电影的进口限制违反了《中国加入WTO议定书》(Accession protocol)的相关规定；中国对读物、DVD、音乐制品的外资经销商的限制措施，违反了WTO《服务贸易总协定》(GATS)；中国对上述进口产品在本国市场实施了歧视性措施，违反了《1994年关税与贸易总协定》(GATT 1994)。鉴于此，WTO小组呼吁中国遵守入世协定及WTO规则，允许美国(及欧盟)企业对中国出口上述出版物，消除针对进口出版物外资经销商的歧视措施；中国应允许美国(及欧盟)与中国成立合资企业，通过互联网销售音乐专辑。

试讨论：加入WTO对中国经济和相关产业发展是否有利？入世后中国发生了哪些变化？

一、中国加入世界贸易组织的历程

在1948年关贸总协定正式生效的时候，中国已经是23个创始缔约国之一，并参加了GATT第一轮和第二轮的多边贸易谈判，然而当时代表中国的是国民党政府。新中国成立后，台湾当局于1950年以“中华民国”的名义退出了关贸总协定，而中国的席位也一直没有由中华人民共和国接替。1978年改革开放以后，随着对加入GATT对经济和贸易发展带来的重大意义的认识的加深，中国于1986年7月8日正式向关贸总协定提出恢复其缔约国席位，但由于美国等一些缔约国的反对，中国恢复GATT缔约国身份的申请始终没有得到批准。

WTO成立后，中国继续向世贸组织提出申请。1999年11月15日，中美两国就中国加入世贸组织谈判的进程取得了突破性的进展，此后中国先后与加拿大、欧盟、巴西、印度、泰国等成员国都达成了双边贸易协议。2001年11月10日，在卡塔尔多哈举行的部长级会议上，参会的142个成员国鼓掌一致同意中国加入WTO，并于翌日正式签署了中国加入世贸组织协议。同年12月11日，中国正式成为WTO第143个成员国。虽然中国香港和澳门地区都是WTO的创始成员，但在回归中国后，均只能以中国香港和中国澳门的名义参与WTO的各项会议活动，中国台湾地区也只能在“先中后台”的前提下，以中华台北“台澎金马单独关税区”的名义参与WTO的各项活动。

二、入世对中国经济的影响

作为拥有最大规模人口、贸易量排名全球前十、最具发展潜力的发展中国家之一，中国在国际贸易的整体格局中一直占据关键的位置。加入WTO，无论对中国还是对WTO，乃至全球贸易的发展都有积极的意义。加入世贸组织意味着中国对外改革开放的进一步深化，为中国融入世界经济、推动国内宏观经济发展、健全并完善具有中国特色的社会主义市场经济体制起到了重要的推动作用。

(一)促进了中国对外贸易的高速增长，贸易结构日趋优化

中国加入世贸组织已有八年时间，入世对中国外贸发展的促进作用不容小觑。WTO的规则体系有效地消除了中国出口商品在国外市场受到的各种歧视，使其获得了相对公平的待遇。由于关税的降低、各种形式非关税壁垒的减少甚至取消，也使中国的进口量大幅度增加，消费者可以以更加实惠的价格购买国外的产品，企业也能以更低的成本引进国外先进的技术和设备，从而极大地促进了中国贸易量的扩张。2001-2008年，中国的出口总额从2661亿美元增长到了14285亿美元，进口额从2433亿美元增长到了11331亿美元，贸易总额较2001年贸易总额增长了402%，从原先的世界排名三十多位上升到了第三位。

不仅是数量上的扩张，加入WTO也加速了中国贸易商品结构优化的进程。改革开放以来，中国出口贸易商品结构大致经历了四次重要转变：第一次在1980年，初级产品出口与工业制成品出口基本相当，纺织品和服装取代石油成为我国第一大类出口产品，标志着出口商品从资源密集型为主向劳动密集型为主的转变；第二次在1985年，初级产品与工业制成品比重再次相同，随后差距逐渐拉大；第三次在1995年，出口商品开始从劳动密集型为主向资本密集型为主转变，中国工业制成品的出口比重由1980年的45%提升到了2002年的90%，超过了世界78%的平均水平；第四次是工业制成品中的高科技产品的比重由1999年的12.7%提高到了2004年的27.4%。中国的出口商品结构正在实现从资源密集型——劳动密集型——资本和技术密集型的转变。进口方面，随着进一步融入全球经济，中国可以以更低的成本进口国外先进设备，通过多元化渠道学习和引进国外先进的技术和管理理念，将其消化、吸收，并在此基础上进行二次创新，最终推动中国社会整体技术水平的提高，优化中国的产业结构。

(二)带动了中国宏观经济更好更快地发展

入世以来，投资、消费和对外贸易作为拉动宏观经济的“三驾马车”，均呈现出了显著的增长态势，推动了中国经济进入更高更快的发展时期。据统计，2001年中国的GDp水平仅为1.3万亿美元，到2008年，GDp已增长至4.08亿美元。

外商投资的高速增长是中国经济发展的一个重要动力。从20世纪90年代开始，中国吸收外资总额连续17年位居发展中国家之首，2008年达到950亿美元。即使遭遇全球金融风暴，世界经济增长放缓，中国仍然是全球跨国公司的首选地。联合国贸易与发展委员会于2009年2-5月在全球选取了241家规模最大的跨国公司进行问卷调查，结果显示全球前五位投资目的地分别为中国、美国、印度、巴西和俄罗斯。在“引进来”的同时，中国也正在积极地“走出去”。中国对外投资的总额也逐年增长，2008年已经突破500亿美元，达到522亿美元，真正实现了双向投资的双增长。经济发展的另一个动力来自于消费的扩张。加入WTO以后，消费者购买商品获得了更多的实惠，间接提高了人们的购买力；同时人均收入水平的提高也进一步刺激了消费的增长。2008年农村人均纯收入达到4761元，年均增长率为7.5%，而城镇居民的人均收入为15781元，年均增长率为9.6%。

(三)促进了国内产业的发展

加入WTO有利于资源在全世界范围内进行高效地市场化配置，促使各国的专业化生产达到规模经济，劳动生产率提高，进而带动国内产业的发展。中国加入WTO就必须开放自己的市场，面临来自国际市场的冲击。为了迎接来自国外企业的挑战，国内的经营者必然加大技术研发的力度，加强经营管理，提高员工素质，认真研究并学习国外先进的管理理念，同时国有企业也更加加快了改制重组，提高经济效应，无形的竞争赋予了中国企业紧迫感。例如，中国银行业的改革取得了明显成效，虽然改革主要来自于产业自身的主观能动性，但显然与中国作为WTO成员国履行其承诺和义务是分不开的，履行承诺进一步加速了中国银行业改革的进程。

从中国的产业结构来看，加入WTO以后，2001年中国第一产业增加值为14610亿元，占国内生产总值的15.2%；第二产业增加值为49069亿元，占GDp份额的51.1%；第三产业增加值32254亿元，占GDp份额的33.6%。截至2008年底，第一产业占GDp的份额已经降为11.3%，第二产业为48.6%，而第三产业也有所增加，占全部生产总值的40.1%。

(四)健全和完善了中国的法制建设

加入WTO以后，中国法制建设取得了显著成效。在WTO的基本原则和多边贸易体制的指导和约束下，中国正在积极创造一个有利于本土企业和国外企业公平竞争的贸易救济法制环境，逐渐健全和完善与中国市场化经济深化改革相适应的外贸法律制度。将先进的法律理念贯穿到立法和执法的过程中，全面推动中国社会文明的进步。其中一个显著成效就是中国对知识产权的保护。自2001年以来，中国开始全面履行自己在知识产权领域应该承担的权利和义务，加强对知识产权的保护。于2008年公布了《国家知识产权战略纲要》，将知识产权的保护提升到了战略的高度。同年查办侵权盗版案件12490起，受理移送、审查、起诉涉及侵犯知识产权的犯罪人数高达2482人。

如今，中国加入WTO的过渡期已经结束，全面认识新阶段的发展形势、机遇和挑战是当务之急。虽然如今中国已经成为经济大国、贸易大国，然而“大”并不意味着“强”，现阶段中国仍然存在各方面的问题。如何更好地贯彻WTO的原则和宗旨，履行成员国的义务，行使应有的权利；如何转变经济增长方式，建立真正的“节约型”社会，实现可持续发展；如何发展服务业，提高整体的产业结构和贸易结构；如何提高企业的自主创新能力、增强产业竞争力……这些都是中国现在和将来面对的难题和努力的方向。


第19章 区域经济一体化概述

2000年9月，在新加坡举行的第四次东盟与中国(10+1)领导人会议上，中国国务院总理朱镕基提出建立中国-东盟自由贸易区的建议，得到东盟有关国家的赞同。2001年11月，在文莱举行的东盟首脑会议期间，中国和10个东盟成员国宣布了将在未来十年内建成自由贸易区的目标。2002年11月4日，第六次东盟与中国领导人会议在柬埔寨首都金边举行。朱镕基和东盟10国领导人签署了《中国与东盟全面经济合作框架协议》，宣布2010年建成中国-东盟自由贸易区，从而启动了中国-东盟自由贸易区的进程。请分析：中国在加入WTO，参与经济全球化之后，还加入中国-东盟自由贸易区，加速了区域集团化，出现经济全球化与区域集团化“相悖”的现象。请问：你是如何认识这一现象的？

一、区域经济一体化的概念

区域经济一体化(international economic integration)是指某一地理区域内或者区域之间，某些国家和政治实体为实现彼此之间的货物、服务和要素的自由流动，实现经济发展中各种要素的合理配置，促进相互间的经济与发展，而达成的取消有关关税和非关税壁垒，进而协调产业、财政和货币政策，并相应建立起超国家的组织机构的过程。其表现形式是各种形式的经济贸易集团的建立。

经济贸易集团的称谓主要有以下几种：

（1）联盟。如欧洲联盟(European Union，EU)，东南亚联盟(Association of Southeast Asian Nations，ASEAN)。

（2）协会。如欧洲自由贸易委员会(European Free Trade Association，EFTA)，拉丁美洲一体化协会(Latin American Integration Association，LAIA)。

（3）集团。如安第斯集团(Andes Groups)。

（4）共同市场。如中美洲共同市场(Central American Common Market，CACM)。

（5）共同体。如加勒比共同体(Caribbean Community)，南部非洲发展共同体(Southern Africa Development Community，SADC)。

（6）经济同盟。如中非洲关税与经济同盟(Central African Customs and Economic Union，CACEU)。

（7）协定。如曼谷协定(Bangkok Agreement)。

（8）理事会。如海湾合作理事会(Gulf Cooperation Council，GCC)。

（9）共同体。如独立国家共同体(Commonwealth of Independent States，CIS)。

（10）组织。如东加勒比国家组织(Organization of Eastern Caribbean States，OECS)。

（11）自由贸易区。如北美自由贸易区(Northern American Free Trade Area，NAFTA)。

二、区域经济一体化的形成与发展

(一)第二次世界大战前的区域经济一体化

欧洲最早的区域合作开始于关税的统一。1775-1879年，奥地利与其邻国建立了5个关税同盟，1874年瑞典与挪威建立了关税同盟，1921年比利时与卢森堡建立了关税同盟，1944年荷兰、比利时和卢森堡建立了关税同盟，这些关税同盟是区域经济组织的雏形。

(二)第二次世界大战后的区域经济一体化

1.发展时期

20世纪50-60年代，随着世界政治和经济发展的不平衡，发展中国家的出现，区域经济一体化的组织开始出现。

1949年1月，苏联和东欧国家成立了经济互助委员会。1951年4月，法国、联邦德国、意大利、比利时、荷兰和卢森堡6国在巴黎签订了为期50年的《欧洲煤钢联营条约》，决定建立煤钢共同市场。1957年3月25日，上述6国外长又在罗马签订了“欧洲经济共同体”(European Economic Community，EEC)和“欧洲原子能联营”两个条约，总称《罗马条约》，1958年1月1日起条约生效。为了与它抗衡，英国联合瑞典、丹麦、挪威、瑞士、奥地利和葡萄牙，于1959年6月30日在瑞典首都斯德哥尔摩举行部长级会议，通过了《建立欧洲自由贸易协会公约》，同年5月3日生效，建立了“欧洲自由贸易协会”(European Free Trade Association，EFTA)。自60年代以后，发展中国家建立了20多个区域经济和贸易组织，主要有：亚洲的东南亚国家联盟和南亚地区合作组织；拉美地区的拉美一体化协会、安第斯条约组织、中美洲共同市场；非洲的西非国家经济共同体、西非共同体；阿拉伯世界的海湾合作委员会、阿拉伯合作委员和阿拉伯马格里布联盟。

2.停滞时期

20世纪70年代中期至80年代中期，由于世界经济处于“滞涨”时期，欧共体内部一体化进程缓慢，发展中国家一体化遭受挫折，60年代成立的一些组织中断活动或解体。

3.高涨时期

20世纪80年代中期以来区域经济一体化出现高涨和剧烈动荡的态势，主要表现如下：

(1)欧洲联盟提出和实施“内部统一大市场”计划

1985年12月欧洲联盟首脑通过《欧洲一体化文约》，决定于1992年12月31日以前建立一个没有国界的“内部统一大市场”，实现商品、劳务、人员和资金的自由流通。1991年12月9日，欧共体在荷兰马斯特里赫特召开首脑会议，通过了以建立欧洲经济货币联盟和欧洲政治联盟为目标的《欧洲联盟条约》，通称《马斯特里赫特条约》（以下简称《马约》）。1993年11月1日《马约》正式生效，欧洲联盟正式成立，标志着欧共体从经济实体向经济政治实体过渡。至2009年8月1日，欧洲联盟增加到28国。

(2)美国带头建立美洲自由贸易区

1988年1月20日，美国、加拿大签署《美加自由贸易协定》，从1989年1月1日起生效，然后组成包括墨西哥在内的“北美自由贸易区”。1992年8月12日，美、加、墨3国签订《北美自由贸易协定》，于1994年1月1日起生效，北美自由贸易区正式成立。北美自由贸易区成立十多年来，所取得的成果主要有：促进了地区贸易增长、增加了直接投资(FDI)、发达国家保持经济强势地位、发展中国家受益明显、合作范围不断扩大等。

(3)亚太经济合作组织(ApEC)成立

亚太地区成立经济合作组织的设想是从20世纪60年代开始的，这种设想真正传播开来是1980年在日本的提议下成立了太平洋经合组织以后。在此过程中，时任澳大利亚总理的霍克提出建立亚太经济合作组织的提议，这是亚太经合组织建立的直接原因。1989年11月，澳大利亚、美国、日本、韩国、新西兰、加拿大及当时的东盟六国在澳大利亚首都堪培拉举行亚太经合组织首届部长级会议，标志着这一组织正式成立。自1994年以来，亚太经合组织成员领导人就推进贸易便利化、增强贸易信息透明度等问题先后通过了一系列重要文件，成为亚太经合组织贸易自由化进程中的重要里程碑，这些文件主要包括：《茂物宣言》、《大阪行动议程》、《上海共识》、《领导人宣言》和《釜山路线图》。

(4)发展中国家的地区性经济贸易合作进一步加强

东南亚国家联盟(简称东盟，Association of Southeast Asian Nations，ASEAN)的前身是由马来西亚、菲律宾和泰国3国于1961年7月31日在曼谷成立的东南亚联盟。1967年8月，印度尼西亚、泰国、新加坡、菲律宾4国外长和马来西亚副总理在曼谷举行会议，发表了《东南亚国家联盟成立宣言》，即《曼谷宣言》，正式宣告东盟成立。20世纪80年代后，文莱、越南、老挝、缅甸和柬埔寨5国先后加入该组织，使东盟由最初成立时的5个成员国扩大到10个成员国。引例71中，中国于2002年正式加入东盟自由贸易区，这是适应当今世界经济全球化和区域集团化发展趋势的结果，是生产国际化的客观要求。因为经济全球化是各地区经济联系日益紧密的必然结果，而区域集团化是经济全球化的一部分。因此，中国在加入WTO的同时，确定建立中国-东盟自由贸易区，在参与经济全球化的同时加速区域集团化，两者是不矛盾的，这样中国就可以同国际或地区组织之间进行更加紧密的合作。

除亚洲地区外，2004年12月8日在秘鲁库斯科召开的第三届南美洲国家首脑会议上，与会的南美洲12国(安第斯共同体5国、南方共同市场4国、智利、圭亚那和苏里南)元首或代表共同签署了《库斯科宣言》（以下简称《宣言》），正式宣告成立“南美洲国家共同体”。《宣言》强调各国将加强在政治外交事务中的协调，加速推进南美自贸区建设以及在能源、交通及基础设施等各领域的融合，争取在未来建立南美洲议会并统一贸易政策。但是除《宣言》以外，南美共同体尚未正式签署任何具体协议，因此目前它的性质、宗旨、纲领和运行机制等均未完全明确。在起步阶段，南美共同体先以咨询性常设议事机构的方式运作，性质类似于多边论坛，主要通过南美各国间的对话与协商达成共识，而不具备任何审议权。

另外，加勒比海和非洲地区的地区经济一体化都有了不同程度的发展。

(5)社会主义国家的区域经济一体化发生剧变

随着苏联解体、东欧剧变，经济互助委员会于1991年6月28日解体。1993年1月，7个成员国元首在白俄罗斯首府明斯克签署了《独联体章程》，宣布在独联体内部实行经济、政治、军事一体化，后来其成员国扩大到12个。1993年9月，独联体各国就建立经济联盟达成协议，1994年4月，就建立自由贸易区达成协议，规定各成员国逐步取消关税，建立统一信贷政策，向关税同盟过渡。但独联体是比较松散的国家联合体，独联体国家的经济与政治发展具有不稳定性，其凝聚力一直承受着考验。先是格鲁吉亚、乌克兰、阿塞拜疆、摩尔多瓦和乌兹别克斯坦5国另起炉灶，成立了“古阿姆”集团。格鲁吉亚和乌克兰先后发生“颜色革命”颜色革命(Color Revolution)，又称花朵革命，是指21世纪初期一系列发生在独联体国家和中亚地区的以颜色命名、以和平和非暴力方式进行的政权变更运动。参与者们通常通过非暴力手段来抵制他们所认为的独裁政府，拥护民主、自由以及国家的独立。他们通常采用一种特别的颜色或者花朵来作为他们的标志。目前颜色革命已经在塞尔维亚、格鲁吉亚、乌克兰和吉尔吉斯斯坦这几个国家取得成功。因为没用采用军事手段，所以没有大规模的人员伤亡。但在军队与民众发生冲突时，可能会有人受伤。，并谋求加入北大西洋公约组织（北约）。2008年俄格冲突爆发之后，格鲁吉亚宣布退出独联体。

三、区域经济一体化的分类

区域经济一体化联合体以一定的组织形式存在着，参加国根据各自的具体情况和条件，以及各自的目标和要求而组成了不同形式的区域经济一体化组织。不同的组织形式反映了经济一体化的不同发展程度以及成员国之间经济干预和联合的深度与广度。区域经济一体化又可以分为以下几种组织形式。

(一)优惠贸易安排

优惠贸易安排(preferential trade arrangement)是区域经济一体化中最低级和最松散的组织形式。成员国之间通过贸易条约或协议，规定了相互贸易中对全部商品或部分商品的关税优惠，对来自非成员国的进口商品，各成员国按自己的关税政策实行进口限制。如第二次世界大战前建立的“英联邦特惠制”及战后建立的“东南亚国家联盟”等。

由于在优惠贸易安排这种形式中，各成员国的贸易政策是不一致的，即各成员国给予来自其他成员国进口商品的关税等政策待遇是不相同的。这种状况如同各成员国对来自非成员国进口商品的关税等政策待遇各不相同。因而，许多学者不把优惠贸易安排列入区域经济一体化的组织形式之中。但我们认为，优惠贸易安排形成后，对成员国之间开展商品贸易的政策制定有一定程度的约束，以后任何成员国都不能独立自主地进行增加商品进口限制的政策调整，商品贸易的自由程度有所提高，这也是一种经济政策和措施的统一。因而，优惠贸易安排也可以称为一种区域经济一体化的组织形式。

(二)自由贸易区

自由贸易区(free trade area)是指签订自由贸易协议的成员国相互彻底取消了在商品贸易中的关税和数量限制，使商品在各成员国之间可以自由流动。但是，成员国仍保持各自对来自非成员国进口商品的限制政策。

在世界上众多的自由贸易区中，自由贸易的商品范围是有所不同的。有的自由贸易区只对部分商品实行自由贸易，如在“欧洲自由贸易联盟”内，自由贸易的商品只限于工业品，而不包括农产品，这种自由贸易区也被称作“工业自由贸易区”。有的自由贸易区对全部商品实行自由贸易，如“拉丁美洲自由贸易协会”和“北美自由贸易区”对区内所有的工农业产品的贸易往来都免除关税和数量限制。据此，在经济一体化的理论上就有部分一体化和全部一体化之说。

(三)关税同盟

关税同盟(customs union)是指成员国之间彻底取消了在商品贸易中的关税和数量限制，使商品在各成员国之间可以自由流动。另外，成员国之间还规定对来自非成员国的进口商品采取统一的限制政策，关税同盟外的商品不论进入哪个同盟内的成员国都将被征收相同的关税。例如，早期的“欧洲经济共同体”和“东非共同体”。

关税同盟意味着撤除了成员国各自原有的关境，组成了共同的对外关境，这样使成员国的商品在区域内部自由流动的同时，排除了来自非成员国商品的竞争。关税同盟使成员国在商品贸易方面彻底形成了一体化，开始具有超国家的性质，是实现全面经济一体化的基础。

(四)共同市场

共同市场(common market)是指成员国之间不仅在商品贸易方面废除了关税和数量限制，并对非成员国商品进口征收共同关税，另外还规定了生产要素(资本、劳动力等)也可在成员国之间自由流动。例如，“欧洲共同体”在1992年底建成的统一大市场，其主要内容就是实现商品、人员、劳务、资本在成员国之间的自由流动。

(五)经济联盟

经济联盟(economic union)是指成员国之间除了商品与生产要素可以进行自由流动及建立共同对外关税之外，还要求成员国实施更多的统一的经济政策和社会政策，如财政政策、货币政策、产业政策、区域发展政策等。例如，“欧洲联盟”就属于此类经济一体化组织。

在理论上，应在多大的经济政策范围内实现统一才能称得上经济联盟，尚没有明确界定。但是，货币政策的统一作为一个重要标志是具有共识的，即成员国之间有统一的中央银行、单一的货币和共同的外汇储备。到目前为止，世界上也只有欧洲联盟达到这一阶段。

(六)完全经济一体化

完全经济一体化(complete economic integration)是经济一体化的最高级组织形式。区域内各成员国在经济联盟的基础上，全面实行统一的经济和社会政策，使各成员国在经济上形成单一的经济实体。而该经济实体的超国家机构拥有全部的经济政策制定和管理权。目前世界上尚无此类经济一体化组织，只有欧盟在为实现这一目标而努力。

上述六种形式的区域经济一体化组织是由低级到高级排列的。各种形式的一体化组织之所以可以分级排列是因为上一级形式的一体化组织包含下一级形式的一体化组织的特点。但是，必须指出的是，区域经济一体化组织形式的分级排列并不意味着一个区域性组织在向一体化深度发展时一定是由低级向高级逐级发展的。从区域经济一体化的实践来看，一体化的起点并非一定是优惠贸易安排；某个区域经济一体化组织也可能兼有两种组织形式的某些特点。区域经济一体化组织在实践中也许会产生出更多的形式。

除以上分类外，近年还有学者根据成员国构成的不同，把经济一体化组织分为三类：

(1)发达国家型，即由发达国家组建的经济一体化组织，典型的如欧洲联盟；

(2)发展中国家型，即由发展中国家组成的经济一体化组织，如东南亚国家联盟；

(3)南北型，即由发达国家和发展中国家共同组建的经济一体化组织，如北美自由贸易协定。

上述这三类组织虽然形式上有相似之处，但目标、运行机制、发展历程等都有明显不同。


第20章 经济一体化对国际贸易的影响

2009年1月1日是欧元启动10周年的日子。欧元诞生时，人们对这个新货币充满期待，认为欧元很可能会动摇美元的地位。然而10年过去了，欧元区的成员国从当初的11个增至目前的16个，但欧元并没有动摇美元的地位。请分析欧元无法超越美元成为第一强势货币的主要原因。

一、对世界贸易有重大影响的经贸集团

(一)欧洲联盟

1.简况

欧洲联盟(简称欧盟，European Union，EU)是由欧洲共同体(European Communities)发展而来的，是一个集政治实体和经济实体于一身、在世界上具有重要影响的区域一体化组织。1951年4月18日，法国、联邦德国、意大利、荷兰、比利时和卢森堡在法国巴黎签订了建立《欧洲煤钢共同体条约》(又称《巴黎条约》)。1952年7月25日，欧洲煤钢共同体正式成立。1957年3月25日，这六个国家在罗马签订了建立《欧洲经济共同体条约》和《欧洲原子能共同体条约》，统称《罗马条约》。1958年1月1日，欧洲经济共同体和欧洲原子能共同体正式组建。1965年4月8日，六国签订的《布鲁塞尔条约》决定将三个共同体的机构合并，统称欧洲共同体。但三个组织仍各自存在，具有独立的法人资格。《布鲁塞尔条约》于1967年7月1日生效，欧洲共同体正式成立。1991年12月11日，欧共体马斯特里赫特首脑会议通过了以建立欧洲经济货币联盟和欧洲政治联盟为目标的《欧洲联盟条约》，亦称《马斯特里赫特条约》(简称《马约》)。1993年11月1日《马约》正式生效，欧共体更名为欧盟。

经过六次扩大，欧盟的经济实力与美国不相上下，欧盟的整体实力有所增强。目前欧盟已成为一个拥有27个成员国，人口超过4.997亿的大型区域一体化组织，是当今世界上经济实力最强、一体化程度最高的国家联合体。至2009年8月1日止，欧盟共有27个成员国，分别是法国、德国、意大利、荷兰、比利时、卢森堡、英国、丹麦、爱尔兰、希腊、葡萄牙、西班牙、奥地利、瑞典、芬兰、马耳他、塞浦路斯、波兰、匈牙利、捷克、斯洛伐克、斯洛文尼亚、爱沙尼亚、拉脱维亚、立陶宛、罗马尼亚、保加利亚。另外还有3个候选国，分别是克罗地亚、前南斯拉夫的马其顿共和国和土耳其。由于各国的语言不同，因此欧盟内部使用23种官方语言，分别是英语、法语、德语、意大利语、西班牙语、葡萄牙语、荷兰语、丹麦语、芬兰语、希腊语等。欧盟所有官方文件必须用上述23种文字印刷。

欧盟于1999年1月1日正式启用欧元(Euro)。比利时、德国、西班牙、法国、爱尔兰、意大利、卢森堡、荷兰、奥地利、葡萄牙和芬兰11个国家于1998年首批成为欧元国，这些国家的货币政策从此统一交由设在德国法兰克福的欧洲中央银行负责。2002年1月1日零时，欧元正式流通。2009年1月1日，斯洛伐克加入欧元区，欧元区扩大至16国。

欧盟是目前世界上最大的经济贸易集团。根据世界贸易组织统计，2008年世界贸易排名前10名国家和地区中，欧盟成员国占了6位，分别为：德国、法国、英国、荷兰、意大利和比利时。欧盟统计局2009年4月22日发表的初步统计数据显示，2008年，整个欧盟经济总量大约为12.5万亿欧元，其中欧元区的经济总量大约为9.27万亿欧元。但是由于受到金融危机的影响，以及因政府开支上升和收入下降等因素，2008年欧元区和欧盟的公共财政状况恶化。数据显示，2008年欧元区财政赤字占国内生产总值比例从2007年的0.6％上升至1.9%，政府债务占国内生产总值的比例也由66%升至69.3％。在欧盟地区，2008年财政赤字占国内生产总值的比例由2007年的0.8％升至2.3％，政府债务占国内生产总值的比例则由58.7％升至61.5％。由此可见，在经济危机的影响下，欧盟的发展承受着较大的压力。

2.宗旨

欧盟的基础文件《罗马条约》规定其宗旨是：在欧洲各国人民之间建立不断的、密切的、联合的基础，清除分裂欧洲的壁垒，保证各国经济和社会的进步，不断改善人民生活和就业条件，并通过共同贸易政策促进国际交换。在修改《罗马条约》的《欧洲单一文件》中强调：欧共体及欧洲合作旨在共同切实促进欧洲团结的发展，共同为维护世界和平与安全作出应有的贡献。1991年12月，欧共体首脑会议通过的关于进一步修改《罗马条约》的《马约》指出，欧盟的宗旨是通过建立无内部边界的空间，加强经济、社会的协调发展和建立最终实行统一货币的经济货币联盟，促进各成员国经济和社会的均衡和持久进步，并实行最终包括共同防务的共同外交和安全政策，在国际舞台上弘扬联盟的个性。

(二)北美自由贸易区

1.简况

1989年，美国和加拿大两国率先签署了《美加自由贸易协定》，这使身为发展中国家的墨西哥在北美经济大格局中面临被边缘化的危险。为了不在日益激烈的竞争中落后，墨西哥开始加入谈判。1991年2月5日，美国、加拿大、墨西国三国总统同时宣布，三国政府代表从同年6月开始就一项三边自由贸易协定正式展开谈判。经过14个月的艰苦谈判，在1992年8月12日，美国、加拿大和墨西哥三国签署了一项三边自由贸易协定——《北美自由贸易协定》(North America Free Trade Agreement，NAFTA)。1994年1月1日，该协定正式生效。协定决定，自生效之日起15年内三国应逐步消除它们之间的贸易壁垒，实现商品和劳务的自由流通，从而形成了一个世界上最大的自由贸易集团。该协定涉及三国之间的商品、劳务贸易和投资自由化、知识产权保护、贸易争端和解决等，后来应美方的要求又加上了有关环境保护和劳工“平行协议”。协定生效后，三国间约65％的制成品关税立即取消，另有15％的制成品在5年内取消，其余的大部分在10年内取消，少数产品关税在15年内取消。由于这是一个由典型的发达国家和典型的发展中国家组成的区域性经济组织，因而具有开创意义，这对推动南北美洲经济一体化起到重要的促进作用。

2.北美自由贸易区的宗旨和原则

《北美自由贸易协定》第一章第2条对北美自由贸易区的宗旨作了明确的规定：①消除缔约方之间货物与服务贸易的障碍，便利缔约国之间货物与服务的流动；②促进自由贸易区内的公平竞争；③实质上增加缔约方境内的投资机会；④在每一缔约方境内为知识产权提供充分有效的保护，并使其能够得到强制性的执行；⑤为北美自由贸易协定的使用和实施、北美自由贸易区的共同管理和缔约方之间争端的解决建立有效的程序；⑥为进一步开展三个缔约方之间的、区域间和多变的合作建立机制，以扩大和提高北美自由贸易区协定项下的利益。为了实现上述宗旨，协定确立了三项基本原则，即国民待遇原则、最惠国待遇原则、透明度原则。这三项原则贯穿于整个协定之中，从而最终保证区域内贸易自由化的实现。

(三)东盟

1.简况

东盟是东南亚国家联盟(Association of Southeast Asian Nations，ASEAN)的简称。其前身是马来亚(现马来西亚)、菲律宾和泰国于1961年7月31日在曼谷成立的东南亚联盟。1967年8月7-8日，印度尼西亚、泰国、新加坡、菲律宾四国外长和马来西亚副总理在曼谷举行会议，发表了《曼谷宣言》，正式宣告东南亚国家联盟成立。1976年8月28-29日，马来西亚、泰国、菲律宾三国在吉隆坡举行部长级会议，决定由东南亚国家联盟取代东南亚联盟。截至2008年底，东盟有10个成员国，分别是：文莱、柬埔寨、印度尼西亚、老挝、马来西亚、缅甸、菲律宾、新加坡、泰国和越南。

2.宗旨

《东南亚国家联盟成立宣言》确定的宗旨和目标是：①以平等与协作精神，共同努力促进本地区的经济增长、社会进步和文化发展；②遵循正义、国家关系准则和《联合国宪章》，促进本地区的和平与稳定；③促进经济、社会、文化、技术和科学等问题的合作与相互支援；④在教育、职业和技术及行政训练和研究设施方面互相支援；⑤在充分利用农业和工业、扩大贸易、改善交通运输、提高人民生活水平方面进行更有效的合作；⑥促进对东南亚问题的研究；⑦同具有相似宗旨和目标的国际和地区组织保持紧密和互利的合作，探寻与其更紧密的合作途径。

(四)亚太经济合作组织

1.简况

亚太经济合作组织(简称亚太经合组织)正式成立于1989年，其历史可以追溯到20世纪60年代初。1991年11月，中国以主权国家身份，中国台北和中国香港(1997年7月1日起改为“中国香港”)以地区经济名义正式加入亚太经合组织。截至2008年11月，亚太经合组织共有21个成员：澳大利亚、文莱、加拿大、智利、中国、中国香港、印度尼西亚、日本、韩国、马来西亚、墨西哥、新西兰、巴布亚新几内亚、秘鲁、菲律宾、俄罗斯、新加坡、中国台北、泰国、美国和越南。

亚太经合组织采取自主自愿、协商一致的合作原则，所作决定必须经各成员一致同意认可。亚太经合组织的组织机构包括领导人非正式会议、部长级会议、高官会、委员会和专题工作组等。其中，领导人非正式会议是亚太经合组织最高级别的会议。

2.宗旨

1991年11月，亚太经合组织第三届部长级会议在韩国首都首尔(时称汉城)举行，会议通过《汉城宣言》，正式确立了这一组织的宗旨和目标，即为本地区人民的共同利益保持经济的增长与发展；促进成员间经济的相互依存；加强开放的多边贸易体制；减少区域贸易和投资壁垒。亚太经合组织希望通过贸易、投资自由化和经济技术合作促进亚太地区的经济发展和共同繁荣。

(五)拉美南方共同市场

拉美南方共同市场是拉美地区举足轻重的区域性经济合作组织，它建立于1991年3月26日，试运转3年后于1995年1月1日正式运行。由巴西、阿根廷、乌拉圭和巴拉圭4个成员国以及智利、玻利维亚和南非3个联系国组成。秘鲁、委内瑞拉、厄瓜多尔和哥伦比亚为其联系成员国。2006年7月，拉美南方共同市场批准委内瑞拉为正式成员国。其成员国间绝大部分商品实行无关税自由贸易，共同对外关税则为23%。通过有效利用资源、保护环境、协调宏观经济政策、加强经济互补，促进成员国科技进步和实现经济现代化，进而改善人民生活条件并推动拉美地区经济一体化进程的发展。

(六)其他主要经济贸易集团

欧洲：波罗的海国家，欧洲自由贸易协会。

美洲：安第斯集团，中美洲共同市场，加勒比海共同体，美洲自由贸易区，拉丁美洲一体化协会，东加勒比海国家组织。

非洲：大湖国家经济共同体，东部和南部非洲共同市场，阿拉伯马格里布联盟，西非国家经济共同体，南非发展共同体，中非国家经济共同体，中非经济和货币共同体，西非经济与货币联盟。

亚洲：曼谷协定，经济合作组织，美拉尼西亚先锋集团，南亚地区合作协会，海湾合作理事会地区间的经贸集团，黑海经济合作，独联体。

二、区域经济一体化对世界贸易的作用

区域经济一体化是世界政治、经济发展和演化的必然产物，其形成和发展对成员国和非成员国均有很大的影响，既有正面效应，也有负面效应。

(一)区域经济一体化的内部影响

1.促进了集团内部贸易的增长

区域经济一体化组织成立后，通过消除贸易壁垒，形成区域性的统一市场，加强了成员国在经济上的相互依赖程度，同时集团内的国际分工，使销售渠道稳定，相关成本下降，这就推动了成员国内部贸易的发展，集团内部贸易在成员国对外贸易总额中所占的比重显著提高。例如，20世纪50-70年代，欧洲经济共同体内部贸易额占成员国贸易总额的比重从30%提高到50%。2004年，北美自贸区内部贸易比重已经达到55.7%，欧盟内部贸易比重更高，达到67.6%。2007年，北美自贸区内部贸易比重达60%，欧盟内部贸易比重更是高达70%，东亚区内贸易比重也从1990年的43%提高到2007年的50%以上。

2.促进了集团内部国际分工的深化

区域经济一体化使得国际分工更为深入与密切，并促进了生产专业化以及国际技术合作的发展。区域经济一体化内部各成员间取消了关税壁垒和非关税壁垒，使其内部市场得以扩大，各成员分别生产在区域内具有优势的产品，生产日益集中化与专门化，从而改变了生产格局，相应的国际分工的格局也发生改变，较以前更为精细与密切。一体化的建立有利于推动成员间在科学技术上的协调与合作。各成员组成统一的集团，在内部采取一些共同的经济政策与社会政策，可以互相协调自身的经济行为，并且在许多只凭单国力量难以胜任的重大科研项目方面进行分工和合作，从而加快科技进步，提高生产力。如欧盟内部成员在原子能利用、航天技术、大型计算机等方面广泛展开协调与合作，取得了令人满意的效果。这些措施，对于科技和生产发展以及劳动生产率的提高起到了推动作用，加速了集团内部的资本集中和垄断，加强了经济贸易集团的经济力。

3.加强了企业的融合与竞争

区域经济一体化使经济集团内部的市场进一步统一，它给企业提供了更多的商机。

(1)市场开放度加大。原本受到保护的原成员的市场放开了对外来竞争的限制。如在1991年之前，中国内地甚少参与区域经济合作，其商品受保护程度较高。但自从1991年参加了亚太经合组织(ApEC)后，中国内地广泛地参与了各种区域经济合作。目前与我国香港、澳门地区签署了《更紧密经贸关系安排》及补充协议，与东盟、智利、巴基斯坦签署自由贸易协定，使得中国国内地企业能以免税的优惠价格进口到对方国家和地区的优势产品，而本国的优势产品也能顺利出口。

(2)降低了交易成本。在经济集团内部统一的市场上，产品可以跨越国界自由流动、产品标准的相互协调和税收制度的简化，使经贸集团成员的企业能够将生产活动集中在成本要素和技能组合最佳的地点，从而实现了成本效益；同时，一个企业可以认真挑选某一地点生产产品并向整个一体化组织成员市场提供产品。在自由贸易协定成员国之间提供的关税待遇，通常都是零关税待遇。因此，这样一种更优惠的待遇会在这个区域范围内产生贸易创造效益，会创造很多新的贸易机会。如北美自由贸易区建立后，墨西哥出口有了大幅增长，从1996年的世界排名第21位跃升至2005年的第13位，取代日本成为对美第二大出口国，取代中国成为对美纺织品第一大出口国。从根本上来说，墨西哥的产品不具有太多的成本优势，但正是因为加入了这种贸易协定，其国内的生产厂家可以享受免税的好处。

(3)在给企业带来商机的同时，也构成了挑战。

首先，地区经济一体化组织内部市场竞争将加剧。国家间货物贸易和投资壁垒的降低会使经贸集团内部的价格竞争变得更加激烈。

其次，统一市场的建立将使经济集团内部公司的竞争力得到加强，但对非集团成员的公司带来了挑战，加大了进入经济集团市场的困难。因为在自由贸易区内，经济贸易集团内部国家或地区之间的商品流动享受免税待遇的同时，它们对区域外的国家或者贸易伙伴提供的是一种相对比较差的待遇，这种贸易歧视会产生贸易转移，就是有一部分贸易会从区外转移到区内，这是比较负面的影响。贸易创造和贸易转移的效应共同作用就会形成现在世界上谁参与这些区域经济合作谁就受益，没有参与到自由贸易区的国家和地区，就会受到损失的情况。如以墨西哥为例，其贸易转移的效应比较明显的。它在北美自贸协定生效后的最初3年，墨西哥男衬衣对美出口增长122.9%，中国对美出口减少38.1%；墨西哥运动服对美出口增长769.7%，中国对美出口减少33.8%。

最后，成员国经贸政策的自主权相应受到约束。在经济一体化集团内，区域性国际协调必然渗透到各成员国经贸政策的制定过程之中，从而在一定程度上缩减了自己的经济主权。如引例72中以英国为首的发达国家认为当前欧元区的经济表现不及本国，若加入欧元区，他们则担心欧洲央行在引入均衡通胀目标上和财政政策上出现失误，可能带累本国经济。因此他们在加入欧盟之后，却迟迟不愿加入欧元区，是造成欧元无法成为世界第一强势货币的原因之一。

(二)区域经济一体化的外部影响

积极的影响主要是区域性集团实现内部经济一体化后，其成员国自身会增强经济活力、促进经济加速发展、扩大对外需求，从而在一定程度上促进了世界贸易总量的增长，这就为各国经济发展提供了更多了机遇。

1.增强和提高了在世界贸易中的谈判力量

区域经济一体化改善了世界经济贸易集团在世界贸易地区分布中的地位，增加了贸易谈判力量。

(1)在世界贸易地区分布中，主要经济贸易集团所占比重多呈现出上升趋势。

(2)辐射能力加强，影响世界贸易格局。在世界经济一体化中正形成欧洲、北美和亚太三大贸易圈。在欧洲，以欧盟为中心的贸易圈已经形成。欧盟大市场的前景吸引了其他欧洲国家，东欧国家积极谋求同欧盟建立联系，北欧和东欧一些国家已提出参加联盟的申请，并获得欧盟的批准。1989年成立的亚太经合组织在推动区域和全球范围的贸易投资自由化和便利化、开展经济技术合作方面不断取得进展，为加强区域经济合作、促进亚太地区经济发展和共同繁荣作出了突出贡献。以《北美自由贸易协定》为基础，1994年美国、加拿大和墨西哥建立了北美自由贸易区。墨西哥的加入使得《北美自由贸易协定》成为十年来南北区域经济合作的成功范例，国际间对于发达国家和发展中国家能否通过自由贸易实现经济的共同增长、迈向经济一体化的疑问基本得到消除。

(3)谈判能力加强。经贸集团的建立，对成员国经济发展起一定的促进作用，联合起来的经济贸易集团经济实力大大加强。一体化后，原来一些单个经济力量比较薄弱的国家能够以整个集团出现在世界经济舞台上，其经济地位有所提高。由于其地位上升和竞争力的增强，加重了这些国家在国际贸易谈判桌上的份量，在一定程度上维护了本身的贸易利益。以欧共体为例，1958年建立关税同盟时，六个成员国工业生产不及美国的一半、黄金外汇储备仅为美国的55%，出口贸易与美国相近。但到2008年，欧盟27国GDp达到189300万亿美元，远远超过了美国的142043万亿美元。同时，在关贸总协定和世界贸易组织的多边贸易谈判中，欧盟以集团身份与其他缔约方和成员方谈判，不仅大大增强了自己的谈判实力，也敢于同任何一个大国或贸易集团抗衡，达到维护自己贸易利益的目的。

2.以发达国家为中心的经贸集团影响进一步加大

经济贸易集团内部实行贸易自由化，生产要素流动障碍逐步消除，加强了集团成员之间的凝聚力，提高了竞争力。但在贸易自由化进程上，以发达国家为中心的经贸集团贸易自由化的深度和广度大大超过了发展国家为主的经贸集团。发达国家经贸集团内部贸易发展速度超过了对非集团国家的贸易发展速度，成员内部贸易在成员整个出口中的比重均呈上升趋势。

区域经济一体化扩大内部贸易是以牺牲与集团外国家的部分贸易额为代价的，使得区外国家本可以进入区内的商品和劳务受到严厉的保护主义的打击。这种固有的排他性和歧视性还改变了国际直接投资的流向。这种不利影响主要体现在以下方面：

（1）国际资金、技术分配和市场份额分配方面使非成员国面临严峻挑战和巨大压力。一体化地区经济集团建立的另外一个目的就是为了对付外部的竞争，对外具有排他性、歧视性，这种排他性和歧视性在国际贸易关系中表现得尤为突出。集团内部由于消除贸易壁垒，享受免税待遇，成员国之间的贸易迅速增长，而集团对外建立贸易壁垒，使集团外的其他国家遭到歧视，减少出口。如北美自由贸易区的建成也必然造成亚洲国家，特别是中国和东南亚国家在北美市场份额的减少。可见，集团内贸易的增长是以对集团外贸易减少而换取的，这损害了集团外多数国家的利益，特别会影响到那些过去长期依靠向欧洲、北美出口传统产品的国家，并减少这些国家的国际收支。地区性经济集团使国际经济格局乃至整个世界经济格局发生变化，把原来国与国之间的贸易战转向集团之间的贸易战，在世界经济中形成集团与集团之间对峙的局面，这在某种程度上阻碍了全球贸易自由化和全球经济一体化的进程。

（2）发达国家经贸集团在一定程度了阻碍了多边贸易谈判的进程。在1947年关贸总协定和1995年成立的世界贸易组织有关协定和协议中，对地区经济一体化的内部优惠采取例外，即不实施最惠国待遇条款。这实际上对非经贸集团成员构成了不平等待遇。在关税同盟建立后，成员国内厂商采购产品可能从高成本的集团内部进口，取代了成员外更低成本产品的进口，不利于世界性的资源合理配置，违背了世界贸易组织的宗旨。此外，在关税同盟下，成员在关税统一过程中，决策机构会更多地而非更少地偏向保护或干预，保护的代价由欧盟的消费者承担。如果欧盟内部某大国能够使欧盟委员会在某一具体领域内提出保护主义的政策建议，那么其他的欧盟成员也会希望他们的产品得到保护，这势必会加重贸易保护的普遍压力，在一定程度了阻碍了多边贸易谈判的进程。

总之，区域经济一体化具有双重性质，它以对内自由贸易，对外保护贸易为基本特征。对内而言，由于取消关税和非关税壁垒，促进了内部贸易的自由化，使区域内各国间的生产专业化和国际分工更为密切和精细，从而使内部贸易迅速增长。从这一意义上说，它是走向世界经济一体化的阶梯，使世界各国的经济变得更加难以分割。对外而言，由于贸易保护的加强，区域内部同外部国家间的贸易相对减弱，从而使世界经济分成若干个相对立的区域，又不利于世界经济一体化的发展。因此，世界各国应达成共识，以全球贸易自由化为目标制定贸易政策，并通过世界贸易组织采取有效措施，规避区域经济一体化的消极影响，充分发挥其积极作用，努力将区域经济一体化汇入全球贸易自由化的潮流之中。


第21章 区域经济一体化理论

2004年“北约”东扩，由原来的15个成员国扩大到25个成员国，扩张后的新欧盟拥有4.5亿人，比美国大了1倍，对外贸易额占世界总贸易额的20%，国内生产总值(GDp)占世界的1/4，请分析欧盟扩大将对中欧贸易产生何种贸易转移效应。

区域经济一体化的产生和发展，引起许多经济学家对这一现象的研究和探讨，形成了一系列的理论。

一、关税同盟理论

西方学者将关税同盟当做区域经济一体化的典型形式。因此，对关税同盟的研究与探讨也就比较广泛而深入。其中比较著名的是美国经济学教授范纳(J.Viner)和李普西(R.G.Lipsey)等人所集中讨论的有关税同盟的静态和动态效果。

(一)关税同盟的静态效果

1.贸易创造效果

贸易创造效果(trade creating effect)是指由于取消了同盟内的关税壁垒，使生产转向同盟内最有效率的供应者所产生的利益。它由生产利益和消费利益构成。关税同盟成立后，能在比较优势的基础上进行更专业化的生产，某成员国的一些国内生产品从其他生产成本更低的国家进口。其结果是：一方面使本国该项产品消费开支降低，从而扩大了需求，增加了贸易量；另一方面使本该用于该种产品的生产资源被更为有效地用于他处，从而提高了生产力。

2.贸易转移效果

贸易转移效果(trade diverting effect)是指由于关税同盟对外设立统一的关税壁垒，使某成员国在购买同盟内廉价的产品时可能导致某种转移性损失。关税同盟成立前，该国可从世界上生产效率最高、成本最低的国家进口产品；同盟成立后，则通常转向从同盟内生产效率最高的国家进口。如果后者不同于前者，则意味着进口成本增加，消费开支扩大，使得同盟内社会福利水平下降。同时，这也意味着关税同盟外最有效率的生产能力和最有效的资源被闲置，从而降低了世界福利水平。

欧盟扩大会对中欧贸易产生贸易转移效应。一方面，欧盟老成员可以转向从新成员购买原从中国购买的产品；另一方面，新成员实施欧盟“共同贸易政策”，可以抬高对区外贸易门槛，于是阻碍中国产品进入原市场。目前欧盟区域内贸易比重已高达60%，由于欧盟内部实行零关税，随着新成员国加入欧盟，区域内贸易比重进一步上升，同时减少对外部贸易的依赖程度。经济发达的老成员把新成员变成他们的制造业和农副产品的生产基地，减少对区域外产品的进口。由于中国与新成员国的经济发展水平、产业贸易结构、产品价格、技术含量水平相近，比较优势相差不大，而且这些国家占有地理位置、文化习俗及语言等方面的优势，欧盟区域内成员国的商品将可能替代从中国进口的商品，中国对欧盟出口的部分商品随之减少。

3.贸易扩大效果

贸易扩大效果(trade expansion effect)是指成立关税同盟后，某国能够更便宜地买到某商品而导致消费量和贸易量的增加，这是从需求方面形成的概念。如前所述，无论贸易创造还是贸易转移都能产生贸易扩大效果。

4.产品替代效果

产品替代效果(intercommodity substitution)是指关税同盟成立后，由于相互间废除关税，并发生贸易转移，使得国内产品的价格比率发生改变，从而发生产品之间的替代，导致消费结构的变化。

5.减少与降低费用

由于关税同盟的成立，彼此间废除关税，故可以减少征收关税的行政开支；同时，关税同盟内实现商品自由流动，减少了走私，也可以减少费用。

6.提高自身的地位与对外谈判的力量

由于关税同盟的成立，经济力量加强，统一对外进行关税等谈判的力量同时加强，这有利于关税同盟贸易地位的提高和贸易条件的改善。

(三)关税同盟的动态效果

关税同盟的动态效果，是指关税同盟成立后，对成员国贸易以外的就业、国民收入、国际收支，国内生产和物价水平等的影响。它又称为次级效果(secondary effect)。关税同盟的动态效果主要有以下几个方面。

1.获得规模经济的利益

美国经济学家巴拉萨(B.Balasa)认为，关税同盟可以使生产厂商获得重大的内部与外部规模经济利益。同盟成立后，所有成员国成为一体，自由市场扩大，可以获得专业与规模生产的利益。同时，某一部门的发展又可以带动其他部门的发展，势必带来各行业的相互促进。

2.加强成员间的竞争

西托夫斯基(T.Scitovsky)认为关税同盟成立后，商品的自由流通可以加强竞争，打破垄断，从而提高经济福利。在不同的市场结构中，在其他条件不变的情况下，市场的竞争越强，专业化程度越深，所导致的生产效率越高，资源配置越趋合理。关税同盟的建立，摧毁了各国受关税保护的市场，使得成员间的竞争加强。

3.刺激投资

关税同盟成立后，它可以从三个方面刺激投资：

第一，随着市场的扩大，风险与不稳定性降低，会吸引成员中新的厂商进行投资。

第二，为了提高竞争力，原有厂商也会增加投资，以改进产品质量，降低生产成本。

第三，迫使非成员到同盟区域内设立避税工厂(tariff factory)，即以直接投资取代出口贸易，以绕开关税壁垒。

4.促进生产要素的自由流动

关税同盟的成立，在推动商品自由流通的同时，也促进了生产要素的自由流动，从而使资本、技术、劳动力、原材料等资源得到更加合理的配置，降低要素闲置的可能性，提高要素的利用率，最终提高了经济效益。

5.加速经济增长

由于以上动态效果的实现，使得关税同盟内各国的经济可以得到加速的增长。

二、大市场理论

提出大市场理论的代表人物是西托夫斯基和德纽(J.F.Deniau)。大市场理论是针对共同市场提出的。共同市场在一体化程度上比关税同盟又前进了一步，它将那些被保护主义分割的小市场统一起来，结成大市场，然后通过大市场内激烈竞争，实现大批生产带来的大规模经济等方面的利益。德纽对大市场带来的规模化生产进行了描述，最终得出结论：“这样一来，经济就会开始其滚雪球式的扩张。消费的扩大引起投资的增加，增加的投资又导致价格下降、工资提高、购买力的提高……只有市场规模迅速扩大，才能促进和刺激经济扩张。”西托夫斯基则从西欧的现状入手，提出西欧陷入了高利润率、低资本周转率、高价格的矛盾，存在着“小市场与保守的企业家态度的恶性循环”。因而，只有通过共同市场或贸易自由化条件下的激烈竞争，才能迫使企业家停止过去那种旧式的小规模生产而转向大规模生产，最终出现一种积极扩张的良性循环。综合西托夫斯基和德纽的阐述，可以把握住大市场理论的核心，即通过扩大市场，获得规模经济，从而实现经济利益。也可以一般表述为，通过建立共同市场，使得市场扩大，将比较分散的生产集中起来进行规模化的大生产，这样，机器得到充分利用，生产更加专业化、社会化，高新科技得到更广泛的利用，竞争更加剧烈，从而生产成本下降，加之取消了关税及其他一些费用，使得销售价格下降。这必将导致购买力的增强与生活水平的提高，消费也会增加，消费的增加又促进投资的增加。于是，便进入了良性的循环之中。大市场理论虽然是针对共同市场提出的理论，它同样适合于自由竞争与自由贸易的任何状况。换言之，大市场理论虽然对经济一体化提供了有力的理论依据，但并不十分完备。

三、协议性国际分工理论

日本教授小岛清对经济一体化组织内部分工进行分析之后，提出了分工的新理论依据，这就是协议性国际分工理论。一般经济学者在研究分工时，比较强调两点：一是比较优势原理，二是成本递增原理。小岛清绕开这两点，重点分析了成本递减状况下的协议性国际分工。他假设：两个国家、两种产品情况下，各国只生产某一种产品，以满足两国的需要，这样可以使得经济一体化组织内的经济与贸易更为健康地发展。

需要指出的是，实行这种协议性的国际分工，有着一定的约束条约。第一，必须是两个国家的资本劳动禀赋比率没有很大差别，工业化水平与经济发展水平比较接近，协议性分工的产品在任何国家都能生产。如果这方面的差别比较大，则专业化生产的成本差异很大，那就不适宜进行协议性分工。第二，协议分工的产品，必须能够获得规模效益。否则，生产的集中并不能理想地降低成本，就失去了应有的意义。第三，两个国家从任一种商品中的得利没有太大的差别。否则，这种协议性分工很难达成。以上说明，经济一体化必须在发展阶段与发展水平近似的国家之间建立。在同类型国家之间，生活水平与文化近似，生产函数接近，容易达成协议，进行协议性分工的范畴也比较广，从而获利也较大。因此可以得到这样一个结论：协议性分工是同一范畴内更为精细的分工。

四、综合发展战略理论

广大的发展中国家也在进行着经济一体化的实践活动，由于发展中国家有着自身的特点，发达国家经济一体化的理论并不适用它，因而需要与之发展密切联系的理论。发展中国家合作研究中心高级研究员鲍里斯·塞泽尔基在《南南合作的挑战》一书中提出了综合发展战略理论，比较全面完善地阐述了发展中国家发展经济一体化的问题。鲍里斯反对狭隘地以自由贸易和保护贸易来研究一体化，他从发展中国家的实际出发，强调应用与发展理论紧密联系的研究方法，把经济一体化看做是发展中国家的一种发展战略，而不限于市场的统一，不必追求尽可能高级的一体化形式。并且，在考虑到发展中国家的一些实际困难，诸如民族经济的软弱、跨国公司的作用、两极分化、不利的国际经济秩序等，他提出将一体化看做是集体自力更生的手段和按照新秩序逐渐变革世界经济的要素。在制定经济一体化政策时，鲍里斯主张要进行综合考虑，密切结合本国与本地区的实际，从经济与政治及机构两方面进行详细而客观的分析，如该地区的发展水平、成员间的差异、成员间的相互依存状况、政治协调程度、共同机构的效率等。它还主张政府应积极进行干预，以达到比较满意的效果。鲍里斯还认为，发展一体化应与各国发展战略和现行经济政策相一致，应该重视和通过区域内的工业化来加强相互依存性，努力使各国的发展完全一体化，促进民族经济的高度发展。鲍里斯的理论比较切合发展中国家的实际，因而受到发展中国家的重视，成为发展中国家经济一体化的重要理论。


第22章 国际服务贸易概述

据《广电总局关于进一步规范电视动画片播出管理的通知》，自2006年9月1日起，全国各级电视台所有频道在每天17：00-20：00之间，均不得播出境外动画片和介绍境外动画片的资讯节目或展示境外动画片的栏目。中外合拍的动画片若要在这一时段播出，需报广电总局批准。各动画频道在这个时间段，必须播出国产动画片或国产动画栏目，以未成年人为主要对象的频道必须播出国产动画片或自制的少儿节目，不得播出境内外影视剧。请分析：中国广电总局为何做出如此规定？

一、国际服务贸易的含义

由于服务贸易内容相当广泛，而且各国服务业及服务贸易的竞争能力不同，因此不同的组织在进行国际服务贸易研究时，往往从不同的角度作出定义，其包括范围也不尽相同。狭义的国际服务贸易(international service trade)指发生在国家之间的服务输入和输出活动。广义的包括有形的劳动力的输出输入和无形的提供者与使用者在没有实体接触的情况下的交易活动，其内容包括：①国际运输；②国际旅游；③跨国银行、国际融资公司及其他金融服务；④国际保险和再保险；⑤国际信息处理和传递、电脑及资料服务；⑥国际咨询服务；⑦建筑和工程承包等劳务输出；⑧国际电讯服务；⑨广告、设计、会计管理等项目服务；⑩国际租赁；维修与保养、技术指导等售后服务；国际视听服务；教育、卫生、文化艺术的国际交流服务；商业批发与零售服务；其他官方国际服务等。

《服务贸易总协定》(General Agreement on Trade in Service，GATS)从贸易方式的角度，确定国际服务贸易涉及下列范围的交易活动：过境交付、境外消费、商业存在、自然人流动。这些交易活动的具体解释如下。

(一)过境交付(crossborder supply)

从一成员方境内向另一成员方境内提供服务，其中的“跨境”是指“服务”过境，通过电讯、邮电、计算机联网等实现，至于人员和物资在现代科技环境下则一般无需过境。例如，国际金融中的电子清算与支付、国际电信服务、信息咨询服务、卫星影视服务等。

(二)境外消费(consumption abroad)

在一成员方境内向另一成员方的服务消费者提供服务。例如，本国病人到外国就医、外国人到本国旅游、本国学生到外国留学等。

(三)商业存在(commercial presence)

一成员方的服务提供者通过在另一成员方境内的商业实体提供服务，它是四种服务提供方式中最主要的方式，也是服务贸易活动中最主要的形式。它主要涉及市场准入和直接投资，即允许一成员方的服务提供商在另一成员方境内投资设立机构并提供服务，包括投资设立合资、合作和独资企业。例如，外国公司到中国来开酒店、建零售商店和开办律师事务所等。

(四)自然人流动(movement of natural persons)

一成员方的服务提供者通过自然人的实体在另一成员方境内的商业现场提供服务。进口方允许个人入境来本国提供服务。例如，外国教授、工程师或医生来本国从事个体服务。

《服务贸易总协定》也明确规定，“政府当局为履行职能所提供的服务”不属于国际服务贸易的对象。“政府当局为履行职能所提供的服务”是指既非基于商业基础也不与一个或多个服务提供者相竞争的任何服务，例如，中央银行的服务和社会保障服务。

二、国际服务贸易的产生与发展

(一)国际服务贸易的产生

国际服务贸易是世界经济发展的结果。在工业社会以前，大部分人都从事农业、狩猎和其他自然资源的利用。劳动主要为体力劳动，生活节奏依照季节变化。自然财富取决于水、矿产和资源的可支配性，取决于土地和气候的条件，劳动生产率低下。社会组织的基点以自给自足的家庭为核心，社会性需求基本不存在。在工业社会阶段，经济按照预计的进程发展。首先产生的是农产品的加工工业、纺织工业，继而再发展具有地方市场的制造工业，工业活动在社会活动中的比重不断上升，生活节奏取决于工业活动。人口中的一部分开始向城市迁移，劳动者不再与自然接触，而是走进了工厂。生产率不再取决于人力，而是更多地取决于机械的管理能力，运输、通信、银行和其他服务成为社会的基础。人口向城市的集中形成了大众消费，对零售商业、银行、保险的服务需求得到了发展，在工业生产中，一部分劳动者专门从事修理、警卫、管理、零售等服务业。

随着经济结构的优化和社会分工的深化，服务在经济和社会发展中起了决定性的作用。如果没有运输系统，无论是农业、工业还是采矿业都无从发展。同样要是没有银行、法律咨询、销售、售后服务等，生产活动无法顺利开展。随着生产国际化的发展，服务业成为国家相互依靠、相互合作的基础，服务业的竞争也影响着各国在国际贸易中获取利益的能力。同时，国际资本的流动、生产体系的国际化也需要服务业的连接。

(二)当代国际服务贸易发展的特点

1.服务贸易发展速度快，在国际贸易中的比重不断提高

国际服务贸易发展是国际分工深化和产业结构调整的必然结果。自20世纪60年代中期以来，世界服务贸易持续以高于货物贸易的速度发展。在1970年，国际服务贸易的出口额仅有710亿美元，而到1980年则猛增至4020亿美元，10年间增长5倍多；到1996年增长到12600亿美元，2002年达到15400亿美元，比1970年增长了20倍，明显高于同期世界货物贸易出口额的增长速度。

2.国际服务贸易的范围不断扩展，结构进一步完善

第二次世界大战以前，服务贸易的主要项目是劳务输出。当时虽然已有电讯服务、金融服务和运输服务，但发展缓慢，所占比重很低。“二战”以后，随着第三产业革命的完成，电讯、金融、运输、旅游以及信息产业、知识产权保护等的迅速发展，服务贸易加快向这些领域扩展。在服务贸易中，运输、旅游和其他商业服务(主要包括通信服务、建筑服务、保险、金融、计算机和信息服务、专有权利使用和特许、咨询、会计、法律、广告及文体娱乐服务等)是最重要的三大类别。其中，其他商业服务是世界服务贸易中贸易额最大、增长最快的类别，它在过去7年中持续快速增长，目前已占世界服务贸易出口总额的一半以上。2007年，其他商业服务增长19%，依然快于运输和旅游，贸易额为1.65万亿美元。较高的燃油成本造成以美元计价的运输服务在2007年实现了18%的高增长。旅游服务出口增长率为14%。2000-2007年，其他商业服务年均增长率达到14%，运输服务年均增长率为11%，并且高于旅游服务年均9%的增幅。运输服务增长高于旅游服务，主要是由近年来世界货物贸易增长和运输成本大幅提升共同作用的结果。而增长速度的差异导致世界服务贸易总体结构发生变动。这些劳动密集、资源密集的服务业由于采用了先进技术手段，贸易规模不断扩大；而且许多从制造业中分离出来、独立经营的新兴服务业发展也很快；那些以高新技术为载体的资本密集、技术密集、知识密集型的服务业，如金融、保险、信息、咨询、数据处理等发展最快。因此，在服务贸易结构方面，由于技术进步和经济全球化的发展，世界服务贸易结构也进一步完善。

3.国际服务贸易的发展在世界范围内不平衡，发达国家占主导地位

无论是从地区分布看还是从国家角度划分，服务贸易在世界范围内发展都十分不平衡，存在着地区密集、国家密集和要素密集的现象。服务贸易的不平衡性是由世界经济的不平衡性决定的。

按地区看，在服务贸易出口中，欧洲所占比重最大，亚洲居第二位，北美居第三位，2007年三个地区所占比重分别为52.62%，22.47%和16.27%。在服务贸易进口中，西欧第一，亚洲第二，北美第三，2007年三个地区所占比重分别为47.35%，24.63%和14.26%。在增长速度方面，2007年独联体服务进出口是世界所有地区中增长最快的，其中出口增长25%，进口增长29%；其次为非洲地区，增长了22%；再次为欧洲地区，服务进、出口分别增长17%和19%。按国家看，美国是当今世界最大的服务贸易国，其在世界服务贸易中不论是出口还是进口都占据领先地位，服务业是当代美国经济中最为庞大、发展最快的部门。美国十大服务输出行业是旅游、运输、金融、教育培训、商业服务、通讯、设备安装维修、娱乐业、信息和医疗保健，均居世界领先地位。2007年，美国服务出口4563.6亿美元，服务进口3358亿美元，顺差1205.6亿美元。

从国家类型看，在国际服务贸易中发达国家是主体，发展中国家的服务贸易还很弱小，与发达国家差距巨大。根据世界贸易组织的统计数据，2007年美国、英国、德国、日本、法国和西班牙分居世界服务贸易出口前六位；美国、德国、英国和日本分居世界服务贸易进口前四位。

在服务贸易结构方面，发达国家与发展中国家有明显的差别。发达国家出口的多是资本密集、技术密集、知识密集的金融、保险、信息、咨询、数据处理等服务；而发展中国家出口的则是旅游、劳务等劳动密集、自然资源密集的项目。这种结构特点反映了经济发展水平与阶段的不同。

4.国际服务贸易保护主义盛行

由于服务业的独特性，各国发展极不均衡，再加上服务贸易市场竞争日趋激烈，各国为了自身的经济利益，或者出于国家主权、文化需要、社会稳定安全方面的需要，对服务进口往往施加各种限制性法规及政策，以保护本国服务业及促进自己的服务出口。这种情况不仅出现在服务业不发达的发展中国家，在服务贸易占绝对优势的发达国家也同样如此，整个世界在服务贸易方面存在着一个巨大的多重的贸易壁垒。如引例81所示，中国广电总局对外国动画片的播放时间作出限定也是出于贸易保护的需要，希望通过此举能减少国外动画片的竞争，以扶持本国动画产业的发展。另外，巴西石油公司在招标建设石油钻井平台的标书中明确规定，巴西企业承担的工程量不低于招标总造价的40%~50%；美国对外国银行的市场网络和业务范围进行严格限制，对已经进入美国的外国银行，每增设一个经营网点都必须重新办理申请，一般情况下美国金融监管当局不会给外国银行发放零售业务营业执照等。

三、《服务贸易总协定》的主要内容

关于服务贸易的关贸总协定多边谈判从1986年开始，持续了7年，在1993年12月5日结束的乌拉圭回合最终谈判中，经各方努力，达成了《服务贸易总协定》，1994年4月15日在马拉喀什有111个WTO成员国家和地区的代表正式签署。

《服务贸易总协定》(General Agreement on Trade in Service，GATS)是世界贸易组织管辖的一项多边贸易协议。《服务贸易总协定》由三大部分组成：一是协定条款本身，又称为框架协定，二是部门协议，三是各成员的市场准入承诺单。《服务贸易总协定》本身条款由序言和六个部分29条组成。前28条为框架协议，规定了服务贸易自由化的原则和规则，第29条为附件(共有8个附件)。其主要内容包括：范围和定义、一般义务和纪律、具体承诺、逐步自由化、机构条款、最后条款等，其核心是最惠国待遇、国民待遇、市场准入、透明度及支付的款项和转拨的资金的自由流动。《服务贸易总协定》适用于各成员采取的影响服务贸易的各项政策措施，包括中央政府、地区或地方政府和当局及其授权行使权力的非政府机构所采取的政策措施。

(一)框架协议条款

GATS本身共有6个部分、29项条款，前面28项条款内容主要说明管理服务贸易的基本原则和纪律，第29项条款专门讲述8个附录。

1.GATS的适用范围

GATS从四个方面对国际服务贸易进行了规定：即过境交付、境外消费、商业存在和自然人流动。GATS适用于以商业为基础提供服务的私有部门、企业以及政府公司，但在行使政府权限时提供的服务(如驻外使领馆人员提供的服务)除外。

2.GATS的主要原则

(1)最惠国待遇。这一原则是多边贸易体制的基础，也是多边服务贸易的基础，为各国所普遍接受。最惠国待遇条款规定，各缔约方应立即和无条件地给予他方服务和服务提供者，以不低于其给予其他国家相似服务和服务提供者的待遇。这一原则适用于服务贸易的各个部门，不论成员方是否将某个服务贸易部门对外开放，在采取有关的管理措施时都必须遵循最惠国待遇原则。任何成员方在是否开放某一服务贸易部门，在何种程度上开放以及对来自国外的服务和服务提供者实行何种限制等问题，都不能使另一成员方处于低于第三方的地位。

(2)透明度。GATS条款规定各成员方应立即向世贸组织其他成员公布其采取的所有与服务贸易有关或对服务贸易协议产生影响的法律、法规或管理条例等措施。GATS要求每一成员建立一个或多个咨询点，以便尽快地回答其他成员方的询问。

(3)发展中国家更多地参与。GATS承认发达国家成员和发展中国家成员服务业发展是不平衡的，这一情况在服务贸易自由化的谈判中应予以考虑。

(4)东道国国内规定。服务贸易的特性决定了对服务的进出口流量无法实行有效的海关监管。在服务贸易没有关税管理的情况下，国内的相关规定成为影响和控制服务贸易活动的最有效手段。GATS尊重各国国内法规，但要求成员方有关国内法规应在合理、客观和公正的原则基础上实施，以免国内的有关规定影响服务贸易的正常进行或对服务的提供者构成不必要的障碍。

(5)对服务提供者所需资格的相互承认。提供服务的公司和个人需要取得允许进入行业的证书、许可或其他授权。由于各国对于学历和工作经历的不同要求，外国服务提供者往往难以得到此种授权。为了克服这种困难，GATS规定这种相互承认的体系应是开放的，如果其他成员的国内标准和要求与该体系涉及的标准和要求相匹配，应允许其加入。

(6)市场准入。市场准入是GATS的一个关键条款，它是一种经过谈判而承担的义务，实施对象既包括服务也包括服务提供者。每一成员方给予其他成员方服务和服务提供者的待遇，应不低于根据其承担义务计划安排表中同意和规定的限制条件。

(7)国民待遇。GATS的第17条国民待遇条款也是一项重要条款，与货物贸易领域的国民待遇不同，服务贸易领域的国民待遇不是一般义务，而是一项特定义务，各成员方只在自己承诺开放的服务部门中给予外国服务和服务提供者以国民待遇。即成员方以其承诺单中所列服务部门或分部门及所列条件和限制为准，所采取的与提供服务有关的措施给予外国服务和服务提供者的待遇，不应低于给予本国相同服务和服务提供者的待遇。

(8)逐步推进贸易自由化进程。WTO协定生效之日起5年内，所有成员方应定期进行连续的多轮谈判，不断减少或取消不利于服务贸易市场准入的各种措施。服务贸易谈判应在互利的基础上促进所有成员方的利益，实现权利和义务的总体平衡，以推进服务贸易自由化。贸易自由化进程取决于各成员方相应的国家政策目标及成员方整体和个别服务部门的发展水平。

(9)争端解决。总协议在第二十二条、二十三条中分别规定：在服务贸易协议执行中若缔约方之间发生争端，双方应进行磋商；或在一缔约方请求下，“缔约方全体”可与一个或几个缔约方进行磋商；若一方认为另一方没有认真履行义务与许诺，另一方可在提出改进建议的同时，通知“缔约方全体”；如果此类争端在一段时间内未解决，也可提交给“缔约方全体”。“缔约方全体”认为问题严重时，可以批准某缔约方对另一方暂停本身所承担的责任与义务。

在GATS的各项原则中，市场准入和国民待遇是服务业对外开放的基础和核心，它决定着一国服务业是否对外开放和对外开放的程度。最惠国待遇和透明度原则是一般性原则，也是每个成员方必须遵守的基本原则。国内规定原则是在最大限度上尊重东道国的主权，允许一国根据本国经济发展的实际需要来决定某个领域的开放程度。发展中国家更多参与的条款，为广大发展中国家在国际服务贸易过程中创造与发达国家平等的竞争条件发挥作用。

(二)《服务贸易总协定》的附录

《服务贸易总协定》的附录共有8个，其中1个是关于最惠国待遇例外申请的附录，另外7个都是关于具体服务部门的附录，分别是关于自然人流动、空运服务、金融服务(共2个)、海运服务、电讯服务(共2个)部门的附录。这些附录是《服务贸易总协定》的组成部分之一，目的是对上述部门如何实施总协定的原则或规则作出更为具体的规定。

1.自然人提供服务活动的附录

适用于各缔约方提供服务的自然人，以及受雇于服务提供者的自然人。该附录允许成员方政府可就适用于GATS的提供服务自然人临时逗留的具体承诺进行协商，但不适用于以移民为目的，寻求在一国长期居留或长期就业的人员。凡是在具体承诺范围内的自然人，应被允许根据具体承诺的条件提供服务。同时，该附录不阻止一成员实施相应措施对自然人进入或临时居留境内进行管理，包括为保护其边境的完整和确保自然人有秩序跨境流动所必需的措施，只要这类措施不致损害或阻碍依据具体承诺的条件予以的其他任何成员的利益。

2.空中运输服务的附录

这个附录适用于影响空运服务和相应的辅助服务贸易措施。它将运输权利和可能影响运输权利谈判的有关活动排除在GATS的范围之外。但该附录适用于飞机修理和维修服务、推销空运服务和电脑预约系统服务。

3.金融(含保险)服务的附录

金融服务有2个附录。第一个附录首先界定了政府为行使行政职能而提供的金融服务的范围；确立了各国政府有权采取谨慎措施以保证金融体制的实施性和稳定性，但是这些措施在与《服务贸易总协定》的有关条款不相符合时，不能用以逃避自己的承诺与义务；规范了金融服务的定义：金融服务是由一成员方的金融服务提供者所提供的任何有关金融方面的服务，金融服务包括保险和与保险有关的服务以及所有银行和其他金融服务。第二个附录允许各参加方在《服务贸易总协定》生效4个月起的60天内，列出其最惠国待遇的例外清单，并可改进、修改或撤销其减让表中有关金融服务的全部或部分具体承诺。

4.海运服务谈判的附录

这个附录规定《服务贸易总协定》生效后，各方再就海运服务部门进行谈判。在此之前，各参加方可以随意撤销其在该部门的承诺，无需给予补偿。

5.电讯服务的附录

主要目的在于约束各缔约方在提供电讯服务时，不应限制其他缔约方的服务提供者的行为，或对提供服务的行为造成障碍。

(三)初步承诺减让表

初步承诺减让表，即初步承诺单，是各国在谈判的基础上提交的开放市场的承诺，是《服务贸易总协定》不可分割的部分，具有法律约束力。初步承诺单的内容是各参加方在双边谈判基础上承诺的关于国民待遇和市场准入的义务。初步承诺单注明各方对于他方服务和服务提供者实施国民待遇和市场准入的限制条件。乌拉圭回合谈判的各参加方曾进行了长时间的初步承诺的谈判，只有提交初步承诺单，才能成为《服务贸易总协定》的成员。


第23章 国际技术贸易

著名的美国可口可乐公司成功地运用了技术秘密来保护自己的产品。尽管对于“可口可乐”饮料，全世界几乎是家喻户晓，而可口可乐的产品配方历经数十年，对外界仍是一个谜，可口可乐公司对外许可生产过程中，对其配方采用半成品保护，即不提供生产技术和配方，只提供浓缩的原浆让被许可方配成可口可乐成品。但我们认为，配方得以保护的原因还在于可口可乐公司将技术秘密结合了商标专用权保护。在巨大的商业价值诱惑下，相信已有无数人试图破获可口可乐的配方，或者有人曾经已经找到一个配比，但这毫无意义，只要权利人不主动承认，配方永远都是秘密，因为即使你能生产一个类似于可口可乐的饮料，甚至你认为比可口可乐更好喝，也不可能是可口可乐，而只能是“百事可乐”、“非常可乐”或其他什么。试根据这一案例谈谈你对专有技术的认识。

一、国际技术贸易的概念和特点

(一)国际技术贸易的概念

国际技术贸易(international technology transfer)是指不同国家的企业、经济组织或个人之间，按照一般商业条件，向对方出售或从对方购买软件技术使用权的一种国际贸易行为。它由技术出口和技术引进两方面组成。简言之，国际技术贸易是一种国际间的以纯技术的使用权为主要交易标的的商业行为。

(二)国际技术贸易的特点

在国际间发生的交换行为，必然遵循商品交换一般规律，而国际技术贸易是以技术作为交易内容。由于技术这类商品有自己的特点，在某些方面不同于物质商品，因此，技术贸易也不同于一般的商品贸易，形成了相对独立的世界技术市场，技术贸易与一般商品贸易有以下区别。

1.标的物不同

一般商品贸易的标的物是有形的物质商品。技术贸易的标的物是无形的知识产品，是人们在科学实验和生产过程中创造的各种科技成果，其计量、论质和定价的标准比较复杂。

2.所有权转移不同

商品所有权是指对商品的占有、使用、收益、处分的权利。一般商品的所有权随贸易过程发生转移，原所有者不能再使用、再出卖，而技术贸易过程一般不转移所有权，只转移使用权，绝大多数情况下是技术转让后，技术所有权仍属技术所有人，因而一项技术不需要经过再生产就可以多次转让。这是因为技术商品的所有权与使用权可以完全分开，技术转让只是扩散技术知识，转让的只是使用权、制造权、销售权，并非所有权。

3.交货过程不同

货物贸易的交货是实物移交，其过程较简单。而技术贸易的“交货”则是传授技术知识、经验和技艺的复杂而又漫长的过程。

4.所涉及的问题和法律不同

技术贸易涉及的问题多、复杂、特殊，如技术贸易涉及工业产权保护、技术风险、技术定价、限制与反限制、保密、权利和技术保证、支持办法等问题。技术贸易中涉及的国内法律和国际法律、公约也比商品贸易多，因而从事技术贸易远比从事货物贸易难度大。

5.政府干预程度不同

政府对技术贸易的干预程度大于对货物贸易的干预程度。由于技术出口实际上是一种技术水平、制造能力和发展能力的出口，所以为了国家的安全和经济利益上的考虑，国家对技术出口审查较严。另外由于在技术贸易中，技术转让方往往在技术上占优势，为了防止其凭借这种优势迫使引进方接受不合理的交易条件，也为了国内经济、社会、科技发展政策上的考虑，国家对技术引进也予以严格的管理。

二、国际技术贸易的分类

（一）国际技术出口

国际技术出口是指拥有技术的一方通过某种方式将其技术出让给另外一个国家或地区的另一方使用的行为。物品转让是所有权的转让，与此不同，技术转让一般只是技术使用权的转让。一件物品只能完整地转让给一个对方，原物主也将因转让而丧失对该物的所有权。而一项技术可同时完整地转让给多个对方，且原有技术的持有者并不因转让而失去对该技术的所有权。

国际技术出口转让是国际技术转移的一种特殊形式。国际技术转移是指技术从一领域传向另一领域或从一国家或地区传向另一国家或地区的过程。而国际技术出口转让则是其中有特定双方的，以援助、赠与或出售等方式的一类技术转移形式。

国际技术出口转让的类型，按其有偿性可分为国际商业性技术转让和非商业性技术转让；按其方向可分为横向技术转让即不同国家、不同企业之间的技术转让和纵向技术转让即跨国大公司向其子公司或科研机构向企业转让技术。

（二）国际技术引进

使国外的技术转让到国内，就是技术引进。具体地说，技术引进是指一个国家或企业引入国外的技术知识和经验以及所必需附带的设备、仪器和器材，用以发展本国经济和推动科技进步的做法。

技术引进是一个特定的概念，主要包括以下几个方面：

(1)技术引进是一种跨国行为。

(2)技术引进与设备进口有着原则区别。人们常将“技术”广义化，把技术分为软件技术和硬件技术。软件技术就是前面提到的技术知识、经验和技艺，属纯技术；硬件技术是指机器设备之类的物化技术。只从国外购入机器设备而不买入软件技术，一般称之为设备进口。若只从国外购入软件技术或与此同时又附带购进一些设备，这种行为才能称为技术引进。

(3)技术引进的目的是为了提高引进国或企业的制造能力、技术水平和管理水平。要达到目的只有通过引进软件技术，自我消化吸收才能做到。

三、国际技术贸易的内容和方式

(一)国际技术贸易的主要内容

工业产权和专有技术是国际技术贸易的主要内容，其中工业产权又包括专利和商标。

1.专利(patent)

(1)专利的含义

专利是由一国政府主管部门根据发明人的申请，认为其发明符合法律规定的条件，而在一定时期内授予发明人的一种专利权，并予以法律的保护。

各国专利法中所指的专利包括：发明专利、实用新型专利、外观设计发明。发明专利是开辟一个新领域的发明或具有较高创造性的发明所取得的专利。实用新型专利是指对产品的形状、构造或两者结合所做出的革新方案。这种类型的发明创造性较低，审批手续简单、快捷，保护期也较短，一般在十年以内，此类发明虽小，但实用价值大，经济效益也较高，有的国家称为“二级专利”。外观设计发明是指对物的形状、图案、色彩或其结合所做出的富有美感并能应用于工业的新设计，只涉及商品外表或形态，通常不涉及产品制造和设计要求。

(2)专利的特点

专利是一种无形的财产权，具有与其他财产权不同的特征，即专利具有独占性、无形性、地域性、时间性和实施性。

独占性也称专有性或排他性，专利权人在专利的有效期内享有专有权，即独家占有权。同一发明在一定的地域范围内，其专利权只能授予一个发明者，做出同一发明的其他人不能获得同一发明内容的专利权。发明人被授予专利权后，其在一定时期内享有独立制造、使用和销售权，其他人如欲使用，必须征得专利人的同意，否则属于侵权行为。

无形性是指专利权是一种无形资产权。专利权是无形的，因而是不可计量的。

地域性是指专利只有在法律管辖区域内有效，受法律保护。但同一发明可以在两个或两个以上的国家申请专利，获得批准后便可以在有关国家受到法律的保护。

时间性是指专利只有在法律规定的有效期限内才有效、才存在。专利有效期结束后，发明人所享有的专利权便自动丧失，一般不能续展，发明便成为社会公共的财富，其他人可以自由使用该发明制造产品。

实施性是指利用专利技术制造产品或转让其专利，除美国等少数几个国家以外，大多数国家都要求专利人在给予保护的国家内实施某专利权。

2.商标(trade mark)

(1)商标的含义

商标是工商企业为使本企业生产或经营的商品受到法律保护，用有色泽的文字、图形、记号或其相结合而构成的标明在商品上面的一种特定标志。商标权是商标的使用者向主管部门依法申请、经主管部门核准所授予的商标专用权，也称商标专利权，受法律保护。

(2)商标的特点

商标权也是一种工业产权，他人未经许可不得在同种或同类商品上使用与注册商标相同或近似的商标，否则就是侵权行为。商标权具有独占性、时间性和地域性的特点。

独占性是指商标是其所有人的财产，所有人对其享有排他的使用权，并受到法律保护，其他人不得使用。

时间性是指商标的保护是有时间限制的，一般为7年，中国为10年。但与专利不同的是，在商标保护期满以后，可以申请续展，而且续展次数不限。商标权所有人在按期缴纳费用并按期办理续展手续的前提下，可以永远保持商标的所有权。

地域性是指商标权的所有人，只有在授予该商标的国家境内受到保护。如果想在其他国家得到同样的保护，商标所有人必须依法在其他国家申请注册，才能得到当地法律的保护。

(3)商标的注册原则

根据各国商标法的规定，必须由商标使用人提出书面申请，并缴纳申请费。商标申请经主管部门批准后，才予以登记注册，授予商标权。各国对商标权的规定大致有三种原则：

使用在先原则是指商标的所有权归属于首先使用的申请人，而不管其是否办理了商标注册手续，只要存在着首先使用的事实，法律就予以承认和保护。

注册在先原则是指商标权属于先注册的申请人。注册后取得的权利压倒其他人的权利，包括商标的最先使用人。

混合原则又称在法定期限内对已注册无人提出异议的原则。这一原则实际上是上述两种原则的折中。按照这一原则，商标权原则上授予先注册人，但先使用的人可以在规定的期限内提出异议，请求撤销。超过规定的期限无人提出异议，则商标权属于先注册人。如在规定的期限内，先使用人提出异议，并且异议成立，已经授予先注册人的商标权即被撤销，而授予先使用人。

目前大多数国家采用的是注册在先原则，我国的商标法也采用这一原则。

3.专有技术(knowhow)

(１)专有技术的含义

专有技术(knowhow，即know how to do something的简称)，有的译为技术秘密、技术诀窍、专有技术等，现在统称为专有技术。专有技术是指从事生产活动所必需的未向社会公开的秘密技术知识、工艺流程、设计方案和实践经验等。

(２)专有技术的特点

专有技术不像专利技术那样需经过法律的认可而得到保护，它是一种非法定的权利。其特征如下：

实用性。由于专有技术具有商品的属性，即具有价值和使用价值，因而专有技术具有实用性。人们可以把专有技术用于实践中，并获得经济效益。专有技术可以在国际市场上有偿转让和许可使用。

秘密性。专有技术是不公开的、未经法律授权的秘密技术。专有技术的所有者只能依靠自身的保护措施来维持其技术的专有权，专有技术一旦为公众所知，便成为公开的技术，从而丧失其商业价值。美国可口可乐公司研究出可口可乐的配方后，没有去申请专利，而是将配方分为两部分，总经理和总工程师各持其中的一部分，以此为手段将可口可乐的配方从1886年保密到至今，从而保持了巨大的商业价值。

可传授性。专有技术作为一种技术必须能以言传身教或以图纸、配方、数据等形式传授给他人。

非专有性。在特定的时期、国家或地区内，同一专有技术的所有人可能不止一个，因为法律并不排斥他人对自己开发出来的相同技术的所有权。即只要是自己的智力成果，并以合理的措施予以保密，同一项专有技术可能有两个或两个以上的所有人。

无时效性。专有技术无法律限定的有效期限，只有其所有人愿意并实施保密，他便可长期的拥有该项专有技术。

无地域性。专有技术无法定的地域限制。

(二)国际技术贸易的方式

国际技术贸易的标的物是知识产权，一般只涉及使用权的转让，技术所有权并不随着使用权的转让而转移。目前，最常见的国际技术贸易方式有许可证贸易、技术服务、国际合作生产、国际工程承包等。

1.许可证贸易(licensing trade)

许可证贸易是国际技术贸易中最常见、使用最广的交易方式。许可证贸易是技术许可方与技术接受方签订许可证合同或协议，许可方允许被许可人取得许可人所拥有的专利、商标、或专有技术的使用权并得到相应的技术，被许可方则需支付技术使用费及其他报酬并承担保守技术秘密等义务。

按授权的范围可以分为独占许可、普通许可、排他性许可、从属许可和互换许可。

(１)独占许可。它是指在一定地域内被许可方对许可方提供的工业产权、专有技术享有独占使用权。

(２)普通许可。它是指在签订技术转让许可证协议后，许可方自己仍有权使用这项工业产权或专有技术，也有权再与其他人签订同样主题的许可证协议，把同样的技术给其他人使用。在普通许可证合同中，被许可方往往要求订立一项最优惠条款，规定在该地域内如果许可方就同样的技术与其他人签订许可证协议时，被许可方应享有最优惠待遇。

(３)排他性许可。签订许可证协议后，在规定的地域内，许可方仍保留使用该项技术的权利，但许可方不得将此项技术许可给其他人使用。

(４)从属许可。是指技术被许可方将其得到的权利再转让给第三方的交易方式。出让从属许可的企业大部分是跨国公司的子公司或其驻外机构，这些跨国公司由于某些原因不能直接出让许可给第三者，就将技术出让给其子公司或海外机构，然后再由这些子公司与第三者签订从属许可技术贸易合同。

(５)互换许可。又称交叉许可证贸易，是指技术许可方和被许可方双方将各自拥有的专利权、商标权和专有技术使用权提供给对方使用，其实质是双方以价值基本相等的技术，在互利互惠的基础上，交换技术的使用权。互换许可一般是在特定条件下采用的，如合作生产、合作设计、共同研究开发等项目中通常会用到这种方式。互换贸易的交易双方更多的是合作关系，而不是单纯的买卖关系。

2.技术服务

技术服务也称技术协助，是国际上广泛采用的一种技术贸易方式，由服务方以自己的技术知识为另一方提供有偿服务，以解决生产中的某个技术问题，如提供工厂的设计、布局、设备清单和说明、产品或生产工艺的资料及销售指南等。

技术服务的内容包括咨询服务和工程服务两个部分。咨询服务的主要项目有市场估计、产品诊断、产品设计、投资分析、原料供应、建议厂址、选择技术等。工程服务主要是工厂项目设计、设备器材的供应以及提供工程建设和生产指导。

3.国际合作生产

国际合作生产是指两国企业根据签订的合作生产合同，合作完成制造某些产品。这种方式多用于机器制造业，特别是在制造某些复杂的机器时，引进方为了逐步掌握所引进的技术，且能尽快地生产出产品，需要和许可方在一个时期内建立合作生产关系，按照许可方提供的统一技术标准和设计进行生产，引进方在合作过程中达到掌握先进技术的目的。这种合作生产的方式常常和许可证贸易结合进行。有时合作双方可以共同研究、共同设计、共同确定零部件的规格型号，双方互相提供技术，取长补短。利用国际合作生产来引进国外的先进技术，已成为各国的普遍做法。

4.国际工程承包

国际工程承包也是国际技术贸易的一种方式。国际工程承包是通过国际间的招标、投标、议标、评标、定标等程序，由具有法人地位的承包人与发包人按一定的条件签订承包合同，承包人提供技术、管理、材料、组织工程项目的实施，并按时、按质、按量完成工程项目的建设，经验收合格后交付发包人的一项系统工程。工程承包项目多是大型建设项目，一般都伴随着技术转让。在施工过程中，承包商将使用最新的工艺和技术，并采购一些国家的先进设备，有些项目还涉及操作人员的技术培训、生产运行中的技术指导以及专利和专有技术的转让。目前，国际上流行的交钥匙工程和BOTBOT(buildoperatetransfer)即建设-经营-转让，是指政府通过契约授予私营企业(包括外国企业)以一定期限的特许专营权，许可其融资建设和经营特定的公用基础设施，并准许其通过向用户收取费用或出售产品以清偿贷款，回收投资并赚取利润；特许权期限届满时，该基础设施无偿移交给政府。建设方式中技术转让的内容十分广泛，许多国家都希望通过国际工程承包来改善本国基础设施条件和推动本国企业技术改造。


第24章 跨国公司概述

许多国际商务人士大多有如下经历：早上他乘坐新加坡航空公司的飞机飞抵英国，在赫茨(herts)出租汽车公司租用了一辆德国大众小轿车驶往市中心的希尔顿大酒店。在酒店房间里，他一边品尝着法国葡萄酒，一边欣赏着窗外可口可乐、IBM电脑和尼康照相机的广告牌。这时，服务生给他送来一份下午茶：必胜客比萨和哈根达斯冰激凌，他坐在沙发上品尝着美味，随手打开了飞利浦牌电视机，正在播放的是美国情景喜剧“FRIENDS”。他不禁困惑：现在自己到底身处新加坡、美国、德国、日本、意大利还是丹麦、法国？

跨国公司已经使它的产品遍布世界各地，对世界经济产生了极大的影响。

跨国公司(transnational corporations)，又称多国公司(multinational corporations)，或多国企业、跨国企业，是随着国际分工、国际贸易和国际投资的发展而逐渐形成和发展起来的。1974年，联合国经济社会理事会通过决议，统一采用“跨国公司”这一名称。

一、跨国公司的定义与构成

(一)定义

综合众多有关跨国公司的定义，可将之总结为：跨国公司是指这样一种国际性企业，它以本国为基地，通过对外直接投资方式，在世界各地设立分支机构或分公司，或控制东道国当地企业使之成为其子公司，从事国际化生产、销售和其他经营活动，拥有一个统一的中央决策体系和全球战略目标。

根据联合国跨国公司委员会的规定，跨国公司应具备以下三个基本要素：第一，跨国公司是指一个经济实体，组成这个企业的实体在两个或两个以上的国家内经营业务，母公司对旗下公司进行控制；第二，跨国公司必须具有一个统一的决策体系，有共同的政策和统一的全球战略目标；第三，跨国公司中的各个实体分享资源、信息，共同承担责任。

(二)构成

跨国公司在构成上一般包括以下几种基本单位：母公司、子公司、分公司。

1.母公司

即跨国公司的总部，是指负责对外直接投资，并对接受投资的经济实体进行控制的公司，母公司所在国称之为母国。母公司是在母国政府机构注册的法人组织，负责组织和管理跨国公司海内外机构的全部生产经营活动。

2.子公司

是指母公司直接投资设立的经济实体，如果子公司在母国外，子公司所在国就称之为东道国。子公司一般是在所在国政府机构登记注册，是独立的法人组织，但在经济和业务上仍被母公司实际控制。子公司受到所在国国家的法律保护，而不受母公司所在国的外交保护。

3.分公司

是母公司在各国的分部，不是独立的法人组织，在母公司的直接控制下开展经营活动。分公司不受所在国国家的法律保护，而受母公司所在国的外交保护。

二、跨国公司的产生与发展

跨国公司是垄断资本主义高度发展的产物，它的出现与资本输出密切相关。19世纪末20世纪初，资本主义进入垄断阶段，资本输出大大发展起来，发达资本主义国家的某些大型企业通过对外直接投资，在海外设立分支机构和子公司，进行跨国性经营，形成了早期的跨国公司。例如，美国的胜家缝纫机公司、爱迪生电器公司、英国的帝国化学公司等。这些公司是现代跨国公司的先驱。到第二次世界大战期间，跨国公司在数量上和规模上都有所发展。

“二战”后，跨国公司进入迅速发展时期。截至2004年底，跨国公司的总数约为70000家，至少有690000家海外分支机构。目前，美国跨国公司的数目、规模、国外生产和销售额均居世界之首。跨国公司迅速发展的原因可归结为以下几点：

（1）第三次科技革命和社会生产力的迅速发展；

（2）跨国并购与收购浪潮的掀起；

（3）发达国家政府的积极推进；

（4）跨国银行的发展；

（5）发展中国家对外开放政策的实行。

三、跨国公司的经营特点

(一)经营规模庞大

大型跨国公司是世界经济的主体，它们在国内外均处于寡头垄断地位，在经营活动中凭借其先进的技术、多样化的产品、雄厚的资金和有经验的管理人才、较高的商业信誉、遍布全球的分支机构、深入人心的广告，通过全球经营获得规模经济效益。一些巨型跨国公司(如埃克森石油公司、联合利华公司)的销售额往往超过某些作为经济实体的国家的生产总值(如奥地利、希腊等)。

(二)跨国公司实行全球发展战略和一体化的集中经营管理模式

跨国公司通过对外直接投资，在世界范围内进行生产、配置，并把研究与发展、采掘、提炼、加工、装配、销售以及服务等生产过程和流通过程分布在世界各地，而把最高决策权保留在跨国公司总部，总部对整个公司的投资计划、生产安排、价格体系、市场安排、利润分配、研究方向以及其他重大决策进行集中经营管理。这使得跨国公司在经营管理中游刃有余，在资金低廉的地方融资，在劳动力丰富的地方加工制造，在税率最低的地方纳税，在最有利的市场上销售产品，使资源得到最优配置。

(三)跨国公司从事综合型多种经营

跨国公司母公司与海外分支机构大多生产多种产品、涉及多个行业，充分利用跨国经营优势，分散风险，稳定利润。例如美国的杜邦公司、德国的拜耳公司，除了经营化工产品，还兼营药品、食品、化妆品、首饰工艺品、纺织、冶金、电子、化肥和旅游业等等。同时，跨国公司的全球性生产经营方式也日趋多样化，主要包括进出口、许可证、技术转让、合作经营、管理合同和在海外建立子公司等。其中，尤以在海外建立子公司为主要形式开展和扩大其全球性业务。

(四)以开发新技术推动跨国公司的发展

跨国公司在研究与开发新技术、新工艺、新产品中，始终保持领先地位。第二次世界大战后迅速发展起来的新兴工业，如汽车、石化、制药和电子工业等领域的新技术几乎全部为跨国公司所控制。为了保持和扩大自己的市场份额，需要在形成国际生产以后保持技术垄断的优势。因此，跨国公司要从销售收入中拨出大量资金，从事研究和开发工作，并在世界范围内有组织地安排科研机构，把主要的全能研究机构保持在国内，使研究成果牢牢掌握在母公司手中，首先在公司内部使用新技术，推迟扩散到国外，以保持自己的技术领先地位。

(五)跨国公司从利用价值竞争手段，转向非价格竞争手段争夺世界市场

非价格竞争是指通过提高产品质量和性能，增加花色品种，改进商品包装及装潢、规格、改善售前售后服务，提供优惠的支付条件，更新商标牌号，加强广告宣传和保证及时交货等手段，来提高产品的素质、信誉和知名度，以增强商品的竞争能力，扩大商品的销路。目前跨国公司主要从以下几个方面提高商品的非价格竞争能力：①提高产品质量，逾越贸易技术壁垒；②加强技术服务，提高商品性能，延长使用期限；③提供信贷；④加速产品升级换代，不断推出新产品，更新花色品种；⑤不断设计新颖和多样的包装装潢，注意包装装潢的“个性化”；⑥加强广告宣传，大力研究改进广告销售术。


第25章 跨国公司对国际贸易的影响

美国工会领导人经常提出一个反对美国、墨西哥和加拿大签订《北美自由贸易协定》的理由，那就是：美国企业投资于墨西哥，利用当地廉价的劳动力生产的产品返销美国，造成美国本土数以万计的人口失业。

试分析跨国公司在对国际贸易起到巨大推动力的同时，也给东道国和母国带来了一定的消极影响。

“二战”后跨国公司的迅猛发展，使其成为最有影响力、最活跃的经济力量，在国际贸易中的地位越来越高，对国际贸易的影响也越来越大。

一、跨国公司的发展，推进了战后国际贸易的大发展

“二战”后，随着科学技术的发展和世界市场的形成和完善，跨国公司和国际贸易在数量上和规模上都有了巨大的发展。通过研究“二战”后国际贸易的发展情况，可知跨国公司无论在国际技术贸易、国际劳务贸易、国际贸易结构，还是在贸易内部化等方面对国际贸易的内容、方式、领域等均发挥了强有力的推动作用，是战后国际贸易获得空前发展的重要因素。目前，世界上7万多家跨国公司，占据了世界GDp的40%、世界国际贸易总量的60%、国际技术贸易的70%和世界对外直接投资的90%以上。

当前，国际贸易的1/3是在跨国公司内部进行的，1/3是在跨国公司之间进行的，1/3是在国家与国家之间进行的。也就是说，与跨国公司有关的贸易已占国际贸易的2/3之多。由此可见，跨国公司的发展推动了国际贸易的同步增长，跨国公司已经在国际贸易中占据了举足轻重的地位。

二、跨国公司投资的产业方向影响国际贸易商品结构的变化

早期的跨国公司以获得自然资源为目标，所以国际贸易商品结构中资源型初级产品所占比重较大；之后，跨国公司对外直接投资转向工业制成品，使得国际贸易商品结构中制成品所占比重上升，初级产品比重下降。当前，科学技术在生产中占了主导地位，跨国公司在海外生产主要是为了市场竞争和科研发展，所以服务、技术贸易在国际贸易总额和贸易结构中的比重逐渐占据了主导地位。

三、跨国公司投资的地区方向影响国际贸易的地区分布

跨国公司的进出口额大约占到全球国际贸易进出口额的2/3，所以，跨国公司的经营活动也决定了国际贸易的主要流向。

跨国公司对外直接投资的3/4集中在发达国家，其主要经营活动也集中在发达国家，带动了发达国家之间的贸易发展。

同时，跨国公司对发展中国家的投资，一定程度上带动了发展中国家工业化的进程，另一方面也加强了对发展中国家对外贸易的控制。

四、跨国公司促进了技术贸易的迅速增长

跨国公司是国际技术贸易中最活跃、最有影响力的力量。国际技术贸易的3/4以上属于与跨国公司相关的技术转让，到20世纪90年代，发展中国家向德国和美国作出的技术付款中有80%~90%是利用跨国公司的子公司向母公司付款的方式进行的。为了保持自己在激烈的竞争中的领先地位，扩大本公司产品所占的份额，跨国公司不断地进行技术研发，不断地推出适合社会发展的新产品。每家跨国公司都拥有自己专门的研发机构，定期投入大量的研究和开发费用，直接促进了新技术、新产品的研究与开发，加速了产品的更新换代。跨国公司对研发的重视直接促进了战后技术贸易的迅速发展。

跨国公司进行技术转让时采用的主要形式有三种：

第一，由母公司向国外子公司技术转让。这种形式下，母公司通常只是将部分技术转移给国外的子公司，关键技术仍由母公司控制。跨国公司大幅增加科研投资并向其国外子公司出售技术的做法，既可以收取大量技术使用费，又可提高子公司的生产技术水平，加强竞争能力，控制所在国的经营和对外贸易。

第二，通过技术许可贸易的形式向外转让技术。技术许可贸易包括技术专利使用权的转移、专有技术的转移、商标使用权的买卖等。这种方式不仅可以向跨国公司内部转移技术，还可以向跨国公司集团以外的公司转让技术。

第三，向合资、合作企业转让技术。这种方式一方面可以获得技术使用费这部分收入，另一方面又可以从合资合作企业的盈利中获得分成。

五、跨国公司对发达国家对外贸易的影响

跨国公司的发展对战后发达国家的对外贸易起了极大的推动作用。这些作用表现在，使发达国家的产品能够通过对外直接投资的方式在东道国生产并销售，从而绕过了贸易壁垒，提高了其产品的竞争力；从原材料、能量的角度看，减少了发达国家对发展中国家的依赖；也使得发达国家的产品较顺利地进入东道国，充分利用东道国的对外贸易渠道，并易于获得商业情报信息。

同时，发达国家跨国公司的对外贸易也对母国产生了一定的消极影响。跨国公司生产加工的对外转移，会加大母国的就业压力，因此美国工会领导反对《北美自由贸易协定》。

六、跨国公司对发展中国家和地区对外贸易的影响

跨国公司对外直接投资和私人信贷，补充了发展中国家进口资金的短缺。

跨国公司的资本流入，加速了发展中国家对外贸易商品结构的变化。战后，发展中国家通过引进外国公司资本、技术和管理经验，大力发展出口加工工业，使某些工业部门实现了技术跳跃，促进了对外贸易商品结构的改变和国民经济的发展。

跨国公司的资本流入，促进了发展中国家工业化模式和与其相适应的贸易模式的形成和发展。战后，发展中国家利用外资，尤其是跨国公司的投资，实施工业化模式和与其相适应的贸易模式，大体上可分为：初级产品出口工业化、进口替代工业化和工业制成品出口替代工业化三个阶段。进口替代工业化是指一国采取关税、进口数量限制和外汇管制等严格的限制进口措施，限制某些重要的工业品进口，扶植和保护本国有关工业部门发展的政策。实行这项政策的目的在于用国内生产的工业品代替进口产品，以减少本国对国外市场的依赖，促进民族工业的发展。工业制成品出口替代工业化是指一国采取各种措施促进面向出口工业的发展，用工业制成品和半制成品的出口代替传统的初级产品出口，促进出口产品的多样化和发展，以增加外汇收入，并带动工业体系的建立和经济的持续增长。

跨国公司对发展中国家和地区的投资，除了产生以上积极作用的同时，也带来了消极影响。发展中国家和地区的对外贸易不得不依赖跨国公司的发展需求，并且造成了发展中国家资源流失、环境污染等问题。


第26章 国际投资概述

美国一位食品加工商在墨西哥一条河流的三角地带建造了一个菠萝罐头厂，由于菠萝种植园在该河的上游，公司打算用驳船把成熟的菠萝运到罐头厂加工。然而，令人失望的是，在菠萝的收获季节里，河水太浅，无法行船。由于没有其他可行的运输方案，工厂被迫关闭。新设备以极低的价格卖给了墨西哥的一个社区，他们立即把罐头厂搬走。这使该公司付出的代价太大。

试分析国际投资环境的重要性。

一、国际投资的定义与内涵

(一)国际投资的定义

国际投资(international investment)，又称国外投资(foreign investment)或海外投资(overseas investment)，是指跨国公司等国际投资主体，将其拥有的货币资本或产业资本，通过跨国界流动和营运，以实现价值增值的经济行为。国际投资有广义和狭义之分：广义的国际投资包括直接投资和间接投资，包括本国对其他国家的海外投资，也包括本国吸收的外国投资；而狭义的国际投资仅指外国来本国或本国到外国的私人直接投资，而不包括间接投资。

国际投资活动的主体指进行国际投资活动的组织或者个人，通常可以分为四类：官方和半官方的机构、跨国公司、跨国金融机构和自然人。国际投资的投资客体是指投资所使用的资产形式。国际投资客体最常见的是货币。此外，可以是其他金融资产，也可以是机械设备等有形资产，也可以是技术或者品牌等无形资产。

(二)国际投资的内涵

一般包括以下三个方面：

(1)参与国际投资活动的资本形式是多样化的。它既有以实物资本形式表现的资本，如机器设备、商品等，也有以无形资产形式表现的资本，如商标、专利、管理技术、情报信息、生产诀窍等；还有以金融资产形式表现的资本，如债券、股票、衍生证券等。

(2)参与国际投资活动的主体是多元化的。投资主体是指独立行使对外投资活动决策权力并承担相应责任的法人或自然人，包括官方和非官方机构、跨国公司、跨国金融机构及居民个人投资者。而跨国公司和跨国银行是其中的主体。

(3)国际投资活动是对资本的跨国经营活动。这一点既与国际贸易相区别，也与单纯的国际信贷活动相区别。国际贸易主要是商品的国际流通与交换，实现商品的价值；国际信贷主要是货币的贷放与回收，虽然其目的也是为了实现资本的价值增值，但在资本的具体营运过程中，资本的所有人对其并无控制权；而国际投资活动，则是各种资本运营的结合，是在经营中实现资本的增值。

二、国际投资的类型与特点

(一)国际投资的分类

国际投资是世界经济发展的产物，随着生产进一步国际化及其自身的不断发展和完善，国际投资的形式越来越多。按照投资主体类型划分，国际投资分为官方国际投资(public investment)与私人国际投资(private investment)等；按照投资期限划分，国际投资分为长期投资(longterm investment)与短期投资(shortterm investment)；按照投资主体是否拥有对海外企业的实际经营管理权划分，国际投资分为国际直接投资(international direct investment)与国际间接投资(international indirect investment)。

1.国际直接投资和国际间接投资

国际直接投资是以控制企业经营管理权为核心，以获取利润为目的的投资活动。其特征是，其一，投资者有对企业经营管理权和控制权，其二，直接投资不仅涉及货币资本的流动，而且带动商品及生产要素的转移。近年来，国际直接投资的规模和比重不断增加，形式也呈现出多样化的趋势。

国际直接投资最主要的方式就是将资金直接投入国外创办企业，建立分公司组织生产活动，或者是投资购买现有的企业，取得对企业的控制权。它不是单纯的资本外投，而是资金、技术、经营管理经验的综合体向东道国产业部门的输出。包括独资经营、合资经营、合作经营、合作开发、国际补偿贸易、加工贸易、国际租赁等具体方式。拥有多少资本才能控制企业，成为直接投资者，各国规定的标准都不同，一般是10%~25%。但属下列情况之一者，均视为直接投资：①向投资的企业派遣了管理人员或技术人员；②提供生产技术；③供给原材料；④购买其产品；⑤在资金上给予支持；⑥以补偿贸易形式给予贷款或投资等。

国际间接投资是国际资本流动的一种重要形式，是国际股票投资与国际债券投资的统称。所谓国际间接投资是指以购买外国股票和其他有价证券为内容，以实现货币增值为目标而进行的投资活动。相对直接投资而言，其特征是投资者不参加企业经营管理，也不享有企业的控制权或支配权，而仅以其特有的能提供收益的股票或证券进行的投资。

2.私人国际投资和官方国际投资

国际投资的主体有两个：一个是政府，某些国家的政府直接从事对外直接投资，还有一些国家通常通过其国有企业从事对外直接投资；另一个是私有跨国公司。根据投资主体的不同，可分为政府(或官方)国际投资和私人(或企业)国际投资。政府(或官方)国际投资是指：投资方为一国政府或国际公共机构。私人（或企业）国际投资是指投资者为私人或私人企业的民间投资。一般来说，私人（或企业）国际直接投资在国际投资活动中占有主导地位，并对一国的生产与流通、经济与政治、科技与社会将产生全面而深远的影响，因而对世界经济的发展起着举足轻重的作用。

3.长期投资和短期投资

按国际收支统计分类，一年以内的债权被称为短期投资，一年以上的债权、股票以及实物资产被称为长期投资。此种分类的依据过于简单，且不能准确地反映国际投资活动的实际情况。在实践中，常采用的分类为：一年以下的投资项目为短期投资；2~5年的投资项目为中期投资；5年以上的投资项目为长期投资。

(二)国际投资的特点

国际投资的“跨国性”是其主要特征，也就决定了国际投资的特点主要是与国内投资相比较而言的。

(1)国际投资目的具有多样性。一般来讲，国内投资的目的主要是促进本国国民经济的发展，而国际投资的目的可以有多种。如为了获取自然资源，规避进口国的贸易壁垒，转移污染，获得发达国家先进技术和管理经验等。

(2)国际投资中使用货币的多样化及货币制度的差异性。各国流通货币及货币制度的不同，使得国际投资中所使用的货币产生多样性，并且进一步影响到国际投资的资本流向、规模和形式。

(3)国际投资环境的复杂性。国际投资环境也叫国际投资气候，是指影响投资者在东道国投资活动的各种条件的综合，包括东道国的政治环境、经济环境、法律环境、基础设施条件和自然地理环境等。大致上可以分为硬环境和软环境两种。硬环境是指能够影响投资的外部物质条件或因素，如自然资源和基础设施等；软环境是指能够影响国际投资的非物质形态因素，如外资政策、税收政策、经济管理水平、工人熟练程度、社会文化传统等。投资主体在国际投资中面临的投资环境要比国内投资复杂得多，尤其是软环境的适应能力，直接影响到国际投资的收益性。美国投资者由于缺乏对墨西哥投资环境的深入了解，致使本次直接投资以失败告终。

(4)国际投资风险性更大。国内投资与国际投资都具有风险性，但国际投资面临的风险更大。国际投资要受本国和东道国的双重管理，面临汇率风险、国家政治风险和战争风险等。

三、国际直接投资理论

(一)垄断优势论

垄断优势理论由对外直接投资理论的先驱、美国经济学家史蒂芬·海默(Stephen herbert hymer)首先提出，由金德尔伯格(Charles p.Kindleberger)加以完善。该理论是跨国公司从事对外直接投资的理论依据。

海默认为，垄断优势是企业进行对外直接投资的根本原因。一个企业之所以要对外直接投资，是因为其相对东道国同类企业而言有着更有利的垄断优势。对外直接投资可期望的长期收益，不仅要高于国内的最佳投资机会，而且也要高于东道国同类企业的最佳投资机会。企业的垄断优势可以分为两类：一是包括生产技术、管理技能、营销能力等所有无形资产在内的知识资产优势；二是企业凭借自身规模巨大而产生的规模经济优势。跨国公司一般均具有这两类优势。

(二)产品生命周期理论

哈佛大学教授弗农(Raymond Vernon)在1966年发表的《产品周期中的国际投资和国际贸易》一文中，提出了产品生命周期理论。弗农将产品生命周期分为：创新、成熟、标准化三个阶段，跨国公司根据产品所处的不同生命周期阶段，进行对外直接投资。

第一阶段：创新阶段。处于创新阶段的产品，企业一般会选择在国内生产，大部分产品供给国内市场，并通过出口贸易的形式满足国际市场的需求。

第二阶段：成熟阶段。随着产品的逐渐成熟，市场上对产品的需求量急剧增加，一些外国厂商开始纷纷仿制这种产品，创新企业的技术优势逐渐丧失。为了巩固和扩大市场份额，同时阻止国外竞争者进入，创新企业开始到海外去设立子公司，进行跨国生产和经营活动。

第三阶段：标准化阶段。在这一阶段，产品和技术均已标准化，企业所拥有的垄断优势完全消失，产品的竞争主要表现为价格竞争。生产的相对优势已转移到生产成本较低和劳动密集型经济模式的国家或地区。为了保持竞争优势，企业开始在发展中国家进行直接投资，转让其标准化技术，同时大规模减少或停止在本国生产同类产品，而从国外进口所需要的产品。

(三)内部化理论

这一理论是由英国里丁大学的巴克利(peter J.Buckley)和卡森(Mark C.Casson)提出，并由加拿大学者鲁格曼(Alan M.Rugman)等加以发展的。内部化是指企业内部建立市场的过程，以企业的内部市场代替外部市场。企业为了追求规模经济，防止技术优势的流失和转移定价，必然实行跨国经营。

(四)国际生产折中论

1977年，英国里丁大学教授邓宁(J.h.Dunning)在《贸易，经济活动的区位和跨国企业：折中理论方法探索》中提出了国际生产折中理论。1981年，他在《国际生产和跨国企业》一书中对折中理论又进行进一步阐述。

折中理论的核心是所有权特定优势、内部化特定优势和区位特定优势。所有权特定优势包括两个方面，一是由于独占无形资产所产生的优势，另一是企业规模经济所产生的优势。内部化特定优势，是指跨国公司运用所有权特定优势，以节约或消除交易成本的能力。内部化的根源在于外部市场失效。区位特定优势是东道国拥有的优势，企业只能适应和利用这项优势。它包括两个方面：一是东道国不可移动的要素禀赋所产生的优势，如自然资源丰富、地理位置方便等；另一是东道国的政治经济制度，政策法规灵活等形成的有利条件和良好的基础设施等。


第27章 国际投资的产生和发展

瑞典的伊莱克斯是世界上最大的家用电器(洗衣机、洗碗机、电冰箱、吸尘器等)生产商之一。但由于瑞典的国内市场较小，所以伊莱克斯的发展就必须开发国际市场。到1994年，该公司销售额的85%来自国外市场，其中大多数是西欧和北美。公司的发展计划认为西欧和北美的家用电器市场已经成熟，必须寻找新的替代市场保持公司的长远发展。于是，在1994年，公司CEO制定了雄伟的发展目标：拓展亚洲和东欧市场。此后，伊莱克斯根据不同地区和国家的实际情况，采取了不同的方法：买进现有的公司、新建工厂、建立合资企业和加强营销等方法，实现了对新兴市场的占领。

一、国际投资的产生

国际投资是科学技术进步和国际生产分工加深的必然结果。从公元14世纪起，一些商人、银行和货币兑换商已经将注意力投向怎样把他们的金银财富向国外进行投资，以获取更高的收益。16世纪，手工业的普遍出现、航运业的兴起、各国间商品交换的扩大，促进了国际贸易的发展，国际投资也随之产生。18世纪末开始的产业革命所形成的大机器工业，促成了轮船和火车的发明与应用，产生了近代交通运输业，使得社会生产力空前提高。社会各部门专业化分工的发展，促进了工业生产，科学研究突破国界，实现国际间的分工与广泛的协作。在国际分工日益发展、国际贸易往来和经济技术交流日益频繁的情况下，出现了对外贸易银行，国际投资也日益兴起。19世纪后期，以电力和内燃机为主体的科学技术革命，把社会生产力又推向一个新的高度。

当资本主义完成了从自由竞争向垄断的过渡以后，资本和生产迅速集中，社会生产达到十分巨大的规模。为了追求最大限度的利润，垄断资本家不仅要向国外寻求商品市场和原料产地，而且要为大量的过剩资本寻找投资场所。资本主义处于自由竞争阶段是以商品输出为主要特征的，而发展到垄断阶段，则以对外投资为主要内容的资本输出为其主要特征。第二次世界大战以后，尤其是20世纪80年代以来，在世界新技术革命的推动下，各个国家、地区经济与世界经济更紧密地联系在一起。信息产业的发展，也使得原来以工业生产为主的社会经济结构发生了很大的变化。这些变化构成了当代各国推动经济发展的新特征——通过对外开放，发展国际经济交流与合作，加速本国和本地区的经济发展。环顾全球，当代经济越是发达的国家，它们的国际经济关系也越广泛，它们之间的投资往来也越来越密切，投资领域越来越广阔，投资方式越来越多，投资额度越来越大，投资对经济、科学技术发展的作用也越来越重要。

二、国际投资的发展

国际投资的发展大致可以分为四个阶段。

(一)国际投资的初始形成阶段(1870-1914年)

这一时期，以电力革命为标志的第二次科技革命出现后，生产力得到了快速发展，国际分工体系和国际垄断组织开始形成，银行资本和产业资本相互渗透融合，从而形成了巨大的金融资本，为资本输出提供了条件，以资本输出为特征的国际投资也随之形成。这一时期的国际投资，表现出如下特点：

(1)投资国的数目很少。

(2)投资的形式以间接投资为主，直接投资比重极小。

(3)投资的来源主要是私人投资，官方投资比重很低。

(4)投资的主要流向是由英国、法国和德国流向其殖民地国家，目的突出地反映为寻找有力的投资场所，以便获得超额利润。

(二)国际投资的低速徘徊阶段(1914-1945年)

这一时期是两次世界大战之间。由于两次世界大战和20世纪30年代的大危机，资本主义国家不同程度地受到了战争的破坏，资金极度短缺，市场萎缩，使得国际投资活动也处于低迷徘徊之中。

这一时期国际投资活动的基本特点可概括为：

(1)国际投资不甚活跃，规模较小，增长缓慢。

(2)私人投资仍占主体，但比重有所下降，官方比重有所上升。

(3)间接投资仍为主流，但直接投资的比重有所上升。

(4)主要投资国地位发生变化，美国取代英国成为最大的对外投资国。

(三)国际投资的恢复增长阶段(1946-1979年)

自从1947年美国“马歇尔计划”的实施，大规模的对外投资活动拉开了序幕。加之，这一阶段世界政治局势相对平稳以及第三次工业革命的兴起，使国际投资活动迅速恢复并快速增长。

这一时期国际投资活动的基本特点可概括为：

(1)投资规模迅速扩张。

(2)对外投资方式由以间接投资为主转变为以直接投资为主。

(3)许多发展中国家也加入到国际投资国的行列之中，特别是石油输出国，其“石油美元”成为国际对外投资的重要资金来源。

(四)国际投资的迅猛发展阶段(1980年以后)

这一阶段，由于科技革命、金融改革和跨国公司全球化经营等多种因素的共同作用，国际投资蓬勃发展，成为世界经济发展中最为活跃的因素。但不同国家的国际投资增长速度并不一致。其中美国的增长速度放慢，而日本的增长速度加快。

这一时期国际投资活动的基本特点可概括为：

(1)国际直接投资继续高速增长。

(2)国际间接投资也得到迅猛发展。

(3)发达国家之间的资金对流，即相互投资成为国际投资的主流趋势。

(4)形成了美国、日本、西欧“三足鼎立”的投资格局。

(5)跨国并购成为国际直接投资的主要方式。

三、国际投资的发展趋势

在世界经济全球化和知识经济的发展过程中，国际投资的规模、结构、地区以及形式等不断适应这种变化，表现出如下的发展趋势。

(一)国际投资规模全球化

国际投资规模全球化是指参与国际投资的企业遍及全球，主要表现为各种类型的跨国公司所建立的分支机构遍布世界各国，在世界范围内从事生产经营活动。此外，还有许多彼此通过非股权关系建立起来的企业。例如引例94伊莱克斯为了保持市场占有率，投资遍布世界各地。

在世界经济全球化的进程中，各种规模的企业都面临着不断增加的竞争压力，迫使越来越多的企业建立区位资产的国际组合以保持竞争力。

(二)国际投资结构知识化

20世纪80年代中期以来，国际投资活动当中，技术日益显示出其重要性，主要表现在世界范围内，用于技术方面的支出与来自于技术方面的收入稳定增长。无论是跨国公司内部的大量技术流动与技术转移，还是不同行业国际投资活动的日益技术密集化，都表现出知识在国际投资中的重要性。

(三)国际投资地区集中化

国际投资地区集中化表现为国际投资在发达国家的大量聚集和在一部分发展中国家的局部集中。伴随着知识经济重要程度的提高，越来越多的国际投资活动向发达国家和工业化程度较高的发展中国家聚集。

(四)国际投资形式联盟化

国际投资形式联盟化是指投资参与方式倾向于跨国公司战略联盟，即在两个或两个以上的国家中，两个或更多的跨国公司为实现某一战略目标而建立的互为补充、互相衔接的合作关系。知识经济时代，面对日益激烈的竞争压力，跨国公司之间的这种战略合作关系使其能够建立起跨行业分支部门的网络，有助于围绕着新的标准和新的技术组合来创造出新的市场。


第28章 国际资本移动对国际贸易的影响

20世纪50-70年代，世界主要发达国家经济高速发展，地处亚洲的中国香港、新加坡、中国台湾和韩国利用其优良的地理环境、质高价廉的劳动力和优惠的出口导向引资政策，吸引了大量国际资本流入，使四个国家和地区迅速发展成为国际贸易强地，并称“亚洲四小龙”。到了20世纪80年代后期，我国制定了相应的优惠引资政策，吸引了各国跨国公司对我国的直接投资，建立了大批“三来一补”加工贸易企业，充分发挥了我国劳动力资源优势，使我国成为纺织、机电设备等行业的对外贸易大国。可见，国际资本移动有效地促进了国际贸易的发展。

一、加速了“二战”后国际贸易的发展

“二战”后，国际资本移动的加快和规模的扩大是国际贸易迅速发展的一个重要原因。

首先，“二战”后初期，美国政府便开始向西欧和日本等国和地区进行国家资本输出。美国国家进出口银行的贷款范围仅限于全部用于购买美国商品，并必须由美国船只装运和由美国的保险公司保险。同时，美国的跨国公司通过在海外的直接投资，把本来由本国公司内的部门间和部门内的分工扩展到全世界范围，将这种分工扩大为各国间的相互依赖和合作。同时将机器设备的进出口、原材料和零部件等中间产品的贸易密切联系起来，从而迅速扩大了美国与西方国家的贸易，并在一定程度上加速了国际贸易的发展。其次，“二战”后，发达国家对发展中国家的资本输出和私人出口信贷成为扩大其大型机械设备和成套设备出口的重要手段，扩大了它和发展中国家的双向贸易。

此外，国际资本移动成为确保原料进口的手段，“二战”后至20世纪60年代，资本移动主要流向原材料采掘、冶炼行业，从而保证了发达国家经济发展所需的原材料供应问题。特别是某些发达国家的跨国公司与东道国先做好投资规模的研究，然后签订长期贸易合同，保证投资者在较长时间内得到稳定的有保证的原料供应。

二、促进国际贸易的地理分布和商品结构的变化

“二战”后发达国家集中了企业海外直接投资的75%以上，这种直接投资的地区格局致使发达国家间的分工与协作不断加强，促进了它们之间贸易的发展。“二战”后，国际贸易的70%以上是在发达国家之间进行的。这一方面是由于发达国家经济发展水平相同，生产、消费结构相类似，另一方面则与企业的直接投资行为密切相关。

第二次世界大战后，国际贸易商品结构发生了重大变化，工业制成品的比重超过初级产品的比重，在工业制成品中，中间产品比重增长很快，这些都与国际资本移动，特别是与大量的直接投资集中于制造业有着密切的联系。中间产品比重的持续增长在一定程度上与跨国企业的经营方式有关。跨国企业是从全球的角度依照各地的具体条件进行资源配置的。其经营方式为内部企业间分工协作、定点生产、定点装配、定向销售，这样便会出现大量零部件在国家间的往返运输，由此增加了中间产品的贸易比重。

三、加强了国际贸易中的竞争

国际资本移动，特别是对外直接投资作为企业争夺国外市场的手段具有以下几个有利的因素：其一，建立商业信息情报网络。在国外的生产和贸易部门进行投资的跨国企业可利用自身优势，及时、准确地搜集当地市场的商业信息，并与其他地区建成信息网络，这对企业根据市场状况适时地生产适销对路的产品，改进产品的销售都是极其有利的。其二，增强产品的竞争能力。通过对外直接投资，就地生产或到邻近的地区销售商品，减少了运输成本和其他销售费用，或者利用东道国廉价的劳动力，既吸纳了东道国的劳动力，又有效地提高了商品的竞争能力。其三，争夺市场份额。发达国家通常利用技术上的优势，通过对外直接投资的方式在国外建立使用本国专有技术或其他知识产权生产新产品的企业，在其他企业仿造或制造类似产品以前抢占对方市场，从而获得生产和销售的垄断权并获得垄断利益。

四、使国际贸易方式多样化

“二战”后的国际资本移动中，跨国公司的对外投资迅速增加。跨国公司通过在海外设置自己的贸易机构或建立贸易为主的子公司，经营进出口业务，并扩大跨国公司内部的交换范围，使跨国公司内部贸易扩大。与传统贸易相比，贸易中间商、代理商的地位则相对下降。与此同时，国际贸易的方式也多样化，出现了加工贸易、补偿贸易、租赁贸易等业务。

五、促使各国贸易政策发生变化

跨国公司作为国际资本移动的载体对国际资本移动的加速发展起着重要的作用。跨国公司倡导贸易自由化原则，要求政府为其创造良好的自由贸易环境，这必然会影响本国政府的贸易政策。所以，跨国公司及其代表的投资国不仅需要实现资本的自由移动，也更加需要实现商品的自由移动。此外，各国为了吸引国际投资，相应制定出有利于国际资本移动的政策，吸引更多的外资。我国为了吸引外资，在税收、土地使用等方面均给予外资企业众多优惠，大量外资的引入也使我国对外贸易得到很大提升。


第29章 电子商务的内涵与特征

戴尔计算机公司是世界上最大的计算机制造商之一。戴尔由于成功地将其直接面向最终用户的销售策略推向Internet而广为人知。戴尔公司称其网上商店为“戴尔皇冠上点缀的珠宝”。通过戴尔公司的网上商店，顾客可以在网上组装、定制并购买电脑。戴尔公司的网络业务小组的一个主要设计目标就是，创建一个在访问量增加时可以很容易伸缩容量的站点。Internet为戴尔公司的直销方法提供了重大机会。戴尔公司的网址每周被顾客访问的次数超过80万次，戴尔公司因此而每天获得平均超过400万美元的收入。戴尔公司的管理者发现，在访问了dell.com后，超过40%的顾客会通过打电话购买他们需要的计算机产品。戴尔公司利用该系统降低了成本，改善了客户服务。试讨论：①戴尔公司从互联网中获得了什么？②Internet对戴尔的营销模式起到了怎样的影响？

一、电子商务的概念

电子商务是一个涉及面很广、包容量非常大的业务活动的手段和范畴。随着以计算机网络为核心的信息技术的迅速发展，国际互联网在全球的普及和应用，电子商务已成为网络技术应用新的发展方向。电子商务的运作是一个动态的过程，它涉及信息交换、销售、支付、运输等整个贸易过程。目前对电子商务本身尚未形成一个统一的说法。许多专家和学者都尝试从不同角度来界定电子商务的内涵和外延。1997年11月6日至7日在法国巴黎，国际商会举行了世界电子商务会议，商业、信息技术、法律等领域的专家和政务部门的众多代表在会议上共同探讨了电子商务的概念问题。

电子商务(electronic commerce)是指实现整个贸易过程中各阶段的贸易活动的电子化。从涵盖范围方面可以定义为：贸易各方以电子交易而不是通过当面交换或直接面谈方式进行的任何形式的商业交易；从技术方面可以定义为：电子商务是一种多技术的集合体，包括交换数据(如电子数据交换、电子邮件)、获得数据(共享数据、电子公告牌)以及自动捕获数据(条形码)等。这是迄今为止对电子商务最权威的概念阐述。

二、电子商务的特点

(一)网络性

电子商务经济以互联网技术的充分发展为基础。在互联网出现之前，企业要做到以客户为核心生产和销售产品几乎是不可能的。随着互联网和计算机人工智能技术、数据库技术的发展，企业可以便利地搜集顾客的信息。这一能力的增强为企业从以产品、服务为核心，转变为以客户为核心，并不断满足消费者的个性化需求奠定了基础。因此，从这一角度上说，电子商务经济是网络型经济。

(二)创新性

在电子商务经济中，以风险投资为支撑，以创新为动力的企业家精神快速发展，为经济的发展作出了贡献。实际上，在电子商务经济中，技术创新、管理创新、制度创新、观念创新，尤其是制度创新已经成为市场主体生存和发展的关键，成为经济增长的强大推动力。这些创新与企业家精神的结合，保证了电子商务经济中持续创新机制的形成。

(三)知识性

电子商务经济又是一种以知识资源的占有、配置、使用为最重要因素的经济。智力(知识)是凝聚并表现于特定人才和技术之上的创造力和拓展能力，其主要形态是特定知识及其开发和运用。知识是企业拥有的一种资本，智力(知识)资本的丰裕程度决定着企业的竞争优势。在电子商务经济中，财富和权力的再分配取决于拥有的知识和信息。所以说，电子商务经济是知识型经济。

(四)可持续发展性

电子商务经济产生在多种自然资源近乎耗竭、环境危机日益加剧的时代，它把科学与技术融为一体，反映了人类对自然界与人类社会的科学、全面的认识，并从一个方面使经济可持续发展成为可能。

(五)全球性

以信息技术和信息产业为基础的电子商务的快速发展，加强了全球经济一体化趋势。世界经济正呈现两个主要方面的转变，即世界经济的信息化和世界经济的全球化。世界经济的信息化和世界经济全球化有着紧密的联系。日益发展的信息技术大大缩短了世界市场各个部分之间的距离，通过先进的技术手段，现代社会能够比以往更迅捷和安全地跨越空间和时间，传输着人员、商品和观念，使人们的思维和活动可以在同一个时间里交流。传统的经济活动和社会活动方式发生了根本性的革命。戴尔公司，在电子商务发展的背景下，顾客通过戴尔公司的网上商店可以在网上组装、定制并购买电脑，这改变了消费者以往的购物模式，Internet使传统的社会生活方式发生了明显的改变。


第30章 电子商务对国际贸易的影响

电子商务的迅猛发展给国际贸易带来了深远的影响，其无可比拟的优势和不可逆转的趋势将逐渐成为未来国际贸易业务运作的主要方式。基于因特网的、以交易双方为主体，以银行的电子支付和结算为手段，以客户数据为依托的全新商务模式正在全球范围内蓬勃兴起，并已成为推动21世纪世界经济增长的关键动力。电子商务的迅猛发展，对传统的国际贸易活动来说，既带来了前所未有的挑战，也提供了十分难得的发展机遇，影响将会是十分深远的。

一、电子商务在国际贸易中的基本功能

传统的国际贸易活动，每一笔交易涉及的主体一般包括买方、卖方、银行、运输、税务、海关、商检等部门，环节众多，业务运作过程十分复杂，效率低，周期长，越来越不适应当今国际贸易业务快速发展的需要。电子商务能通过因特网将交易涉及的各方连成一体，把其中部分或全部的业务处理过程转移到网上。与传统的国际贸易活动相对应，电子商务在国际贸易中具有以下基本功能。

(一)寻找贸易机会

寻找贸易机会是开展国际贸易的前提。在传统方式下，无论是买方还是卖方，为了寻找合适的贸易伙伴，必须付出极高的代价。而利用电子商务物色贸易伙伴，既可以节省大量的人力、物力的投入，而且还不受时间、地点的限制。一方面，企业可以通过建立自己的网站或借助有关国际贸易电子商务平台向全球范围内的潜在客户提供有关产品和服务的供求信息，吸引相关客户开展贸易；另一方面，企业可以主动上网搜索各种经贸信息，寻找到理想的贸易伙伴。

随着电子商务的发展，一定程度上削弱了传统的“广交会”、“华交会”的作用。在线电子商务平台的出现使得国内进出口企业足不出户就可以找到国外的贸易伙伴；国外的客户也可轻而易举地物色到最理想的中国进出口企业。

(二)咨询、洽谈

咨询、洽谈是每一笔国际贸易业务的必经过程，也是交易能否成功的关键环节。在传统方式下，咨询、洽谈一般是由交易双方共同选择某一确定的时间和地点，双方当面进行。但由于时间和空间的限制，咨询、洽谈的过程既漫长，又不经济，特别是因为受时差的限制，给双方的交往带来很大的不便。尽管电话和传真在其中起着十分重要的作用，但是高额的通讯费用和信息的不完整性已难以适应业务活动的需要。

因特网不仅具有便捷、低成本的通讯功能，而且具有高效、大容量的信息处理能力，在国际商务的咨询、洽谈活动中也具有十分重要的功能。买卖双方可借助电子邮件、新闻组和实时的讨论组了解市场和商品信息，洽谈交易事务，如有进一步的需求，还可用网上的白板会议来交流即时的图形信息。通过因特网进行咨询和洽谈可以跨越面对面洽谈的限制，提供多种方便的异地交流方式。

(三)网上订购与支付

电子商务可借助网站中的邮件交互传递网上的订购信息，并可通过银行和信用卡公司的参与实现网上支付。网上订购通常在产品介绍中提供十分友好的订购交互格式框，当客户填完订购单后，系统会用交易确认信息单来保证订购信息的收悉，订购信息也可采用加密的方法使客户和商家的商业信息不致泄露。国际贸易中的网上支付对可以直接通过因特网传递交付的软件、音影、咨询服务等无形产品交易来说极为便利，可节省很多人员的开销，并且，随着网络安全技术的不断发展，网上支付在国际贸易中的优势将会表现得更加明显。

(四)业务处理管理

国际贸易的业务活动牵涉政府的多个职能部门以及金融、保险、运输等众多配套服务部门，对国际贸易交易的管理包括有关市场法规、税务征管、报关、交易纠纷仲裁等多个环节。在传统的运作过程中，企业必须单独与各相关单位打交道，必定要花费大量的人力、物力，并且要占用大量的时间。电子商务使国际贸易的交易管理做到无纸化、网络化，使从事进出口业务的企业可直接通过因特网办理与银行、保险、税务、运输各方有关的电子票据和电子单证，完成部分或全部的结算以及索赔等工作，大大节省了交易过程的时间和费用。

二、电子商务的发展对国际贸易的影响

电子设备的发展将对国际贸易产生深远的影响，无论是国际贸易的业务运作，还是各国政府对国际贸易的监管各个方面都会发生深刻的变化。

(一)国际贸易的运作环境将发生变化

随着电子商务的迅速，国际贸易的业务活动会逐渐转移到电子虚拟市场进行。电子虚拟市场形态，从广义上讲，是电子商务的运作空间。电子虚拟市场之所以能成为未来国际贸易的运作空间，是因为它与传统的实物市场有一些共同的市场本质的内容。在电子虚拟市场上，同样存在着生产商、进口商、出口商、经纪人、零售商店、消费者等各类经营主体，共同参与国际贸易业务的运作；在电子虚拟市场上，市场经营客体既可以是直接通过网络交付的无形产品，也可以是“在线交易，离线交付”的有形产品。与传统市场的运作方明显不同的是：在电子虚拟市场上，国际贸易业务的实现形式基本上呈现电子化、数字化、网络化的虚拟化的特点。

(二)国际贸易的业务流程将发生改变

电子商务使国际贸易业务运作的流程发生了深刻的变化，在交易前，买方通过因特网寻找自己满意的商品和服务，而卖方则可在网络上对其产品进行宣传，及时了解买主的需求，寻找合适的贸易伙伴和恰当的贸易机会；在交易双方通过因特网对交易进行具体谈判，谈成后，用电子文件或书面文件的形式签订合同，并通过因特网传递各种贸易单证；交易后，卖方可通过因特网提供售后服务，如发生贸易纠纷，双方还可利用因特网进行必要的磋商。在企业内部，电子商务的应用将使企业的各职能部门有机地联合起来，既可提高效率，减少各种开支，同时还可精简机构和人员。在企业外部，电子商务通过电子化的贸易手段把贸易各方连接到一起，既使得各种传统的纸质商贸单证被无纸化的“电子数据流”所取代，又使得企业与企业之间、企业与消费者之间的联系更加便捷，客户将更加主动地参与到企业的运作过程中来。业务流程的精简，使得业务运作的效率提高，成本降低，客户也将更加满意。

(三)国际贸易的竞争方式将有所不同

在电子商务环境下，企业之间的竞争也将不再是简单的产品或服务的竞争，而是商务模式和供应链之间的竞争。哪家厂商能以最快的速度把最先进的技术应用到产品及服务中云，同时把最具竞争力的价格交给客户，哪家厂商就能赢得市场竞争的主动权。要在市场竞争中取胜，越来越多的进出口企业已经意识到供应链管理的重要性。

供应链管理是对构成供应链的各参与组织(包括供应商、制造商、运货商、分销商、零售商和最终用户)的物流、信息流与资金流进行计划、协调和控制，其目的是通过优化供应链来提高所有相关过程的速度和确定性，并提高组织的运作效率和效益。信息技术的发展和管理思想的创新，使得竞争的方式也发生了潜移默化的转变，市场竞争已从过去单个企业之间的竞争转向供应链与供应链之间的竞争。在电子商务条件下，供应链管理可依托电子交易方式，以最小的投资获取最高利润，建立与供应商、分销商和客户更快、更方便、更精确的电子化联络方式，实现信息共享和管理决策支持，保证客户需求的产品及时生产、发货、调度，降低库存，减少在途时间，争取以最低的成本换取最大的效益。

(四)国际贸易的监管方式将发生变化

电子商务交易的无形化、网络化必将促使各国政府对国际贸易的监管方式进行创新，特别是在关税征收、海关监管、进出口检验等方面必须尽快适应电子商务的发展需要。对我国政府来说，一方面要积极与世界各国合作，共同推进电子商务在国际贸易中的发展；另一方面要在国际贸易的管理上加强电子商务的应用，如出口商品配额的发放、电子报关、进出口商品检验等方面要尽快与国际接轨，使政府在推动电子商务的发展中成为主导力量。
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河南华泰特种电缆有限公司是一家集研发、生产、销售为一体的特种电缆专业生产企业，是中国最具生产能力的控制电缆生产基地之一。该公司创建于2006年，是河南省高新技术企业、中国驰名商标，年生产能力3840000km。拥有进出口自营权。主要生产电力电缆、电气装备用电线电缆、裸电线、特种电缆等系列，是河南特种电缆重点骨干企业、AAA信用等级企业。销售网络已覆盖全国20多个省市自治区，并远销新加坡、印度、巴西、尼日利亚、巴基斯坦、南非等地。2008年华泰特缆通过网络对产品进行推广，本着对官方的信任，中国供应商成了该公司的首选。2009年7月初印度一家颇具实力的实体企业通过中国供应商找到该公司，经过洽谈于7月底和该公司签订了价值400多万人民币的订单并与该公司建立了长期的合作伙伴关系，二次采购订单也于10月底签署。该成绩的取得不但是该公司“诚信、专业、共赢”的经营理念和全体员工共同协作的结果，也和中国供应商对该公司产品的推广与协助密不可分。现在越来越多的国外客户通过中国供应商找到该公司，多数都处在洽谈中。中国供应商使得该公司在国际上的知名度大大提升，也使该公司的产品得到了进一步的推广。相信通过中国供应商和该公司的共同努力，华泰特缆的外贸将进入一个新台阶。试讨论：电子商务对河南华泰特种电缆有限公司外贸业务产生了哪些影响？

一、电子商务对我国国际贸易发展带来新的机遇

电子商务正以无可比拟的优势和不可阻挡的趋势对国际贸易的发展带来了深远的影响，中国传统的外贸企业以及即将走向国际市场的其他企业，都应对此有正确的认识。电子商务的影响主要表现在以下几点。

(一)显著降低企业国际贸易成本

与国内贸易相比，国际贸易的单证数量繁多，处理费用高昂。如1996年全球跨国贸易中以纸面单据为主的各种杂项开支达3500亿美元，占当年世贸总值的7%。通过电子商务进行国际贸易，既可节省大约90%左右的文件处理费用，又可缩短交单结汇的时间，加快资金周转，还可节省利息开支，成本优势十分明显。

交易成本的降低还表现在由于减少了大量的中间环节，使买卖双方可以通过网络直接进行商务活动，交易费用明显下降。在传统的国际贸易业务中，因为大量的中间商的参与，国外进口商的进货价往往是国内生产企业交货价的5~10倍。

(二)交易效率显著提高

利用电子商务开展国际贸易，买卖双方可采用标准化、电子化的格式合同、提单、保险凭证、发票和汇票、信用证等，使各种相关单证在网上即可实现瞬间传递，大大节省了单证的传输时间，而且还能有效地减少因纸面单证中数据重复录入导致的各种错误，对提高交易效率的作用十分明显。在传统的国际贸易中，全部程序包括签约、洽谈、报关、租船订仓、保险以及支付结算等都必须由人工参与，交易效率低，错误发生率高，受时间的局限性大。而通过网上办理相关业务，可以最大限度地减少人工参与，并且不受时间限制，提高了业务处理的灵活性，为客户带来更多的便利。

(三)全天候业务运作，提高客户满意度

由于世界各地存在时差，进行国际商务的谈判就相当不便，对企业来讲，在传统的条件下，提供每周7天、每天24小时的客户服务往往感到力不从心。而利用电子商务可以做到7×24的全天候服务，任何客户都可在全球任何地方、任何期间从网上得到相关企业的各种商务信息。如果得不到理想的答案，还可以通过电子邮件的形式进行询问，只要企业及时回复，即可使访问者得到满意的答复。电子商务全天候、不间断运作可使全球范围内的客户随时得到所需的信息，为出口企业带来了更多的订单，并且可大大提高交易的成功率。

(四)减少贸易壁垒，扩大贸易机会

因特网作为一个全球性的网络，彻底消除了地域的界限，对减少国际贸易中的有形和无形壁垒有着积极的意义。在网上做生意，没有宗教信仰的限制，也没有种族的歧视，甚至公司的规模和经济实力的差别都显得不再重要。以美国为主的发达国家极力主张电子商务达成的国际贸易免征关税，这一方面有力地推动了国际贸易的发展，促进国际贸易业务量的迅速提高；另一方面，也有力地促进了世界范围内的电子商务的发展，使全球经济一体化的进程更快地向前推进。

(五)减轻对实物基础设施的依赖

传统的企业开展国际贸易业务都必须拥有相应的基础设施，如办公用房、仓储设施、产品展示厅、销售店铺等。与开展国内贸易相比，进行国际贸易对实物基础设施的依赖程度要高得多。如果利用电子商务开展国际贸易业务，则在这方面的投入显然要小得多，如美国亚马逊网上书店与传统的实物书店相比，几乎找不到豪华的办公楼、宽敞的营业大厅，甚至除了少量的畅销书有部分库存外，其他绝大多数的图书品种都是在接到顾客的订单后再向各出版社订购的，几乎不占库存，但是亚马逊网上书店提供近300万种多种语言版本的图书，并且销往全球160多个国家和地区，注册用户达1000多万。1999年的营业额达10多亿美元。因此，利用电子商务开展国际贸易可以显著减少在实物基础设施方面的投入。

对于信息产品而言，如报纸杂志的电子版、视听娱乐和电脑软件及信息咨询提供等，如果产品本身可以在线成交和在线交付的话，则销售柜台、仓储实施等完全是多余的，整个销售环节，从研制开发、订货、付款到产品的交付都可以网上实现。由于减轻或消除了对实物基础设施的依赖，企业可以将节省的开支大部分让渡给客户。

(六)促进中小企业更好地进入国际市场

对面广量大的中小企业来说，进入国际市场往往由于人力、财力、物力的限制而显得力不从心，电子商务发展为中小企业开展国际贸易开辟了广阔的天地。中小企业可以通过两种途径开展国际贸易：一种是在专门的电子商务平台注册开展电子商务，这些网站有中国国际电子商务网、中国机电贸易网、中国出口产品网、中国企业网、美商网等，这种方法投入少、难度小，例如引例102中的河南华泰特种电缆有限公司便是利用中国供应商这一外贸电子商务平台来拓展本公司的外贸业务；二是中小企业自己建设电子商务网站，直接开展电子商务，这种方法难度相对较大，但收效较为显著。

电子商务为中小企业跻身国际市场创造了一个与大企业平等竞争的环境，有利于中小企业的发展壮大。因特网使国内市场与国际市场的界限日益模糊，中小企业应充分利用电子商务带来的机遇，勇敢地走向国际市场。

(七)传统中介型外贸企业的地位将逐渐削弱

我国的对外贸易过去长期实行的是“专营”政策，加入WTO后，中国企业的进出口自由度逐渐扩大，电子商务是推动中国企业直接走向国际市场的重要力量。但是，越来越多的传统中介型外贸企业将会遇到日益严峻的挑战，因为无论是买方还卖方，都更希望通过电子商务方式直接进行贸易，由此导致单纯的商业型外贸企业将会出现生存困难，它的地位将日渐被因特网所削弱。

二、中国电子商务环境下国际贸易发展中存在的问题

(一)安全问题

电子商务的运作涉及多方面的安全问题，包括资金安全、信息安全、货物安全、商业秘密等等。

电子商务必须通过互联网进行，而互联网并不具备商业交易需要的安全性。大量的经济信息在网上传递，资金在网上划拨流动，网上交易的权威性认证都要求做到万无一失，无论国际还是国内，电子商务的安全性还是令人忧虑，安全问题如果不能妥善解决，电子商务的实现就是一句空话。许多用户不愿进行网上交易，也是因为对网上交易的安全性、可靠性持怀疑态度。电子商务的安全问题，不仅涉及技术问题，同时也涉及管理问题和法律问题。如何有效地保障电子商务的安全性，将是电子商务生存的关键。

(二)法律法规问题

1.关于证据的问题

伴随着电子商务在国际贸易中的发展和运用，如何鉴别网络电子商务单据资料的真伪，如何在法律事务中运用和采信电子单据证据将成为新型贸易法规的重要问题。

2.关于书面形式的问题

由于电子贸易很多单据都通过网络进行传递，双方的书面文件较少，现行的法律法规中尚未明确规定具体的书面文件形式，可能导致交易缺乏安全性。

3.关于签字与认证的要求

2000年联合国国际贸易委员会草拟了《统一电子签名规则》，即国际上对签字认证的通行做法“电子签名制度”，规定这种电子签名是由代码和符号加密组成的密钥，具有唯一性和可识别性，但各国的规定仍然有所差异，国际上缺乏统一的法律法规对此进行规范。

4.关于电脑网络订立合同成立的时间和地点的问题

合同成立的时间和地点是国际贸易仲裁的重要证据，而交易双方的电子文件可能在网络传递过程中在生效时间、生效地点等方面不一致，因此制定全球系统统一的法律规范，有待于世界各国的共同努力。

5.国际税收的征管问题

由于电子商务的一些特性，各个国家税务机构对电子商务网上交易征税困难重重：在对进出口商品征收关税时，实物贸易一般遵循《关税和贸易总协定》、《关税估价协议》或者按原产地规则收税，而服务贸易则按照《服务贸易总协定》收税，对于电子商品，是该按货物贸易收税，还是按服务贸易收税？这需要制定新的法规进行界定。

(三)物流配合问题

电子商务下的国际贸易是信息流、资金流和物流的高度统一。信息流、资金流在电子工具和网络技术的支持下，可通过轻轻点击瞬间完成，而物流资料空间位移，即具体的运输、储存、装卸、保管等各种活动是不能直接通过网络传输的方式来完成的。物流硬件技术应包括包装、装卸、运输、储存、流通加工、配送等物流活动所涉及的各种机械设备、运输工具、仓库建设、场站设施以及服务于物流的电子计算机、通讯网络设备等。电子商务下新型国际贸易的运输体系要求有通畅的道路、先进的输送设备、以集装技术为主导的运输容器、连贯的“门到门”运输连接手段、高速运行并能自动完成取送货物的港道堆垛机、条码技术、集装技术等等。

(四)信用问题

中国电子商务环境已得到很大改善，但与欧美国家近200年的信用体系相比，中国日前还缺乏成熟的信用制度支撑电子商务的发展。电子商务信用体系的完善已成为当务之急。

综合看来，人们对于电子商务的信用担心主要集中于以下几个方面：第一，产品只见其形，不见其体，难以甄别优劣；第二，网上支付与物权转移颇具风险；第三，信息传送集中于网络上，易被盗取。特别是从事国际贸易，国际结算基本是靠银行信誉，如果信誉问题不解决，人们对电子商务望而却步是极为自然的。如何设置合理的运行机制和运行标准，确保供需双方建立商业信用，并通过某些监督机构，保证参与交易各方按期、按质、按量支付货物和货款显得尤为重要。

(五)人才问题

国际电子商务的开展，需要企业拥有所需的各方面人才，特别是计算机管理、软件开发、应用与维护、网络技术与国际贸易知识相结合的综合性人才。由于我国高校教育体制的原因，这方面人才的培养目前远远满足不了企业的需求。
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三、电子商务环境下发展我国贸易的对策

(一)转变观念，提高对电子商务的认识，积极把握电子商务发展的主动权

与发达国家相比，中国外贸行业的电子商务发展还显得相对落后，应用电子商务的水平还处于较低低层次。原因主要有两点：一是缺乏对电子商务的正确认识，认为电子商务可有可无，无关紧要；二是传统的业务运作方式还没有危及企业的生存，认为发展电子商务的时机还未成熟。因此，对中国的企业说，转变观念，提高对电子商务的认识，是把握电子商务发展主动权的前提。在电子商务领域，“先入为主、赢家通吃”的现象十分明显，谁先抢占电子商务的商机，谁就越能占据主动。美国的网络书店先后出现过上千家，但只有亚马逊成了真正的赢家。我国企业必须对此有高度认识，加快电子商务的发展步伐，尽早在国际市场赢得新的竞争优势。

(二)充分利用现有资源，有计划、有步骤地推进电子商务发展

目前，从国内外国际贸易电子商务实施的现状看，主要有两种方式：一是有实力的大公司，特别是跨国公司凭借其雄厚的实力和良好的信誉，能把整个业务运作过程完整地移到因特网上，并向其他企业包括中小企业开放它的这一渠道。如美国爱用、福特、克莱斯勒三大汽车公司共同组建了年采购额达2000亿美元的网上采购系统，由这套系统负责从全球数十万家零部件供应商处订购零部件。二是利用新兴的国际贸易电子商务平台开展电子商务，这种方式为中小企业利用电子商务开拓国际市场提供了便捷途径。在我国，目前还没有真正意义上的跨国公司，因此利用国际贸易电子商务平台在较长的时间内无疑具有较为重要的意义。因此，中国的进出口企业应充分利用现有资源，可从应用国际贸易电子商务平台开始，有计划、有步骤地推进电子商务的发展。

应用现有资源开展电子商务，一方面要提高平台提供商的国际贸易配套服务能力，尽量为不具有国际贸易经验和能力的企业提供全过程的服务；另一方面，要尽快提高进出口企业的信息化应用水平，实现企业网站与电子商务平台的有效对接，同时还应处理好传统渠道与电子商务的关系，使两者相得益彰。

(三)着力塑造有影响力的网络品牌

在日益激烈的国际市场竞争中，品牌的作用已显得十分突出，品牌知名度的高低和影响力的大小，直接影响进出口商品的档次与售价，因此，在某种意义上可以说，品牌就是进出口企业的“灵魂”。在电子商务条件下，企业品牌的作用有过之而无不及，并且还多了一层表现的形式——以域名的形式出现的网络品牌。网络品牌的作用是直接指引客户进入企业的网站，是吸引访问者注意力的重要武器。因为因特网上的各种商务信息是“海量”的，无论是商家选择贸易伙伴还是消费者选择满意的商品，很大程度上是依靠网络品牌来进行选择的。不能引起大众注意、取得客户好感的品牌只能淹没在茫茫“网海”中。因此，着力塑造有影响力的网络品牌是进出口企业成功实施电子商务战略的关键。

网络品牌的塑造必须在网上、网下同时进行。在网上宣传，一方面是在其他知名站点上刊登广告，利用电子邮件和网络论坛散发企业的各种信息，以增加企业站点的访问量；另一方面，应积极主动地与各类相关站点，如企业的供应商、销售商，甚至竞争者的站点进行链接，以便扩大影响，增加强宣传效果。在网下的宣传，主要利用各种传统媒体，如在目标市场的电视、广播、报刊、杂志及邮递广告中作广泛的宣传，唤起贸易伙伴对网络品牌的注意。同时，网络品牌的塑造还应注意企业名称、产品品牌与网络品牌的一致性，尽量选择相同的英文名称，这样能起到事半功倍的效果。

(四)加强产销联合，有效控制出口商品货源

前已述及，传统的中介型贸易公司将会随着电子商务的发展而受到越来越大的冲击，因此，这类外贸公司必须尽早考虑转型，充分利用自己熟悉外贸经营、拥有大量客户的先天优势，加强与生产企业的联合，增强对出口货源的控制权。当然，传统型外贸企业也可通过兼并、收购等资本运营的形式，直接参与外贸出口商品的生产经营，使外贸企业成为产销结合的新型企业，增强国际市场的竞争力。

(五)重视客户关系管理，及时为客户提供全方位的网上服务

客户关系管理在国际贸易活动中占据重要地位，因为进出口企业的每一笔业务，都是建立在良好的客户关系基础之上的。好的客户关系管理能帮助进出口企业把握市场机会，不仅有助于现有产品的贸易，而且还能够根据客户特定的需求为他们量身定做，最大限度地满足客户的需要，从而赢得客户的忠诚。

实施电子商务后，进出口企业可以借助网络和计算机建立各种数据库，以极低的成本建立与客户长期的、紧密的、一对一的联系，更好地为客户服务，提高客户满意度。建立各种客户数据库是提高客户关系管理水平的基本前提，客户数据库的内容除了一些常规的客户数据外，还应包括客户的Email地址，客户历史上购买产品的询问、索要报价的情况，客户对产品的需求、不满或者建议等信息。充分利用客户数据库，及时为客户提供全方位的网上服务是客户关系管理的关键。进出口企业应根据每一个客户的特殊需求，为他们提供个性化、专业化、全方位的网上服务，让客户更加满意。

(六)积极参与电子商务发展的国际合作，与国际市场接轨

电子商务打破了时空界限，加快了全球经济一体化进程。面对电子商务带来的诸如关税与税收、统一商业代码、知识产权保护等一系列新问题，各国加强了对话与合作。对于国际性讨论对话活动，我国政府虽有参与，但不够积极。事实上，这些对话活动不但直接影响着电子商务下新贸易规则的制定，决定不同国家、地区之间的利益分配，而且加强了各国之间的交流，提高了各国电子商务的国际兼容性。对此，我国政府应予以足够重视，可以从以下方面着手。

1.参与国际标准的制定与合作，积极与国际市场接轨

当前欧美各国，尤其是美国各大公司都试图将各自产品的标准纳入因特网的国际标准中，以使自己的产品在激烈的竞争中处于领导地位。这意味着一旦基于因特网的电子商务成为国际通行的贸易手段，谁制定了标准，谁就有了发言权和优先权。中国外贸电子商务的发展，要适应经济全球化的形势，要通过制定相应国际标准，积极与国际市场接轨、提高国际合作地位，积极开展与关国际组织的合作，对跨国电子商务中出现的关税、税收管辖、纠纷仲裁、标准等问题，开展双边和多边的国际磋商，逐一落实解决，积极参与有关国际公约的制定，促进国际电子商务的开展，保护中国企业在国际电子商务活动中的正当权益，继续开展多双边电子商务合作工作，通过电子商务手段促进多双边及区域经贸合作。

2.融入全球网上支付体系，提高跨国资金流通效率

电子支付是体现电子商务优势的重要手段，外贸电子商务这种跨国的电子商务形式，必须要依靠以因特网为基础的网上支付来实现。中国应根据电子商务的特点，融入全球网上支付体系，提高跨国资金流通效率。外贸行业应加强与银行的合作，共同开发适合跨国汇兑的电子支付工具，实现外贸电子商务跨国支付。此外，国内银行间、国内银行与国外银行间应加强合作，从技术上、政策上为企业跨国支付提供保障，以解决如各大银行支付系统不统一给用户使用带来的不便以及跨国电子支付存在的货币兑换等问题。一方面，应完善网上银行服务，实现电子商务与网络银行的有机融合。电子商务企业和电子商务平台供应商应加强与银行业的合作，充分利用网络银行的网上支付和电子商务服务体系及其他服务，并把企业财务管理、ERp系统等与网络银行系统充分结合。对于银行机构，应适时改造业务流程，完善电子商务支付平台，加强与公共支付网关合作，积极参与电子商务网上结算。另一方面，应制订统一规划，加强和完善网上支付系统，为满足电子商务跨国网上支付的需要，应抓紧建立功能强大的金融通信网络，包括中国国家金融网银行内部通信网络、金融国际互联网，在网络建成的基础上，应加快银行业务处理系统、现代化支付清算系统和银行管理信息系统的建设，研究各银行网上支付系统的兼容性与协调性，确立并执行跨行、跨国网上支付综合解决方案。

当今社会正从工业社会的产业经济向信息社会的信息经济转换，这是一种经济形态的变迁。这种经济变迁包容力之大，乃至涵盖在了世纪之交的产业社会—知识社会转换历程中，从经济理论、社会经济结构、经济增长到企业内部管理的社会经济变革，既有宏观，又有微观。在这一转换过程中，电子商务是一种非常关键的手段和措施，因为它是信息技术与传统经济的桥梁，对世界经济发展和竞争格局都产生了巨大影响，从各国对电子商务发展战略的态度和规划，便可窥一斑。发展电子商务不仅是技术问题，而且是关系到国民经济、社会发展的重大问题。

电子商务大大缩短了生产厂家与消费者之间供求链的距离，改变了传统的市场结构。从它的交易方式可以看出，电子商务拉近了厂商与客户之间的距离，企业可以跳过传统的经销商跟客户直接联系，客户的需求就直接转化为企业生产的指令，于是，减少了中间环节，大幅度降低了企业的经营管理成本，这种厂家到消费者的市场模式，是一种间接经济到直接经济的变革。在电子商务的推动下，由于市场结构的变化，也使商业活动发生了变化。原来的在传统商场经营的商业已经不知不觉面临一种通过网络进行购物的境地。

机会和挑战似乎从来都是并存的，电子商务对我国的外贸而言，不仅是一次前所未有的机遇，更是一次前所未有的挑战。我国正处在经济体制改革时期，市场体制化建设尚处在进行之中，国有企业的改革也处于攻坚阶段。再加上电子商务本身的管理体制问题、法律问题、安全问题，以及进行电子商务时人员素质的要求问题，都是我国当前从事电子商务的企业、银行、信息管理部门、各级经贸管理部门以及从事相关理论和方法研究的工作者必须面对和认真解决的问题。

风云变幻的国际贸易环境不会因为谁而有所迟疑，在电子商务铺天盖地的巨大推动之下，无论是大企业、小企业，还是整个外贸政策，都承受着巨大的压力。中国在加入WTO之初的良性互动下，应该抓住时机，以电子商务为突破口、国际贸易为依托，在将整个国民经济推上一个新的台阶、在新的世界经济格局中有所作为。


第33章 谈判概念、要素、特征及一般过程

2005年6月11日零点，在上海西郊宾馆的中欧纺织品谈判室外，闪光灯泛起一片银潮。中国商务部部长薄熙来把一件灰色短袖翻领T恤衫送给了欧盟贸易委员曼德尔森，这件在中国生产的法国鳄鱼牌T恤衫是薄熙来选定的礼物。众所周知，欧盟最早对中国纺织品提出磋商并打算设限的产品就是T恤衫。现在，中欧纺织品贸易争端已画上了句号，无怪乎这件意味深长的礼物引起了在场记者的阵阵笑声和掌声。

这一轻松愉快的气氛显然是来之不易的。此前的10个小时，中欧闭门交锋，双方官员竟然站着谈判了好几个小时。薄熙来与曼德尔森避开众目，在宾馆园林冒雨边走边谈，来回走了好几公里。中欧谈判前，商务部的官员每天都要通过越洋电话和欧方进行磋商。谈判前几天，仅薄熙来就和曼德尔森进行了3次长时间的电话交谈。临近谈判，工作人员夜以继日地工作，针对各种方案仔细测算核对了上百组、近万个数据。经过10个小时的艰苦谈判，达成了令人满意的双赢结果，为解决中欧的纺织品贸易问题开了一个好头。它表明，在处理贸易争端时，只有友好磋商才是解决问题的正确选择，才可能让双方有最后的开怀一笑。

你理解“谈判”的真正含义了吗？

一、谈判的概念和要素

(一)谈判的概念

谈判是一项既充满智慧、勇气，又充满艺术、技巧的人类活动。和许多边缘性应用学科类似，由于谈判宽泛的外延、丰富的内涵，使人们难以给其下确切的定义。这些定义从不同的侧重点，强调了谈判内在的规定性。当今对谈判定义比较权威的表述方式是：“谈判是两个或两个以上存在利益差异或利益互补关系的当事人，为了协调彼此之间的关系，满足各自的需要，通过磋商而争取达到意见一致的行为和过程。”

(二)谈判的要素

认识任何事物大多从结构开始，这也是最基础的认识。对商务谈判的认识也不例外。谈判要素是指谈判的构成因素和内部结构。商务谈判活动，不论其简单或复杂程度如何，都必须包含一定的基本要素。只有当这些要素同时存在时，才能构成一个完整的、具有实际效应和约束力的谈判过程。一般来说，谈判包括如下几个基本要素。

1.谈判主体(谈判当事人)

谈判主体是指主持谈判、参与谈判以及与交易利益相关的人员。从谈判组织的角度看，他们可以具体细分为关系主体和行为主体两个部分。关系主体是在商务谈判中有权参加谈判并承担谈判后果的自然人、社会组织以及其他能够在谈判或履约中享有权利、承担义务的各种实体；行为主体则是实际参加商务谈判的人，是通过自己的行为直接完成谈判事项磋商的行为者。

2.谈判客体(谈判标的)

谈判客体是指谈判涉及的交易或买卖的内容。它是谈判的起因，也是谈判的客体。在谈判过程中，谈判标的是核心。在商务谈判中，可谈的标的几乎没有限制，任何可以买卖的有形、无形物品都可以作为谈判标的。有形的标的包括所有具有客观实体的商品，无形的标的包括文化、艺术、服务、知识、高科技等。

3.谈判意向

谈判意向是指谈判双方在正常的经济交往中具有与对方进行交易谈判的意愿和欲望，它受交易目的和客观条件与环境的支配。交易双方参与交易活动，各有其特有的目的。谈判的最终目的是谈判主体在平等互利的基础上达成协议，实现双赢。

4.谈判背景

谈判主体与谈判客体均处在某个特定的客观环境之中，这就是谈判背景。任何谈判都不可能孤立地进行，而必然处在一定的客观条件之下并受其制约。因此，谈判背景对谈判的发生、发展、结局均有重要的影响，是谈判不可忽视的要素。

谈判背景主要包括环境背景、组织背景和人员背景三个方面。环境背景一般包括政治背景、经济背景、文化背景以及地理、自然等客观环境因素。组织背景包括组织的历史发展、行为理念、规模实力、经营管理、资信状况、市场地位、主要利益、谈判目标、谈判时限等。组织背景直接影响谈判议题的确立，也影响着谈判策略的选择和谈判的结果。人员背景包括谈判当事人的职级地位、教育程度、个人阅历、工作作风、行为追求、心理素质、谈判风格、人际关系等。由于谈判是在谈判当事人的参与下进行的，因此，人员背景直接影响着谈判的策略运用和谈判的进程。

5.谈判行为

谈判行为是指谈判双方的行为主体围绕谈判事项进行信息交流和观点磋商时的行为举止、言语谈吐。谈判行为受谈判意向的约束，并影响谈判结果。

6.谈判结果

谈判结果是指谈判双方通过谈判最终达成的协议成果或最后的结论。不论谈判最终是促成双方交易的达成还是造成交易关系的破裂，一项完整的谈判活动必须要有谈判结果。谈判结果受到许多主、客观因素的影响，当一方对对方所提出的条件最终不明确是接受还是拒绝，那么这个谈判行为就还没有完成，也就还有可能继续进行下去。

二、国际商务谈判的特征

(一)商务谈判的特征

商务谈判是一项集政策性、技术性、艺术性于一体的社会经济活动，它具有以下的特点：

第一，以经济利益为目的，这是商务谈判的一个典型特征。人们参与谈判活动，就是因为有一定的需求要得到满足。在商务谈判实践中，谈判人员可能会调动和运用各种因素，运用各种技巧和策略，有的甚至运用许多非经济因素来影响谈判，但其最终目的仍然是经济利益。在商务谈判中，谈判者比较注意谈判的成本、效率和效益。

第二，以价格为谈判的中心。商务谈判所涉及的因素不仅仅是价格，也会涉及商品的品质、付款条件、售后服务等因素。但是，价格在绝大多数商务谈判中都扮演着核心角色，这主要是因为谈判最后经济利益的划分，可以直接通过价格表现出来。谈判各方在其他利益上的得与失，拥有的多与少，在多数情况下均能折算为一定的价格，通过价格的升降得到体现。例如，不同质量、不同等级的商品价格自然不同。其他因素如付款时间、付款方式、交易方式等也可折算为价格因素。

第三，商务谈判注重合同条款的严密性与准确性。商务谈判的结果是由双方协商一致的协议或合同来体现的。合同条款实质上反映了各方的权利和义务，合同条款的严密性与准确性是保障谈判获得各种利益的重要前提。有些谈判者在商务谈判中花了很大气力，好不容易为自己争取到了较有利的结果，但如果在拟订合同条款时掉以轻心，不注意合同条款的完整、严密、准确、合理、合法，其结果会因谈判对手的条款措辞或表述技巧而掉进陷阱，这不仅会把到手的利益丧失殆尽，而且还要为此付出惨重的代价。这种例子在商务谈判中屡见不鲜。因此，在商务谈判中，谈判者不仅要重视口头上的承诺，更要重视合同条款的准确和严密。

(二)国际商务谈判的特征

国际商务谈判是相对于国内商务谈判而言的，是指国际商务活动中不同的利益主体为了达成某项交易而就交易的各项条件进行协商的过程。国际商务谈判是国际贸易中普遍存在的一项十分重要的经济活动，它既具有一般商务谈判的特点，又具有国际经济活动的特殊性，它的特征主要表现在如下方面：

第一，国际商务谈判既是一种商务交易的谈判，也是一项国际交往活动，具有较强的政策性。谈判双方之间的商务关系是一国同别国或地区之间的经济关系的一部分，并且常常涉及一国同该国或地区之间的政治关系和外交关系。国际商务谈判必须贯彻执行国家有关的方针政策和外交政策，还应注意国别政策，执行对外经济贸易的一系列法律和规章制度。

第二，在国际商务谈判中，要坚持平等互利的原则，既不强加于人，也不接受不平等条件。在国际贸易中，应根据双方的需要，按照公平合理的价格，互通有无，达到双赢的目的，促进彼此的经济发展。

第三，谈判的内容广泛复杂。由于国际商务谈判的结果会导致资产的跨国转移，因而要涉及国际贸易实务、国际结算、国际运输等一系列问题，要以国际商法和国际经济法为准则，并以国际惯例为基础。因此，谈判人员要熟识各种国际惯例，熟识对方所在国的法律条款，熟识国际经济组织的各种规定和国际法。这就对从事国际商务谈判的人员在专业知识方面提出了更高的要求。

第四，影响谈判的因素复杂多样。由于国际商务谈判的谈判者来自不同的国家和地区，有着不同的社会文化背景和政治经济体制，人们的价值观念、思维方式、行为方式、语言及风俗习惯各不相同，从而使影响谈判的因素大大增加，导致谈判更为复杂。

三、国际贸易谈判的程序

在国际贸易中，商务谈判的一般程序可归纳为询盘(Inquiry)、发盘(Offer)、还盘(Counteroffer)和接受(Acceptance)等环节。其中发盘和接受是每笔交易必不可少的两个基本环节或法律步骤。只有一方的发盘被另一方所接受，交易才能达成，合同方可成立。

(一)询盘

询盘是指交易的一方向另一方询问是否买进或卖出某商品以及要求什么样的交易条件的口头或书面表示。主要是为了试探对方对交易的诚意和了解其对交易条件的意见。询盘的内容可涉及价格、品名、品质、数量、包装、交货期以及索取商品目录、价目单、样本或样品等。询盘可由买方发出，也可由卖方发出；可采用口头方式，亦可采用书面方式。书面方式包括书信、传真、电子邮件等，时常还采用询价单(Inquiry Sheet)格式进行询盘。随着信息网络技术的发展，利用电子邮件和商务网络询盘已成趋势。

询盘是一种内容不明确、不肯定、不全面或附有保留条件的建议，这种建议具有邀约性质，因此，对于双方均没有法律约束力。询盘的内容可以涉及某些成交条件，多数是询问成交价格，因此，在实际业务中，也有人把询盘称作询价。询盘是交易磋商的常见步骤，但不是每笔交易的必经程序。若交易双方彼此都了解情况，不需要向对方探询成交条件或交易的可能性，就不必使用询盘，可直接向对方做出发盘。

在国际贸易业务中，发出询盘的目的，除了探询价格或有关交易条件外，有时还表达了与对方进行交易的愿望，希望对方接到询盘后及时做出发盘，以便考虑接受与否。这种询盘实际上属于邀请发盘。邀请发盘(Invitation to Offer)是指交易的一方打算购买或出售某种商品，向对方提出内容不肯定或附有保留条件的建议。这种建议对于发盘人没有约束力，它只起到邀请对方发盘的作用。在业务中往往是卖方货源尚未落实，提出的条件带有不确定性，或者为争取较好的价格，就同一批货向两个或两个以上的客户邀请发盘，以便择优成交。也有的是为了探询市场情况并且便于比较价格，一方通过新闻媒体，如报刊、杂志、广播、电视等向公众发出发盘的邀请。这类邀请发盘从形式上看，有的内容不明确，如在提出价格时使用参考价(Reference price)或意向价格(price Indication)；有的主要交易条件不完备，即使对方表示接受，仍需要商定其他主要交易条件，除非双方事先已有约定或习惯做法；还有的附有保留条件，如在提出交易条件之后，注明“以我方最后确认为准”(subject to our final confirmation)，或者“有权先售”(subject to prior sale)等。这样即使提出的交易条件明确、完备，仍不能算是有效的发盘，而属于邀请发盘。

在询盘前，要进行一系列精心的准备工作，包括对该商品的市场调查、对对方公司的了解等。

(二)发盘

发盘，又称“发价”，是指交易的一方(发盘人)向另一方(受盘人)提出购买或出售某种商品的各项交易条件，并表示愿意按这些条件与对方达成交易，订立合同的行为。发盘既是商业行为又是法律行为，在合同法中称之为要约。发盘可以是应对方的询盘做出答复，也可以是在没有询盘的情况下直接发出。发盘由卖方发出的称售货发盘(Selling Offer)，若由买方发出，则称购货发盘(Buying Offer)或递盘(Bid)。一项有效的发盘一经对方接受，发盘人就有义务按发盘中所规定的条件与对方订立合同；而受盘人有权利在发盘的有效期内要求对方按发盘中所规定的条件与之签订合同。

发盘就是商务谈判中的报价阶段，报价和磋商是谈判中的两个核心问题，因此，谈判者必须清楚了解在报价阶段的主要工作：了解报价的依据、掌握开价的原则、根据自身的实际情况确定报价的方式和回价方式。

从理论上来说，商务谈判报价依据有两个：第一，对报价者最为有利，即卖方一般报出最高价，买方一般报出最低价；第二，成功的可能性最大，即报价时要考虑到对方的接受能力和市场背景，避免狮子大开口吓跑对方。在实际商务谈判中，报价遵循以主要出口或进口国家成交价、国际经济行情的状况及发展趋势、国际市场同类商品的供求状况及发展趋势等因素作为参考。

谈判者在报价时不仅要考虑按此报价所能获得的利益，还要考虑报价能否被接受，一方的报价只有在被对方接受的情况下才能产生预期的结果，买卖才有可能成交。所以报价决策的基本原则是：通过反复比较和权衡，设法找出报价者所得利益与该报价被接受的成功率之间的最佳结合点。

(三)还盘

还盘，又称还价，是指受盘人收到发盘后，对发盘的内容不同意或不完全同意，为进一步协商而提出修改建议或新的限制性条件的表示。还盘可以用口头方式或者书面方式表达，一般与发盘采用的方式相符。

根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定，受盘人对货物的价格、付款、品质、数量、交货时间与地点、一方当事人对另一方当事人的赔偿责任范围或解决争端的办法等条件提出添加或更改，均作为实质性变更发盘条件。所以，还盘不一定是还价，对付款方式、装运期等主要交易条件提出不同的建议，也都属于还盘的性质。在还盘时，对双方都同意的条件一般无须重复列出。

一笔交易，有时要经过多次的发盘、还盘、再还盘才能敲定，但值得注意的是，还盘实际上是对原发盘的拒绝表示，原发盘便告失效。此时，还盘成为一项新发盘，原受盘人与原发盘人的位置发生互换，前者变为新发盘的发盘人，后者变为新发盘的受盘人。后者可以对前者的新发盘(还盘)的内容表示接受，也可表示拒绝，还可再还盘。如果是再还盘，两者的位置将再一次互换，产生新的关系。因此，交易的一方在收到对方的还盘或再还盘后，要将还盘或再还盘同原发盘或原还盘的内容认真进行核对，找出其异同。如果在主要交易条件或一般交易条件上差距不大，根据市场行情和购销意图，可以表示接受。如果上述条件，尤其是主要交易条件，双方差距较大，也可表示拒绝。如果再经谈判，仍有相当差距，而交易的一方或双方又不愿放弃进一步洽商的努力，也可继续进行谈判，但不宜急于求成。

还盘和再还盘就是谈判中的磋商阶段，它是谈判的关键阶段，也是最困难、最紧张的阶段。在一般情况下，当谈判一方报价之后，另一方不会无条件地接受对方的报价。在磋商阶段中，谈判双方从各自利益出发，对一系列问题进行磋商，有时会很激烈。但是，不管立场多么对立、意见分歧多么大，应在相互尊重、相互理解和共同寻求解决办法的基础上进行磋商，克服分歧、缩小差距，做出妥协和让步，推动谈判过程向成功的方向发展。双方就价格进行多次磋商和让步，最终达成一致。

在磋商阶段，谈判者要做的工作主要包括：明确对方报价原因、判断谈判形势、对谈判施加影响、采取有效措施打破僵局。在这一阶段要做到：①推敲对方报价的全部内容，询问如此报价的原因和根据，以及在各项主要交易条件上，有多大的可变动性和灵活性；②注意倾听对方的解释和答复，不要主观臆测对方的动机和意图；③记下对方的答复，但不要草率地加以评论，避免过早、过深地陷入某一具体问题中去；④当对方要了解我方的意图时，应尽量使答复减少到最低限度，只需告诉对方最基本的东西。

磋商阶段是谈判过程中最活跃的阶段。这一阶段，谈判室内风云变幻、异彩纷呈，双方紧张地进行技能和实力的较量。在这种情况下，除了制订正确的还价步骤、方案以外，还要善于察言观色，判断对手的还价是否是为了取得某些特殊利益，并据此采取相应的对策。

(四)接受

所谓接受，是指受盘人接到对方的发盘或还盘后，无条件地、完全同意对方提出的条件，愿意与对方达成交易的表示。这种口头的或书面的表示，在进出口业务中称为接受，法律上称为承诺。接受如同发盘一样，既属于商业行为，也属于法律行为。接受产生的重要法律后果是交易达成，合同成立。

接受一般以某种方式表示出来。根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定，受盘人对发盘表示接受，既可以向发盘人以发表声明的方式表示接受，也可以通过其他实际行动来表示接受。沉默或不行为本身，并不等于接受。如果受盘人收到发盘后，对发盘不采取任何行动，而只是保持缄默，则不能认为是对发盘表示接受。这是因为，从法律责任来看，受盘人一般并不承担对发盘必须进行答复的义务。但是，若沉默或不行为与其他因素结合起来看，足以使对方确信沉默或不行为是同意的一种表示，仍然可以构成接受。假定交易双方事先有协议或按业已确认的惯例与习惯做法，受盘人的缄默也可变成接受。例如，交易双方是老客户，根据原定协议、惯例或习惯做法，多年来卖方一直按买方的定期订货单发货，不需另行通知对方表示接受其订货单。若卖方收到买方订货单后，既不发货，也不通知买方表示拒绝其订货单，则卖方的缄默就等于接受，买方就可以控告卖方违约。用声明表示接受，包括口头和书面两种形式。表示接受有时是将全部条件复述一遍，有时也无需复述，只是简单地用“接受”(Accept)、“同意”(Agree)、“确认”(Confirm)等表示。

在经历了激烈的磋商和让步之后，谈判双方的立场会逐渐趋向一致，谈判进入到接受(成交)阶段。在这一环节中，谈判者应该更加注意策略和技巧的运用，以期圆满完成贸易谈判。成交阶段商务谈判的主要目标有三个：一是力求尽快达成交易；二是保证己方已取得的贸易谈判成果不要丧失；三是争取最后的贸易利益。

谈判双方在交易达成后，一般都要签订书面协议(合同)。协议经双方签字后，就成为约束双方的法律性文件，有关协议规定的各项条款，双方都必须遵守和执行。任何一方违反协议的规定，都必须承担法律责任。因此，对于协议的签订工作，必须采取严肃认真的态度。

以上所述是贸易谈判中的一般程序。在实际业务中，询盘并不是每笔交易磋商所不可缺少的环节，买方或卖方都可不经对方提出询盘，而直接向对方做出发盘。还盘也不是交易磋商的必经环节，受盘人接到发盘后，可以立即接受；即使受盘人做出还盘，它实际上也是对原发盘的拒绝而做出的一项新发盘。因此，在法律上，发盘和接受是达成交易不可缺少的两个基本环节。


第34章 国际商务谈判方案的制订

国际商务谈判比国内商务谈判要复杂得多，谈判前要进行充分的调查研究，包括对国际市场的了解，对对方资信情况进行咨询，对谈判各方的实力进行正确估价，明确谈判目的、制定谈判策略、明确谈判程序、确定谈判现场的布置与安排。试说明一个完整的谈判方案应该包括哪些内容？

为保证商务谈判的高效、有序和成功，在谈判前就必须制订详尽的谈判方案。商务谈判方案是贸易谈判者对谈判提出的目标、规定和要求。谈判方案体现了贸易谈判的意图，同时也是对谈判人员进行管理的方式，其主要包括四项基本内容，即谈判目标、谈判程序、谈判时间和谈判策略。

一、谈判目标

商务谈判目标是谈判人员根据企业经营目标和需要，通过可行性分析和研究而确定的预期要达到的谈判结果。谈判目标是检验谈判效率和成功的依据和标准，也是谈判思想和策略的具体化和数量化。要具体确定某个项目的谈判目标是一件复杂的事情，主要依据对许多因素的综合分析才能做出判断。首先要对谈判双方各自的优势、劣势进行分析。其次，要考虑今后是否会与谈判对手保持长期的业务合作关系。此外，交易本身的性质和重要程度、谈判与交易的时间限制等因素在确定具体谈判目标时也是必须考虑的。

商务谈判目标是一个由多项具体目标构成的体系，根据商务谈判目标的重要性和实现的可能性，可将其划分成三个层次：最高目标、可接受目标和最低目标。最高目标是指在商务谈判中追求的最高目标，是谈判对方所能忍受的最大限度，在谈判中很少有实现的可能性；可接受目标是指在商务谈判中可努力争取或做出让步的范围，它能满足谈判一方的部分需求，实现部分经济利益，是谈判方力图要实现的目标；最低目标是商务谈判必须实现的目标，是谈判的最低要求，若不能实现，宁愿谈判破裂也不妥协。

二、谈判程序

方案准备中的谈判程序是指对谈判起始点、展开过程及结束点的设计或预测。这个设计与预测是一种对谈判的总体运动过程的分析，不论谈判项目大小，这个准备内容都不可或缺。

三、谈判时间

谈判时间是指对有效完成谈判过程的时间段的设定。由于时间具有一种力量，会从时空与心理上对谈判产生影响，在谈判中通过对时间的严格遵守、提前或拖延来表达某种心态或情感。在一般情况下，严格遵守谈判开场的时间，表现出对谈判本身及对对手的重视与尊重，同时也表现了自身行为的严谨性。提前到达谈判现场，是在重视与尊重的心态层面上更加深了一步，同时也是自身谦虚、对谈判期望较大的一种表现。而在时间上有意拖延、推迟到达谈判现场，是轻视对手、怠慢对手的表现。

四、谈判策略

谈判策略是指谈判人员为取得预期成果而采取的一些措施，它是各种谈判方式的具体运用。任何一项成功的谈判都是灵活巧妙运用谈判策略的结果，一个优秀的谈判人员必须谙熟各种谈判策略与技巧，学会在各种情况下，运用谈判策略达到自己的目标。

制定谈判策略，就是要选择能够达到和实现己方谈判目标的基本途径和方法。谈判不是一场讨价还价的简单过程，实际上是双方在实力、能力、技巧等方面的综合较量。


第35章 国际商务谈判的基本模式

我国某公司曾在泰国承包了一个工程项目，由于不了解施工时期是泰国的雨季，运过去的轮胎式机械在泥泞的施工现场根本无法施展身手，只得重新再组织履带式机械，这样就延误了工期，于是对方提出索赔。试说明原因及在项目谈判前应该做好哪些准备？

商务谈判是一个连续的过程，成功的谈判是指在与对方保持良好人际关系的前提下，以富有效率的方式来实现谈判目标，满足自身的需要。当前流行的ApRAM谈判模式给我们指明了顺利到达成功彼岸的道路。

一、进行科学的项目评估(Appraisal)

对于国际商务谈判，谈判前的准备工作即对贸易谈判项目的评估工作十分重要，评估工作包括对贸易谈判对手的政治法律环境、市场环境、项目的经济和技术可行性等方面进行比较详细的分析研究，了解对方的文化模式、商业习惯和谈判风格，这些都有利于谈判的顺利进行。若不进行项目评估，盲目谈判，就可能事倍功半。

二、制订正确的谈判计划(plan)

制订贸易谈判计划时，首先要明确我方的谈判目标；其次要设法去理解和弄清楚对方的谈判目标。在确定了两者的目标之后，应该把这两者加以比较，找出在本次贸易谈判中，双方利益一致的地方。对于双方利益一致的共同点，应该在正式的贸易谈判中首先提出来，这样能够提高和保持双方对贸易谈判的兴趣和争取成功的信心。同时，也为后面解决利益不一致的问题打下良好的基础。对于双方利益不一致的问题，则要通过发挥双方的思维创造力和开发能力，根据“成功的谈判应该使双方的利益需要都得到满足”的原则，积极寻找使双方都满意的办法来加以解决。

三、建立谈判双方的信任关系(Relationship)

在正式的商务谈判中，建立谈判双方的信任关系是至关重要的。这种信任关系是一种有意识形成的、能使谈判双方的当事者在协商过程中都能感受到舒畅、开放、融洽的关系，即要建立一种彼此都希望对方处于良好协商环境之中的关系。所以，如果贸易谈判双方都已相互了解，建立了一定程度的信任关系，那么，谈判的难度就大大降低，成功的可能性也就大大提高。反之，谈判对手在谈判过程中就可能小心谨慎，层层设防，不轻易下保证、订合同，从而影响谈判的进程。因此，可以说谈判双方之间的相互信赖是谈判成功的基础。

四、达成谈判双方都能接受的协议(Agreement)

在谈判双方建立了充分的信任关系之后，即可进入实质性的实务谈判。在谈判中，首先应该核实对方的谈判目标。其次，对彼此意见一致的问题加以确认，而对彼此意见不一致的问题则通过充分地交流意见，寻求一个有利于双方的利益需要以及双方都能接受的方案来解决。对谈判者来讲，应该清楚地认识到：达成满意的协议并不是协商谈判的终极目标，谈判的终极目标应该是协议的内容能得到圆满的贯彻执行，使双方的利益得到实现。

五、贸易合同的履行与关系的维持(Maintenance)

在谈判中，签订贸易合同是重要的，但确保合同能得到贯彻实施则更加重要。为了促使对方履行合同，对对方遵守约定合同的行为给予适时的、良好的情感反应，给予及时的肯定、赞扬和感谢。同时要保证自己能信守合同。

通过努力，确保了贸易合同能够认真地履行，对具体一项交易谈判来讲，可以画上一个圆满的句号，但对于一个具有长远战略眼光的谈判者来讲，则还有一项重要的工作要做，这就是维持与对方的关系。谈判者要为今后进行交易考虑，对于在谈判过程中建立起来的相互关系，应该努力保持和维护，如果不对其加以维持的话，就会渐渐地淡化、疏远，甚至恶化。


第36章 国际商务谈判的原则和策略

我国某电子产品进出口公司与日本著名的NEC公司进行洽谈，准备订购一批产品投放市场。在谈判中，双方对产品价格发生分歧。日商代表坚持以当时国际市场的价格报价，而我方则要求其降低售价。双方各执一词，相持不下。试说明国际贸易谈判中应该遵循哪些原则？

一、国际商务谈判的原则

由于国际商务谈判比较复杂，因此，在国际商务谈判过程中，谈判者必须掌握一定的原则。只有在谈判原则的指导下，运用恰当的谈判手段和技巧，才可能排除贸易谈判障碍，最终达成谈判协议。

(一)客观性原则

客观性原则是指人们在谈判活动中，要尊重不依赖人的主观意识而存在的客观事物的实际情况，反对单凭自己的偏见去处理问题。谈判活动是人们解决分歧、满足需要的活动过程，由于谈判当事人代表着不同的利益主体，这种既定的立场以及强烈的感情色彩，很容易会陷入一意孤行、固执己见的状态之中，往往直接导致谈判陷入僵局、产生冲突甚至破裂。所以，在贸易谈判中，遵循客观性原则，包括各种为国际社会所公认的法律规定、行业标准、科学鉴定、统一的计算方法，以及各种合情合理的国际惯例和通则等。

(二)求同存异原则

求同存异原则是指谈判中对于彼此一致之处，达成共同协议，对于暂时无法弥合的分歧，不强求一致。贸易谈判的前提是不同利益主体之间存在分歧，谈判的目的不是为了扩大分歧，而是在协调、解决分歧的基础上，谋求彼此间的利益一致或利益互补，达到满足谈判参与者需要的目的。很显然，谈判不可能是单方面的，要协调谈判各方在需求上既统一又矛盾的关系，必须坚持求同存异的原则。

(三)妥协让步原则

妥协让步原则是指在贸易谈判过程中，参与贸易谈判的不同利益主体之间必然存在分歧、矛盾，谈判的目的是尽可能缩小、缓解矛盾，互相协调，解决分歧。谈判主体实现谈判目标的关键，是寻求彼此合作的条件，采取一致的行为，以求得共同满意的结果。所以，任何谈判协议的达成，必然是谈判主体之间一种互相妥协让步的结果。

(四)诚信原则

诚信原则，即诚实守信的原则，就是在谈判中要以诚相见，以信取人。诚实是创造信任感的基石，只有让贸易对方感到你是有诚意的，对方才可能对你产生信任感。所以，谈判人员在谈判桌上一旦做出许诺，就要遵守、兑现，要言必信、行必果，在人格上取得对方的信赖。

(五)平等自愿原则

平等自愿原则要求贸易谈判双方坚持在地位平等、自愿合作的条件下，建立贸易谈判关系，并通过平等协商、公平交易来实现双方权利和义务的对等。因此在谈判桌前，无论企业的大小、强弱、效益如何，相互都要平等对待，都要经过贸易双方充分磋商。在商务谈判中，双方在观点、利益或行为上的分歧是难免的，解决分歧的办法只能是平等自愿的协商，而不应以优势自居，将自己的意愿强加给对方。我国的《经济合同法》规定，凡是通过强迫命令、欺诈、胁迫等手段签订的合同，在法律上是无效的。

二、国际商务谈判的策略

(一)谈判策略的含义

对于贸易谈判策略的含义，有很多说法，如认为贸易谈判策略是贸易谈判中人们使用的技巧、谋略、计策等，本书将贸易谈判策略定义为：谈判者在贸易谈判过程中，为了达到某个预定的近期或远期目标，人为采取的一些行为和方法。它对谈判成败有直接影响，关系到双方当事人的利益。

(二)谈判策略的作用

谈判策略在谈判中有很重要的作用，恰当地运用谈判策略是商务谈判成功的重要前提，它的作用具体表现在以下几个方面：

(1)谈判策略是贸易谈判中扬长避短和争取主动的有力手段。贸易谈判的双方都渴望通过谈判实现自己的既定目标，这就需要认真分析和研究谈判双方各自所具有的优势和弱点，即双方谈判实力的对比。在掌握双方的基本情况之后，若要最大限度地发挥自身优势，争取最佳谈判结果，就要机动灵活地运用谈判策略。

(2)谈判策略是维护自身利益的有效工具。在贸易谈判中，如果不讲究策略或策略运用不当，就可能轻易暴露己方意图，以致无法实现预定的谈判目标，高水平的谈判者应能按照实际情况的需要灵活运用各种谈判策略，达到保护自身利益、实现既定目标的目的。

(3)灵活运用谈判策略有利于谈判者营造一个良好的开端。谈判过程包括很多阶段，而开局阶段尤为重要。如果在这个阶段对问题处理不当，会直接导致谈判的破裂和失败。双方在开局阶段所采用的谈判模式为以后的谈判确定了框架，具有定调的作用。所以谈判者必须重视和讲究贸易谈判开局时的策略和技巧，使谈判能顺利进行，达到预期的谈判目标。

(4)合理运用谈判策略有助于促使谈判对手尽早达成协议。谈判的当事双方既有利害冲突的一面，又有渴望达成协议的一面。因此，在谈判中合理运用谈判策略，及时让对方明白谈判的成败取决于双方的行为和共同的努力，就能使双方求同存异，在坚持各自基本目标的前提下互谅互让，互利双赢，达成协议。


第37章 国际商务谈判的礼仪和风格

几个商人在一条船上开国际贸易洽谈会，突然船开始下沉。“快去叫那些人穿上救生衣，跳下船去。”船长命令大副。几分钟后，大副回来了。“那些家伙不肯跳。”他报告说。于是，船长只得亲自出马。不一会儿，他回来告诉大副：“他们都跳下去了。”“那么您用了什么方法呢？”大副忍不住问道。“我告诉英国人跳水是有益于健康的运动，他就跳了。我告诉法国人那样做很时髦，告诉德国人那是命令，告诉意大利人那样做是被禁止的，告诉苏联人那是革命的……”“你是怎么说服那帮美国人的呢？”“这也很容易，”船长说，“我就说已经帮他们上了保险了。”试分析以上所体现的不同文化背景对谈判方式的影响。

礼仪与礼节在国际商务活动中极为重要，因为它是增进彼此友谊和相互信赖的催化剂，是解决僵局的润滑剂。在当今多元文化背景下的国际商务环境中，仅仅精通专业知识是远远不够的。优雅、热情、细致、周到的商务谈判礼仪与礼节会给对方以良好的印象，从情感上缩短双方的距离，继而有助于将谈判导向成功的彼岸。

一、商务谈判礼仪基本内容

(一)迎送

迎接为贸易谈判礼节的序幕，事关谈判氛围的营造。利益对抗较剧烈的双方，可以因为迎接的周到得当，先入为主地为贸易谈判准备好恰当氛围及情感基础，会化解双方矛盾，促成谈判的成功。利益较为协调的双方，也完全可能因迎接不热情、不得当，导致双方情绪对立，谈判氛围恶化，使谈判无功而返。迎送均应善始善终，迎送时应注意以下几点。

1.确定迎送规格

迎送规格，应当依据前来谈判人员的身份和目的，己方与被迎送者之间的关系，以及惯例决定。只有当对方和己方关系特别密切，或者己方出于某种特殊需要时，方可破格接待。除此之外，均应按常规接待。

2.掌握抵离时间

迎接人员应当准确掌握对方抵达时间，提前到达机场、车站或码头，以示对对方的尊重。同样，送别人员亦应事先了解对方离开的准确时间，提前到达来宾住宿的宾馆，陪同来宾一同前往机场、码头或车站，亦可直接前往机场、码头或车站恭候来宾，与来宾道别。

3.做好接待准备

在得知来宾抵达的日期后应首先考虑到其住宿安排问题。客人到达后，通常只需稍加寒暄，即陪客人前往住宿地，在行车途中或在旅馆简单介绍一下情况，征询一下对方意见，即可告辞。

(二)介绍

在与来宾见面时，通常有两种介绍方式，一是第三者作介绍；二是自我介绍。自我介绍适用于人数多、分散活动而无人代为介绍的时候，自我介绍时应先将自己的姓名、职务告诉来宾。

(三)握手

谈判双方人员，见面和离别时一般都以握手作为友好的表示。握手的动作虽然平常简单，但通过这一动作，确能起到增进双方亲密感的作用。一般情况下，主动和对方握手，表示友好、感激或尊重。在异性谈判人员之间，男性一般不宜主动向女方伸手。谈判握手的时间以3~5秒为宜。

(四)交谈

交谈时的表情要自然，态度要和气可亲，表达得体。交谈现场超过三个人时，应不时地与在场所有人交谈几句，不要只和一两个人说话，而不理会其他人；所谈问题不宜让别人知道时，则应另选场合。

在交谈中，自己讲话时要给别人发表意见的机会，别人讲话时也应寻找机会适时地发表自己的看法；要善于聆听对方谈话，不要轻易打断别人的发言。交谈时，一般不询问妇女的年龄、婚姻等状况；不直接询问对方的履历、工资收入、家庭财产、衣饰价格等私生活方面的问题；对方不愿回答的问题不要寻根问底；对方反感的问题应表示歉意并立即转移话题；不对某人评头论足；不讥讽别人；也不要随便谈论宗教问题。

(五)宴请和赴宴

宴请和赴宴无论是在国际交往中，还是在一般社交活动中，或是在经济谈判活动中，都是常见的交际活动形式。

1.宴请

一个贸易谈判周期，宴请一般安排3~4次为宜。接风、告别各一次，中间插1~2次(视谈判周期长短而定)。宴请首先要确定规格，包括宴请名义、目的、人数、形式、价格等。

2.赴宴

首先，一般情况下应愉快接受，从速回复。其次，应邀后应守时守约，不可怠慢贻误。最后，散席时要向主人致谢，热烈握手深化感情，还应对宴会作些赞美，切勿对饭菜发表贬损性评论。

(六)礼品

商务交往中常互赠礼物以增添双方的情感与友谊，巩固交易伙伴关系。赠送礼品首先应根据对方的喜好与习惯加以选择。一般应偏重于意义价值，即有意义的物品，使用价值不是很重要，但也决不能是无用之物。

二、各地商人谈判风格

因为各国的文化差异，表现在谈判风格上，各国商人也有不同的特点，下面就美国、英国、德国、法国、日本等5个我国重要的贸易伙伴国家的商人谈判风格做一简要介绍。

(一)美国商人

美国商人大多数性格外露，热情奔放，说起话来滔滔不绝。他们总是十分自信地步入谈判大厅，不断地向对方发表见解，他们有独立行动的传统，把实际物质利益上的成功作为获胜的标志。他们善于讨价还价，磋商时精力充沛，迅速把谈判引向实质阶段，并让谈判对手也像他们一样注重经济效益。他们精于施展策略，也希望谈判对手具有同样的才能。美国东部13个州的商人做生意头脑灵活，精于讨价还价；美国中西部12个州的商人喜欢交际，平易近人，也重视信用；美国西部地区的商人性情比较急，但做生意不如东部商人老练，很注意文字契约；美国南部各州商人性情较急，但待人诚恳，注意文字契约和商业信用。美国人对于“一揽子交易”常常表现得饶有兴趣，极其重视合同或书面协议。他们作为卖方时，希望对手按照他们的一揽子条件进行商讨；他们作为买方时，也要求卖方提出一揽子安排进行谈判。同美国人谈生意不必繁文缛节和过多地握手、恭维，只需略示寒暄，即可直截了当地步入正轨。

(二)英国商人

英国商人在谈判中略显绅士风度，举止大方、讲究礼貌、平和友好。洽商时，冷静、沉着、谦和，但出现分歧时，常常固执己见，不肯轻易妥协。他们与谈判对手初次接触时，不轻易表露自己的感情，而是保持一定的距离。在谈判中常常采取非此即彼，不允许有讨价还价的态度。同时在谈判中设好关卡，只要他们认为有某个细节尚未解决，即不予签字。同英国商人谈生意有三忌：一是不要佩戴条纹领带；二是不要以皇家的家事作谈笑的话题；三是不要问及客人个人私事或向其打听别人的消息。

(三)德国商人

德国人对工作一丝不苟、严肃认真、讲究效率。他们对于想要出售或购买的产品都要求高质量。如果你想与德国人做生意，就一定要让他们相信你们公司的产品可以满足他们的高标准要求。他们在进行谈判之前，要仔细调查对方公司的资信，看它是否能成为自己潜在的伙伴，同时，对产品的质量、规格、价格、运输等环节进行反复的研究。他们争强好胜，竞争意识强，非常擅长于商务谈判。一旦决定购买某种商品，他们会想方设法地使你让步，即使在签订合同之前的最后时刻，也试图让你降低价格。德国商人谈判很遵守时间，对谈判迟到的对手常常流露出厌恶和不信任的情绪，对谈判者的穿戴也要求正规。他们在谈判中经常会提到潜在的竞争，以此进行压价。他们很重视书面协议。对于已经签订的合同，他们执行起来很认真，但在人际关系上显得有点正规、刻板。

(四)法国商人

法国商人对其文化传统很自豪，常常坚持要用法语，即使双方英语讲得很好，他们也要用法语进行磋商。法国商人对谈判时间有时遵守得不好，不时有迟到现象发生。他们特别喜欢横向谈判方式，先为协议画出轮廓，然后达成协议。法国商人在谈判的讨价还价阶段，对细节问题不很重视。但对合同的主要条款谈得非常认真、仔细。如果你为了做成生意对他们做出让步并且接受他们硬行加进的某些索赔条款，一旦发生问题，他们会坚决对你起诉。但是，如果他们错了，他们就会装得若无其事。因此，与法国商人谈判，重要协议必须谨慎，并以书面形式确认签字。法国的企业组织机构精干，法国个人办事权力很大，主谈者可以当场做出决定。法国人不喜欢过多地谈及个人问题，更不喜欢谈及家庭私事和生意秘密。

(五)日本商人

日本商人给人的印象是礼貌、热情、谨慎、团体倾向强，谈判有耐心。他们在谈判前都要精心策划，将对方的弱点、优势、甚至脾性等信息加以充分搜集研究，制订出几套谈判方案，排出方案的次序，优选并力争实施最佳方案。参加谈判的人员都有明确的分工，都要背诵有关数据，考虑好对付一切的策略。他们想方设法把谈判对手往自己方面引导，很少向对方直接提出建议。但是，这并不是说他们不认真谈判；相反，他们对商品的质量、性能、规格、数量、交货、付款等条件谈判得非常认真仔细。在合同签订前，他们要逐条逐款进行研究审查，并且在内部做好协调工作，不让对方把自己各个击破。合同一旦签订，日本人对履约非常重视，履约率很高。


第38章 国际贸易术语概述

2009年7月，美国某进口商与我国浙江某出口商签订合同购买一批针织服装，价格条件为CIF Los Angeles，支付条件为不可撤销的跟单信用证，出口商需要提供已装船提单、保险单等有效单证，作为交货和议付依据。试讨论：我方在履行该合同时的风险于何时转移？交货地点在何处？出口手续由谁办理？出口前卖方应支付哪些费用？

在国际贸易中，商品单价的规定远较国内贸易复杂，除了需规定单位价格金额外，还需标明计量单位(如公吨)、计价货币名称(如美元)和国际贸易中惯用的贸易术语。

贸易术语(Trade Terms)，又称贸易条件、价格术语(price Terms)，是用来说明商品的价格构成及买卖双方所承担的风险、费用和责任划分的专门用语，通常用简明的语言(如Cost，Insurance and Freight)或缩写字母(CIF)来表示。在国际贸易业务中，人们经过反复实践，逐渐形成了一套习惯做法，通常把这种习惯做法用某种专门的商业用语来表示，便出现了贸易术语。每种贸易术语都有其特定的含义，不同的贸易术语，不仅表示买卖双方各自承担不同的风险、费用和责任，而且也影响成交商品的价格。在国际贸易中，买卖双方采用何种贸易术语成交，必须在合同中订明。

贸易术语在国际贸易中发挥着重要的作用，主要包括以下几方面：

（1）有利于买卖双方洽商交易和订立合同。由于国际贸易的买卖双方分处两国，在卖方交货和买方接货的过程中，将会涉及许多复杂的问题，如货物的检验费、包装费、装卸费、运费、保险费、进出口关税由何方支付；货物在运输途中若发生损坏或灭失由何方负担；谁来安排运输、装货、保险、申领进出口许可证和报关纳税。如果每笔交易都要对以上交易条件逐项磋商，将耗费大量时间和费用。由于每种贸易术语都有其特定的含义，因此，买卖双方只要商定按何种贸易术语成交，即可明确彼此在交接货物方面所承担的责任、费用和风险。这就简化了交易手续，缩短了洽商交易的时间，从而有利于买卖双方迅速达成交易和订立合同。贸易术语为CIF，在该术语下风险转移以货物有效越过装运港船舷为界；交货地点在装运港船上；出口手续由卖方办理；卖方支付的费用包括货物的成本价、出口前业务管理费用、通常运费、保险费和通关费等费用。

（2）有利于买卖双方核算价格和成本。由于贸易术语表示价格构成因素，所以买卖双方确定成交价格时，必然要考虑采用的贸易术语中包含哪些从属费用，这就有利于买卖双方进行比价和加强成本核算。

（3）有利于解决履约当中的争议。买卖双方商定合同时，如对合同条款考虑欠周，使某些事项规定不明确或不完备，致使履约当中产生的争议不能依据合同的规定解决，在此情况下，可以援引有关贸易术语的一般解释来处理。

（4）有利于其他有关机构开展业务活动。国际贸易交易离不开船公司、保险公司和银行等机构，而贸易术语及有关解释贸易术语的国际惯例的相继出现，便为这些机构开展业务活动和处理业务实践中的问题提供了客观依据和有利条件。


第39章 有关贸易术语的主要国际贸易惯例

我国某公司从美国进口技术设备500套，每吨套400美元FOB Vessel New York成交。我方如期将金额为18万美元的不可撤销信用证开抵卖方。但美商来电称：“信用证已收到，但金额不足，应增加1万美元备用。否则，有关出口税捐及各种各签证费用，由你方另行电汇。”我方接电后认为这是美商无理要求，随即回电指出：“按FOB Vessel 条件成交，卖方应负责有关的出口税捐和签证费用，这在《2000年国际贸易术语解释通则》中已有规定。”美商又回电称：“成交时并未明确规定按《2000年国际贸易术语解释通则》办，根据我们的商业习惯和《1990年美国对外贸易定义修订本》的规定，前电所述的费用应由进口方承担。”试讨论美商的要求是否合理？为什么？

一、国际贸易惯例的含义及作用

国际贸易惯例(international trade practice)，或称国际商业惯例(international commercial practice)，是国际货物买卖合同应当遵循的重要的法律规范。它是在国际贸易的长期实践中逐渐形成和发展的，为大多数国家所认可和遵循的一些习惯做法和解释，通常由国际性的组织或商业团体为了减少贸易争端和规范贸易行为，在长期、大量的贸易实践的基础上制定出来的。

国际贸易惯例本身不是法律，它对合同当事人不具有强制性，但买卖双方若在合同中约定采用某种惯例，则该项惯例就具有强制性，买卖双方都应受其约束。当事人在采用时，可以对其中的某项或某几项具体内容进行更改或补充。当买卖合同中作了与国际贸易惯例相抵触的规定时，本着法律优先于惯例的原则，在解释合同当事人义务、履行合同和处理争议时，应以合同为准。

如果双方对某一问题没有做出明确规定，也未注明该合同适用某项惯例，在合同执行中发生争议时，受理该争议案的司法和仲裁机构往往会引用某一国际贸易惯例进行判决或裁决。例如《联合国国际贸易法委员会仲裁规则》第30条第1款、《国际商会调解与仲裁规则》第13条第5款、《美国仲裁协会国际仲裁规则》第29条第2款都规定，在任何情况下，仲裁庭均应按照合同条款进行仲裁，并应考虑到适用于该具体交易的贸易惯例。

二、有关贸易术语的国际贸易惯例

目前有关贸易术语的国际贸易惯例主要有以下三种。

(一)《1932年华沙-牛津规则》(WarsawOxford Rules 1932)

《华沙-牛津规则》是国际法协会(International Law Association)于1928年在华沙举行会议后，以英国贸易习惯及判例为基础所制定的有关CIF买卖合同的统一规则，共包括22条。1932年国际法协会在国际商会的协助下，在牛津会议上将前“华沙规则”修订完成，定名为《1932年华沙-牛津规则》，并被沿用至今。这一规则对于CIF的性质、买卖双方所承担的风险、责任和费用的划分以及所有权转移的方式等问题都作了比较详细的解释，并在后来被国际商会指定的国际贸易术语解释通则所采用。

(二)《1990年美国对外贸易定义修订本》(Revised American Foreign Trade Definitions 1990)

1919年美国9个商业团体，以美国贸易中常用的FOB契约条件为基础，制定了《美国出口报价及其缩写条例》(The U.S.Export Quotations and Abbreviations)。1941年，由美国商会、美国进口商全国委员会及全国对外贸易委员会等三大机构组成的联合委员会加以修订，并改称为《1941年美国对外贸易定义修订本》。后又于1990年再次修订，称为《1990年美国对外贸易定义修订本》(Revised American Foreign Trade Definitions 1990)，简称《1990美国定义》。

修订后的美国贸易术语的解释规则，虽与INCOTERMS有若干差异，但仍广为美国贸易界所采用。因此与美商交易时，应避免由于两大惯例文本的差异所造成的不必要的纠纷。例如，在《1990美国定义》的6种FOB术语中，只有FOB Vessel(named port of shipment)与《2000年国际贸易术语解释通则》（简称《2000年通则》）解释的FOB术语相近。然而按《1990美国定义》规定，只有在买方提出请求，并由买方负担费用的情况下，FOB Vessel的卖方才有义务协助买方取得由出口国签发的为货物出口或在目的地进口所需的各种证件，并且出口税和其他税捐费用也由买方负担。这些规定与《2000年通则》FOB术语关于卖方须负责取得出口许可证，并负担一切出口税捐及费用的规定，有很大不同。

由此可见在引例122中，美商在此案中的要求是合理的。由于对国际贸易的某一业务问题，不同的国际惯例往往有不同的解释。如果在合同中不明确规定使用何种惯例、适用何种惯例的何项内容，当发生某项责任争议，而对此问题的不同惯例又有不同的解释和规定时，就会产生争议，并由此带来风险和损失。因此，为了明确责任，防止不必要的纠纷和争议，引用惯例一定要明确、具体。

(三)《2000年国际贸易术语解释通则》(INCOTERMS2000)

《国际贸易术语解释通则》原文为International Rules for the Interpretation of Trade Terms，缩写形式为INCOTERMS。它是由国际商会(International Chamber of Commerce)为了统一对各种贸易术语的解释而制定的。国际商会自20世纪20年代初即开始对重要的贸易术语作统一解释的研究，于1936年在巴黎提出了一套国际性的解释贸易术语的统一规则，定名为INCOTERMS1936。随后，为了适应国际贸易实践发展的需要，国际商会先后于1953年、1967年、1976年、1980年和1990年对INCOTERMS进行了多次修订和补充。1999年9月，为了使贸易术语更进一步适应世界无关税区的发展、交易中使用电子信息的增多及运输方式的变化，国际商会又公布了对INCOTERMS1990作了修订的新版本《2000年国际贸易术语解释通则》，并于2000年1月1日起生效。

《2000年通则》明确了适用范围，该通则只涉及销售合同当事人的权利、义务中与交货有关的事项，如货物的进出口清关、货物的包装、买方受领货物的义务以及提供履行各项义务的凭证等。不涉及货物所有权和其他产权的转移、违约、违约行为的后果以及某些情况的免责等。有关违约的后果或免责事项，可通过买卖合同中其他条款和使用的法律来解决。此外，这里的“货物”是指“有形的”货物，不包括“无形的”货物，如电脑软件等。

为了便于阅读和使用，《2000年通则》把每种贸易术语下买卖双方的义务共10项采用对照的方式进行编排。

为了便于贸易商选用不同的贸易术语，《2000年通则》将制定的13种贸易术语逐一详细解释，并按其共同特性归纳为E、F、C、D四组。

E组只有EXW一种术语，是卖方在商品的产地或所在地的交货条件，性质类似于国内贸易，卖方在此术语下所承担的风险、责任和费用最小。

F组包括FCA、FAS和FOB术语。在F组术语下，卖方必须按买方的指示交运货物。

买方负责订立运输合同和指定承运人，费用由买方负担。F组各术语的风险划分点(即交货点)与费用划分点互相重合，都是在装运港指定的轮船船舷。其合同性质属于“装运合同”。

C组包括CFR、CIF、CpT和CIp术语。在C组术语下，卖方必须按通常条件自负费用订立运输合同，因此卖方支付运费至运到的地点必须在C组术语后指明。在CIF和CIp术语下，卖方还必须办理保险并支付保险费。C组术语与其他术语的明显差异在于：一是象征性交货；二是风险划分点与费用划分点的分离，即风险点在装运港(地)，费用点在目的港(地)。例如在CIF术语下，卖方不仅需自费将货物在装运港交至船上，越过船舷，还需支付自装运港至目的港的正常运费和保险费。因此，C组术语下的合同性质仍然是“装运合同”，而非“到货合同”。

D组包括DAF、DES、DEQ、DDU和DDp术语。按照D组术语，卖方必须负责将货物运至边境或进口国内的约定目的地，并承担货物运至该地前的全部风险和费用。因此，D组术语下的合同性质属于“到货合同”。


第40章 常用国际贸易术语

美国甲公司向日本乙公司出口大豆，并签订了FOB合同。甲公司在货物装船前向检验机构申请检验，检验结果货物符合合同的质量要求。甲公司在装船后及时向乙公司发出装船通知，但在海上航行途中由于海浪过大，大豆被海水浸泡，质量降低。货到达目的港后，乙公司要求甲公司赔偿差价损失。试讨论：①甲公司是否对上述损失负责？为什么？②如果本合同以CIF术语或CFR术语达成，大豆被海水浸泡的风险损失又分别由谁承担？为什么？

由于各种有关国际贸易术语的解释中，《2000年通则》是包括内容最多、使用范围最广和影响最大的一种。因此，下面将主要介绍《2000年通则》中的FOB、CFR、CIF、FCA、CpT和CIp六种主要贸易术语。其中FOB、CFR和CIF三种术语只适用于海运及内河运输，FCA、CpT和CIp术语适用于集装箱、多式联运业务等运输方式。

一、FOB

Free On Board(……named port of shipment)——装运港船上交货(……指定装运港)，俗称“离岸价”，是指当货物在指定装运港越过船舷时，卖方即完成交货，而买方必须自该交货点起负担一切费用和货物灭失或损坏的风险。

(一)FOB术语下买卖双方的主要义务

1.卖方的主要义务

（1）提供符合合同规定的货物。

（2）自负风险和费用取得出口许可证或其他核准书，办理货物出口手续。

（3）在合同规定的时间和装运港，将合同规定的货物交到买方指派的船上，并及时通知买方。

（4）负担货物在装运港越过船舷为止的一切费用和风险。

（5）负责提供商业发票和证明货物已交至船上的通常单据。如果买卖双方约定采用电子通信，则所有单据均可被具有同等效力的电子数据交换信息(EDI message)所替代。

2.买方的主要义务

（1）负责按合同规定支付价款。

（2）自负风险和费用取得进口许可证或其他核准书，并办理货物进口以及必要时经由另一国过境运输的一切海关手续。

（3）负责租船或订舱，支付运费，并给予卖方关于船名、装船地点和要求交货时间的充分通知。

（4）负担货物在装运港越过船舷后的一切费用和风险。

（5）收取卖方按合同规定交付的货物，接受与合同相符的单据。

(二)使用FOB术语应注意的问题

1.装船的概念与风险转移问题

按照《2000年通则》，FOB合同的卖方必须在合同规定的期限内，在指定的装运港将符合合同的货物“交至船上”或“装上船”。同时规定，卖方承担货物到装运港越过船舷为止的一切风险，而买方承担货物装上船以后的一切风险，风险的划分以“船舷为界”。严格地讲，“船舷为界”只是说明风险划分的界限，它并不表示买卖双方责任和费用划分的界限，因为装船作业是个连续的过程，在卖方承担装船责任的情况下，必须完成这一全过程。此外，在实际业务中，如果FOB合同的买方要求卖方提交“清洁已装船提单”，而卖方也同意提供此种运输单据，凭此向买方收款的话，则该FOB合同的交货点已从“船舷”延伸到了“船舱”，即卖方必须在装运港将货物安全地装入船舱，并负担货物装入船舱为止的一切灭失或损坏的风险。

2.关于“船货衔接”

买方在订立自装运港至目的港的运输合同后，要及时将船名和要求装货的具体时间、地点通知卖方，以便卖方按时做好备货出运的工作。如果买方没能及时发出派船通知，或指派的船只未能按时到港接收货物，或者比规定的时间提前停止装货，使卖方不能在合同规定的装运期内将货物装船，由此产生的风险和损失均由买方承担。反之，如果船只按时到达装运港，卖方因货未备妥而未能及时装运，则卖方应承担由此造成的空仓费或滞期费。

3.装货费用的负担

各个国家和地区对于“装船”的概念没有统一解释，即没有明确在这一过程中装卸费用应由谁来负担。FOB术语下，在装运港的装货费用主要是装船费以及与装货有关的理舱费和平舱费。FOB合同的买卖双方对装货费用由何方负担应进行洽商，并在合同中用文字作出具体规定，也可采用在FOB术语后加列字句或缩写，即采用贸易术语变形来解决装货费用的负担问题。但贸易术语变形并不改变交货地点和风险划分的界限。

二、CIF

Cost，Insurance and Freight(……named port of destination)——成本加保险费、运费(……指定目的港)，俗称“到岸价”，是指卖方必须支付将货物运至指定目的港所需的成本、运费和保险费，并且只有当货物在指定装运港越过船舷时，才算完成交货任务。交货后货物灭失或损坏的风险，以及由于发生事件而引起的任何额外费用，自卖方转移至买方。

(一)CIF术语下买卖双方的主要义务

1.卖方的主要义务

（1）提供符合合同规定的货物。

（2）自负风险和费用，负责取得出口许可证或其他核准书，办理货物出口手续。

（3）负责租船或订舱，并支付至目的港的运费。

（4）负责办理货物运输保险，支付保险费。

（5）负担货物在装运港越过船舷为止的一切费用和风险。

（6）负责提供商业发票和证明货物已交至船上的通常单据。如果买卖双方约定采用电子通信，则所有单据均可被具有同等效力的电子数据交换信息(EDI message)所替代。

2.买方的主要义务

（1）负责按合同规定支付价款。

（2）自负风险和费用取得进口许可证或其他核准书，并办理货物进口以及必要时经由另一国过境运输的一切海关手续。

（3）负担货物在装运港越过船舷后的一切风险。

（4）收取卖方按合同规定交付的货物，接受与合同相符的单据。

(二)使用CIF术语应注意的问题

1.CIF合同属于“装运合同”

由于在CIF术语后注明的是目的港(如CIF London)，所以CIF合同的性质常被误解为“到货合同”。为此必须明确根据《2000年通则》，在CIF术语下，卖方在装运港将货物装上船，即完成了交货任务。也就是说，CIF术语的交货点/风险点与FOB术语完全相同，卖方在按合同规定在装运地将货物交付装运后，对货物可能发生的任何风险不再承担责任。此外，CIF以及其他C组术语(CFR、CpT、CIp)与FOB以及其他F组术语(FCA、FAS)一样，卖方在装运地完成交货义务方面，其性质是相同的，其买卖合同同属“装运合同”。

2.卖方租船或订舱的责任

按照《2000年通则》，CIF合同的卖方须“按照通常条件自行负担费用订立运输合同，将货物按惯常路线用通常类型可供装载该合同货物的海上航行船只(或适当的内河运输船只)装运至指定目的港”。因此，对于买方提出的关于限制船舶的国籍、船龄、船籍以及指定装载某班轮公司的船只等项要求，卖方均有权拒绝接受。

3.卖方办理保险的责任

CIF合同中，卖方是为了买方的利益办理货运保险的，因为此项保险主要是为了保障货物装船后在运输途中的风险。按照《2000年通则》，卖方只需投保最低险别，如中国保险条款的平安险(FpA)或协会货物保险条款的C险。如买方要投保更高一层的险别和附加险种，须与卖方明示地达成协议并承担额外费用，或者自行安排额外保险。最低保险金额应为合同规定的价款加10%，并以合同货币投保。保险责任的期限必须展延至货物到达约定的目的港为止。通常为了明确责任，买卖双方应在合同中具体规定保险金额、保险险别和使用的保险条款。

4.卖方是“象征性交货”

“象征性交货”(Symbolic Delivery)是指卖方只要按期在约定地点完成装运，并向买方提交包括物权凭证在内的货运单据(如提单、保险单和商业发票)，就算完成了交货义务，而无须保证到货。CIF是一种典型的象征性交货，即卖方凭单交货，买方凭单付款，只要卖方如期向买方提交了合同规定的全套合格单据，即使货物在运输途中损坏或灭失，买方也必须履行付款义务，但买方可凭提单向船方或凭保险单向保险公司要求赔偿。反之，如果卖方提交的单据不符合要求，即使货物完好无损地运抵目的地，买方仍有权拒绝付款。因此须明确，如果在采用CIF术语订立合同时，卖方被要求保证货物的到达或以何时到货作为收取价款的条件的话，则该合同将成为一份有名无实的CIF合同。

三、CFR

Cost and Freight(……named port of destination)——成本加运费(……指定目的港)，是指货物在装运港越过船舷时，卖方即完成交货。卖方必须支付将货物运至指定目的港所需的运费及其他费用，但交货后货物损坏及灭失的风险，以及由于各种事件造成的任何额外费用，则由卖方转移至买方。

CFR与CIF的不同之处在于：CFR合同的卖方不负责办理保险手续和不支付保险费，不提供保险单据。有关海上运输的货物保险由买方自理。除此之外，CFR和CIF合同中买卖双方的义务划分基本是相同的。

选用CFR术语订立合同，卖方应特别注意及时、准确地发出装运通知。因为，在CFR术语下，卖方负责安排在装运港将货物装上船，而买方须自行办理货物运输保险，以就货物装上船(越过船舷)后可能遭受灭失或损坏的风险取得保障。在《2000年通则》CFR A7中规定：卖方必须给予买方关于货物已按A4个规定交至船上的充分的通知(Sufficient Notice)。即该装船通知在时间上是“毫不延迟”的，在内容上是“详尽”的，可满足买方为在目的港收取货物采取必要的措施(包括办理保险)的需要。如果卖方没能及时发出装运通知而使买方漏保，而货物在运输途中遭受损失或灭失，卖方就不能以风险已在装运港船舷转移为由免除责任。

此外，和FOB术语一样，在CFR和CIF合同下，买卖双方可采用贸易术语变形来解决装卸费用的负担问题。只不过FOB术语变形是用于解决装货费由谁来负担，而CFR和CIF术语变形是用于解决卸货费由谁来承担的问题。即在CFR和CIF合同下，如大宗货物使用租船运输，在装运港的装货费用应由卖方支付，至于在目的港的卸货费用究竟何方负担，买卖双方应在合同中订明，或采用CFR或CIF的变形术语成交。

卸货驳船费CFR/CIF Liner Terms(CFR班轮条件)船方或卖方船方或卖方船方或卖方CFR/CIF Landed(CFR卸至码头)卖方卖方卖方CFR/CIF Ex Tackle(CFR吊钩交货)卖方卖方买方CFR/CIF Ex Ships hold(CFR舱底交货)卖方买方买方

综上所述，按FOB、CIF和CFR这三种价格术语成交时，都是在装运港交货，其风险的划分都以装运港船舷为界，并都属“象征性交货”而非实际交货。因此，无论是以FOB术语，还是以CIF术语或者CFR术语达成合同，甲公司对上述损失都不负责任，大豆被海水浸泡的风险损失应由买方负担。

四、FCA

Free Carrier(……named place)——货交承运人(……指定地)，是指卖方在指定地将经出口清关的货物交给买方指定的承运人，即完成了交货。“承运人”是指在运输合同中承担取得上述运输履行的订约承运人，如货运代理商。如买方指定一个非承运人的人收取货物，当货物被交给该人时，应认为卖方已履行了交货义务。

FCA是一种在以FOB同样原则的基础上发展起来的，适用于各种运输方式，特别是集装箱运输和多式联运的贸易术语。在采用此术语时，应注意以下几点。

(一)交货点、风险转移和装卸货义务

在运用该术语时，FCA的交货点需按不同的运输方式和不同的指定交货地而定。《2000年通则》将FCA下有关交货点、风险转移和装卸货义务的情况概括为两种：

(1)如合同中所规定的指定交货地为卖方所在处所(如工厂、工场、仓库等)，则当货物被装至由买方指定的承运人的收货运输工具上时，卖方即完成了交货义务。此时交货点为卖方所在处所的由承运人提供的收货运输工具上。卖方负责将货物装上由买方指定的承运人的收货运输工具。

(2)当货物在买方指定的交货地，在卖方的送货运输工具上(未卸下)，被交由买方指定的承运人处置时，卖方即完成了交货义务。此时交货点是在买方指定的其他交货地（如铁路终点站、启运机场、货运站、集装箱码头或堆场、多用途货运终点站），在卖方的送货运输工具上。卖方不负责将货物从其送货运输工具上卸下。

(二)运输契约的缔结

FCA合同的买方必须自负费用订立自指定地运输货物的合同。但是，如果买方提出请求，或如果按照商业惯例，在与承运人订立运输合同时，需要卖方提供协助的话，卖方可代为安排运输，但有关费用和风险由买方负担。假如买方有可能较卖方取得较低的运价，或按其本国政府规定必须由买方自行订立运输合同，则买方应在订立买卖合同时明确告知卖方，以免双方重复订立运输合同而引起问题和发生额外费用。反之，如卖方不愿按买方的请求或商业惯例协助买方订立运输合同，也必须及时通知买方，否则遗漏安排运输，也将引起额外费用和风险。

(三)货物集合化的费用负担

与FOB术语一样，FCA卖方在完成交货义务之前所发生的一切费用，都须由卖方负担，而在其后所发生的费用，则由买方负担。例如货物装入集装箱或装上托盘等货物集合化或成组化的费用，应由卖方负担并计算在价格内。

五、CpT

Carriage paid To(……named place of destination)——运费付至(……指定目的地)，是指当货物已被交给由卖方指定的承运人时，卖方即完成了交货。交货后，货物灭失或损坏的风险，以及由于发生事件而引起的任何额外费用，即从卖方转移至买方。如果为了将货物运至指定目的地需要利用后续承运人，风险也自货物交付给第一承运人时转移。CpT适用于任何运输方式，包括多式运输。

与前文提到的CFR类似，CpT术语下，卖方必须支付将货物运至指定目的地所需的运费，并负责安排运输，而买方负责货物运输保险。为了避免两者脱节，造成货物装运(货交承运人接受监管)后失去对货物必要的保险保障，卖方应及时向买方发出装运通知。本术语要求卖方办理货物出口清关。

六、CIp

Carriage and Insurance paid To(……named place of destination)——运费、保险费付至(……指定目的地)，是指卖方除了须承担在CpT术语下同样的义务外，还须对货物在运输途中灭失或损坏的买方风险取得货物保险，订立保险合同，并支付保险费。如买卖双方事先未在合同中规定保险险别和保险金额，卖方只需按最低责任的保险险别取得保险，最低保险金额为合同价款加10％，并以合同货币投保。

FCA、CpT、CIp三种贸易术语是分别在FOB、CFR、CIF三种传统贸易术语的基础上发展起来的，是为了适应国际运输技术的发展，包括货物集合化、集装箱运输、多式运输和滚装运输的日益扩大使用，以及相应的运输单据的革新。两组贸易术语的责任划分原则基本相同，但也有区别。

(卖方所在处所在由承运人提供的运输工具上，或承运人的运输站或其他收货点卖方的送货运输工具上；货交承运人时转移风险)装卸费用负担通过术语变形来明确费用负担在运费中已包含运输单据已装船清洁提单视不同的运输方式而定(如可转让提单、海运单、内河运单、铁路运单、公路运单、航空运单、多式运输单据)

七、其他7种贸易术语

除上述6种主要贸易术语之外，《2000年通则》还对其他7种贸易术语进行了解释和说明。尽管这些术语在实际业务中使用相对较少，但在某些情况下，它们还是能够满足买卖双方的特定要求。因此，买卖双方可根据具体业务的需要灵活选用。

(一)EXW

Ex Works(……named place)——工厂交货(……指定地点)，是《2000年通则》中E组唯一的一种术语。它是指卖方在其所在处所(工厂、工场、仓库)将货物置于买方处置之下时，即履行了交货义务，它代表了在商品的产地或所在地交货的条件。EXW术语是卖方承担的责任、风险和费用最小的一种贸易术语。应特别指出的是，除非另有约定，卖方不负责将货物装上买方备妥的车辆，也不负责出口清关。买方负担自卖方所在处所提取货物至目的地所需的一切费用和风险。此外，买方还要负责办理货物的出口手续。因此，在成交之前，买方应了解出口国政府的有关规定，当买方无法做到直接或间接办理货物出口手续时，则不宜采用这一术语成交。在这种情况下，最好选用FCA术语。本术语适用于任何运输方式。

(二)FAS

Free Alongside Ship(……named port of shipment)——船边交货(……指定装运港)，是指卖方在装运港将货物放置码头或驳船上靠船边，即完成了交货。买方必须自该时刻起承担一切费用和货物灭失或损坏的一切风险。应注意的是，INCOTERMS先前的版本都规定：在FAS术语下，货物出口清关需由买方负责办理。《2000年通则》对此作了与上述相反的规定，采用FAS术语时，要求卖方办理货物出口清关。本术语只适用于海运或内河运输。

(三)DAF

Delivered At Frontier(……named place)——边境交货(……指定地)是指卖方在毗邻国家关境前的边境指定地和地点，在其送货车辆上(未卸下)，将经出口清关的货物置于买方处置之下时，即完成了交货。“边境”一词可用于任何边境，包括出口国边境。因此，在这个术语中确切地指定有关边境的交货地和地点是极为重要的。本术语主要适用于两国接壤的贸易，如果交货地点位于进口国的港口，则建议当事人采用DES或DEQ成交。此外，本术语虽适用于任何运输方式，但主要用于铁路或公路运输货物。

(四)DES

Delivered Ex Ship(……named port of destination)——目的港船上交货(……指定目的港)，是指卖方要将合同规定的货物，按照通常的线路和惯常的方式运到指定的目的港，并在规定的期限内，在目的港船上将未经进口清关的货物置于买方的处置之下时，卖方即履行了交货义务。卖方必须负担货物交由买方处置以前的一切费用和风险。若海轮能直接靠岸，DES便成为真正的“到岸价”。因为卖方要负责在规定的交货期将货物安全地运达指定的目的港，并在船上将货物实际交给买方才算完成交货。因此，卖方要负担货物在运输途中的一切运费和保险费，而不只是正常情况下的运费和保险费。本术语适用于海运、内河运输及多式运输。

(五)DEQ

Delivered Ex Quay(……named port of destination)——目的港码头交货(……指定目的港)，是指卖方将货物运至指定目的港的码头，未经进口清关，可供买方收取时，即履行了交货义务。卖方必须负担货物交至该处的一切风险和费用。DEQ与上面的DES相比，卖方承担的责任和费用比DES多了一项，即卖方要承担在指定目的港将货物卸至码头的责任和费用，卖方在目的港码头将货物置于买方处置之下才算完成交货；而在DES条件下，卖方在目的港船上将货物置于买方处置下就算完成交货。双方承担的其他义务与DES相同。此外，INCOTERMS先前的版本都规定DEQ合同的卖方须负责办理进口清关。《2000年通则》作了与上述相反的规定，要求买方办理进口清关。如果买方要求卖方承担货物进口时支付某些费用的义务，则应在合同中用明确的字句加以规定。本术语适用于海运、内河运输及多式运输。

(六)DDU

Delivered Duty Unpaid(……named place of destination)——未完税交货(……指定目的地)，是指卖方将货物运至进口国的指定地，可供买方收取时，即履行了交货义务。卖方必须承担货物运至该处的费用和风险(不包括关税、税捐和进口时所需支付的其他费用，以及办理海关手续的费用和风险)。买方必须负担由于他未及时办理货物进口清关而引起的额外费用和风险。本术语适用于任何运输方式。

(七)DDp

Delivered Duty paid(……named place of destination)——完税后交货(……指定目的地)，是指卖方将货物运至进口国的指定地，可供买方收取时，即履行了交货义务。卖方必须承担货物运至该处的风险和费用，包括关税、税捐和其他费用，并办理货物进口的清关。与EXW相反，DDp术语是13种贸易术语中卖方承担的风险、责任和费用最大的一种术语。本术语适用于任何运输方式。

DDp与DDU相比，唯一不同的是，在DDp术语下，货物进口清关的风险、责任和费用均为卖方承担，而在DDU术语下，货物进口清关的风险、责任和费用由买方承担。


第41章 贸易术语的选用

我国某出口公司向印度某贸易公司出口香料30公吨，对外报价为每公吨3000美元FOB广州，装运期为11月份，集装箱装运。卖方11月16日收到买方的装运通知，为及时装船，公司业务员于11月17日将货物存于广州码头仓库，不料货物因当夜仓库发生火灾而全部灭失，以致货物损失由我方承担。试讨论：在该笔业务中，若卖方采用FCA术语成交，是否需要承担案中的损失？为什么？

在国际贸易中，贸易术语是确定合同性质、决定交货条件和价格条件的重要因素。选用适当的贸易术语对促进合同的订立、便于合同的履行和提高企业的经济效益具有重大的意义。为此，我国外贸企业应对贸易术语的合理选用给予足够的重视，以有利贸易、促进成交为基本出发点，根据具体的交易情况来进行分析，避免承担过大的风险。

一、13种贸易术语的总体比较

《2000年通则》中的四组贸易术语，总的趋势是从E组→F组→C组→D组，卖方的义务负担和风险逐渐加重，而买方的义务负担和风险逐渐减轻。其中E、F、C组的贸易术语均属于在出口国交货地贸易术语，而D组的贸易术语则为在进口国交货的贸易术语。

贸易术语交货地点风险转移界限运费保险出口报关进口报关适用的运输方式E组

(启运)EXW商品产地货交买方处置买方买方买方买方任何方式F组

（主要

运费

未付）FCA出口国内货交承运人（买方指定）买方买方卖方买方任何方式FAS装运港口货交船边后买方买方卖方买方水上运输FOB装运港口装运港船上（货越船舷）买方买方卖方买方水上运输C组

（主要

运费

已付）CFR装运港口装运港船上（货越船舷）卖方买方卖方买方水上运输CIF装运港口装运港船上（货越船舷）卖方卖方卖方买方水上运输CpT出口国内货交第一承运人卖方买方卖方买方任何方式CIp出口国内货交第一承运人卖方卖方卖方买方任何方式D组

（到达）DAF边境

指定点货交买方处置（不卸货）卖方卖方卖方买方任何方式DES目的港口目的港船上（不卸货）卖方卖方卖方买方水上运输DEQ目的港口目的港码头

（货从船上卸到码头）卖方卖方卖方买方水上运输DDU进口国内目的地指定地点卖方卖方卖方买方任何方式DDp进口国内目的地指定地点卖方卖方卖方卖方任何方式

二、选用贸易术语应考虑的因素

(一)考虑运输方式

每种贸易术语，都有其所适用的运输方式。例如，FAS、FOB、CFR、CIF、DES和DEQ这6种术语只适用于海洋运输和内河运输，其他7种则不受限制。因此，如交易的当事人拟采用空运、铁路和公路运送货物，则不能只沿用传统熟悉的FOB、CFR、CIF术语，而应采用FCA、CpT、CIp术语。尤其是在出口业务中，如果货物是以集装箱运输或多式联运方式运输，若使用不当的FOB、CFR、CIF术语，还会存在以下两个缺点：一是扩大了我方的风险范围，从货交承运人延伸到在装运港越过船舷；二是推迟了运输单据的出单时间，从而延缓了我方的交单收汇时间，影响资金周转并造成利息损失。

此外，当货源处在内陆地区时，出口宜采用FCA、CpT、CIp三种货交承运人的术语，以减少风险和运输责任，并利于提前交单结汇；当货源处于沿海地区时，出口可采用FAS、FOB、CFR、CIF四种在装运港交货的术语。

(二)考虑运费水平与运价趋势

货物运费是商品价格的重要组成部分，尤其是承运大宗货物时。因此在选用贸易术语时，应考虑货物经由路线的运费收支情况和运费变动趋势。一般来说，在运费水平适中且运价稳定时，自己安排运输从经济上是合算的，因而出口宜采用C组术语，进口宜采用F组术语。而当运费水平偏高或运价看涨时，则为避免运输成本增加或存在增加的风险，宜将运输的责任转给对方承担，即以F组术语出口，以C组术语进口。

(三)考虑外汇支出与运保费

对于F、C两组术语，应从价格构成上考虑F组术语为成本价，C组术语为成本加运费(保险费)，所以一般都鼓励采用C组术语(尤其是CIF、CIp)出口和F组术语进口，以达到外汇增收减支的目的，并带动本国运输业、保险业的发展。

(四)考虑运输条件和货物的安全

为了船货的衔接和货物的安全，在本身有运输能力或安排运输无困难时，应争取自己办理货物的运输事宜，以利于我方对货物的控制并防止对方安排运输时与承运人相勾结对我方进行国际贸易欺诈。如我方出口时，应采用C组贸易术语，如使用FOB术语，在进口方安排的运输工具不能如期到达交货地点时，就会增加我方的仓储费用。另外，还可能造成不法商人越过向银行付款赎单的正常途径，与承运人串通无单放货，而后以逃逸或宣告破产的手段，造成我方货款两空。又如进口使用C组术语，若对方与承运人串通出具假运单，则将使我方蒙受付了款却收不到货的损失。

(五)考虑支付方式

不同的贸易术语适合不同的支付方式。如信用证支付方式中实行的是凭单付款的原则，因而严格地讲，它仅适用于属于凭单交货、凭单付款的象征性交货方式的F、C两组术语，而不适用于属于实际交货方式的E、D两组术语。

此外，不同支付方式下，选用合适的贸易术语有利于资金融通和周转。例如，我方作为进口商时，如果使用即期信用证或即期付款交单，而且运费、保险费占成本比例较大时，宜选用FOB术语，因为运费到付，可以减少开证金额和有关费用。如果使用远期信用证或远期付款交单，宜采用CIF和CIp术语，因为运费和保险费由卖方负担，卖方须提前支出这两笔费用，而作为买方的付款却是远期的，就相当于得到了一定的资金融通。

(六)考虑进出口清关手续

一般来说，货物的清关手续由本国当事人办理比较方便，而由异国当事人办理则存在许多困难。在13种术语中，除EXW进出口报关皆由买方办理和DDp进出口报关都由卖方办理外，其余11种术语都将出口报关作为卖方责任、进口报关作为买方责任。因此，当进口方不能办理出口清关手续时，则不宜按EXW条件成交，而应改用FCA术语；若卖方不能办理进口手续时，不宜采用DDp而应选用D组的其他术语。

(七)考虑货源情况

国际贸易中货物的品种很多，而不同品种的货物其特点也各异，从而影响了术语的选用。如某些季节性、时令性强的商品，必须保证货物的到达时间以赶上销售时机，因此往往需采用D组术语订立“到达合同”。此外，成交量的大小也直接涉及安排运输是否有困难和经济上是否合算的问题。如当成交量太小、又无班轮通航的情况下，运输成本必然增加，所以应考虑由对方安排运输的贸易术语。

总之，在合理选用贸易术语时，应综合各种因素，全面权衡利弊。不仅要尊重贸易客户的传统习惯，而且也要保障货款安全，从而作出选择。


第42章 国际贸易价格条款

我某外贸公司出售一批货物至美国，出口总价为10万美元CIFC5％纽约，其中从中国口岸至纽约的运费和保险费占12％。这批货物的国内购进价为人民币526500元(含增值税17％)，该外贸公司的费用定额率为5％，退税率为9％。结汇时银行外汇买入价为1美元折合人民币6.84元。试计算这笔出口交易的换汇成本和盈亏额。

外贸企业在对外磋商出口交易前，要注意加强成本核算，以提高经济效益，防止出现不计成本、不计盈亏及单纯追求成交量的偏向。只有在有适当盈利的情况下，才能对外交易。此外，在合同价格条款中，有时会涉及佣金和折扣的问题，因此，在出口方面，要强调加强成本核算，了解盈亏情况，并掌握佣金和折扣的计算方法。

一、出口商品成本核算

“出口商品成本核算”就是指将出口商品所投入的人民币耗费与通过出口该商品所创造的FOB外汇净收入，或与FOB外汇净收入按人民币市场汇价的银行外汇买入价所兑换成的人民币收入相比较，从而得出口商品的换汇成本或出口盈亏额。外贸企业应掌握的原则是出口商品的换汇成本不高于单位外汇收入的兑换率(银行外汇买入价)，即可以获得盈利。

(一)出口商品换汇成本

出口商品换汇成本，又称换汇率，是指某商品出口净收入一个单位的外汇所需要的人民币成本，它是衡量外贸企业和进出口交易盈亏的重要指标。它与外汇牌价进行比较能直接反映出商品出口是否盈利。如果出口换汇成本高于银行的外汇牌价，则出口为亏损；反之，则说明出口有盈利。

出口商品换汇成本的计算公式为：

出口换汇成本=出口商品总成本(人民币)FOB出口外汇净收入(美元或其他外汇)

(1)对于出口贸易商而言，出口商品成本即为采购成本，是指贸易商向供应商采购商品的成本(包含增值税)。因为出口商品通常是进入国外的流通领域，因此很多国家为增强其产品在国际市场的竞争力，往往对出口商品采取增值税款全额或按一定比例退还的做法。计算如下：

出口商品总成本(退税后)=出口商品购进价(含增值税)+定额费用-出口退税收入

(2)定额费用一般包括银行利息、工资支出、邮电通信费、交通费用、仓储费用、码头费用以及其他的管理费用。定额费用率为5%~10%不等，由各外贸公司按不同的出口商品实际经验情况自行核定。计算公式如下：

定额费用=出口商品购进价(含增值税)×费用定额率

(3)增值税是以商品生产流通和劳务服务各个环节的增值额为课税对象征收的一种流转税。出口退税是国家鼓励纳税人出口创汇的重要政策和措施，是指纳税人出口有关货物时，按照国家有关税法的规定，退还出口货物在国内已征收的增值税、消费税等税种的税款的行为，出口货物退税的税种主要为增值税。相关计算如下：

出口退税收入=出口商品购进价(含增值税)/(1+增值税率)×退税率

出口商品净价(不含增值税)=出口商品购进价(含增值税)/(1+增值税率)

(二)出口盈亏额及出口盈亏率

出口盈亏额和出口盈亏率是两项衡量出口盈亏程度的重要指标，当出口盈亏额>0时，则表示盈利；相反，若0，则表示亏损。出口盈亏率是指盈亏额与出口总成本的比例，用百分比表示。相关计算公式如下：

出口盈亏额=(FOB出口外汇净收入×银行外汇买入价)-出口商品总成本(退税后)

出口盈亏率=(出口销售人民币收入-出口总成本)/出口总成本

二、佣金和折扣

货价中是否包括佣金和折扣，以及佣金率和折扣率的大小，不仅直接影响到商品的价格高低，而且也影响到中间商的积极性。

(一)佣金

佣金是指卖方或买方因中间商介绍生意或代买代卖而向其支付的一定酬金。货价中是否包括佣金和佣金比例的大小，都影响商品的价格。在我国外贸实践中，正确和灵活运用佣金，可调动中间商或代理人推销我方出口货物的积极性，增强有关货物的国外市场的竞争力，从而扩大销售。

1.佣金的表示方法

佣金的表示方法有“明佣”和“暗佣”两种。明佣的表示方法有三种：

（1）直接在商品价格中以文字来说明所包括的佣金。例如：

每公吨180美元CIF纽约包含佣金2%

USD 180per metric ton CIF New York including 2%commission

（2）在贸易术语中加注佣金的英文缩写字母“C”及其百分比来表示。例如：

每公吨180美元CIFC2%纽约

USD180per metric ton CIFC2%New York

（3）在商品价格中将所包含的佣金用绝对数来表示。例如：

每公吨付佣金70美元

Commission USD 70per M/T

“暗佣”是指不在合同中明示佣金率，而由交易双方另行约定的佣金。它较为隐蔽，通常无法从价格条款的规定中看出，而由双方就具体商定的内容再签订“付佣协议”或由“代理协议”加以规定。

2.佣金的计算方法

按国际贸易习惯，佣金一般是按交易总额(即发票金额)为基础进行计算的，这种计算方法比较简便，在实践中较多。

佣金=发票金额×佣金率

例如：CIF发票金额为10000美元，佣金率为3%，则应付佣金为300美元；或CFR发票金额为96000美元，佣金率为1%，应付佣金为960美元。如果卖方不想对运费和保险费部分支付佣金，交易双方也可协商决定是否按FOB或FCA价值作为计算佣金的基础，即扣除运费和/或保险费。按实际运费、保险费扣除计算较为复杂，按商定的估计运费、保险费扣除计算较为方便(如运费按交易额的5%估计，保险费按交易额的1%估计)。

从含佣价计算净价比较简单，只需扣除佣金(即含佣价×佣金率)即可。如果已知净价，要在不降低净收入的基础上给予一定百分率的佣金，具体计算如下：

净价=含佣价-单位佣金

净价=含佣价×(1-含佣率)

含佣价=净价/(1-含佣率)

3.佣金的支付方法

佣金通常是由出口企业在货款全部收妥后再支付给中间商或代理商。为了防止误解，出口企业与中间商应在双方建立业务关系之初就予以明确佣金的支付方法，并达成书面协议。否则，有的中间商可能于交易达成后，即要求出口企业支付佣金，而日后有关合同是否能得到切实履行，货款能否顺利收到，却并无绝对保证。

(二)折扣

折扣是指卖方按原价给予买方一定百分比的减让，即在价格上给予适当的优惠。

1.折扣的表示方法

凡在价格条款中明确规定折扣率的，叫做“明扣”；凡交易双方就折扣问题已达成协议的，而在价格条款中不明示折扣的，叫做“暗扣”。明扣的表示方法如下：

（1）直接在商品价格中以文字来说明所包括的折扣的百分比。例如：

每公吨180美元FOB上海减折扣2%

USD 180per metric ton FOB Shanghai less 2%discount

（2）在贸易术语中加注折扣的英文缩写字母“D”及其百分比来表示。例如：

每公吨180美元FOB上海减折扣2%

USD 180per metric ton FOB D2%Shanghai

（3）在商品价格中用绝对数来表示折扣额，例如：

每公吨折扣10美元

Discount：USD 10per M/T

通常来说，如有关价格对含佣或给予折扣未作表示，通常应理解为不含佣或不给折扣的价格。不包含佣金或不给折扣的价格称为“净价”(net price)，即卖方可照价全数收款，不另行支付佣金或扣除折扣。例如：

每公吨300美元CIF纽约净价

USD 300per metric ton CIF New York net

2.折扣的计算方法

折扣一般由买方在支付货款时扣除。具体计算如下：

折扣金额=发票金额×折扣百分率

净值=发票金额-折扣金额

净值=发票金额×(1-折扣百分率)

根据以上计算公式，我们可以得出引例125中的案例计算如下：

出口退税收入=出口商品购进价(含增值税)/(1+增值税率)×退税率

=526500×9%/(1+17%)=RMB 40500

出口商品总成本(退税后)=出口商品购进价(含增值税)+定额费用-出口退税收入

=526500+526500×5%-40500=RMB 512325

FOB出口外汇净收入=CIFC5%-(I+F)-C

=USD 100000-12%×USD 100000-5%×USD 100000

=USD 83000

出口换汇成本=出口商品总成本(人民币)/FOB出口外汇净收入(美元或其他外汇)

=RMB 512325/USD 83000=6.176.84外汇牌价

出口盈亏额=(FOB出口外汇净收入×银行外汇买入价)-出口商品总成本(退税后)

=USD 83000×6.84-RMB 512325=RMB 55395

三、货物的作价原则

在国际贸易业务中，外贸企业应依据一定的作价原则，按照自己的经营意图，在平等互利的基础上合理确定适当的价格。

(一)参照国际市场价格水平作价

国际市场价格是我们进行定价的客观依据和参照标准，是具有代表性的成交价格。例如，国际市场上有代表性的商品交易所的销售价格、大宗商品进出口国家的进出口价格水平、各类博览会的成交价格等。

(二)考虑市场供求关系作价

国际市场上的商品供求关系也决定着商品的价格。切实了解国际市场供求变化状况，有利于对国际市场价格的走势作出正确判断。影响供求关系的因素如经济发展周期、竞争与垄断、各国政府的相关政策、商品的季节性需求变化、战争、自然灾害等。

(三)考虑交货条件及运输距离

国际贸易中，由于交货地点和交货条件不同，选择的贸易术语不同，买卖双方承担的责任、费用和风险也不同。因此在确定进出口商品价格时，必须首先考虑这一因素。如同样的商品买卖、同样的交易对象，按照EXW和CIF条件成交，价格就应当不同。此外，运输距离的远近，影响运费和保险费的开支，因此在确定价格时也必须做好运输成本核算。

(四)考虑支付方式和汇率变动

支付条件和汇率变动风险的大小都影响商品的价格。例如同一商品在其他交易条件相同的情况下，选用信用证或保理方式费用较高但风险较小，买方需预支保证金而会压低价格；选用汇付、托收等银行费用低，但风险大，卖方可适当抬价。再如远期和即期收款的资金成本也不同，作价时也应考虑到。此外，确定商品价格时，一般应争取采取对自身有利的货币成交，如采用对自身不利的货币成交时，应当把汇率变动的风险考虑到货价中去。

(五)结合商品的品质和数量

品质的优劣、档次的高低、包装的好坏、式样的新旧以及商标品牌的知名度等，都会影响商品的价格。从数量上看，一般是薄利多销，成交数量越大，单价就越低或适当给予折扣。

此外，交货期的远近、市场销售习惯和消费者的爱好、买卖双方的购销意图、不同国别地区的政策等因素，都对确定价格也有不同程度的影响，因此必须通盘考虑和正确掌握。

四、货物的作价方法

国际货物买卖的作价方法，一般在交易磋商中就把价格确定下来。但是在实际业务中，有的买卖双方认为应以将来某个时间的市场价格作为具体的成交价格，或者根据实际情况的需要调整价格，因此有时也先不确定价格或确定一个基础价格，具体的成交价格留待以后确定。

(一)固定作价

固定作价是指明确规定具体价格，订约后买卖双方按此价格结算货款，即使市场价格有了很大的变化，任何一方也不得变更原定价格。有的合同中，出于谨慎，甚至还对固定价格做出明确规定，如：

合同成立后，不得改变价格。

No price adjustment shall be allowed after conclusion of this contract．

(二)待定价格

待定价格是指合同中对价格不作明确的具体规定，仅规定在将来某个时间按照某种原则来商定价格。待定价格的使用，主要是由于某些货物的国际市场价格变动频繁，幅度较大，或交货期较远，买卖双方对市场趋势难以预测，但又有订约的意旨，于是先约定其他贸易条件，而对价格暂不作具体规定。例如：

在装船前10天内，参照当地及国际市场价格水平，双方协商议定价格。

Within 10days before shipment，both parties should negotiate and finalize price according to local and international market price．

(三)暂定价格

在市价波动较大的情形下，买卖双方在合同中先订立一个初步价格，作为开立信用证和初步付款的依据，待日后交货前一定的时间内再由双方按当时的市价确定最后价格。这种做法的风险较大，仅以关系密切的客户为限。

(四)滑动价格

滑动价格是指现在合同中规定一个基础价格，交货时或交货前一定时间，按工资、原材料价格变动的指数做相应调整，以确定最后价格。一般当国际贸易合同的标的是成套设备、大型机械时，由于从合同成立到履行完毕时间较长，可能因原材料、工资等变动而导致生产成本和价格的升降幅度变大，避免承担过大的价格风险，可采用滑动价格。

采用非固定价格条款有助于暂时解决双方在价格方面的分歧，先就其他条款达成协议，早日签约；有利于解除客户对价格风险的顾虑，使之敢于签订交货期长的合同。对出口人来说，可以不失时机地做成生意，对进口人来说，可以保证一定的转售利润。但采用非固定价格条款不可避免地会给合同带来较大的不稳定性，若双方在作价时不能取得一致意见，可能使合同无法执行。

五、计价货币的选择

计价货币是指在合同中规定用来计算价格的货币，它与支付货币可以为同一种货币，也可以是不同货币。在选择计价货币或支付货币时，首先要考虑该货币是不是可以自由兑换。使用可自由兑换的货币，有利于调拨和运用，也有助于在必要时可转移货币汇价风险。其次，要考虑货币的稳定性。应尽可能在出口中争取使用“硬币”(汇价稳定且趋势上浮的货币)，在进口中争取使用“软币”(汇价比较疲软且趋势下浮的货币)。除此以外，还可以在进出口时将货币在付汇时可能上浮或下浮的幅度考虑进去，从而压低进口价格或提高出口价格。或在不同的合同中适当地结合使用多种“软币”或“硬币”，以及在合同中规定外汇保值条款，也可以适当减少外汇风险。

六、买卖合同中的价格条款

国际货物买卖合同中的价格条款一般包括单价(Unit price)和总值或总金额(Total Amount)两个项目。国际货物买卖合同中的单价比国内贸易的单价要复杂，它通常由四个要素组成：计量单位、单位价格金额、计价货币和贸易术语。四个要素在中、外文书写上的次序不同，不能任意颠倒。例如：

USD 180per M/T CIF New York每公吨180美元CIF纽约计量单位单位价格金额计价货币贸易术语

在合同的总值项下一般也同时列明贸易术语。总之所使用的货币必须与单价所使用的货币一致。如买卖双方在交易中还涉及佣金或折扣的规定，在规定价格条款时，也应作出相应的规定。最后，在规定价格条款时应注意：适当确定单价水平，防止偏高或偏低；争取选择有力的计价货币或加订外汇保值条款；根据货源与船源选择合适的贸易术语；应掌握价格波动趋势，避免承担价格风险。


第43章 商品品名

我国某公司出口苹果酒一批，国外来证货名为“AppLE WINE”，于是某公司为了单证一致起见，所有单据上均用“AppLE WINE”。不料货到国外后遭海关扣留罚款，因该批酒的内、外包装上均写的是“CIDER”字样。结果外商要求我方赔偿其损失。试讨论：①为什么进口国的海关要扣留罚款？②我方对此有无责任？为什么？

一、商品品名的含义

商品名称(name of commodity)或称“品名”是指能使某种商品区别于其他商品的一种称呼。商品的名称在一定程度上表明了商品的自然属性、用途以及主要的性能特征。

二、商品品名的重要性

(一)明确双方交易对象

在国际贸易中，往往凭借对拟买卖的商品作必要的描述来确定交易的标的。因此，在国际货物买卖合同中，列明商品的名称就成为必不可少的条件。

(二)有利于国际贸易业务的顺利进行

在国际贸易中，无论是备货采购、商检报关，还是运输保险、制单结汇等等，都与商品的品名直接有关。按照有关法律和惯例，对商品名称的描述，是买卖双方交接货物的一项基本依据，它关系到买卖双方的权利和义务。若卖方交付的货物不符合约定的品名或说明，买方有权提出赔偿要求，直至拒收货物或撤销合同。例如引例131中，因为使用品名不当，会导致报关受阻，甚至遇到罚交关税等问题。

(三)有利于国际市场营销

国际贸易中商品的品名往往与商品的品质是联系在一起的。从企业长远发展来看，在进行国际贸易之初，为产品明确一个富有内涵的品名，将为企业开展国际市场营销，使企业的产品向品牌化方向发展打下良好基础。

三、商品命名的方法

商品命名的方法种类繁多，概括起来主要有以下几种：

（1）以主要用途命名。如“文具盒”、“旅游鞋”、“显示器”、“空调”等。

（2）以使用的主要原料命名。如“涤棉布”、“羊绒衫”、“塑钢型材”、“冰糖燕窝”等。

（3）以主要成分命名。如“西洋参含片”、“钻戒”、“檀香皂”等。

（4）以外观造型命名。如“折叠伞”、“蝙蝠衫”等。

（5）以人物名字命名。如“阿诗玛香烟”、“孔乙己茴香豆”、“臧姑娘水饺”、“李宁运动服”等。

（6）以制作工艺命名。如“九制陈皮”、“精制色拉油”等。

四、规定品名条款时应注意的问题

首先，必须具体明确反映交易标的物的特点，应避免空泛、笼统的规定，凡做不到或不必要的描述性词句都不应列入，以利于合同的履行。

其次，许多商品各地叫法不一，应尽可能使用国际上通用的称呼。若使用地方性的名称，交易双方应事先就其含义取得共识。对于某些新商品的定名及其译名，应力求准确、易懂，符合国际上的习惯，并注意它在外文中的意义。

再次，在贸易实务中存在着同一商品因名称不同导致关税率和班轮运费率不同的现象，甚至所受的进出口限制也不同。为了减少关税支出、方便进出口和节省运费开支，在确定合同的品名时应当选用对我方有利的名称。


第44章 商品品质

出口合同规定的商品名称为“手工制造书写纸”(handmade writing paper)，买方收到货物后，经检验发现货物部分制造工序为机械操作，而我方提供的所有单据均表示手工制造，对方要求我方赔偿，而我方拒赔，主要理由是：①该商品的生产工序基本上是手工操作，而且关键工序完全采用手工。②该交易是经买方当面看了样品才成交的，而且实际货物品质又与样品一致，因此应认为所交货物与样品一致。试讨论：我方拒赔的两个理由是否成立？为什么？

一、商品品质的含义

所谓商品的品质，有狭义品质和广义品质之分。

狭义品质是指商品的外观形态和内在品质的综合。商品的外观形态指商品的大小、长短、结构、造型、款式、色泽、光彩、宽窄、轻重、软硬、光滑、粗糙以及味觉、嗅觉等等。商品的内在品质则是指商品的物理性能、化学成分、生物特征、技术指标和要求等，一般需借助各种仪器、设备分析测试才能获得。例如，纺织品的断裂强度、伸长率、回潮率、缩水率、防雨防火性能、色牢度，化工商品的熔点、沸点、凝固点等，机械类产品的精密度、光洁度、强度，肉禽类商品的各种菌类含量，等等。

对广义品质的理解，需要从生产过程、市场营销等方面出发。例如国际贸易商品的生产过程中加工方法是否符合有关规定，生产过程是否违反环境保护的要求、是否产生有害物质等；如果从国际市场营销的整体产品概念角度看，国际贸易商品品质还应该包括商品的包装和售后服务等方面的内容。随着国际贸易的进一步深入，不仅要加深对国际贸易商品的品质的狭义品质含义的理解，更要从广义品质的角度，完善国际贸易商品的品质。

二、品质的重要性

（1）良好的商品品质，是参与国际市场竞争的重要基础。国际市场上日趋激烈的商品竞争已逐渐从价格竞争转向非价格的竞争。因此，提高商品的质量，根据消费者现实和潜在的需要改进、完善商品的质量，保证商品质量的稳定性，已成为各国生产厂商、销售商增强自身竞争力的重要手段。

（2）完善商品品质，是扩大出口和发展对外贸易的基本途径和方法。完善商品品质不仅要求提高商品质量，还要求完善生产过程。例如，我国生产冰箱质量很好，但是有些国家规定，凡含氟或者生产过程使用了氟产品，一律不准进口。因此，提高和完善国际贸易商品的品质(包括商品生产过程)，已成为许多生产厂商、销售商冲破质量保护壁垒，扩大出口的途径和方法。

（3）坚持按国际惯例和国际标准组织生产，加强国际贸易商品的检验工作，严格把好商品的质量关，是提高企业产品国际竞争力最基本的工作。

三、商品品质的表示方法

由于商品种类纷繁复杂，不同商品有各自的特点，其中包括制造加工情况，市场交易习惯等，因此描述商品品质的方法也各不相同。国际贸易中表示商品品质的方法主要有两大类，即实物表示法和文字、图示表示法。实际业务中，具体采用何种方式，须视商品的种类、特性及双方的交易习惯等而定。

(一)实物表示法

以实物表示法，是指买卖双方在洽商时，由卖方或买方提供一种或数种足以代表商品质量的实物作为样品，请对方确认，样品一经确认便成为买卖双方交接货物的品质依据，称为“凭样品买卖”(sale by sample)，主要原因是由于一些商品本身的品质特点难以用文字说明表示，或出于市场习惯而采用的一种方法，主要包括看货买卖和凭样品买卖两种。

1.看货买卖(sale by actual quality)

又称看货成交，即买方先验货物而后达成交易，卖方须按对方验看的商品交货，这种交易方式多用于寄售、拍卖、展卖等业务中。

2.凭样品买卖(sale by sample)

凭样品买卖即以样品表示商品的品质并以此作为交货依据。这种方法主要适用于部分工艺品、服装、轻工业品和土特产品等一些难以用科学的方法表示商品品质的买卖。凭样品买卖可分为凭卖方样品买卖(sale by sellers sample)、凭买方样品买卖(sale by buyers sample)和凭对等样品买卖(sale by counter sample)。分述如下：

(1)凭卖方样品买卖(sale by sellers sample)是指交易双方约定以卖方提供的样品作为交货依据的买卖。由卖方提供的样品称为“卖方样品(sellers sample)”，其交易称为“凭卖方样品买卖”，在合同中应定明：“品质以卖方样品为准(quality as per sellers sample)”，卖方所交整批货物的品质必须符合样品品质。在实际操作时，卖方在将样品即原样(original sample)或称标准样品(type sample)送交买方的同时，应保留与送交样品品质完全一致的另一样品，即留样(keep sample)或称复样(duplicate sample)。卖方应在原样和留存的复样上编制相同的号码，注明样品提交买方的具体日期，以便日后联系及洽商交易时参考。

(2)凭买方样品买卖(sale by buyers sample)指交易双方约定以买方提供的样品作为交货品质依据的买卖，习惯上又称“来样成交”。凭买方样品买卖的好处是可以提高卖方产品在国外市场的适销性，有助于扩大出口。在买卖合同中应定明：“品质以买方样品为准(quality as per buyers sample)”，卖方所交整批货物的品质，必须符合买方样品品质。

(3)凭对等样品买卖(sale by counter sample)指卖方按买方来样复制、加工并提供给买方确认后的类似样品，即“回样(return sample)”或称“对等样品(counter sample)”，并不直接按买方样品成交。将凭买方样品买卖转变为凭卖方样品买卖，对卖方来说，可以争取主动，避免交货时发生争议。卖方往往根据买方提供的样品加工复制出或选择出质量相近的若干样品提交买方，当对等样品被买方确认后，就等于将“凭买方样品买卖”转变成了“凭卖方样品买卖”。

3.凭样品买卖应注意的问题

(1)凡凭样品买卖，卖方交货品质必须符合样品要求(strictly same as sample)。买方应有合理的机会对卖方交付的货物与样品进行比较，卖方所交货物不应存在合理检查时不易发现的不合销售的缺陷。买方对与样品不符的货物，可以提出赔偿要求甚至拒收货物。

(2)凡能用客观的指标表示商品品质时，就不宜采用此法。对于某些非采用凭样品成交不可，而在制造、加工技术上确实有困难，难以做到与货样一致或无法保证批量生产时质量稳定性的商品，则应在订立合同时规定一些弹性条款，如：品质与样品近似(quality to be nearly the same as the sample)或品质与样品大致相同。

(3)采用“凭买方样品买卖”时，要特别注意防止侵犯第三者工业产权。根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定，对于依照买方提供的技术图样、图案、程序或其他规格生产的产品，如果第三方提出该产品侵犯了其工业产权或其他知识产权，卖方对此不负责任。为了避免纠纷，最好在品质条款中对此作出明确声明。例如：“凡根据买方提供的式样、商标、品牌及/或印记等生产的产品，如果因涉及第三方的工业产权或其他知识产权而引起纠纷，概由买方负责。”但是随着国际社会对此类侵权越来越重视，许多国家纷纷从法律、法规、行政措施上加强和完善对知识产权的保护。一旦发生了侵权之诉，作为侵权商品的生产者、出售者，仅根据合同中的这一免责条款是难以逃脱其应承担的侵权责任的。因此，在接受买方样品时，一定要做细致的调查，以防在不知情的情况下成了侵犯他人知识产权的被告。

(4)结合其他描述商品品质的有效方法，完善凭样品成交方法。在国际贸易中，单纯凭样品成交的情况并不多，而是以样品来表示商品的某个或某几个方面的质量指标。例如，在纺织品和服装交易中，“色样(color sample)”用来表示商品的色泽，“款式样(pattern sample)”则用来表示商品的造型；而对这些商品其他方面的品质规定则通过文字说明来表示。

(5)凡凭样品买卖，为了避免双方在履约过程中产生质量争议，必要时还可以使用“封样(sealed sample)”，即由第三方或公证机关在一批商品中抽取同样品质的样品若干份，每份样品采用铅丸、钢卡、封条、封识章、不干胶印纸以及火漆等各种方式加封留存备案。有时，封样也可由出样人自封或买卖双方会同加封。此外，买卖双方为了发展贸易关系和增进彼此对对方商品的了解，往往采用互相寄送样品的做法。这种以介绍商品为目的而寄出的样品，必须标明“仅供参考(for reference only)”字样，以免与标准样品混淆。这种样品对双方均无约束力。

(二)以文字说明表示商品品质的方法

以文字说明表示商品品质是指用文字、图片、照片等方式来说明商品的品质。这是国际货物买卖中大多数商品表示品质的方法，具体又分为下列几种：

在国际贸易中，绝大多数商品采用文字或图样表示其品质，称为“凭文字说明买卖(sale by descriptions)”，具体有以下几种方式。

1.凭规格买卖(sale by specifications)

凭规格买卖是指以一些足以反映商品品质的主要指标成交的买卖，如以化学成分、含量、纯度、性能、容量、长短、粗细等表示品质，具有简单易行、明确具体、可根据每批成交货物的具体品质状况灵活调整的特点，故在国际贸易中广为运用。但是应注意：由于各种商品有其特定的结构，规格的内容也各不相同；不同商品用途，描述用途要求的质量指标也会有所不同。如大豆买卖，用作榨油时，规格中应列明含油量指标，而用作食用时规格中则应列明蛋白质含量。

例1：漂白布，30支×36支72×6938英寸(1英寸=0.025米)×121码(1码=0.914米)

(Bleached Cotton Shirting，30s×36s 72×6938″×121yds)。

例2：“跳鲤”花布纱支密度幅宽

(每英寸)(英寸)

30×3672×6935/36

printed Shirting YarnNo.of threads Width

“Jumping Fish”counts(per inch)(inch)

30×3672×6935/36

2.凭等级买卖(sale by grade)

凭等级买卖是指把同一种商品按其质地的差异分为若干等级或档次成交的买卖，如以尺寸、形状、重量、成分、构造、效能等的不同，划分为不同的级别和档次。一般情况下，凭等级买卖时，只要列明商品的等级，即可明确该商品的质量，对简化交易手续、促进成交和体现优质优价等方面都有一定的积极作用。但应注意的是，商品的等级一般由厂商单方面制定，并没有法律约束力，而且由于不同等级的商品，其规格各不相同，因此，为了明确交易商品的具体规格，避免和减少争议，交易双方在品质条款中列明商品等级的同时，应该对每一等级商品的具体规格予以详细规定。

例1：钨砂特级的合同规格：三氧化钨(最低含量)70%，锡(最高含量)0.2%。

例2：中国绿茶特珍眉特级货号41010

特珍眉一级货号8327

特珍眉二级货号8307

Chinese Green TeaSpecial Chunmee Special Grade Art.no.41010

Special Chunmee Grade1Art.no.8327

Special Chunmee Grade2Art.no.8307

3.凭标准买卖(sale by standard)

凭标准买卖是指以商品标准成交的买卖。商品标准是指将商品的规格、等级标准化并以一定的文件形式由相应的机构统一制定并正式公布。这些机构包括标准化组织、政府机关、行业团体、商品交易所等。世界各国都有自己的标准，在我国，商品的标准是由国家或有关政府部门规定的，并且目前执行商品的标准也开始逐步与国际标准接轨，我国有国家标准、专业标准、地方标准和企业标准。在国外，商品的标准有由国家和标准化组织规定的，也有由本国的行业公会、贸易协会、商品交易所等团体制定的。如英国的BS，美国的ANSI，法国的NF，德国的DIN，日本的JIS等。另外还有国际标准，如国际标准化组织的ISO标准，国际电工委员会(IE)等制定的标准等。

使用这种方法应注意以下方面：

(1)应关注标准具有时间性、地域性、相对性的特点。不同时间、不同地方、不同要求都会导致同一商品有不同标准版本，例如，在我国对同一商品，可能有国家标准、专业标准、地方标准和企业标准。因此，援引标准时，应列明标准的版本年份。在实际业务中，凡是我国已制定了标准的商品，则一般以我国的标准为依据。如果双方约定使用国外的标准，作为出口方应考虑我方的产品质量是否能达到此标准的要求。

(2)在国际贸易中要密切关注国际标准化工作的情况。国际标准化组织(The International Organization for Standardization，ISO)为了促进各国产品质量及企业质量管理水平的提高，更好地保护消费者权益，在总结传统产品检验、测试及质量控制工作的基础上，于1987年制定了ISO9000质量管理与质量保证系列国际标准。该标准自发布以来，已得到世界许多国家的普遍重视，我国近几年来也在大力推广ISO9000系列标准。

(3)在国际贸易中，对于一些质量变化大而难以规定统一标准的农副产品，往往采用“良好平均品质(Fair Average Quality，FAQ)”和“上好可销品质(Good Merchantable Quality，GMQ)”来表示其品质。

例如：中国桐油

良好平均品质，游离脂肪酸不超过4％

Chinese Tung Oil

F.A.Q.F.F.A.4%max．

“良好平均品质”是指一定时期内某地出口货物的平均水平，也即通常所说的统货或大路货。“上好可销品质”是指卖方只需保证其交付的货物品质良好，适合商销，而在成交时无须以其他方式去说明商品的具体品质。如果卖方所交货物无该类货物通常的使用目的、无市场交易可能，则由卖方承担责任。由于此标准含糊笼统，故不宜采用。

4.凭牌名或商标买卖(sale by brand or trade mark)

凭牌名或商标买卖是指以厂商或销售商所生产或销售商品的牌号或商标成交的买卖；商标则是牌号的图案化，是特定商品的标志。使用牌名和商标的主要目的是使之区别于其他同类商品，以利于销售。凭牌名或商标买卖一般适用于品质稳定的工业制成品或半制成品。在市场上行销已久、质量稳定、信誉良好的产品，其品牌或商标本身就是一种品质象征，人们在交易中可以只凭品牌或商标买卖，无需对品质提出详细要求。例如：Sh100大白兔清凉奶糖(Sh 100White Rabbit Mint Creamy Candy)。

在凭牌名或商标买卖时，生产厂商或销售商应注意有关国家的法律规定，在销往国办理登记注册手续，以维护商标专用权。必须注意到，商品的牌名或商标不仅代表着一定的质量水平，而且能够诱发买方或消费者的购买欲望，成为强有力的竞销手段。因此，应当注意维护名牌商标的声誉。

另外，凭牌名或商标买卖主要有以下两种规定办法：一种是在合同中既订明商品的商标或品牌，同时又列明该商品的具体品质要求，此种规定办法要求卖方所交付的货物必须具有合同中所指明的商标或品牌，而且货物的品质还要与合同中的具体规定一致；另一种规定办法是买卖双方在合同中仅订明商品的商标或品牌，而未列明品质要求，此种情况下，卖方所交货物必须符合该商标或品牌的商品通常所具有的品质，否则，即构成违约。

5.凭产地名称买卖(sale by name of origin)

在国际贸易中，有些产品，尤其是农副产品，因产区的自然条件、传统的加工工艺等因素的影响，在品质方面具有其他产区的产品所不具有的独特品质，这类产品一般可用产地名称来表示其品质。如“四川榨菜(Sichuan preserved Vegetable)”，“绍兴花雕酒(Shaoxing hua Tiao Chiew)”等。这些标志不仅标注了特定商品的产地，也对这些商品的特殊质量和品味提供了一定的保障。

凭产地名称买卖，涉及地理标志，实际使用中要确切了解其中的内涵。地理标志在关贸总协定乌拉圭回合最终协议文件中已被正式列入知识产权保护范畴，因此，不仅要充分重视其中的价值，也要注意保护和避免侵权。

6.凭说明书和图样买卖(sale by description and illustration)

凭说明书和图样买卖是指在国际贸易中以说明书并附以图样、照片、设计、图纸、分析表及各种数据来说明商品具体性能和结构特点而成交的买卖。例如：品质和技术数据符合本合同所附技术协议书(Quality and technical data to be in conformity with the attached technical agreement which forms an integral part of this contract)。

凭说明书和图样买卖适用于对材料和设计的要求严格，产品结构复杂，说明其性能的数据较多的机械、电器和仪表等技术密集型产品的国际贸易。目前，不少厂商为了推销自己的产品，定期或不定期地向顾客分送整本的商品目录或单张的产品介绍，用图片和文字介绍其产品造型、外观设计、内部构造、性能、使用方法、注意事项以及价格和售后服务等情况，供顾客选购。这种办法又称凭商品目录买卖。国际上有不少定型的机电产品都是用这种办法进行交易的。以说明书和图样表示商品品质时，卖方要承担“所交货物的质量必须与说明书和图样完全相符”的责任。

以上表示商品品质的各种方法，可以单独运用，也可以根据商品的特点、市场或交易的习惯，将几种方式结合运用。但要注意，在销售某一商品时，原则上，可用文字说明表示质量的，就不再同时用样品表示。反之亦然。如果有些商品确需既用文字说明又用样品表示质量，则一旦成交，卖方必须承担交货质量既符合文字说明又符合样品的责任，否则买方有权拒收货物，并可以提出索赔要求。因此，凡能用一种方法表示品质的，一般就不宜用两种或两种以上的方法来表示。

在用文字说明表示质量时，为了使买方进一步了解商品的实际质量，增加感官认识，也可寄送一些参考样品(reference sample)，这与“凭样买卖”是有区别的，因为这种参考样品是作为卖方宣传介绍之用，仅供对方决定购买时参考，不作为交货时的质量依据。可是，为了防止可能发生的纠纷，一般应标明“仅供参考”(for reference only)字样，同时，在对外寄送参考样品时，也必须慎重对待，力求做到日后交货的质量既符合文字说明，又与参考样品相接近。总之，卖方应根据商品的特点、市场习惯和实际需要，适当选用适合于有关商品的表示质量的方法，以利于销售，并维护其自身利益。

在国际贸易中，有些特种商品，既无法用文字概括其质量，也没有质量完全相同的样品可以作为交易的质量依据，如珠宝、首饰、字画、特定工艺制品等。对于这类具有独特性质的商品，买卖双方只能看货洽商，按货物的实际状况达成交易。

四、品质条款

(一)注意事项

在品质条款中，表示品质的方法和品质条款的繁简应视商品特性而定，表示商品质量的方法不同，品质条款的内容也各不相同。但通常应包括商品的名称、货号以及表示商品品质的方法。①在凭文字说明买卖时，应针对不同交易的具体情况在买卖合同中明确规定商品的名称、规格、等级、标准、牌名、商标或产地名称等内容。②在以说明书和图样表示商品质量时，还应在合同中列明说明书、图样的名称、份数等内容。③在凭样品买卖时，应列明样品编号或寄送样品的日期，必要时还要加列“交货品质与样品相符”或“交货品质与样品大致相符”等词句。例如：

“样品号NT168二十四英寸长毛绒熊猫玩具

品质与……(日期)航寄的样品相同”

Sample NT168plush Toy panda 24

Quality same as sample airmailed on ……(date)

(二)品质公差和品质机动幅度

在国际贸易中，卖方交货品质必须严格与买卖合同规定的品质条款相符。但是，某些工业制成品和初级产品由于其本身的特性和生产过程中存在自然损耗，以及受生产能力等因素的影响，难以保证交货质量与合同规定的内容完全一致。对于这些商品，如果条款规定过死或把质量指标绝对化，必然会给卖方的顺利交货带来困难。为了避免因交货品质与合同稍有不符而引起争议，订立合同时可在品质条款中规定一些灵活条款，如在品质条款中规定品质公差或品质机动幅度，规定卖方所交商品品质只要在灵活范围内，即可认为交货品质与合同相符，买方无权拒收。

1.品质公差(quality tolerance)

品质公差是指国际上公认的产品品质的误差，如手表每天出现误差若干秒应算行走正常。这种公认的误差，即使合同没有规定，也不能视作违约。凡在品质公差范围内的货物，买方不得拒收或要求调整价格。

在实际操作中，对于国际同行业有公认的质量公差，可以不在合同中明确规定；但如果国际同行业对特定指标并无公认的质量公差或者买卖双方对质量公差理解不一致，或者由于生产原因，需要扩大公差范围时，也可在合同中具体规定质量公差的内容，即买卖双方共同认可的误差。

2.品质机动幅度

某些初级产品的质量不甚稳定，为了交易的顺利进行，在规定其品质指标的同时可另订一定的品质机动幅度，即允许卖方所交货物的品质可在一定幅度内波动。关于品质机动幅度条款，有下列几种订法：

(1)规定范围。这是指对某项商品的主要品质指标规定允许有一定机动的范围。例如：色织条格布阔宽104cm/107cm，即布的幅阔只要在104cm到107cm的范围内，均作为合格。

(2)规定极限。这是指对某些商品的品质规格规定上下极限，如最大、最高、最多、最小、最低、最少等。例如：

白籼米，碎粒最高20%，杂质最高0.25%，水分最高15%。

White Rice，Longshaped，Broken Grains max.20%，Admixture max.0.25%，Moisture max.15%.


第45章 商品数量

我国某公司从澳洲进口１０００公吨大豆，合同规定：新麻袋包装，每袋２５千克，每公吨２００美元ＦＯＢ悉尼，Ｔ/Ｔ付款。货到后我方验货发现，所交货物每袋毛重２５千克，净重２４千克，马上去电要求外商扣除短量部分的货款，并向外商寄送有关部门出具的检验证明。请问我方要求是否合理？为什么？

一、约定数量的重要性

在国际贸易中，交易双方必须事先约定成交的数量。数量的多少不仅关系到经营意图的贯彻、交易规模的大小，有时还会影响到商品的价格、市场的变化和其他交易条件。商品的数量是计算单价、总金额的重要依据，是体现经营意图的重要指标，是国际货物买卖的主要交易条件之一。英国《1893年货物买卖法》(1993年修订)中规定：“卖方交货的数量如果大于合同规定的数量，买方除了可以拒收超额部分外，也可以全部拒收。”《联合国国际货物销售合同公约》中也规定：“按约定的数量交付货物是卖方的一项基本义务。如卖方交货的数量大于约定的数量，买方可以拒收多交的部分，也可以收取多交部分中的一部分或全部，但应按合同价格付款。”由于交易双方约定的数量是交货的依据，因此，正确掌握成交数量，订立数量条款，意义十分重大。数量条款的主要内容包括：计量单位、度量衡、计算重量的方法等。如卖方交货的数量少于约定的数量，卖方应在规定的期限内补交，但即使如此，买方也保留要求损害赔偿的权利。

二、计量单位

计量单位因商品种类特性和各国度量衡的不同而多种多样。

(一)按重量计量

这是当今国际贸易中使用最多的一种方法，大部分的农副产品、五金矿产品都是按重量计量。按重量计量的单位有：公吨、长吨、短吨、盎司。其中公吨(metric ton)=1000千克，长吨(long ton)=1016千克，短吨(short ton)=907千克

(二)按数量计算

这种方法主要用于工业制成品。例如：件(piece)、双(pair)、套(set)、打(dozen)、卷(roll)、令(ream)、罗(gross)、袋(bag)、包(bale)。

(三)按长度计算

这种方法主要用于布匹、绳索等。例如：米(meter)、英尺(foot)、码(yard)。

(四)按面积计算

这种方法主要用于玻璃、地毯、皮革等。例如：平方米(square meter)、平方英尺(square foot)、平方码(square yard)。

(五)按体积计算

这种方法主要用于木材、天然气、化学气体等。例如：立方米(cubic meter)、立方尺(cubic foot)。

(六)按容积计算

这种方法主要用于谷物、液体货物、酒类、油类等。例如：公升(litre)、加仑(gallon)。

三、度量衡

因各国度量衡制度不同，从而导致同一计量单位所代表的数量也各不相同，主要包括：公制(metric system)、英制(British system)、美制(U.S.system)、国际单位制(International System of Units，简称ISU)。另外，各国还有自己习惯的计量方法，如：美国的棉花每包480磅、巴西的棉花每包398.8磅、埃及的棉花每包730磅、古巴的蔗糖每袋133千克、巴西的蔗糖每袋60千克。因为以上商品的产地是世界上传统的国际贸易集散地，在签订合同时可酌情采用以上标准。

四、计算重量的方法

(一)毛重(Gross Weight)

即商品本身的重量加包装的重量。

(二)净重(Net Weight)

即商品本身的实际重量，不包括包装的重量。

(三)以毛作净(Gross for Net)

即对某些价值比较低的商品，如农副产品，对其包装物的重量可以忽略不计，以毛重当作净重计价。引例133中未注明以毛作净，按惯例，卖方应按商品的净重交货。澳商所交货物扣除皮重后每袋只有２４千克，说明其每袋短缺１千克，所以，我方要求合理，我方有权要求扣除短量部分的货款，卖方交货的数量应严格按照信用证的规定执行。

(四)净净重(Net Net Weight)

即从毛重中减去外包装的重量为净重，再从净重中减去直接接触商品包装的重量。在国际贸易中，如合同未规定按净重还是毛重计价，按惯例即视为按净重计价。为了计算商品的净重，有时可先计算包装物的重量。包装物也可称为皮重。方法如下：

(1)按实际皮重(Actual Tare)。即按包装的实际重量，对包装逐一衡量所得之和。

(2)按平均皮重(Average Tare)。如果商品所使用的包装划一，重量相差不大，就可以从整批货物中抽出一定的件数称出其皮重，然后求出平均重，再乘以总件数，即可求得整批货物的皮重。

(3)按习惯皮重(Customary Tare)。包装规格已定型，习惯上公认的包装物重量叫习惯皮重。

(4)按约定皮重(Computed Tare)。买卖双方事先协商约定的包装重量作为计算的基础。

(五)公量(Conditioned Weight)

对于某些价值比较高且容易吸潮的商品，如羊毛、丝绸等，我们引入公量的概念来计算它的净重。也就是以科学的方法抽去样品中的水分，得出商品的干净重，再以干净重乘国际公定回潮率所得出的重量。

(六)理论重量(Theoretical Weight)

对于某些按固定规格生产和买卖的商品，只要其规格一致，每件的重量大体相同，一般可以从其件数推算出总量。但是这种计重方法是建立在每件货物重量相同的基础上的，重量若有变化，其实际重量也会产生差异，因此，只能作为计重时的参考。

(七)法定重量(Legal Weight)

按照一些国家海关法的规定，在征收从量税时，商品的重量是以法定重量计算的，即商品重量加上直接接触商品的包装物料，如销售包装等的重量，而除去这部分重量所表示出来的纯商品的重量，则称为实物净重。

五、数量条款

合同中的数量条款包括成交商品的数量和计量单位等内容。如果按重量计量，还包括计算重量的方法，如毛重、净重、公量等。有些商品，如农副产品和工矿产品，由于商品本身特性或因自然条件的影响，或受包装和运输工具的限制，实际交货数量往往不易符合原定的交货数量，为使卖方能够顺利地履行合同，买卖双方在规定合同数量条款的同时还要规定数量机动幅度。数量机动幅度通常也称为溢短装条款(More or Less Clause)。按惯例，对于某些个数、件数可以精确计数的商品(如汽车、彩电等工业制成品)不适用溢短装条款(《跟单信用证统一惯例》（UCp600）第30条)。

(一)溢短装条款的概念

指买卖双方在合同中规定卖方的实际交货数量可以比合同规定的数量多交或少交百分之几，但不超过一定的范围。如：10000吨锌锭，5%溢短装(数量可在9500~10500吨)。

(二)溢短装条款的内容

1.溢短装的幅度

数量机动幅度的大小通常都以百分比表示，如3%或5%不等。溢短装幅度的大小通常根据具体商品的不同来决定。对某些价值较低的商品，如沙石、煤炭等，可以规定较大的幅度，如10%；对于某些价值较高的五金矿产品，溢短装幅度规定得要小些。溢短装条款还可酌情做出各种不同的规定，其中一种是只对合同数量规定一个百分比的机动幅度，而对每批的具体幅度不做规定，只要卖方交货的总量在规定的机动幅度内，就算按合同数量交了货，另一种是除规定合同数量总的机动幅度外，还规定每批货机动幅度的大小。

2.机动幅度的选择权

按照惯例，溢短装多装少装一般由卖方来决定，也可按合同的规定，根据舱容的大小由船方或负责安排运输的一方来决定。如用FOB术语，由买方负责派船，也可在合同中规定由买方或船方来决定机动幅度的大小。

3.作价办法

溢短装部分的价格既可按照合同的价格来规定，也可不按合同的价格，而根据装船时或到达时国际市场的价格另定，以免卖方利用溢短装条款在国际市场价格波动时有意多装或少装，给买方带来不利。


第46章 商品包装

某公司外售水产品1.5公吨，合同规定用纸箱包装，每箱15千克(内装15小盒，每小盒1千克)。交货时，该公司改为小包装交货(每箱15千克，内装30小盒，每小盒0.5千克)。结果外商以货物包装不符合规格为由提起索赔，该公司认为改变以后的包装，费用更加贵了，应该也有利于进口方销售，故拒绝赔偿，那么到底谁有理？

一、国际贸易货物包装的概念与作用

在国际货物买卖中，包装是货物的重要组成部分，包装条件是买卖合同中的一项主要条件，按照某些国家的法律规定，如卖方交付的货物未按规定的条件包装，或者货物的包装与行业习惯不符，买方有权拒收货物，如果货物按约定的方式包装，但却与其他货物混杂在一起，买方可以拒收违反约定包装的那部货物，甚至可以拒收整批货物。根据《联合国国际货物销售合同公约》第35条第1款规定：“卖方必须按照合同规定的方式装箱或包装。”

(一)包装的概念

包装是货物的盛载物、保护物和宣传物，是货物运动过程中的有机组成部分。它能保护货物品质完好无损，美化宣传商品，达到促销目的。需要注意的是，这里的包装具有双重含义：一是盛载物；二是买卖合同的一项交易条件，卖方交货未按合同规定包装，则构成违约。另外，包装不良(insufficient packing)，船方将在大副收据上有所批注，从而产生不清洁提单，也影响安全收汇。

(二)包装的特性与作用

包装有三大特性，即保护性、单位集中性及便利性，这三大特性具有保护商品、方便物流、促进销售和方便消费的四大功能。

包装的首要功能是保护商品，主要是指保护被包装的商品，防止风险和损坏，诸如渗漏、浪费、偷盗、损耗、散落、掺杂、收缩和变色等。

其次，包装有将商品以某种单位集中的功能，即单元化功能，将商品包装成大小不同的单位，用以方便物流和方便商品交易。由于杂、散货物难以像大型的单件货物那样进行处理，而且体积、重量都不大，总是需要进行一定程度的组合，才能有利于使用，有利于国际贸易运输活动的开展。

此外，包装还有方便消费、促进销售的功能。为了辨别，包装上必须注明产品型号、数量、品牌以及制造厂家或零售商的名称，以便于库房管理人员准确地找到产品，也可帮助消费者找到他们所需的商品。产品经过充分包装后，可与同类竞争产品相区别，并体现出该产品的自身优势。精美的包装，不易被仿制、假冒、伪造，有利于保持企业的信誉。

(三)包装的选用及其注意事项

1.包装的选用原则

包装的选用原则包括对包装材料的选用和容器结构、造型、包装方法以及装潢方案的确定等方面。外销人员必须注意对市场的调研，使包装达到科学、经济、牢固、美观、适销的要求。科学经济的包装设计可以缩小包装体积，减少包装费用，降低货物成本；牢固的设计制作可以保持货物的完好无损；美观适销的装潢制作可以吸引顾客前来购买，满足当地消费者的需求。以上各点要求必须协调统一，组合成商品的整体形象，否则很难满足消费者的需求。所以，包装的选用原则应该符合以下标准：

(1)科学经济。科学经济的设计制作可以缩小包装体积，减少包装费用，降低货物成本。

(2)牢固。牢固的设计制作可以保持货物的完好无损。

(3)美观适销。美观适销的设计制作可以吸引顾客前来购买，满足消费者的需求。

2.选用包装应当注意的问题

(1)要了解包装的基本要求，货物包装应坚固、完好，在运输过程中能防止包装破裂、内物漏出、散失；防止因码放、摩擦、震荡或因气压、气温变化而引起货物损坏或变质；防止伤害操作人员或污染飞机、地面设备及其他物品。包装内的垫付材料(如木屑、纸屑)不能外漏。除纸袋包装的货物(如文件、资料等)，托运货物都应使用包装带捆。严禁使用草袋包装或草绳捆扎货物。另外捆扎货物所用的包装带应能承受该货物的全部重量，并保证提起货物时不致断开。

(2)包装的色调、装潢和文字说明要适应国外消费者的风俗习惯和爱好。如日本人不喜欢荷花，西欧一些国家不喜欢红色，我们切不可以自身的喜好取而代之。

(3)包装的选用要适应商品的特性及不同的运输方式。比如，装有闹钟、手表、剪刀、电池、自行车零件等货物的包装容器，必须达到标准的干燥程度，起到防湿、防锈、防氧化作用；包装容器要同货物体重相适宜，不可过大也不可过分压缩，以保证货物的完好无损。另外，海运包装要注意牢固、防挤压，注意海水、雨水渗透和温度变化的影响等；铁路、公路运输包装要具有防震功能；航空运输需要轻便，体积不宜过大。

(4)包装的设计制作要便于各环节人员的操作。每件包装的重量和体积要适当，利于人工搬运；常用的纸箱包装采用塑料打包带，打成“井”字或“双十字”型，易于提起。包装外表面不能有突出的钉、钩、刺等；包装要整洁、干燥、没有异味和油渍。

(5)在国际贸易中应该了解并注意到世界各国对进口商品包装的特殊规定，以免引发不必要的纠纷，或避免使自己遭受损失。这主要是由于各国国情不同以及文化差异的存在，对商品的包装材料、结构、图案及文字标识等要求不同，了解这些规定，对我国外贸出口大有裨益。

3.纸箱包装与集装箱的配合

不同的包装方式都有一个与运输载体相配合的问题。在国际货物运输中，由于采用纸箱包装的货物占很大比重，因此，纸箱包装设计制作及其与运输的配合就尤为重要，一般要考虑纸箱体积的确定以及纸箱包装与运输配合。

在实际业务中，集装箱装载数量与包装容器的长、宽、高之组合及各边是否受固定装放限制有极大关系。一般有两种情况：一种是包装尺寸受产品特性、客户要求、打包机设备固定的限制。如：清洁精必须竖立，那么包装箱高度即成固定；客户要求每箱24听装就不能装20听。另一种是包装箱尺寸可配合集装箱的规格，最大限度地装满集装箱。因此，在设计制作纸箱的同时，要将集装箱的重量和容积考虑进来，以便合理计算内装件数，尽可能占有集装箱空间，减少运费损失。

二、国际贸易商品包装的种类

(一)运输包装

运输包装(transport packing)又称大包装，外包装(outer packing)，它是将货物装入特定的容器，或以特定方式成件或成箱的包装。

1.运输包装的分类

运输包装的方式和造型多种多样，用料和质地各不相同，包装程度也有差异，这就导致运输包装具有下列多样性：

(1)按包装方式，可分为单件运输包装和集合运输包装。前者，是指货物在运输过程中作为一个计件单位的包装；后者，是指将若干单件运输包装组合成一件大包装，以利于更有效地保护商品，提高装卸效率和节省运输费用。在国际贸易中，常见的集合运输包装有集装包和集装袋。

(2)按包装形状不同，可分为箱袋、桶和捆不同形状的包装。

按包装材料不同，可分为纸制包装，金属包装，木制包装，塑料包装，麻制品包装，竹、柳、草制品包装，玻璃制品包装和陶瓷包装等。

(3)按包装质地来分有软性包装、半硬性包装和硬性包装，究竟采用其中哪一种，须视商品的特性而定。

(4)按包装程度不同，可分为全部包装和局部包装。

2.运输包装的标志

运输包装的标志是为了方便货物交接、防止错发、错运货物，方便货物的识别、运输、仓储以及方便海关等有关部门依法对货物进行查验等，而在商品的外包装上标明或刷写的标志。根据其作用的不同，包装可以分为运输标志(shipping mark)，指示性标志(indicative mark)，警告性标志(warning mark)，重量体积标志和产地标志。

(1)运输标志(shipping mark)

运输标志，俗称唛头，由一些数字、字母及简单的文字组成，通常刷印在外包装明显的部位，目的是为了使货物运输途中的有关人员辨认货物、核对单证，而且唛头也是唯一体现在装运单据上的包装标志。由国际标准化组织和国际货物装卸协会推荐使用的标准运输标志由四个要素构成：

①收货人或者买方的名称字首或简称。

②参考号码，常用合同号、信用证号、发票号码等表示。

③目的地，表明货物最终运抵地点，通常为港口。如需转运则标明转运地点，例如：London Via hongkong。这里London是卸货港，而hongkong则是转运港。

④件数号码，主要说明本件货物与整批货的关系。假如该批货只有一种规格时，货物的件号可以是一个。如：C/NOS.1-100。但如果一批货物有100箱，每一箱的包装细数和规格均不相同时，则采用顺序件号的方法，即在包装上用C/NOS.1-100、C/NOS.2-100、C/NOS.3-100……来表示，以便理货，清查短损。C/NOS.3-100中的C表示Carton纸箱，3-100中的100表示该批货物共计100件，3则表示本件是100件中的第三件。另外在业务往来函电中经常看到的写法“C/NO.1-Up”这表明包装件数待定，装运时按实际件数刷制。

例：p&G

206LC1132

NEW YORK

CTN/NOS.1-2000

上述四项内容，构成了货物运输标志，是货物安全运抵目的地交货所必需的。运输标志在国际贸易中还有其特殊作用。按《联合国国际货物销售合同公约》规定，在商品特定化之前，风险不转移到买方承担。所谓“商品特定化”，是指以某种方式表明该商品属于某贸易合同项下。而商品特定化最常见的有效方式，是在商品外包装上标明运输标志。此外，国际贸易主要采用的是凭单付款的方式，而主要的出口单据如发票、提单、保险单上，都必须显示出运输标志。所以，认真刷制运输标志是非常重要的。

刷制运输标志时应注意：

①运输标志上的文字和数字要简明、清晰、易于辨认，文字要符合运输部门的规定。

②运输标志必须刷在外包装的显著位置，并用不褪色的颜料刷写。

③不要加上任何广告性的宣传文字或图案。

④结汇用的提单、发票等单据上的运输标志应与外包装上的运输标志完全相同。

(2)指示性标志(indicative mark)

指示性标志是根据商品的特性，对一些容易破碎、残损、变质的商品在搬运装卸操作和存放保管条件方面提出的要求和注意事项，用图形或文字表示的标志。例如，“小心轻放handle with care”、“此面朝上this side up”、“请勿抛掷dont throw down”、“易腐物品perishable goods”、“请勿平放not to be laid flat”、“请勿用钩no hooks”、“避免日光直射keep out of the direct sun”。

为了统一各国运输包装指示性标志的图形与文字，一些国际组织，如国际标准化组织、国际航空运输协会和国际铁路货运会议分别制定了包装的指示性标志，并建议各个会员国采纳。我国制定有运输包装或指示性标志的国家标准，所用图形与国际上通用的基本一致。

(3)警告性标志(warning mark)

有些特殊物品，如爆炸品、易燃物品、腐蚀物品、氧化剂和放射物质等，需在外包装上用图形或文字等标志表示其危险性，以便搬运人员注意，保障货物和操作人员的安全，所以称其为警告性标志。

(4)其他标志

除上述包装标志外，在货物的包装上一般还需刷制每件货物的品名、货号、装箱数量及配比、毛重(Gross Weight)、净重(Net Weight)、包装容器的体积(Measurement)和货物的产地(Made in China)等标志，其中磅、码、产地标志必须刷制。

例如：Safety Boots安全靴

Art No.JL608TS货号：JL608TS

QTY.12pRS数量：12双

G.W.27KGS毛重：27千克

N.W.21.6KGS净重：21.6千克

MST.50×35×78cm体积：50×35×78厘米

Made in China中国制造

(二)销售包装

销售包装(selling packing)，又称小包装(small packing)、内包装(inner packing)或直接包装(direct packing)，是在商品制造出来以后以适当的材料或容器所进行的初次包装。销售包装除了保护商品的品质外，还能美化商品，宣传推广，便于陈列展销，吸引顾客和方便消费者识别、选购、携带和使用，从而能起到促进销售、提高商品价值的作用。

1.销售包装的种类

销售包装的种类很多。目前国际市场上流行的包装按其形式和作用来分，主要有以下几类：

(1)便于陈列展览类

①堆叠式包装，是指包装的顶部和底部都没有吻合部分，使商品在上下堆叠过程中可以互相吻合，其特点是堆叠稳定性强，大量堆叠可以节省货位，常用于听装的食品罐头或瓶装、盒装的商品。

②挂式包装，是指可以悬挂在货架上展销的包装，其独特的结构如吊钩、吊带、挂孔、网兜等，可充分利用货架的空间陈列商品。

③展开式包装，是指具有特殊图形结构的摇盖盒。当盒盖打开时，盒面图案与盒内商品互相衬托，具有良好的展销效果。

(2)便于识别商品类

①透明包装和“开窗”包装，前者是指容器由全部或部分透明材料制成的包装，后者是指在容器上开有“窗口”的包装。

②习惯包装：它是指采用某些商品销售包装造型，使消费见到包装即可基本上辨别出商品的种类。这种包装多用于传统出口商品。

(3)便于使用类

①携带式包装：这种包装造型适于消费者携带或带有供携带用的提手等装置，方便消费者购买。如有提手的纸盒、塑料拎包等。

②易开包装：包装容器上有严密的封口结构，使用者不需另备工具即可容易开启。易开包装又可分为易开罐、易开瓶和易开盒等。

③喷雾包装：这种包装本身是液体喷雾器，使用时按动按钮，液体即可自动喷出。这种包装适用于日用消费的液体商品。例如香水、空气清新剂、清洁剂等包装。

④复用包装：这种包装除了用作商品的包装外，还可以给消费提供其他使用价值，如有的可以做日常用品。

⑤配套包装：这是指把经常同时作用的不同种类或不同规格大小的商品搭配成套，合成一体的包装，方便消费者组合使用。如工具配套袋、成套茶具的包装盒等。

⑥礼品包装：它是指专门作为送礼用的销售包装。礼品包装的造型应该美观大方，有较高的艺术性，有的还使用彩带、花结、吊牌等。它的装潢除了给消费者留下深刻印象外，还必须具有保护商品的良好性能。使用礼品包装的范围极广，如糖果、化妆品、工艺品、滋补品和玩具等。

2.销售包装的装潢和文字说明

商品销售包装上的装潢和文字说明，是美化商品、宣传商品、吸引消费者，使消费者了解商品特性和妥善使用商品的必要手段。装潢、图案和文字说明通常直接印在商品的包装上，也有采用在商品上粘贴、加标签、挂吊牌等方式。

销售包装的装潢，通常包括图案和色彩，它主要是指按商品的不同属性、形态、数量和销售意图而设计出来的合理的销售包装的造型、画面和文字说明。销售包装的造型要想达到美观大方、新颖多样、科学合理的要求，这就需要包装装潢要具有一定的艺术吸引力，并突出商品特点，图案和色彩应适应有关国家的民族习惯和爱好；在设计装潢画面时，应投其所好，以利扩大出口。另外要注意的是，包装外的吊牌、丝带、花结和装饰衬托也会提高商品装潢水平。

在销售包装上应有必要的文字说明，如商标、品牌、品名、产地、数量、规格、成分、用途和使用方法等。对销售包装来说，文字说明的要求较高，既要求内容上符合规定，也要求语种不能用错。例如，在文字内容上，日本政府规定，凡销往日本的药品，必须说明成分、服用方法以及功能，否则海关就有权扣留，不能进口。在语种的要求上，很多国家也有特别的规定。例如，加拿大政府规定，进口商品说明必须英法文对照；运往法国的产品的装箱单及商业发票必须用法文表示。另外，文字说明要求同装潢画面紧密结合，互相衬托，彼此补充，以达到宣传和促销的目的，使用的文字必须简明扼要，并让销售市场的顾客能看懂，必要时也可以中外文同时并用，还应注意有关国家的标签管理条件的规定。

3.条形码

物品条形码标志(product code)是一种产品代码，它是由一组带有数字的黑白及粗细间隔不等的平行条纹所组成，这是利用光电扫描阅读设备为计算机输入数据的特殊代码语言和标记。目前，世界许多国家都在商品包装上使用条形码。只要将条形码对准光电扫描器，计算机就能自动地识别条形码的信息，确定品名、品种、数量、生产日期、制造厂商、产地等，并据此在数据库中查询其单价，进行货款结算，打出购货清单，这就有效地提高了结算的效益和准确性。

目前，国际广泛使用的条码种类有EAN、UpC码，被用于在世界范围内唯一标识一种商品，我们在超市中最常见的就是这种条码。其中，EAN码是当今世界上广为使用的商品条码，已成为电子数据交换(EDI)的基础；UpC码是美国统一代码委员会制定的一种商品用条码，主要用于美国和加拿大地区。

EAN码是国际物品编码协会制定的一种商品用条码，通用于全世界。EAN码有两种版本——标准版和缩短版。标准版表示13位数字，又称为EAN13码，缩短版表示8位数字，又称EAN8。两种条码的最后一位为校验位，由前面的12位或7位数字计算得出两种版本的编码方式可参考国标GB120941998。。EAN码由前缀码、厂商识别码、商品项目代码和校验码组成。前缀码是国际EAN组织标识各会员组织的代码，我国为690、691和692；厂商代码是EAN编码组织在EAN分配的前缀码的基础上分配给厂商的代码；商品项目代码由厂商自行编码；校验码为了校验代码的正确性。在编制商品项目代码时，厂商必须遵守商品编码的基本原则：对同一商品项目的商品必须编制相同的商品项目代码；对不同的商品项目必须编制不同的商品项目代码。保证商品项目与其标识代码一一对应，即一个商品项目只有一个代码，一个代码只标识一个商品项目。如听装健力宝饮料的条码为6901010101098，其中690代表我国EAN组织，1010代表广东健力宝公司，10109是听装饮料的商品代码。这样的编码方式就保证了无论在何时何地，6901010101098就唯一对应该种商品。

商品条形码的诞生极大地方便了商品流通，现代社会已离不开商品条形码。目前，许多国家的超级市场都使用条形码技术进行自动扫描结算，如商品包装上没有条形码，即使是名优商品，也不能进入超级市场而只能当作低档商品进入廉价商店。另外，有些国家对包装上无条形码标志的商品不予进口。为此，在我国商品包装上推广使用条形码标志，确是当务之急，为了适应国际市场的需要和扩大出口，１９８８年１２月我国建立了“中国特品编码中心”负责推广条形码技术，并对其进行统一管理，１９９４年４月我国正式加入国际物品编码协会。据统计，目前我国已有50万种产品使用了国际通用的商品条形码。我国加入世贸组织后，企业在国际舞台上将赢得更多的活动空间，要与国际惯例接轨，适应国际经贸的需要，企业更要重视商品条形码的作用和运用。

三、定牌、无牌和中性包装

在出口商品的包装上，通常标有生产国别、生产商及出口方使用的商标和牌号。但为了把生意做活，有时应进口方的要求，也可以采用定牌、无牌和中性包装等国际贸易中的习惯做法。

(一)定牌

定牌是指卖方应买方的要求在其出售的商品和包装上标明买方指定的商标牌号，或在卖方的商标和牌号上加注买方商号或代表其商号的标志。采用定牌，从买方(主要是大百货公司、超级市场和专业商店)来讲，是为了扩大本商店的知名度和显示该商品的身价；从卖方来讲，也可以利用买主的经营能力和他们企业的商业信誉，提高售价和扩大销路，所以也愿意接受定牌生产。

使用定牌生产应注意：

（1）要对买方提供的图案、文字内容进行审查，不接受违背我国宪法原则以及与我国精神文明建设不符的图案和文字。

（2）在合同中要明确规定，若日后因使用买方指定的商标牌号而发生工业产权纠纷或出现侵权行为，由买方承担一切责任和费用。

(二)无牌

无牌是指卖方应买方要求在其出售的商品和包装上免除任何商标牌号。这主要适用于一些原料性或半成品商品或低价值商品。对于这类商品，客户要求无牌，是为了减少加工生产的耗费，降低成本和售价。

无论是定牌，还是无牌，若无特殊说明，则一般都要标出制造国别和生产厂商。

(三)中性包装

中性包装是指在商品和包装上不注明制造国别、产地、厂商和原有的商标牌号等有可能导致识别商品来源的内容。

中性包装根据其商业秘密程度可以分为定牌中性包装和无牌中性包装。

定牌中性包装是指卖方按照合同规定，在商品和包装上使用买方指定的商标牌号，但不注明原产地和制造厂商。

无牌中性包装是在出口商品和包装上既不注明原产地和制造厂商，也无任何商标牌号。这类商品一般需要经买方重新包装整理后再销往最终的销售市场。

中性包装是国际贸易中的习惯做法和特定要求，其作用是有助于避开进口国家或地区的配额限制、关税壁垒和非关税壁垒等方面的一些歧视性、限制性乃至敌对性的贸易政策和贸易保护措施，从而扩大出口。尤其是对那些暂无直接外交关系、正在交战之中或正处于对方经济制裁中的国家或地区，中性包装成为各自向对方出口商品的一种必要手段。通常的做法是，采用中性包装将商品出口到第三国，经过重新包装和整理后，再出口到对方国家。


第47章 海洋运输

某出口公司出口货物对外报价FOB香港，每公吨500港元。外商要求改报CIF香港价。业务人员在查阅运价表时见该商品每运费吨为50港元，并估算保险费为每公吨6港元，便以CIF每公吨556港元对外报价，结果成交150公吨。到装运时发现运价表上运费吨50港元是指尺码吨，不是重量吨，因商品积载系数积载系数是指各种货物每一公吨在货舱中正常堆积时所占的空间(立方米)。积载系数是船舶配载工作中十分重要的货物资料，用于计算一定重量的某种货物需占多少货舱容积，或一定的货舱容积能装载多少吨某种货物。为2.5/1(立方米/公吨)，给公司造成重大损失。请讨论：如何理解运费吨的准确含义？

一、海洋运输的定义

海洋运输(Ocean Transport)又称“国际海洋货物运输”，它是指使用船舶通过海上航道在不同国家或地区的港口之间运送货物的一种方式，在国际货物运输中使用最广泛。目前，国际贸易总运量中的2/3以上，中国进出口货运总量的约90%都是利用海上运输完成。

二、海洋运输的特点

海洋运输是国际间商品交换中最重要的运输方式之一，它具有以下特点。

(一)天然航道

海洋运输借助天然航道进行，不受道路、轨道的限制，通过能力更强。随着政治、经贸环境以及自然条件的变化，可随时调整和改变航线完成运输任务。

(二)载运量大

随着国际航运业的发展，现代化的造船技术日益精湛，船舶日趋大型化。目前世界上最大集装箱船是隶属地中海航运(MSC)在2008年12月下水的MSC DANIELA，长366米，宽51.2米，高29.9米，可载13800TEUTEU是英文Twentyfoot Equivalent Unit的缩写。是以长度为20英尺的集装箱为国际计量单位，也称国际标准箱单位。通常用来表示船舶装载集装箱的能力，也是集装箱和港口吞吐量的重要统计、换算单位。。

(三)运费低廉

海上运输航道为天然形成，港口设施一般为政府所建，经营海运业务的公司可以大量节省用于基础设施的投资。船舶运载量大、使用时间长、运输里程远，单位运输成本较低，为低值大宗货物的运输提供了有利条件。

海洋运输也有明显的不足之处，如海洋运输易受自然条件和气候的影响，航期不易准确，遇险的可能性也较大等。

三、海洋运输的经营方式

(一)班轮运输

班轮运输(Liner Transport)又称定期船运输，简称班轮，是在一定的航线上，在一定的停靠港口，定期开航的船舶运输。

班轮运输有三个特点

（1）“四固定”：即船公司按照固定航线、固定港口停靠、固定的航行时间表航行以及按照相对固定的运费率计收运费。

（2）“一负责”：即货物由班轮公司负责配载和装卸，运费内包括装卸费用，承运人和托运人不计算滞期费和速遣费。

（3）承运人和托运人双方的权利义务和责任豁免以签发提单条款为依据。

班轮运输中，船舶按固定的航线和预先公布的船期表在固定港口间运送旅客和货物的运输，因此它适合于货流稳定、货种多、批量小的杂货运输。班轮只要有舱位，不论数量大小、直运或转运都可接受承运。另外，由于“四固定”的特点，时间有保证，运价相对固定，而且承运人负责装卸和理舱，托运人只要把货物交给承运人即可，省心省力，为贸易双方洽谈价格和装运条件提供了方便，有利于开展国际贸易。

(二)租船运输

租船运输(Charter Transport)，是指租船人向船东租赁船舶用于运输货物的业务。租船可以包租整船或部分舱位进行运输，一般以租赁整船为多。它和班轮运输不同，没有预先制定的船期表，没有固定的航线、停靠港口和费率。船舶的营运是根据船舶所有人与需要船舶运输的货主双方事先签订的租船合同来安排的。

租船费用较班轮低廉，且可选择直达航线，故大宗货物一般采用租船运输。租船方式主要有定程租船和定期租船两种。

1.定程租船(Voyage Charter，Tip Charter)

又称程租船或航次租船，是指船方必须按租船合同规定的航程完成货物运输任务，并负责船舶的运营管理及其在航行中的各项费用开支。一般可分为：按单航次、来回航次、连续单航次和连续来回航次等方式租赁船舶。

定程租船的特点是：无固定航线、固定装卸港口和固定航行船期，而是根据租船人(货主)的需要和船东的可能，经双方协商，在程租船合同中规定。定程租船以运输货值较低的粮食、煤炭、木材、矿石等大宗货物为主。

2.定期租船(Time Charter)

又称期租船，是指按一定期限租赁船舶的方式，即由船东(船舶出租人)将船舶出租给租船人在规定期限内使用，在此期限内由租船人自行调度和经营管理。租期可长可短，短则数月，长则数年。这种租船方式不以完成航次数为依据，而以约定使用的一段时间为限。

定期租船的特点是：在租赁期间，船舶交由租船人管理、调动和使用。货物的装卸、配载、理货等一系列工作都由租船人负责，由此而产生的燃料费、港口费、装卸费、垫舱物料费等都由租船人负担。

四、海上货物运输费用

海上货物运输费用，简称海运运费。依照海运船舶的不同营运方式，主要分为班轮运费、租船运费两种。

(一)班轮运费

班轮运费是班轮公司为运输货物而向货主收取的费用。班轮运费视散货运输还是集装箱运输而有所不同。

1.散货运输的班轮运费

散货运输的班轮运费包括货物从装运港至目的港的海上运费。班轮运费是按照班轮运价表的规定来计算的，班轮运价表的结构一般包括：说明及有关规定、货物分级表、航线费率表、附加费率表、冷藏货及活牲畜费率表。货物分级表将货物分为20个等级，每个等级的货物都规定有一个基本费率。

班轮运费是由基本运费和附加费用组成。基本费率(Basic Rate)是指每一记费单位(如一运费吨)货物收取的基本运费，英文也可说成Freight Unit price，即航线内基本港之间对每种货物规定的必须收取的费率，也是其他一些百分比收取附加费的计算基础。基本运费的计算标准共有8种：

(1)按货物实际重量计收运费，称为重量吨(Weight Ton)，运价表内用“W”表示。

(2)按货物的体积/容积计收，称为尺码吨(Measurement Ton)，运价表中用“M”表示。

(3)按重量或体积从高计收，即由船公司选择其中收费较高的一种作为计费标准，运价表中用“W/M”表示。

引例141中，运费吨是重量吨和尺码吨的统称。它只是一个计费标志，这个计费吨有时是质量单位，有时是体积单位，而不是特指质量单位。若货物1公吨不足1立方米，按一公吨计运费；若货物1立方米不足1公吨，按1立方米计费。

(4)按商品价格计收，称为从价运费，运价表内用“A.V.或Ad.Val.”(拉丁文ad valorem，意为“从价”)表示。

(5)按货物的重量、体积或从价计收，即在重量吨、尺码吨和从价运费中选择最高的一种标准计收，在运价表内用“W/M或A.V.”表示。

(6)按货物的重量或体积，再加上从价运费计算，即先按货物重量吨或尺码吨中较高者计算，然后加收一定比例的从价运费，在班轮运价表中用“W/M plus Ad.Val.”表示。

(7)按照货物的个数或件数计收，如卡车按辆、活牲畜按头计收。

(8)由货主和船公司议定，又称议定运价。这种方法通常在承运粮食、矿石、煤炭等农副产品和矿产品时选用。议定运价一般较低，在班轮运价表中用“Open”表示。

附加费(Surcharges)为了保持在一定时期内基本费率的稳定，又能正确反映出各港的各种货物的航运成本，班轮公司在基本费率之外，为弥补损失又规定了各种额外加收的费用，主要有：①燃油附加费(Bunker Surcharge or Bunker Adjustment Factor，B.A.F.)；②货币贬值附加费(Devaluation Surcharge or Currency Adjustment Factor，C.A.F.)；③转船附加费(Transshipment Surcharge)；④直航附加费(Direct Additional)；⑤超重附加费(heavy Lift Additional)、超长附加费(Long Length Additional)和超大附加费(Surcharge of Bulky Cargo)；⑥港口附加费(port Additional or port Surcharge)；⑦港口拥挤附加费(port Congestion Surcharge)；⑧选港附加费(Optional Surcharge)；⑨变更卸货港附加费(Alternation of Destination Charge)；⑩绕航附加费(Deviation Surcharge)。班轮附加费通常以基本运费的一定百分率计收，也有以每运费吨若干金额计收。

此外，班轮公司对不同商品混装在同一包装内，按其中收费较高者计收运费。同一批商品，如包装不同，其计费等级和标准也不同，如托运人未按不同包装分别列明毛重和体积，则整批货物按收费较高者计收运费。同一提单内有两种以上不同货名，如托运人未分别列明毛重和体积，亦从高计费。

班轮运费凡采用临时议定运价的需由货方和船方协商确定；采用单项费率运价表的运输货物按表列费率计算基本费率。而采用等级费率表的计算方法是：先根据货物的英文名称从货物分级表中查出有关货物的计费等级及其计算标准；然后从航线费率表中查出有关货物的基本费率；最后加上各项需支付的附加费率，所得的总和就是有关货物的单位运费，再乘以计算重量吨或者尺码吨即得该批货物的运费总额。如果是从价运费，则按规定的百分率乘以FOB货值即可。

现举例如下：

某企业出口柴油机一批，共15箱，总毛重为5.65公吨，总体积为10.676立方米。由青岛装中国远洋运输公司轮船，经香港转船至苏丹港，请计算某企业应付船公司的运费总额。

首先，按照柴油机的英文名称diesel engine，查阅货物分级表，柴油机属于10级货，计算标准为W/M；然后在中国内地——香港航线费率表中查出10级货物从青岛运至香港的费率为每运费吨22美元，香港中转费为13美元；再从香港——红海航线费率表中查出10级货物的费率为95美元；最后查附加费率表，了解到苏丹港要收港口拥挤附加费，费率为基本运费的10%。由于该批货物的尺码吨(10.676运费吨)较重量吨(5.65运费吨)高，而其计费标准为W/M，则应该按照尺码吨计算，因此，该批货物每一运费吨的运价应为22美元+13美元+95美元+95美元×10%=139.5美元，共需支付总运费10.676×139.5美元=1489.302美元。

2.集装箱运输的班轮运费

目前，集装箱货物海上运价基本上分为两个大类，一类是沿用件杂货运费计算方法，即以每运费吨为单位(散货价)，另一类是以每个集装箱为计费单位(包箱价)。

(1)件杂货基本费率加附加费

基本费率与传统件杂货运价类似，以运费吨为计算单位，多数航线上采用等级费率。另外，除传统杂货所收的常规附加费外，还要加收一些与集装箱货物运输有关的附加费。

(2)包箱费率(Box Rate)

这种费率以每个集装箱为计费单位，常用于集装箱交货的情况，即CFSCY或CYCY条款。常见的包箱费率主要有三种：

①FAK包箱费率(Freight for All Kinds)，即对每一集装箱不细分箱内货类，不计货量统一收取的运价。

②FCS包箱费率(Freight for Class)，是按不同货物等级制定的包箱费率，集装箱普通货物的等级划分与杂货运输分法一样，仍是1~20级，但是集装箱货物的费率差级大大小于杂货费率级差，一般低级的集装箱收费高于传统运输，高价货集装箱低于传统运输；同一等级的货物，重货集装箱运价高于体积货运价。在这种费率下，拼箱货运费计算与传统运输一样，根据货物名称查得等级及计算标准，然后去套相应的费率，乘以运费吨，即得运费。

③FCB包箱费率(Freight for Class or Basis)，这是按不同货物等级或货类以及计算标准制订的费率。

(二)租船运费

1.程租船运费

程租船运费是指货物从装运港至目的港的海上运费。程租船运费的计算方式与支付时间，需由租船人与船东在所签订的程租船合同中明确规定。其计算方式主要有两种：一种是按运费率(Rate of Freight)，即规定每单位重量或单位体积的运费额，同时还要规定是按装船时的货物重量(Intaken Quantity)还是按卸船时的货物重量(Delivered Quantity)来计算总运费的方法；另一种是整船包价(Lumpsum Freight)，即规定一笔整船运费，船东保证船舶能提供的载货重量和容积，不管租方实际装货多少，一律照整船包价付。

程租船运费率的高低取决于诸多因素，包括租船市场运费水平、承运的货物价值、装卸货物所需设备和劳动力、运费的支付时间、装卸费的负担方法、港口费用高低及船舶经纪人的佣金高低等。

程租船方式中，合同应明确船方是否负担货物在港口的装卸费用。如果船方不负担装卸，则应在合同中规定装卸期限或装卸率，以及与之相应的滞期费和速遣费。如租方未能在限期内完成装卸作业，为了补偿船方由此而造成延迟开航的损失，应向船方支付一定的罚金，即滞期费。如租方提前完成装卸作业则由船方向租方支付一定的奖金，称为速遣费。通常速遣费为滞期费的一半。

程租船合同对于装卸费负担的划分，主要有以下5种规定方法：

(1)Liner Terms也称班轮条件，船方负责装卸费。

(2)F.O(Free Out)船方负责装货费用，不负责卸货费用。

(3)F.I(Free In)船方负责卸货费用，不负责装货费用。

(4)F.I.O(Free In and Out)船方不负责货物的装卸费用。

(5)F.I.O.S.T.(Free In and Out Stowed and Trimmed)船方不负责货物的装卸、理舱和平舱费用。

2.期租船运费

在定期租船运输情况下，租船人为使用船舶而付给船舶所有人的对价称为租金。租金率取决于船舶的装载能力和租期的长短，通常规定为按月每载重吨若干金额或整船若干金额，租金一经约定即固定不变。船方负担船员薪金、伙食等费用，并负责保持船舶在租赁期间的适航状态我国《海商法》第47条对船舶的适航做了规定：“承运人在船舶开航前和开航当时，应当谨慎处理，使船舶处于适航状态，妥善配备船员、装备船舶和配备供应品，并使货舱、冷藏舱、冷气舱和其他载货处所适于并能安全收受、载运和保管货物。”(Seaworthy)以及因此而产生的费用和船舶保险费用。租船人在此期尚可在规定航区内自行调度支配船舶，但应负责燃料费、港口费和装卸费等运营过程中的各项开支。


第48章 其他运输方式

2007年7月20日，上海C公司通知美国D运送服务公司快递一份标书到也门共和国参加投标，要求必须在7月25日前将标书投递到指定地点，D公司表示可以如期送达，并当场签下运单，该运单背面印有“托运人同意本运单背面条款，并委托美国D运送服务公司为出口和清关代理”等条款。但是第二天上午D公司收到标书后，由于业务繁忙未按行业惯例于当天送往上海虹桥机场报关，直至23日晚才将标书报关出境，导致7月27日到达目的地，超过了7月26日的投标截止日。上海C公司认为，由于D的疏忽使自己失去投标机会，蒙受较大经济损失，D公司应退还所收运费并赔偿相应的损失。而D公司则认为，他们为C公司投递标书费时6天零5个小时，并未超过国际快件中国到也门4~7天的合理运送时间。请讨论：D公司是否要承担赔偿责任？

一、铁路运输

在国际贸易运输中，铁路运输(Rail Transport)是一种仅次于海洋运输的主要运输方式，负担着进出口货物的集中和分散的繁重任务。铁路运输有许多优点，它一般不受气候条件的影响，可以保证常年的正常运输，而且运量较大，速度较快，有高度的连续性，运输过程中可能遭受的风险比较小，手续也比较简单，因而有广泛的适用性。

铁路运输可分为国内铁路货物运输和国际铁路货物联运两种。

(一)国内铁路货物运输

国内铁路货物运输是指进出口货物在口岸和内地之间的集散。在我国，供港澳台地区的物资经铁路运往香港、九龙和澳门，也属于国内铁路货物运输的范畴，只是在办理手续时与一般国内铁路货物运输有所不同。

(二)国际铁路货物联运

国际铁路货物联运简称国际联运，是指使用一份统一的国际铁路联运票据，由铁路负责经过两国或两国以上的全程运输，并由一国铁路向另一国铁路移交货物。移交货物时，不需发货人和收货人参加。参与国际铁路货物联运的国家一般都加入《铁路货物运输国际公约》（简称《国际货约》）或《国际铁路货物联运协定》（简称《国际货协》）。

《国际铁路货物运输公约》是1980年欧洲各国在瑞士首都伯尔尼举行的各国铁路代表会议上制定的。1938年修改时改称《国际铁路货物运送公约》，又称《伯尔尼货运公约》，同年10月1日开始实行。在第一次和第二次世界大战期间曾经中断，战后又重新恢复，之后为适应国际形势的不断发展变化又屡经修改。1961年2月25日由奥地利、法国、联邦德国、比利时等国在瑞士伯尔尼签订，又于1970年2月7日修订，修订后的《国际货约》于1975年1月1日生效，1980年对该公约又进行了修订。目前参加该公约的国家主要有：德国(包括原民主德国管辖内的铁路)、奥地利、瑞士、法国、意大利、比利时、荷兰、西班牙、葡萄牙、土耳其、芬兰、瑞典、挪威、丹麦、匈牙利、波兰、保加利亚、罗马尼亚、捷克、斯洛伐克等。

《国际铁路货物联运协定》(Agreement concerning International Carriage of Goods by Rail)是在1951年由苏联、罗马尼亚、匈牙利、波兰等8个东欧国家签订，中国、朝鲜、蒙古于1953年7月加入该协定。后来越南和古巴也加入该协定。《国际货协》自签订以后至1971年先后经过多次修改和补充。现行的是1971年4月经铁路合作组织核准、并从1974年7月1日起生效的文本。目前，《国际货协》签约国有阿塞拜疆、阿尔巴尼亚、白俄罗斯、保加利亚、越南、格鲁吉亚、伊朗、哈萨克斯坦、中国、朝鲜、吉尔吉斯斯坦、拉脱维亚、立陶宛、摩尔多瓦、蒙古、俄罗斯、塔吉克斯坦、土库曼斯坦、乌兹别克斯坦、乌克兰和爱沙尼亚等。而波兰、捷克、斯洛伐克、匈牙利、德国等国已退出《国际货协》。

二、航空运输

航空运输(Air Transport)是一种现代化的运输方式。与海洋运输和铁路运输相比较，它具有交货迅速、节省包装、减少保险和储存费用、保证运输质量且不受地面条件限制等优点，因而特别适合于易腐商品、鲜活商品和季节性强的商品运输。

航空运输方式主要有班机运输、包机运输、集中托运和航空快递业务。

(一)班机运输

班机运输(Scheduled Airline)指具有固定开航时间、航线和停靠航站的飞机。通常为客货混合型飞机，货舱容量较小、运价较贵，但由于航期固定，有利于客户安排鲜活商品或急需商品的运送。

(二)包机运输

包机运输(Chartered Carrier)是指航空公司按照约定的条件和费率，将整架飞机租给一个或若干个包机人，从一个或几个航空站装运货物至指定目的地。包机运输适合于大宗货物运输，费率低于班机，但运送时间则比班机要长些。

(三)集中托运

集中托运(Consolidation)可以采用班机或包机运输方式，是指航空货运代理公司将若干批单独发运的货物集中成一批向航空公司办理托运，填写一份总运单送至同一目的地，然后由其委托当地的代理人负责分发给各个实际收货人。这种托运方式可降低运费，是航空货运代理的主要业务之一。

(四)航空快递业务

航空快递业务(Air Express Service)是由快递公司与航空公司合作，向货主提供的快递服务，其业务包括：由快速公司派专人从发货人处提取货物后以最快航班将货物出运，飞抵目的地后，由专人接机提货，办妥进关手续后直接送达收货人，称为“桌到桌运输”(Desk to Desk Service)。这是一种最为快捷的运输方式，承运人必须根据托运人的要求安全如期地将物品送达，特别适合于各种急需物品和文件资料。美国D运送服务公司应承担赔偿责任。因为它作为承运人，负有将托运人所需投递的标书迅速、及时、安全地送达目的地的义务。由于其失误，致使标书在上海耽滞，其行为属于延误，违反其应承担的义务，因此应承担赔偿责任。

三、集装箱运输

集装箱运输(Container Transport)是以集装箱作为运输单位进行货物运输的一种现代化运输方式。由于集装箱运输具有提高了货运速度、简化了货运手续、降低了货运成本等诸多好处，因此成为国际货物运输中普遍采用的重要方式。它可适用于海洋运输、铁路运输、公路运输与国际多式联运等。

国际标准化组织推荐了3个系列13种规格的集装箱，在国际运输中常用的集装箱规格为20英尺和40英尺两种，即IA型8′×8′×40′，IAA型8.6′×8′×40′，IC型8′×8′×20′。国际上以20英尺为“标准箱”(简称TEU)。

集装箱按其装载货物所属货主，可分为整箱货和拼箱货。

(1)整箱货(Full Container Load，FCL)可由货方自行装箱后直接送至集装箱堆场(Container Yard，CY)，整箱货到达目的地后，送至堆场由收货人提取。堆场通常设在集装箱码头附近，是集装箱的中转站。

(2)拼箱货(Less Than Container Load，LCL)：如果一家货主的货物不足一整箱，需送至集装箱货运站(Container Freight Station，CFS)由承运人把不同货主的货物按性质、流向进行拼装，称为拼箱货。

在集装箱运输中，货物交接方式一般可分为以下几种：

①FCL/FCL或CY/CY(整装整拆)；

②FCL/LCL或CY/CFS(整装拼拆)；

③LCL/FCL或CFS/CY(拼装整拆)；

④LCL/LCL或CFS/CFS(拼装拼拆)。

每个集装箱有固定的编号，装箱后封闭箱门的钢绳铅封上印有号码。集装箱号码和封印号码可取代运输标志，显示在主要出口单据上，成为运输中的识别标志和货物特定化的记号。

四、公路运输

公路运输(highway Transportation)是在公路上利用汽车运送货物的运输方式，是交通运输系统的组成部分之一。

公路运输机动灵活，简洁方便，可以深入到可通公路的各个角落，它不仅可以直接运进或运出对外贸易货物，而且也是港口、车站、机场集散进出口货物的重要手段。但公路运载货物有限，运输成本高，运输风险也大。我国内地对香港、澳门两个特别行政区的部分进出口货物，是通过公路运输来完成的。

五、邮包运输

国际邮包运输(parcel post Transport)具有国际多式联运和“门对门”运输的性质，是一种应用广泛而且手续简便的运输方式。按照惯例，托运人只需按照邮局章程一次托运，一次付清足额邮资，取得邮政包裹收据后，即完成了交货义务，邮件在国际间的传递由各国的邮政部门负责办理，邮件到达目的地后，收件人可凭到件通知向邮局提取。

六、内河运输

内河运输(Inland Water Transportation)指船舶在江河航线之间，经营货运业务。它与沿海运输和远洋运输相比，船舶吨位较小。它是内陆腹地和沿海地区的纽带，也是边疆地区与邻国边境河流的连接线，在现代化的运输中起着重要的辅助作用。

七、管道运输

管道运输(pipeline Transport)是用管道作为运输工具的一种长距离输送液体和气体物资的运输方式，是一种专门由生产地向市场输送石油、煤和化学产品等物质的运输方式，是国际货物运输的特殊组成部分。管道运输不仅运输量大、连续、迅速、经济、安全、可靠、平稳以及投资少、占地少、费用低，并可实现自动控制。除广泛用于石油、天然气的长距离运输外，还可运输矿石、煤炭、建材、化学品和粮食等。管道运输可省去水运或陆运的中转环节，缩短运输周期、降低运输成本、提高运输效率。

八、大陆桥运输

大陆桥运输(Land Bridge Transport)是指利用横贯大陆的铁路(公路)运输系统作为中间桥梁，把大陆两端的海洋连接起来的集装箱连贯运输方式。简单地说，就是两边是海运，中间是陆运，大陆把海洋连接起来，形成海-陆联运，而大陆起到了“桥”的作用，所以称之为“大陆桥”。而海-陆联运中的大陆运输部分就称之为“大陆桥运输”。

大陆桥运输是借助于不同的运输方式，跨越辽阔的大陆或狭窄的地峡，以沟通两个互不毗连的大洋或海域之间的运输形式。通常也是一种国际联合运输，目的在于缩短运输距离，减少运输时间和节约运输总费用支出。目前，世界上的大陆桥主要有北美大陆桥、南美大陆桥、新亚欧大陆桥和南亚大陆桥等。

九、国际多式联运

国际多式联运(International Multimodal Transport或International Combined Transport)是指根据多式联运合同，由多式联运经营人以至少两种不同的运输方式将货物从一国境内接受货物的地点运往另一国境内指定交货地点的一种运输方式。按照《联合国国际多式联运公约》的解释，“国际多式联运”必须具备以下5个条件：

(1)必须有一个多式联运合同；

(2)必须是国际间两种或两种以上不同运输方式的连贯运输；

(3)必须使用一份包括全程的多式联运单据；

(4)由一个多式联运经营人对全程运输负责；

(5)必须是全程单一的运费费率。

十、OCp运输

OCp称为内陆公共点或陆上公共点，英文全称为Overland Common points，它的含义是使用两种运输方式将卸至美国西海岸港口的货物通过铁路转运抵美国的内陆公共点地区，并享有优惠运价。美国的OCp地区只限于美国的中部和东部各州，它以落基山脉为界，在其东的各州均为OCp地区，在其西的各州均为非OCp地区。从远东至美国西岸港口，而后再向东运往OCp地区的货物，不仅其海运运费可享受优惠的OCp Rate(每吨运费约低3~4美元)，而且进口方在支付从西岸至最终目的地的铁路(或公路)运费也较其本地运输费率低3％~5％。

在采用时OCp运输时应注意下列问题：

（1）货物最终目的地必须属于OCp地区范围。

（2）货物必须经由美国西海岸港口中转。因此，签订CFR和CIF出口合同时，目的港必须是美国西海岸港口。

（3）提单上必须表明OCp字样，并且在提单目的港一栏中除填明美国西部海岸港口名称外，还要加注内陆地区的城市名称。


第49章 合同中的装运条款

某公司向国外出口大豆1000公吨，国外来证规定：不允许分批装运。装运期不晚于10月30日。在10月15日、10月17日，卖方分别在大连、青岛各装500公吨大豆于同一航次的同一船只上，提单上注明了不同的装货港、不同的装船日期及相同的目的港。问卖方是否违反了信用证的规定？

在国际贸易合同中，运输条款一般应明确规定交易货物的装运时间、装运地和目的地、分批装运和转运、装运通知以及装卸时间/装卸率、滞期速遣条款等问题。

一、装运时间

在国际贸易中规定装运时间的方法，通常有以下几种。

(一)明确具体期限

在国际货物买卖合同中，一般采用明确规定具体的装运时间的方法，即明确规定装运或交货的年度和月份。如规定在某月装运，或跨月装运，或规定在某月底前装运等。

限于某月或某几个月内装运。例如：“2008年10月装运(Shipment during October 2008)”；“2008年8/9/10月装运(Shipment within August/September/October 2008)”。

限于某月某日以前装运。例如：“2009年10月15日前装运(Shipment on or before 15th October 2009)”，“装运期不迟于2008年11月30日(Shipment not later than 30th November 2008)”。

这种明确具体期限的规定方法，在国际货物买卖合同中使用最广。

(二)规定在收到信用证后或汇款后若干天装运

对于外汇管理较严的国家和地区或所成交的商品的规格、花色在其他市场无法销售的情况，可采取这种规定，以防客户不开证或不按时开证而给卖方造成损失。常用的措词是：收到信用证后××天装运，买方必须于某月某日前将信用证开到等。例如：“收到信用证后30天内装运(Shipment within 30days after receipt of L/C)”。

(三)采用某些装运时间术语

表达这类规定的词语有“立即装运”(immediate shipment)、“即期装运”(prompt shipment)、“尽速装运”(shipment as soon as possible)等。由于各国和各行业对这一类术语的解释往往不尽一致，因此，应慎重采用此类术语。

规定合同装运时间时应注意：

(1)应考虑货源、运输和市场需求等实际情况。

(2)对装运或交货期限的规定要明确，但不宜订得过死。

(3)装运期或交货期的长短应适度，并考虑开信用证日期的规定是否合理。

二、装运港和目的港

装运港又叫装货港，是货物起始装运的港口。目的港又叫卸货港，是指买卖合同规定的卸货港口。在一般情况下，装运港和目的港分别规定一个；有时按实际业务的需要，也可分别规定两个或两个以上；在磋商交易时，如明确规定装运港或目的港有困难，可以采用选择港的办法。

确定国内外装运港和目的港时应注意：

(1)对装卸港的规定应力求具体明确；

(2)必须注意国外装卸港口的具体运输和装卸条件；

(3)不能接收内陆城市为装卸港；

(4)为防止发生差错，应注意国外港口有无重名。

三、分批装运和转船

分批装运是指一笔成交数量较大的货物，可以分若干批于不同航次装运。转船是指远洋货运中，货物装运后允许在中途港换装其他船舶转运至目的港。分批装运和转船条款，直接关系到买卖双方的权益，因此能否分批装运和转船，应在合同中订明。根据《跟单信用证统一惯例》的规定，同一船只、同一航次中多次装运的货物，即使提单表示不同的装船日期及不同的装货港口，也不作为分批装运。引例143中，卖方没有违反信用证的规定，虽然卖方分别在大连、青岛各装500公吨大豆，并且提单上注明了不同的装货港、不同的转船日期，但是货物是装在同一航次的同一船只上，因此不属于分批装运。

四、装运通知

这是一项买卖双方相互配合、相互衔接的工作。在FOB条件下，卖方在约定装船期开始前一月向买方发出货物备妥准备装船的通知，买方接到卖方通知后应及时将船舶名称、船期用电报通知卖方准备装船。在按CIF、CFR条件成交时，卖方应于货物装船后立即将合同号、货物的品名、件数、重量、金额、船名及装运日期电告买方，以便买方准备接货，办理进口手续及投保。

五、装卸时间、装卸率和滞期、速遣条款

(一)装卸时间

装卸时间(lay time)是指允许完成装卸任务所约定的时间，它一般以天数或小时数来表示。

(二)装卸率

所谓装卸率，即指每日装卸货物的数量。装卸率的高低，关系到完成装卸任务的时间和运费水平，装卸率规定过高或过低都不合适。规定过高，完不成装卸任务，要承担滞期费(Demurrage)的损失；反之规定过低，虽能提前完成装卸任务，可得到船方的速遣费(Despatch Money)，但船方会因装卸率低，船舶在地间长而增加运费，致使租船人得不偿失。因此，装卸率的规定应适当。

(三)滞期费和速遣费

如果在约定的允许装卸时间内未能将货物装卸完，致使船舶在港内停泊时间延长，给船方造成经济损失，则延迟期间的损失，应按约定每天若干金额补偿给船方，这项补偿金叫滞期费。反之，如按约定的装卸时间和装卸率，提前完装卸任务，使船方节省了船舶在港的费用开支，船方将其获取的利益的一部分给租船人作为奖励，叫速谴费。按惯例，速遣费一般为滞期费的一半。滞期费和速遣费通常约定为每天若干金额，不足一天，按比例计算。


第50章 运输单据

英国A进口商开来一张信用证，以B公司为受益人。信用证要求提交凭A进口商指示的2/3正本已装船的清洁海运提单，以开证申请人为被通知人。在特殊条款中又规定受益人需在装运后立即将1/3正本提单寄给开证申请人。根据信用证规定，B公司在装运后从船方取得了3份正本提单，并将其中一份邮寄给英国商人，其余两份连同其他单据一起提交银行议付。开证行收到单据后提出拒付，理由是提单被通知人一栏漏打开证申请人的电话号码，单证不符，不能接受。B公司立即与船方取得联系，更改提单，但被告知，货物已被收货人凭一份正本提单提走。请讨论：B公司从这笔交易中应该吸取什么教训？

运输单据是指承运人或其代理人签发给托运人的证明货物已装船或已经由承运人监管的单据，它是交接货物、处理索赔与理赔以及向银行结算货款或进行议付的重要单据。在国际货物运输中，运输单据有很多，主要有海运提单、铁路运单、承运货物收据、航空运单、邮包收据等。

一、海运提单

(一)海运提单的性质和作用

海运提单简称提单(Bill of Lading，B/L)，是指用以证明海上货物运输合同和货物已经由承运人接收或装船，以及承运人保证凭以交付货物的单据。它是由承运人签发的具有法律效力的单据。

海运提单具有以下三方面的性质和作用：

(1)提单是承运人签发的货物收据，证明承运人已按提单所列内容收到货物。

(2)提单是代表货物所有权的凭证。提单作为物权凭证，其持有者可凭以向承运人提货，亦可通过背书将其转让，以实现货物所有权的转让，或凭以向银行办理抵押贷款或叙做押汇。引例144中，提单收货人一栏由进口商指定，同时B公司又寄一份正本提单给进口商，这样就使A进口商掌握了货物所有权，给对方制造了不付款的条件。因此，对于资信较差的客户，各出口公司应严格控制这样的条件。

(3)提单是海上货物运输合同的证明，是承运人和托运人处理双方在运输中的权利和义务问题的主要法律依据。

(二)海运提单的内容

目前各航运公司所制定的提单，格式上虽不完全相同，但其内容大同小异，主要包括正面内容和背面条款两部分。

1.提单的正面内容

提单的正面内容具体包括以下各项：承运人名称及主营业所、托运人名称、收货人名称、通知人名称、船名、航次及船舶国籍、装运港、目的港、货物的品名、唛头、件数、重量或体积、运费及其他费用、提单号码、份数及签发日期和地点、承运人或船长或其代理人签字等。正面内容主要由承运人和托运人填写。

2.提单背面条款

提单背面条款是处理承运人和托运人之间所发生争议的依据。目前大多数提单的背面条款是基于《统一提单的若干法律规则的国际公约》（简称《海牙规则》）制定的。一般来说，主要包括：首要条款、定义条款、承运人的责任和豁免、运费条款、转运条款、包装与唛头条款、赔偿条款、留置权条款、特殊货物条款等内容。

(三)有关提单的国际公约

为了统一提单背面条款关于托运人和承运人之间的权利义务的规定，国际上先后签署了三个国际公约。

(1)1924年8月25日在布鲁塞尔签订了《统一提单的若干法律规则的国际公约》，简称《海牙规则》。

(2)1968年2月23日在布鲁塞尔签订《修改统一提单的若干法律规则的国际公约的议定书》，简称《维斯比规则》。

(3)1978年3月在汉堡通过的《联合国海上货物运输公约》，简称《汉堡规则》。

(四)海运提单的种类

1.按货物是否已装船划分

（1）已装船提单(On Board B/L)。它是在货物装上船后，由承运人或其代理人签发的提单。这种提单必须注明船名、装船日期，并由船长或其代理人签字，提单中须有“货已装船”(on board)字样。实务中，买方一般要求卖方提供已装船提单。

（2）备运提单(Received for Shipment B/L)。是指承运人在收到托运货物等待装运时所签发的提单。在货物装船后，托运人可凭此向船公司换取已装船提单；也可经承运人在其上批注已装船字样，并注明船名、装船日期及签字后，变成已装船提单。

2.按提单收货人的抬头方式划分

（1）记名提单(Straight B/L)，又称“收货人抬头提单”，是指在提单收货人一栏内填写指定收货人名称的提单。这种提单只能由提单上指定的收货人提货，不可转让。一般只有在运输贵重物品或展览品时才使用该提单，银行一般不愿意接受记名提单作为议付的单证。

（2）不记名提单(Bearer B/L)，又称来人抬头提单，是指提单收货人栏内不填写具体收货人名称的提单，该栏或留空白，或填写“to the bearer”。这种提单任何人持有皆可提货，而且仅凭交付即可转让，因而风险较大，实务中很少使用。

（3）指示提单(Order B/L)，是指提单收货人一栏内只填写“凭指示”(to order)或“凭某人指示”(to the order of ×××)字样的提单，这种提单经背书后可转让。在进出口业务中使用最广。背书的方法有两种：空白背书和记名背书。前者是仅有背书人(提单转让人)在提单背面签字盖章，而不注明被背书人的名称；后者是除背书人签章外，还须列明被背书人名称。实务中使用最多的是“凭指示”并经空白背书的提单，习惯上称其为“空白抬头、空白背书”的提单。

3.按提单对货物外表状况有无不良批注划分

（1）清洁提单(Clean B/L)，是指货物在装船时外表状况良好，承运人未加注任何有关货物残损、包装不良或其他有碍结汇批注的提单。

（2）不清洁提单(Unclean B/L)，是指承运人在提单上加注有货物表面状况不良或存在缺陷等批注的提单。国际贸易中，卖方有义务提交清洁提单，也只有清洁提单才可以转让。

4.按运输方式划分

（1）直达提单(Direct B/L)，是指轮船中途不经过换船而直接驶往目的港卸货所签发的提单，凡合同和信用证规定不准转船时，必须使用这种直达提单。

（2）转船提单(Transshipment B/L)，是指从装运港装货的轮船，不直接驶往目的港，而在中途港换装另外船舶所签发的提单。

（3）联运提单(Through B/L)，是指经过海运和其他运输方式联合运输时由第一承运人所签发的包括全程运输的提单。

5.按提单内容的繁简划分

（1）全式提单(Long form B/L)，是指提单有正面条款，同时又有反面条款。

（2）简式提单(Short form B/L)，是指提单背面没有任何条款。

6.按提单的有效性划分

（1）正本提单(Original B/L)，是指提单上有承运人、船长或其代理人签字盖章并注明签发日期的提单，提单上必须要标明“正本”字样；在货款的收付中银行及买方只接受正本提单。

（2）副本提单(Copy B/L)，是指提单上没有承运人、船长或其代理人签字盖章，而仅供工作上参考之用的提单。在副本提单上，一般都以“副本”或“不可转让”字样，以示与正本提单有别。

二、铁路运输单据

铁路运输可分为国际铁路联运和国内铁路运输，前者使用国际铁路联运运单，后者使用国内铁路运单。中国大陆通过铁路对港、澳出口的货物，由于国内铁路运单不能作为对外结汇的凭证，故使用“承运货物收据”这种特定性质和格式的单据。现将国际铁路联运运单和承运货物收据分别简介如下。

(一)国际铁路联运运单

国际铁路联运运单(International Through Rail Waybill)，是发货人与铁路之间缔结的运输契约，它规定了铁路与发、收货人在货物运送中的权利、义务和责任，对铁路和发、收货人都具有法律效力。该运单从始发站随同货物附送至终点站并交给收货人，它不仅是铁路承运货物出具的凭证，也是铁路同货主交接货物、核收运杂费用和处理索赔与理赔的依据。国际铁路联运运单副本，在铁路加盖承运日期戳记后发还给发货人，是卖方凭以向银行结算货款的主要证件之-。

由于国际铁路货物联运分为快运和慢运两种，故在运单及其副本上加有不同的标记。凡需快运的货物，则在运单及其副本的正反两面的上边和下边加印有红线；慢运货物则使用不加注红线的运单和运单副本。铁路运单及其副本，不同于海运提单，它不是代表货物所有权的物权凭证。

(二)承运货物收据

承运货物收据(Cargo Receipt)是在特定运输方式下所使用的一种运输单据，它既是承运人出具的货物收据，也是承运人与托运人签订的运输契约。我国内地通过铁路运往港、澳地区的出口货物，一般都委托中国对外贸易运输公司承办。当出口货物装车发运后，当地外运公司即签发一份承运货物收据给托运人，以作为对外办理结汇的凭证。

承运货物收据的格式及内容和海运提单基本相同，主要区别是它只有第一联为正本。在该正本的背面印有“承运简章”，载明承运人的责任范围。该简章第二条规定由该公司承运之货物，在铁路、轮船、公路、航空及其他运输机构范围内，应根据各机构的规章办理。可见，这种承运货物收据不仅适用于铁路运输，也可用于其他运输方式。

三、航空运单

航空运单(Airway Bill)是承运人与托运人之间签订的运输契约，也是承运人或其代理人签发的货物收据。航空运单还可作为核收运费的依据和海关查验放行的基本单据。但航空运单不是代表航空公司的提货通知单。在航空运单的收货人栏内，必须详细填写收货人的全称和地址，而不能做成指示性抬头。航空运单的正本一式三份，每份都印有背面条款，其中一份交发货人，是承运人或其代理人接收货物的依据；第二份由承运人留存，作为记账凭证；最后一份随货同行，在货物到达目的地，交付给收货人时作为核收货物的依据。

航空运单主要分为两大类

(一)航空主运单

凡由航空运输公司签发的航空运单就称为主运单(MAWB，Master Air Waybill)，它是航空运输公司据以办理货物运输和交付的依据，是航空公司和托运人订立的运输合同。每一批航空运输的货物都有自己相对应的航空主运单。

(二)航空分运单

集中托运人在办理集中托运业务时签发的航空运单被称作航空分运单(hAWB，house Air Waybill)。

在集中托运的情况下，除了航空运输公司签发主运单外，集中托运人还要签发航空分运单。

在这中间，航空分运单作为集中托运人与托运人之间的货物运输合同，合同双方分别为各货主和集中托运人；而航空主运单作为航空运输公司与集中托运人之间的货物运输合同，当事人则为集中托运人和航空运输公司，货主与航空运输公司没有直接的契约关系。

不仅如此，由于在起运地货物由集中托运人将货物交付航空运输公司，在目的地由集中托运人或其代理从航空运输公司处提取货物，再转交给收货人，因而货主与航空运输公司也没有直接的货物交接关系。

四、国际多式联运单据

国际多式联运单据(Multimodal Transport Document，简称M.T.D.或Combined Transport Document，简称C.T.D.)，是指证明国际多式联运合同以及证明多式联运经营人接管货物，并负责按照合同条款交付货物的单据，它是适应国际集装箱运输需要而产生的，在办理国际多式联运业务时使用。国际多式联运单据也称为国际多式联运提单(Multimodal Transport B/L or Combined Transport B/L)。

(一)国际多式联运单据的性质与作用

(1)它是国际多式联运经营人与托运人之间订立的国际多式联运合同的证明，是双方在运输合同确定的权利和责任的准则。在国际多式联运成立后签发多式联运单据，因此，它不是运输合同，而是运输合同的证明。在国际多式联运的内容和条款中规定双方当事人订立的合同条款与实体内容。托运人在订立运输合同前应了解运输单据上所有条款，除非另有协议外，应把单据内容和条款作为双方权利义务和责任的准则。

(2)它是国际多式联运经营人接管货物的收据。国际多式联运经营人向托运人签发多式联运单据表明已承担运送货物的责任并占有了货物。

(3)它是收货人提取货物和国际多式联运经营人交货的凭证。收货人或第三人在目的地提取货物时，必须凭国际多式联运单据换取提货单才能提货。

(4)它是货物所有权的证明。国际多式联运单据持有人可以押汇、流通转让，因为国际多式联运单据是货物所有权的证明，可以产生货物所有权转移的法律效力。

(二)国际多式联运单据的种类

国际多式联运单据可以分为两大类：可转让单据与不可转让单据。

(1)可转让国际多式联运单据分为可指示单据(提单)和不记名单据(提单)。

(2)不可转让国际多式联运单据。它是记名单据(提单)，在单据下面收货人一栏中载明作为收货人的特定人(或公司)的提单。一般不能流通转让。

国际多式联运单据在使用的形式上与联运提单有相同之处，但在其性质上又有极大区别。两者主要区别是：

(1)联运提单限于由海运与其他运输方式所组成的联合运输时使用，而多式联运单据既可用于海运与其他运输方式的联运，又可用于不包括海运的其他运输方式的联运，但必须是两种或两种以上不同运输方式的联运。

(2)联运提单由承运人、船长或承运人的代理人签发，多式联运单据则由多式联运经营人或经其授权的人签发，多式联运经营人可以是完全不掌握运输工具的无船承运人，全程运输由经营人安排其他承运人负责。

(3)联运提单的签发人仅对第一程运输负责，而多式联运的签发人则要对全程负责，无论货物在任何区段发生属于承运责任范围的灭失或损坏，均对托运人负责。

五、邮包收据

邮包收据是邮局收到寄件人邮包后所签发的凭证，也是收件人提取邮件的凭证，又是当邮包发生灭失或损坏时索赔和理赔的依据。邮包收据同样不是物权凭证。


第51章 海上货物运输保险（1）

一货轮从青岛驶往马来西亚。途中船舱起火并迅速蔓延。为了船货的共同安全，船长下令往舱内灌水灭火，此时主机受损，无法继续航行，于是船长雇用拖轮拖船至某港修理，然后驶向目的地。这次造成的损失共有：①1500箱货物被烧；②1000箱货被水浇湿；③船的部分甲板烧坏；④拖轮费用；⑤额外补加的燃料和船上人员的工资等。问：以上货物损失和费用如何认定和补偿？

在国际贸易中，合同标的货物通常都需要经长途运输才能到达进口国，在装卸、运输、存储过程中，货物可能会遇到各种风险而受到损失。为了在货物遭受损失时能得到补偿，货物交易中的买方或卖方一般都须向保险人或保险公司投保货物运输保险。国际货物运输保险的种类因运输方式的不同而有所不同，主要有海上运输保险、铁路运输保险、航空运输保险、邮包运输保险等。

一、海上货物运输保险承保的范围

海上货物运输保险承保的范围包括海上风险与损失，以及海上风险以外的其他外来原因所造成的风险和损失。

(一)海上风险与损失

1.海上风险

海上风险包括海上发生的自然灾害和意外事故，通常称其为“海难”。

(1)自然灾害

自然灾害是指不以人们的意志为转移的自然界力量所引起的灾害。在海上保险业务中，并不是指一切由于自然力量所造成的灾害，而是仅指恶劣气候、雷电、流冰、洪水、地震、海啸、火山爆发等人力不可抗拒的灾害。对于海上风险与海上损失，国际海运保险以及各国保险界都有特定的解释。

(2)海上意外事故

意外事故一般指的是由于偶然的非意料中的原因所造成的事故。这里所说的意外事故并非泛指海上一切意外事故，而是仅指运输工具搁浅、触礁、沉没、船舶与流冰或是其他物体碰撞以及失踪、失火、爆炸等类似的事故。

2.海上损失与费用

海上损失与费用是指被保险的货物在海上运输过程中，遭受到海上风险而引起的损失与费用。按照惯例，海上损失还包括与海运相连接的陆上和内河运输过程发生的损失和费用。

(1)海上损失

按照海上损失程度的不同，海上损失可分为全部损失和部分损失。全部损失又称全损，是指货物全部灭失或不可分割的一批货物全部灭失或完全变质或不可能归还被保险人的损失。全部损失又分为实际全损和推定全损。实际全损是指货物已经灭失或完全丧失商用价值，或不可能再归被保险人拥有。例如：货物被火焚化为灰烬；船只沉没；茶叶被水浸泡失去商用价值等。推定全损是指货物在遭受事故后，认为实际全损已经不可避免或者为避免发生实际全损而花在施救、修理、收回和运到目的地上的费用之和将超过保险价值。

部分损失是指不属于实际全损和推定全损的损失。部分损失包括共同海损和单独海损。共同海损是指载货船舶在海上遇到灾害事故，威胁到船舶、货物和其他财产等各方共同安全，为解除共同危险而有意地、合理地采取措施所直接造成的特殊牺牲和支付的特殊费用。例如：船舶遇到狂风巨浪有全船沉没的危险，船长下令把部分货物投海。这些被抛货物就是共同海损的牺牲。又如船舶搁浅，雇佣驳船驳运部分货物，并用拖船助其起浮，这些费用开支就是共同海损。共同海损发生的特殊牺牲和特殊费用，均可通过共同海损计算，由获得安全的财产，即由幸存的船舶、货物和运费按其获救利益的价值按比例分摊，即共同海损分摊。

共同海损分摊要涉及各方的利益关系。因此共同海损必须具备特定的条件：

第一，共同海损的危险必须是共同的，这是前提条件。如果某种危险不是威胁船货各方的共同安全，而是危及某一方的利益安全，这种情况下，即使做出了特殊的牺牲或支付了费用，也不能算作共同海损。第二，共同海损的危险必须是真实存在的。不能是臆测的或不是不可避免的。第三，牺牲和费用必须是有意的，即是人为的有意识的行为结果，而不是意外的损失。第四，处置必须是合理的。比如，为减轻重量必须抛弃部分货物时，所抛弃的部分货物必须是体重的、价值低的。

单独海损是指涉及船方或货方或其他利益方单独一方的利益而遭受的损失。单独海损是承保风险所引起的意外损失，不是人为的有意行为所引起的。单独海损与共同海损是不同的。

(2)海上费用

海上费用是承保人承保的费用。这种费用是指保险货物遭遇到保险责任范围的事故，除货物本身损失外而产生的其他费用。包括：①施救费用，是指被保险的货物在遭受承保责任范围内的灾害事故时，被保险人或其他代理人、雇佣人员和受让人等为防止损失的扩大而采取的抢救措施所支出的费用。保险人对该费用负责赔偿。②救助费用，是保险货物遭遇承保责任范围内的灾害事故时，由保险人和被保险人以外的第三者采取救助行为，由被救方付给救助方的报酬。保险人也负责赔偿。

(二)外来风险损失

外来风险一般是指海上风险以外的其他外来原因所造成的风险和损失。外来风险分一般外来风险和特殊外来风险。

1.一般外来风险和损失

通常是指保险货物在运输途中由于偷窃、短量、雨淋、玷污、渗漏、破碎、受热受潮、串味、钩损、锈损等外来原因所造成的风险。

2.特殊外来风险和损失

特殊外来风险和损失是指由于军事、政治、国家政策法令以及行政措施等特殊外来原因所造成的风险与损失。例如：战争、罢工、船舶中途被扣而导致交货不到等等。

二、海上货物运输保险的险别和实务

海上货物运输保险的险别是保险人对海上风险和损失的责任范围。它是确定保险人的承保范围和赔偿责任范围的依据。不同的险别有不同的保险费率，保险人承保的风险、责任范围也不同。各种险别所承保的责任是通过各种不同的保险条款来规定的。现将中国人民保险公司对海上运输方式的货运保险介绍如下。

(一)中国人民保险公司海洋货物运输保险的险别

我国海洋货物运输保险的险别，主要分为基本险别和附加险别两大类。

1.基本险别

基本险别包括：平安险、水渍险和一切险。

(1)平安险

平安险的英文原意为保险人对单独海损不负责赔偿。平安险的责任范围包括：

①在运输过程中，由于自然灾害和运输工具发生意外事故，造成被保险人的货物实际全损或推定全损。

②由于运输工具搁浅、触礁、沉没、与流冰或其他物体碰撞以及失火、爆炸等意外事故造成被保险货物的全部或部分损失。

③只要运输工具发生搁浅、触礁、沉没等意外事故，则无论在这之前或者之后曾在海上遭遇恶劣气候、雷电、海啸等自然灾害所造成的被保险货物的部分损失。

④在装卸或转运过程中，被保险货物一件或数件落海所造成的全部或部分损失。

⑤运输工具遭遇到海难后，在中途避难港停靠而引起的卸货、装货、存货以及运送货物所产生的特别费用。

⑥被保险人对遭受责任内危险的货物采取的抢救，对防止或减少损失的措施支付的合理费用，但以不超过该批被保险货物的保险金额为限。

⑦共同海损的牺牲、分摊和救助费用。

⑧运输契约中订有“船舶的互撞条款”，按该条款规定：应由货主偿还船方的损失费用。

从以上责任范围可以看出，在投保平安险的情况下：第一，保险公司对由于自然灾害造成的单独海损不负责赔偿，对于意外事故造成的单独海损负责赔偿；第二，在运输过程中运输工具发生搁浅、触礁、沉没、焚毁等意外事故，则不论在事故之前或之后由于自然灾害造成的单独海损，保险公司要负赔偿责任。

(2)水渍险

水渍险的责任范围，除包括上述“平安险”的各项责任外，还负责被保险货物由于恶劣气候、雷电、海啸等自然灾害所造成的被保险货物的部分损失。

(3)一切险

一切险的责任范围除包括上列“平安险”和“水渍险”的所有责任外，还包括货物运输过程中，因一般外来原因所造成的被保险货物的全部损失或部分损失。

上述三种基本险别中，平安险承保责任范围最小，它只对自然灾害造成的全部损失和意外事故造成的全部或部分损失负责赔偿；对自然灾害造成的部分损失不负责赔偿。水渍险的责任范围较平安险大。凡因自然灾害和意外事故造成的全部损失和部分损失，保险公司都负责赔偿。一切险的责任范围是基本险别中最大的。它除了包括平安险、水渍险的责任范围以外，还包括货物在运输途中，由于一般外来原因所造成的全部或部分损失。应该注意的是，这里所说的一切险并非是保险公司对一切风险损失都有赔偿责任，它是有特定范围的，也就是上述的责任范围。

《中国人民保险公司海洋运输保险条款》对各种险别的责任起讫时间均作出具体的规定。“平安险”、“水渍险”和“一切险”承保责任的起讫采用国际保险业务中惯用的“仓至仓条款”，即保险公司承担的保险责任是从被保险货物运离保险单所载明的起运港(地)发货人的仓库开始，一直到货物达到保险单所载明的目的港(地)收货人的仓库时或保险人用作分配、分派或非正常运输的其他存储处所为止。但是当货物从目的港卸离海轮时起算满60天，无论保险货物有没有进入收货人的仓库，保险责任均告终止。

2.附加险

海洋运输货物保险除了上述基本险别外，还有种类繁多的附加险。归纳起来可分为一般附加险和特殊附加险。在办理保险时，可根据实际需要选择投保若干附加险。

(1)一般附加险

一般附加险的种类繁多，主要有：

①偷窃提货不着险，货物被偷窃，以及运抵目的地以后，货物全部或整件未交的损失。

②洪水雨淋险，途中由洪水、雨水及冰雪融化所造成的损失。

③短量险，保险人承担承保货物的数量和重量发生短少的损失，不包括正常的自然损耗。

④混杂、玷污险，运输过程中，货物混进杂质所造成的损失。

⑤渗漏险，流质、半流质的液体物质和油类物质在运输途中因为容器损坏而引起的渗漏损失。

⑥碰损、破碎险，碰损，指在运输过程中因受震动、颠簸、挤压造成货物本身的损失，主要针对金属、木质等货物而言的。破碎是在运输途中，因野蛮装卸、运输工具颠簸震动造成的货物本身的破裂、断碎的损失。

⑦串味险，指承保货物在运输途中，因受其他带异味物质的影响而造成串味的损失。比如茶叶、香料、药材等在途中受到一起堆放的皮张、樟脑等异味的影响而串味。

⑧受热、受潮险，在运输途中受气温变化或水蒸气影响而变质的损失。

⑨钩损险，在装卸时使用手钩、吊钩等工具造成的损失。

⑩包装破碎险，是包装破碎造成的短少、玷污等损失。

其他还有锈损险，运输过程中发生的锈损，若原装时已生锈，不在承保范围。

注意：一般附加险不能独立投保，只能在投保平安险或/和水渍险时加保，在投保一切险时，其中包括一般附加险，所以无需加保。

(2)特别附加险

特别附加险是指承保由于军事、政治、国家政策法令以及行政措施等特殊外来原因而引起的风险与损失的险别。特别附加险包括战争险、罢工险还有其他特殊附加险。

战争险的责任范围包括：由于战争或者类似战争行为和敌对行为、武装冲突或海盗行为及由此引起的捕获、拘留、禁止、扣押等所造成的损失。还有由于各种常规武器(水雷、鱼雷等)造成的损失，以及由于上述原因引起的共同海损的牺牲、分摊和救助费用。对于核武器所造成的损失，保险公司不予赔偿。

罢工险是指由于罢工者、被迫停工工人参加工潮或暴动人员采取行动所造成的直接损失。对于任何人的恶意行为造成的损失不在此列。其他特殊附加险包括：交货不到险、进口关税险、舱面险、拒收险和黄曲霉素险，以及我国某些出口货物运到港澳存仓期间的火险等。
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(二)中国人民保险公司保险条款

中国人民保险公司为了明确买卖双方在货运保险方面的责任，合同中都有明确约定保险投保人、保险公司、保险险别、保险费率和保险金额等保险条款。

1.保险投保人

国际贸易中的货物保险，是由买方还是由卖方投保，完全取决于双方约定采用的交货条件和使用的贸易术语。例如：按FOB、CFR术语成交时，买卖合同中一般只订明“保险由买方自行处理”。如买方要求卖方代办保险，则应在保险条款中订明“由买方委托卖方按发票金额的××%代为投保××险，保险费由买方负担”。

2.保险公司和保险条款的约定

国际贸易货物保险要慎重选择投保的保险公司，要了解保险公司的资信情况，因为这关系到买卖双方的利益，且与双方的利益关系程度也不一样。如：按CIF成交，保险事宜与卖方关系不大，但对买方却有重大的利害关系。所以，一般事先约定保险公司和采用的保险条款，以利日后保险索赔。

3.保险险别的约定

国际贸易中的货物运输风险责任的承担也是由双方约定的交货条件和采用的贸易术语确定的。当规定风险承担一方办理投保时，这种投保完全出于自身的利益考虑，投保的险别由自身决定。例如：按FOB成交，卖方在装运港船上完成交货任务，此后的风险责任转移给买方，买方要承担运输途中的各种危险所造成的损失。这种术语规定由买方负责办理保险，完全是为了自身的利益，至于投保何种险别，则由买方自己决定，无需双方共同约定。而在有些术语条件下，负责办理投保、承担投保费用的一方并非实际承担风险责任的一方，或是应一方的要求代办保险的，这种情况下就应在条款中约定。例如：按CIF或CIp条件成交，货运中的风险是由买方承担的，但保险费则约定由卖方承担(包括在货价中)。双方就应约定投保的具体险别，包括一般附加险的约定。若双方未约定具体险别时，按惯例，卖方可按最低险别予以投保。在CIF或CIp条件下，货价中一般未包含特殊附加险的责任，若买方要求加保，并承担相应费用时，卖方可代为投保。在约定时应同时约定这种特殊附加险的费用率，变动风险应由买方承担。

4.保险金额及保险单据约定

在货运风险责任由买方承担而由卖方负责办理投保货运险的情况下，如按CIF或CIp条件成交，买卖双方应在合同中订明保险金额。根据保险市场的习惯做法，保险金额一般都是按CIF价加成计算，即按发票金额再加一定的百分率。保险加成率，用来作为买方因进口货物而支付的费用的补偿和作为买方的预期利润。按照习惯做法，加成一般按CIF价的10%计算。所以，若合同未约定保险金额时，按CIF价或CIp价的110%投保货物运输险。在交易磋商时，如买方要求加成超过10%时，卖方可以酌情接受。在适当限度内，保险公司一般会接受加成。若买方要求加成率过高，卖方应同保险公司协商，征得保险公司同意后方可接受。在合同中规定由卖方办理投保时，同时要规定卖方应向买方提供保险单，以便买方使用。

(三)买卖合同中保险条款的内容

保险条款是签订贸易合同的一个不可缺少的条件和环节，通常都作为一般交易条件之一，由买卖双方在合同中订明。我国的进口货物一般由我方自办保险，进口合同中的保险条款可规定为：“保险由买方投保。”出口合同中的保险条款可根据海运、空运和邮运等不同情况和买卖双方磋商结果作不同的规定。

(四)签订保险条款应当注意的问题

应尊重对方的意见和要求。有些国家规定，其进口货物必须由其保险，这些国家有40多个，如朝鲜、缅甸、印度尼西亚、伊拉克、巴基斯坦、叙利亚、伊朗、墨西哥等。对这些国家的出口，我们不宜按CIF价格报价。如果国外客户要求我们按伦敦保险协会条款投保，我们可以接受客户要求，但应在合同里订明。经托收方式收汇的出口业务，成交价应争取用CIF价格条件成交，以减少风险损失。因为在我们交货后，如货物出现损坏或灭失，买方拒赎单，保险公司可以负责赔偿，并向买方追索赔偿。合同中的保险条款一定要明确保险的依据、险别以及由谁负责办理保险。

(五)进出口业务中的保险实务

1.确定保险金额

保险金额是保险人所承担的最高赔偿金额，也是核算保险费的基础。

（1）出口中保险金额的确定

保险金额=CIF或CIp×(1+投保加成率)

根据《INCOTERMS2000》的规定，投保加成率为10%。但是如果买方要求以较高的加成率投保并愿意承担保险费时，只要加成率低于15%，卖方可以通融接受。卖方原来是以FOB、FCA或CFR、CpT向买方报价的，如果买方要求改报CIF或CIp价，如何换算呢？计算公式为：

CIF=FOB1-（1+投保加成率）×保险费率

CIp=FCA+运费1-（1+投保加成率）×保险费率

（2）进口中保险额的确定

进口中保险金额原则上按CIF或CIp值计算。在使用FOB、FCA或CFR、CpT术语的进口业务中，大多采用预约保险，为了计算简便，投保人与保险人共同议定平均运费率和平均保险费率来计算保险金额。

保险金额=FOB或FCA×(1+平均运费率+平均保险费率)

保险金额=CFR或CpT×(1+平均保险费率)

2.办理保险手续

（1）出口保险手续

以CIF或CIp术语出口的货物，采取逐笔投保。首先，投保人按出口合同或信用证的规定，填写投保单，具体列明被保险人名称、保险货物项目、数量、包装及标志、保险金额、起讫地点、运输工具名称、起讫日期、投保险别等。然后将投保单送保险公司投保，缴纳保险费。

（2）进口保险手续

以FOB、FCA或CFR、CpT进口的货物，由买方办理保险。为了简化投保手续和防止出现漏保等情况，一般采取预约保险的做法。即投保人与保险公司签订不同运输方式下的预约保险合同。按照预约保险合同的规定，投保人对每笔进口货物，无需填制投保单，而仅以国外的装运通知代替投保单，即办理了投保手续。

3.领取保险单据

保险单据是保险人与被保险人之间的保险合同，是保险人出具的保险证明，也是被保险人凭以向保险人索赔和保险人理赔的依据。如果需要，被保险人领取保险单据后可以背书转让。常见的保险单据有：

（1）保险单(Insurance policy)又称大保单，是一种正规的保险合同，其背面列有保险人与被保险人之间权利与义务的详细条款。

（2）保险凭证(Insurance Certificate)又称小保单，是一种简化的保险合同，其背面没有详细的保险条款，具有与保险单同样的法律效力。目前，保险凭证已很少采用。

（3）联合凭证(Combined Certificate)是一种发票与保险单结合在一起的保险单据。保险人将承保的险别、保险金额以及保险编号加注在投保人的发票上，并加盖印戳，作为承保凭证，其他项目均以发票所列内容为准。这种凭证仅适用于对港澳地区的部分交易。

三、国际贸易运输货损索赔

(一)索赔程序

1.损失通知

被保险人获悉或发现被保险货物已经损失，应立即通知保险公司或保险单所载明的保险公司在当地检验理赔代理人，并申请检验。保险公司方面接到通知后即应采取相应的措施，如检验损失、提出施救意见、核查原因、确定保险责任和签发检验报告等。

2.向承运人等有关方面提出索赔

被保险人或其代理人发现货物短少或有明显残损痕迹除向保险公司报损外，还应立即向承运人或有关当局(海关、港务局等)索取货损货差证明。如货损货差涉及承运人、码头装卸公司等方面的责任时，还应立即以书面形式向责任方提出索赔，并保留追偿的权利，有时还要申请延长索赔时效。

3.采取合理的施救、整理措施

被保险货物受到损害时，被保险人应迅速对受损货物采取合理的施救、整理措施，防止损失扩大。若接到保险公司发出的有关防止或减少损失的合理措施的特别通知，应当按通知要求处理。因抢救、阻止或减少货物的损失措施而支付的合理费用，应由保险公司承担，但此费用以不超过被救货物的保险金额为限。

4.备妥索赔单据

被保险货物的损失经过检验，被保险人办妥向承运人等第三者责任方的追偿手续后，应立即向保险公司提出赔偿请求。索赔时应提交：检验报告，保险单(保险凭证)正本，运输单据(海运提单，海运单，铁路、公路运单，航空运单，邮包收据，多式联运单据)发票，装箱单、重量单，向承运人请求赔偿的函电或其他必要的单证、文件、货损货差证明，海事报告摘要，列明索赔金额及计算依据，以及有关费用的项目、用途的索赔清单。

5.代位追偿

在保险业务中，为防止被保险人双重获益，保险人在履行赔偿责任后，在其赔偿金额内，要求被保险人转让其对造成损失的第三者责任方要求索赔的权利，称代位追偿。实际业务中，保险人需首先赔付，才能取得代位追偿权。具体做法是：被保险人在获得赔偿的同时签署一项权益转让书，作为保险人取得代位追偿权的证明。保险人凭此向第三者进行追偿。

(二)索赔期限

索赔期限为自被保险货物在最后卸载港全部卸离海轮后起算，最多不超过2年。

四、陆运、空运货物与邮包运输保险简介

在国际贸易中，不仅海洋运输的货物需要办理保险，陆上运输、航空运输、邮包运输的货物也都需要办理保险。保险公司对不同方式运输的货物都订有相应的专门条款。现将中国人民保险公司对其他各种运输方式的货运保险介绍如下。

（一）陆运货物保险

陆运过程中，常见的风险主要有：车辆碰撞、倾覆出轨、路基坍塌、桥梁折断、道路损毁、火灾和爆炸等意外事故；雷电、洪水、地震、火山爆发、暴风雨以及霜雪冰雹等自然灾害；战争，罢工，偷窃，货物残损、短少，渗漏等外来原因所造成的风险；各种风险的显现会使货物遭受损失。货物所有人为转嫁风险，应办理陆运货物保险。陆运货物保险的基本险别有陆运险和陆运一切险两种，陆上运输冷藏货物险也具有基本险的性质。

陆运险的承保范围与海运水渍险相似。陆运一切险的承保范围与海运一切险相似。这些责任均适用于公路和铁路运输。陆运货物保险责任的起讫，同样采用“仓至仓”条款。陆运货物保险险别中，也有附加险。附加险包括一般附加险和特殊附加险。在投保基本险的基础上，可根据需要加保附加险。陆运一切险中包括一般附加险，所以在投保了一切险后，无须再加投一般附加险。特殊附加险中有战争险、罢工险等险别。加保战争险后再加保罢工险，不另行收取保险费。陆运战争险责任的起讫以货物置于运输工具时为限。

（二）空运货物保险

货物在空运中，常见的风险有：雷电、火灾、爆炸、飞机遭受碰撞、倾覆、坠落、失踪、战争破坏以及被保险货物由于飞机遇险而被抛弃等。空运货物保险的险别有基本险别和附加险别。基本险别中包括航空运输险和航空运输一切险。这两种险别可单独投保。在投保其中之一的基础上，可加保战争险等特殊附加险，加保时另付保险费。若加保战争险再加保罢工险则不另行收费。航空运输险和航空运输一切险责任的起讫采用“仓至仓”条款。航空运输战争险的责任期限是以货物装上飞机开始至卸离保单载明的目的地的飞机时为止。

（三）邮包运输保险

邮包运输过程中可能遭遇的风险包括自然灾害、意外事故等各种外来的风险。邮包运输险的基本险别有：邮包险和邮包一切险。在投保邮包运输基本险别之一的基础上，可投保战争险等附加险。投保附加险时，应另交费用。在投保战争险后再投保罢工险则不另行收费。邮包运输基本险的责任起讫是：自被保险邮包离开保单所载明的起运地点寄件人处所，运往邮局时开始，直至邮包运达保单所载明的目的地邮局，经该邮局签发到货通知书给收件人的当日午夜起算满15天为止。在此期限内，邮包一经递交至收件人处所时保险责任即告终止。邮包运输战争险的保险责任起讫是：自被保险邮包经邮政机构收讫后自存储处所开始运送时生效。直至该邮包运达保险单所载明的目的地邮政机构递交收件人为止。


第53章 《伦敦保险协会海运货物保险条款》简介

我国某外贸公司与德国某进口商达成一项皮衣出口合同，价格条件为ＣＩＦ悉尼，支付方式为不可撤销即期信用证，投保协会货物保险条款ＩＣＣ(Ａ)险。生产厂家在生产的最后一道工序将皮衣的湿度降低限度，然后用牛皮纸包好装入双层瓦棱纸箱，再装入集装箱。货物到达目的港后，检验结果表明，全部货物湿、霉、玷污、变色，损失达８万美元。据分析，该批货物出口地不异常热，进口地不异常冷，完全属于正常运输。问：保险公司对该批货物是否负责赔偿？为什么？

英国制定的各种保险规章制度，其中包括海运保险单格式和保险条款，对世界各国的保险业都有着广泛的影响。目前，世界上有很多国家在海上保险业务中直接采用英国伦敦保险协会所制定的《协会货物条款》(ＩｎｓｔｉｔｕｔｅＣａｒｇｏＣｌａｕｓｅｓ，ＩＣＣ)，或者在制定本国保险条款时参考或部分地采用伦敦保险协会(简称协会或者ICC)海运货物保险条款。协会海运货物保险条款主要有6种，即(A)险、(B)险、(C)险、战争险、罢工险和恶意损害险。承保风险和除外责任是其核心内容。

(一)ICC(A)险的承保风险和除外责任

协会条款(A)险采取“一切风险减去除外责任”的办法确定保险人的责任，即承担“除外责任”以外的一切风险。协会条款(A)的除外责任包括以下方面。

1.一般除外责任

包括由于被保险人故意的不法行为造成的损失或费用；自然渗漏、自然损耗、自然磨损、包装不足或不当所造成的损失或费用；保险货物内在缺陷或特性所造成的损失或费用；直接由于延迟所引起的损失或费用；因船舶所有人或租船人经营破产或不履行债务所造成的损失或费用；由于使用核武器所造成的损失或费用。

2.不适航、不适货除外责任

这种除外责任是指保险货物载装船时，如被保险人的货物受雇人已经知道船舶不适航，以及船舶、装运工具、集装箱等不适货，保险人不负赔偿责任。

3.战争除外责任

由于战争或敌对行为等造成的损失或费用；由于捕获、拘留、扣留等(海盗除外)所造成的损失或费用；由于漂流水雷、鱼雷等所造成的损失或费用。

4.罢工除外责任

由于罢工者、被迫停工工人所造成的损失或费用；以及由于罢工、被迫停工所造成的损失或费用。协会条款(A)的承保风险和我国的一切险相类似。

(二)协会条款(B)险的承保风险和除外责任

协会对(B)险和(C)险的承保风险采取“列明承保风险的方法”，即把保险人所承保的风险具体列出。凡列明的风险，保险人均予以承保。

1.(B)险的承保风险

包括：由于火灾、爆炸、船舶或驳船触礁、搁浅、沉没或倾覆；陆上运输工具倾覆或出轨；船舶、驳船或运输工具同水以外的外界物体碰撞；在避难港卸货；地震、火山爆发、雷电等原因造成的灭失或损害；以及由于共同海损牺牲、抛货、浪击落海、海水、湖水或河水进入船舶、驳船、运输工具、集装箱、大型海运箱或贮存处所；货物在装卸时落海或摔落造成的整件全损等原因造成的灭失或损害。

2.协会条款(B)险的除外责任

(B)险的除外责任与(A)险基本相同，但仍有两点区别：第一，(A)险只对由于被保险的故意不法行为所造成的损失费用不负赔偿责任。但对被保险人之外的任何个人或数人故意不法行为造成的风险负责赔偿。而(B)险中保险人对此也不负赔偿责任。第二，(A)险把海盗行为列入保险范围，而(B)险对海盗行为不负保险责任。协会条款(B)险的承保风险和我国的水渍险相似。

(三)协会条款(C)险的承保风险和除外责任

(C)险只承保“重大意外事故”的风险，而不承保自然灾害和非重大意外事故的风险。具体承保风险的范围包括：由于火灾、爆炸、船舶或驳船触礁、搁浅、沉没或倾覆；陆上运输工具倾覆或出轨；在避难港卸货；共同海损牺牲以及抛货等原因造成的灭失或损害。协会条款(C)险的除外责任与(B)险的除外责任完全相同。与我国的平安险有些不同。主要是其承保的范围比平安险的责任范围小一些。协会海运货物保险的保险期限就是承担保险责任的起讫期限，即保险的有效期。协会海运货物保险条款和战争险的条款对保险期限的规定与我国海运保险与海运战争险对保险期限的规定大体相同。


第54章 结算工具

甲交给乙一张经付款银行承兑的期票，作为向乙订货的预付款，乙在票据上背书后转让给丙以偿还原欠丙的借款，丙于到期日向承兑银行提示取款，恰遇当地法院公告该银行于当天起进行破产清理，因而被退票。丙随即向甲追索，甲以乙所交货物质次为由予以拒绝，并称已于10天前通知银行止付，止付通知及止付理由也同时通知了乙。在此情况下丙再向乙追索。乙以票据系甲开立为由推诿不理。丙遂向法院起诉，被告为甲、乙与银行三方。你认为法院将如何依法判决？理由何在？

在国际货款结算中，基本上都采用票据作为结算工具，现金结算比重极小。国际贸易支付中使用的票据主要是狭义的票据，它是债务人按期无条件支付一定金额，可以转让流通的有价证券，主要包括汇票、本票和支票。

一、票据的特性

根据各国票据法的规定和解释，票据具有四个特性。

(一)要式性

票据的开立，必须具备必要的法定条件，才能产生票据的效力，即票据的形式必须符合规定，票据上需要记载的必要事项必须齐全，各必要事项又必须符合票据法律规定，才能使票据产生法律效力。

(二)流通性

票据上的债权可以通过背书转让或交付转让的方式予以流通转让。根据国际上通行的做法，凡记名票据，必须经背书才能交付转让；凡无记名票据，仅凭交付就可以转让。由于我国票据法规定的票据均为记名票据，因此其转让必须通过背书进行。

(三)无因性

无因性是指票据流通过程中的持票人行使票据权利时，不必向票据债务人称述或证明该票据产生或转让的原因，即使该票据有原因上的缺陷，只要持票人自己是依法取得的，就享有票据权利，票据债务人必须对持票人支付票款。

(四)文义性

票据行为的内容完全以票据上文字记载为准，只要持票人合法善意地取得票据，向付款人提示后，付款人就得按票据上记载的内容无条件地向持票人付款，而不能以票据以外存在民事关系为由来对抗票据权力的行使。

为加强票据权利，确保票据付款来促进票据流通，西方各国大都订有票据法。其中影响较大的两类票据法是以英国《1882年票据法》为代表的英美法系和以《日内瓦统一法》为代表的大陆法系。《中华人民共和国票据法》于1996年施行，并于2004年修正，是一部反映票据运行规律，规范票据行为，保障票据活动当事人合法权益的重要法律。

二、汇票

汇票(Bill of Exchange；Draft)是国际结算中使用最为广泛的一种信用工具和支付工具。在信用证、托收或票汇的结算方式中，通常需要提交汇票，特别在承兑信用证、议付信用证业务中则必须有汇票。

(一)汇票的含义

我国《票据法》规定：“汇票是出票人签发的，委托付款人在见票时或者在指定日期无条件支付确定的金额给收款人或者持票人的票据。”

《英国票据法》关于汇票的定义是：“汇票是一人(出票人)向另一人(付款人)签发的，要求付款人即期或定期在可以确定的将来时间，对特定人或其指定的人或持票人无条件支付一定金额的书面命令。”

(二)汇票的记载事项

汇票的记载事项通常分为绝对必要记载事项、相对必要记载事项和任意记载事项三大类。绝对必要记载事项，是指出票人在出票时必须完整正确地记载事项，缺少其中任何一项，该汇票无效。我国《票据法》规定汇票必须包括：表明“汇票”字样、无条件支付的委托、确定的金额、付款人名称、收款人名称、出票日期和出票人签章。

相对必要记载事项是指出票人在出票时应在票面上加以记载的事项，但是如果没有记载，允许依据法律推定或予以补记，从而确定这些事项。我国《票据法》规定的相对必要记载事项包括：付款日期(汇票上未记载付款日期的，为见票即付)、付款地(汇票上未记载付款地的，付款人的营业场所、住所或者经常居住地为付款地)和出票地。

此外，出票人还可以记载其他与票据性质不抵触，不为《票据法》所禁止的事项，即任意记载事项。一般包括：汇票编号、出票依据、付款货币、利息及利率、付一不付二或付二不付一。

(三)汇票的种类

根据不同的标准，汇票通常可分为以下几种。

1.按出票人的不同，汇票可以分为银行汇票和商业汇票

银行汇票(Bankers Draft)是指出票人和付款人均为银行的汇票，一般用于汇付(款)业务中的票汇。银行汇票一般为光票，不随附货运单据。

商业汇票(Commercial Draft)是指由企业、商号或个人签发的，付款人可以是企业、商号、个人或银行的汇票。在国际贸易中，出口商开立的汇票就是商业汇票，若采用托收方式，则该汇票的付款人为进口商；若采用信用证方式，则该汇票的付款人一般为开证行或其指定的银行。商业汇票大都附有货运单据。

2.按是否附有货运单据，汇票可分为光票和跟单汇票

光票(Clean Draft)是指不附带货运单据的汇票。光票的出票人和付款人可以是企业或个人，也可以是银行。光票常用于支付佣金、代垫费用、收取货款尾数等。

跟单汇票(Documentary Draft)是指附有运输单据的汇票。跟单汇票必须随附与贸易相关的货运单据，如提单、发票、保险单等单据，才能获得承兑或付款。在国际货款结算中，大多采用跟单汇票作为结算工具。

3.按付款时间的不同，汇票可分为即期汇票和远期汇票

即期汇票(Sight Draft/Demand Draft)是指持票人提示汇票时，付款人应立即付款的汇票。这种汇票又有三种类型：汇票上明确载明“见票即付”字样的、汇票上未记载付款日期的以及汇票上载明的到期日与出票日相同的即期汇票。

远期汇票(Time Draft/Usance Draft)是指付款人在将来一定期限内付款的汇票。依约定日期方法的不同，远期汇票又可分为：规定某一个特定日期，即定日付款；付款人见票后若干天(at……days after sight)，如见票后30天、45天、60天、90天……；出票日后若干天(at……days after date of draft)；运输单据日后若干天(at……days after date of transport document)，如“提单日期后若干天(at……days after date of bill of lading)”。

4.按承兑人的不同，汇票又可分为商业承兑汇票和银行承兑汇票

商业承兑汇票(Commercial Acceptance Draft)是指以企业、商号或个人为付款人并由其进行承兑的远期汇票。商业承兑汇票是建立在商业信用基础上的，若承兑人拒付，持票人的权利可能难以得到保障。这种汇票一般用于托收付款方式。

银行承兑汇票(Bankers Acceptance Draft)是指由企业、商号或个人开立的以银行为付款人并经银行承兑的远期汇票。银行承兑汇票是建立在银行信用基础上的，通常比商业承兑的汇票信用高，因而易于流通转让。这种汇票一般用于远期信用证付款方式。

一份汇票通常同时具备几种属性，例如一份商业汇票，可以同时又是即期的跟单汇票或远期的银行承兑跟单汇票。

(四)汇票的票据行为

票据行为是指能够产生票据债权债务关系的要式法律行为。汇票行为通常包括汇票的出票、提示、承兑、付款、背书、拒付与追索等。

1.出票(Draw或Issue)

出票是指出票人签发汇票并交付给收款人的行为。出票人通常在汇票上填写付款人、付款金额、付款日期、付款地点以及收款人等项目，签字后交付给收款人。汇票上收款人的填写有三种方法：①限制性抬头。例如“仅付××公司”(pay……Co.only)或“付给××公司，不准转让”(pay……Co.not transferable)，这种抬头的汇票不能流通转让，只有指名的公司才有权收取票款。②指示性抬头。例如“付××公司或其指定人”(pay……Co.or order 或pay to the order of……Co.)，这种抬头的汇票可以经过持票人背书并交付给第三者进行转让。③持票人或来人抬头。例如“付给来人”(pay bearer)或“付给持票人”(pay holder)，做成这种抬头的汇票无须由持票人背书，仅凭交付即可转让。我国《票据法》和《日内瓦统一法》都不允许签发持票人或来人抬头汇票。

2.提示(presentation)

提示是指收款人或持票人将汇票提交付款人要求付款或承兑的行为。付款人看到汇票，即为见票(Sight)。提示可以分为两种：提示承兑和提示付款。提示承兑是指远期汇票持票人向付款人出示汇票，并要求付款人承诺付款的行为。提示付款是指持票人向付款人出示汇票要求其付款的行为。如果是即期汇票，付款人见票后立即付款，若是远期汇票，付款人见票后先办理承兑手续，到期后才付款。

3.承兑(Acceptance)

承兑是指汇票付款人承诺在远期汇票到期日支付汇票金额的票据行为。通常由付款人在汇票正面写上“承兑”字样，注明承兑的日期，并由付款人签名，交还持票人。汇票一经承兑，付款人就成为汇票的承兑人，并成为汇票的主债务人，出票人便成为汇票的从债务人(或次债务人)。

4.付款(payment)

付款是指汇票付款人向持票人支付汇票金额以消灭票据关系的行为。即期汇票在付款人见票时即付，远期汇票于到期日在持票人提示付款时由付款人付款。

5.背书(Endorsement)

背书是指以转让票据权利为目的的票据行为，通常由持票人在汇票的背面或粘单上签上自己的名字，或者再加上受让人即被背书人的名称，并把汇票交给受让人。票据的转让不必通知债务人，并可多次转让。经过背书后，受让人成为持票人，是票据的债权人，受让人有以背书方式再行转让的权利。对受让人来说，所有以前的背书人和出票人都是他的“前手”，对背书人来说，所有他转让以后的受让人都是他的“后手”，“前手”对“后手”承担汇票到期承兑和到期付款的责任。背书方式可以分为三种：①限制性背书。是指背书人对支付给被背书人的指示带有限制性的词语，只能由指定的被背书人凭票取款，而不能再行转让或流通。例如“仅付××公司”(pay……Co.only)、“付给××银行，不可转让”(pay to……bank，not transferable)。②空白背书，或称略式背书或不记名背书。背书人只在票据背面签名，不指定被背书人，即不写明受让人。这种汇票仅凭交付就可转让。③特别背书，或称记名背书。是指背书人在票据背面签名外，还写明被背书人名称或其指定人，被背书人可以进一步凭背书交付而将汇票进行转让。例如“付给××银行或其指定人”(pay……bank or order)。我国《票据法》特别规定：若要转让汇票只能通过背书并交付的方式，并且背书必须记载被背书人名称，我国不允许对票据作空白背书。

6.拒付(Dishonor)

拒付是指汇票在提示付款或提示承兑时遭到拒绝，或者付款人或承兑人拒不见票、死亡、宣告破产或因违法被责令停止业务活动等情况下，使得付款在事实上已不可能。

7.追索(Recourse)

追索是指持票人正确提示但遭到拒付时，向其前手请求偿还票据金额及其他法定款项的行为。汇票被拒付时，持票人除可向承兑人追偿外，还有权向其前手，包括所有的背书人和出票人行使追索权。持票人可以不按照票据债务人的先后顺序，对其中一人、数人或者全体行使追索权。

根据票据的要式性、流通性、无因性和文义性，只要是合法善意地取得票据，丙的汇票在银行破产被拒付时，有权向其“前手”，包括背书人(乙)和出票人(甲)行使追索权。甲和乙必须要按票据上记载的内容无条件地向丙付款。甲也不能以乙所交货物质次为由予以拒绝，因为甲不能以票据以外存在民事关系为由来对抗票据权力的行使，但可以在付款后向乙单独索赔。丙可以不按照票据债务人的先后顺序，对其中甲、乙、银行全体或其中一方或数方行使追索权。法院应该判甲、乙、银行败诉，在银行破产后，甲和乙也必须支付汇票金额给丙。

三、本票

(一)本票(promissory Note)的含义

我国《票据法》规定：“本票是出票人签发的，承诺自己在见票时无条件支付确定的金额给收款人或者持票人的票据。”

《英国票据法》关于本票的定义是：“本票是由一人向另一人签发的约定在见票时或在指定的或可以确定的将来时间向特定的人或其指定的人或持票人无条件支付一定金额的书面承诺。”

(二)本票的记载事项

签发本票要依照法律规定的格式，否则不发生本票效力。我国《票据法》规定，本票必须记载下列事项：①表明“本票”字样；②无条件支付的承诺；③确定的金额；④收款人名称；⑤出票日期；⑥出票人签章。本票上未记载前款规定事项之一的，本票无效。此外，出票人在签发本票时还应记载出票地、付款地和到期日等事项，若未记载，并不导致本票无效，而是由有关法律对其予以推定。

(三)本票的种类

根据不同的标准，本票通常可以分为以下几种：

(1)按照出票人的不同身份，可以分为银行本票和商业本票。商业本票或称为一般本票(General promissory Note)的出票人为除银行以外的其他企业、团体、事业单位等。银行本票(Bankers promissory Note)的出票人是银行。我国《票据法》规定：“本法所称本票，是指银行本票”，我国不承认银行以外的企事业、其他组织和个人签发的本票，并且只有中国人民银行规定且经其审定的银行方可签发本票。

(2)按照指定到期日的不同，可以分为即期本票和远期本票。即期本票是指见票即付的本票，而远期本票是承诺于未来某一规定的或可以确定的日期支付票款的本票。根据我国《票据法》的规定，我国的本票均为见票即付的本票，不承认远期本票的效力。可见我国签发的本票都是银行即期本票。

四、支票

(一)支票(Cheque；Check)的含义

我国《票据法》规定：“支票是出票人签发，委托办理支票存款业务的银行或者其他金融机构在见票时无条件支付确定的金额给收款人或者持票人的票据。”

《英国票据法》关于支票的定义是：支票是以银行为付款人的即期汇票。《日内瓦统一票据法》还特别指出：支票的付款银行必须是持有出票人根据协议有权开立支票处理存款的银行。

(二)支票的记载事项

我国《票据法》规定，支票必须记载下列事项：①表明“支票”字样；②无条件支付的委托；③确定的金额；④付款人名称；⑤出票日期；⑥出票人签章。未记载前款规定事项之一的，支票无效。我国《票据法》还规定，支票上未记载收款人名称的，经出票人授权，可以补记。支票上未记载出票地的，出票人的营业场所、住所或者经常居住地为出票地。支票上未记载付款地的，付款人的营业场所为付款地。此外，各国法律都禁止签发空头支票，即出票人签发的支票金额超过其付款时在付款人处实有的存款金额。

(三)支票的种类

支票都是即期的，即都为见票即付。此外，支票还有如下分类：

(1)记名支票和不记名支票。记名支票(限制性抬头)是在支票人的收款人一栏中注明收款人名称，非经收款人签章不可支取。不记名支票(来人抬头)，又称空白支票，是在支票上不注明收款人姓名，只写“付来人”，持票人在支取时无须在支票背面签章，仅凭交付而转让。指示性支票(指示性抬头)可以转让。我国《票据法》未把收款人作为支票必须记载事项，在法律上认可了不记名支票这一形式。

(2)普通支票、现金支票和转账支票。根据我国《票据法》，普通支票可以支取现金，也可转账，用于转账时，应在支票正面注明。现金支票只能支取现金；转账支票只能转账，不能支取现金。

(3)划线支票和未划线支票。在国际上，支票可以通过划线的方式来限制持票人或收款人的收款方式。划线支票是在支票正面划两道平行线的支票，它只能委托银行代收票款入账，不能支取现金。未划线支票可以委托银行代收票款入账，也可以支取现金。

(四)支票与汇票、本票的区别

支票与汇票、本票的区别。

比较项目汇票本票支票票据性质委托他人付款的票据，属委托支付证券无条件支付承诺，属承诺式或自付证券委托他人付款的票据，属委托支付证券当事人3个：出票人、付款人(受票人)和收款人2个：出票人和收款人3个：出票人、付款人和收款人签发份数一式多份(银行汇票除外)一式一份一式一份远期票据承兑远期汇票：需承兑无须承兑

(出票人即是付款人)无须承兑

(均为见票即付)债务责任承兑前，出票人负责债务；承兑后，承兑人为主要债务人；

承兑或付款是付款人自己的独立行为出票人负责到底出票人永远都是主债务人(付款人只有在出票人在付款人处有足以支付支票金额存款的条件下负有付款义务)


第55章 结算方式

某年我出口公司对澳大利亚出口核桃仁。澳大利亚开证行开来的信用证规定为“山西琥珀核桃仁(二等品)”。当时因二等品缺货，经研究，为及时供应开证人的进口需求，用“一等品”装船，在发票上注明：核桃仁(一等品)，价格按二等品计收。受益人(出口公司)原以为所装运货物等级比信用证规定的高，而价格不变，进口方应该不会有任何异议。我方议付行也持同样意见。但是，恰恰相反，开证行收到单据后，竟然以“单证不符”为由拒付。进口商甚至向我出口方提出索赔要求，理由是未按信用证规定装货发运。试讨论：开证行和进口商拒付有道理吗？

国际结算方式是国际结算的核心内容，它是指运用哪种结算工具来结清国际间债权债务的形式。依据国际结算方式地位和功能不同，国际结算方式可分成基本结算方式和附属结算方式两大类。基本结算方式即狭义传统的国际结算方式，主要包括汇付、托收和信用证三种方式。其中，汇付方式是顺汇法，即使用的结算工具(委托通知或汇票)的传送方向与资金的流动方向相同。而托收和信用证属于逆汇法，即使用的结算工具的传送方向与资金的流动方向相反。附属结算方式是指以基本结算方式为基础并以弥补基本结算方式缺陷为目的的一类国际结算方式，主要包括国际保理、包买票据业务、银行保函、备用信用证等。

一、汇付

汇付(Remittance)，又称汇款，是指进出口双方在签订进出口合同后，出口商(收款人)依约备货出运，而进口商(汇款人)则委托当地银行将货款按进出口合同列明的汇款方式，通过受托行(汇出行)及其海外代理行(汇入行)交付国外出口商的结算方式。

(一)汇付的当事人

(1)汇款人(Remitter)，即付款人，是委托汇出行将款项汇交收款人的当事人，通常是进口商。

(2)汇出行(Remitting Bank)，是接受汇款人的委托或申请，汇出款项的银行，通常是进口商或其他经贸往来中的债务人所在地的银行。

(3)汇入行(Receiving Bank)，又称解付行(paying Bank)，是接受汇出行委托，并解付一定金额给收款人的银行，通常是收款人所在地的银行。

(4)收款人(payee or Beneficiary)，即接到汇入行通知后收取汇款金额的当事人，通常是出口商。

(二)汇付的种类及基本业务程序

在国际贸易结算中，根据汇出行付款的方式，或汇款委托书的传递方式的不同，可以将汇付分为电汇、信汇和票汇三种。

(1)电汇(Telegraphic Transfer，T/T)是由汇款人委托汇出行用电报、电传、环球银行间金融电讯网络(SWIFT)等电讯手段发出付款委托通知书给收款人所在地的汇入行，委托它将款项解付给指定的收款人。电汇的优点是交款迅速，是三种汇付方式中最为快捷的一种，缺点是银行收取的费用相对于信汇和票汇来说较高。

(2)信汇(Mail Transfer，M/T)与电汇类似，但它是以信汇委托书(M/T Advice)或支付通知书(payment Order)作为结算工具，通过邮政航空信件方式寄发给汇入行，授权解付一定金额给收款人的一种汇款方式。信汇的优点是费用低，缺点是收款时间慢。

(3)票汇(Remittance by Bankers Demand Draft，D/D)是汇出行应汇款人的申请，开立其代理行或其他往来银行为付款人的银行即期汇票，用以支付一定金额给收款人的一种以票据作为结算工具的汇付方式。票汇的优点是费用较电汇低，但收款时间较慢。

(三)汇付的性质及在国际结算中的应用

在汇付的结算方式下，银行只提供服务而不是信用，卖方交货后买方付不付款，买方付款后卖方交不交货，完全取决于双方的信用，因此汇付属于商业信用。此外，采用汇付方式进行结算时，根据货款交付和货物运送先后时间的不同，有预付货款(payment in Advance)和货到付款(payment After Arrival of Goods)两种。预付货款下，进口商承担出口商不按时发货甚至不发送货物的风险；而货到付款下，出口商承担进口商不按期付款或不付款的风险。因为进出口双方在预付货款或货到付款下所承担的风险是不平衡的，因此在双方互不了解、互不信任的情况下，汇付通常多用于从属费用的结算，如运费、保险费、佣金、退款、包装费、延期付款的利息等。

二、托收

托收(Collection)是债权人(出口商)出具汇票及/或商业单据委托银行通过它的分行或代理行向债务人(进口商)代为收款的一种结算方式。根据《托收统一规则》(国际商会第522号出版物)第2条对托收的定义如下：托收意指银行按照收到的指示，处理金融单据(如汇票、本票、支票等)及/或商业单据(如发票、运输单据、所有权凭证、保险单据等)，其目的是为了取得付款及/或承兑，或者凭付款及/或承兑交出单据，或者以其他条款和条件交出单据。

(一)托收的当事人

(1)委托人(principal)，是委托银行办理托收业务、向国外付款人收款的客户，通常是出口商。

(2)托收行(Remitting Bank)，是接受委托人的委托，转托国外银行向国外付款人代为收款的银行，通常为出口地银行。

(3)代收行(Collecting Bank)是接受托收行的委托，代向付款人收款的银行，通常为进口地银行。

(4)付款人(Drawee，payer)，是支付货款的人，通常为进口商。

此外，在托收业务中，有时还可能有以下当事人：

(5)提示行(presenting Bank)，属代收行范围，指向付款人提示单据的银行。代收行可以委托与付款人有往来账户关系的银行作为提示行，也可以自己兼任提示行。

(6)“需要时的代理”(principals Representative in CaseofNeed)，即出口商在付款地事先指定的代理人，一旦发生拒付，由该代理人代为料理货物存仓、投保、运回或转售等事宜。一般直接请代收行作为“需要时的代理”。

(二)托收的种类及基本业务程序

根据是否附有货运单据，托收分为光票托收(Clean Collection)和跟单托收(Documentary Collection)。光票托收是指金融单据不附有商业单据的托收，即仅把金融单据委托银行代为收款。跟单托收是指金融单据附有商业单据或不附有金融单据的商业单据的托收。国际贸易中货款的收取大多采用跟单托收。

在跟单托收情况下，根据交单条件的不同，又可分为付款交单和承兑交单两种。

1.付款交单(D/p，Documents Against payment)

付款交单是指出口商的交单须以进口商的付款为条件，即出口商将汇票连同货运单据交给银行托收时，指示银行只有在进口商付清货款时才能交出货运单据。如果进口商拒付，就不能从银行取得货运单据，也无法提取单据项下的货物。付款交单按支付时间不同又有即期和远期之分。

（1）即期付款交单(D/p at Sight，Documents Against payment at Sight)，是指出口商通过银行向进口商提示汇票和货运单据，进口商于见票(或见单)时即须付款，在付清货款后，领取货运单据。

（2）远期付款交单(D/p after Sight，Documents against payment after Sight)，是指出口商通过银行向进口商提示汇票和货运单据，进口商即在汇票上承兑，并于汇票到期日由代收银行再次向其提示时经付款后向代收银行取得单据。在汇票到期付款前，汇票和货运单据由代收行掌握。

2.承兑交单(D/A，Documents Against Acceptance)

承兑交单是指出口商的交单以进口商的承兑为条件。进口商承兑汇票后，即可向银行取得货运单据，待汇票到期日才付款。承兑交单只适用于远期汇票的托收。

(三)托收的性质及风险防范

托收属于商业信用，银行办理托收业务时，只是按委托人的指示办事，并不承担要求付款人必须付款的义务，也无检查审核货运单据是否齐全、是否符合买卖合同的义务。

因此，跟单托收中出口商能否顺利收到货款，完全取决于进口商的资信状况。若在付款交单下，进口商在未付清货款前，取不到货运单据，提不走货物，货物的所有权仍属出口商，如进口商到期拒不付款赎单，出口商虽然还可把货物另行处理，但将承担货物存仓、保险、转售或运回的费用损失。若在承兑交单下，进口商只需在汇票上履行承兑手续，即可取得单据，把货提走。进口商承兑后到期不付款，虽然出口商有权依法向承兑人追偿，但实践证明，此时的进口商多半已无力偿付或破产，或本身即是一种诈骗，因此出口商往往面临货、款两空的处境。所以承兑交单比付款交单的风险更大。

由于托收对进口商有利，进口商不但可免去申请开立信用证的手续，不必预付银行押金，减少费用支出，而且有利于资金融通和周转。在出口业务中采用托收，有利于调动进口商采购货物的积极性，从而有利于促成交易和扩大出口。但出口商仍应做到以下几点：①切实了解进口商的资信情况和经营作风；②明确各种托收方式的操作要点，应按照票据金额、性质、对客户的控制程度选择恰当的托收方式，慎用远期付款交单和承兑交单；每笔托收金额不宜太大；远期托收期限最好不超过90天；③严格按照规定发货，确保单证完整、准确、真实，以免授人以柄；④了解进口国的贸易管制和外汇管制条例以及商业惯例；⑤出口合同应争取按CIF或CIp条件成交，由出口商办理保险和运输；最好不要签发以进口公司为抬头的记名提单，以防止进口公司向船公司凭副本海运提单办理提货手续，或防止进口商不付款时出口商无法再转让提单。

三、信用证

(一)信用证的概念

信用证(Letter of Credit，L/C)是开证行根据开证申请人的请求和指示，向受益人开立的在一定金额和一定期限内凭规定的单据承诺付款的凭证。国际商会第600号出版物《跟单信用证统一惯例》（以下简称《UCp600》）在第2条“定义”中规定：“信用证意指一项不可撤销的安排，不论其如何命名或描述，该项安排构成开证行对相符交单予以承付的确定承诺。”

(二)信用证的当事人

(1)开证申请人(Applicant)，又称开证人(Opener)，是指向银行提出申请开立信用证的人，一般为进口商。在开证行履行付款责任以后，应及时将货款偿还开证行。如发现单证不符，有权拒付。

(2)开证行(Issuing Bank，Opening Bank)，是指应申请人要求或代表其自身开立信用证的银行，一般处于进口商所在国。信用证开出后，开证行要对信用证独立负责，不可撤销信用证的开证行负第一性付款责任。如受益人交来的单据与信用证条款相符，开证行必须付款，不管货物是否合格。

(3)通知行(Advising Bank，Notifying Bank)，是指受开证行的委托，应将信用证及时正确地通知受益人的银行，一般为出口地银行。通知行应鉴别信用证的表面真实性，如不愿通知或无法鉴别，则必须毫不延迟地告知开证行。除此之外，通知行无需承担承付或议付的任何责任。

(4)受益人(Beneficiary)，是指信用证上所指定的有权使用该信用证的人，一般为出口商。受益人在收到信用证时，应仔细地将信用证条款与合同核对，如不符，应通过进口商要求开证行修改。受益人为取得开证行的付款保证，必须严格按信用证条款制单。

(5)议付行(Negotiating Bank)。按照《UCp600》的规定，议付是指议付行在相符交单下，在其应获偿付的银行工作日当天或之前向受益人预付或同意预付款项，从而购买汇票及/或单据的行为。议付行在议付后，如遇开证行倒闭或不付款时，可向受益人进行追索。议付行可以由通知行或保兑行兼任，也可以是出口地的其他银行。

(6)付款行(paying Bank)，也称代付行，是信用证内指定的另一家为信用证项下付款或履行付款责任的银行，通常由通知行兼任代付行。付款行的审单付款责任与开证行一样，也属于“终局性”的，在履行付款以后不能向受益人追索，只能向开证行取得偿付。

(7)保兑行(Confirming Bank)，是根据开证行的授权或要求在信用证上加具保兑的银行，它具有与开证行相同的责任和地位，即对受益人独立负责，承担必须对相符交单承付或议付的责任。汇票、单据一经保兑行承付或议付，即使开证行倒闭或无理拒付，保兑行均无权向出口商追索款项。保兑行通常由通知行兼任。

(8)偿付行(Reimbursing Bank)，是指受开证行的指示或授权，对有关代付行或议付行的索偿予以照付的银行。但此偿付不视作开证行终局性的付款，因为偿付行并不审查单据，不负单证不符之责。开证行在见单后发现单证不符时，可直接向寄单的议付行、代付行追回业已付讫的款项。

(9)受让人(Transferee)，又称第二受益人，是接受转让的可转让信用证的受益人，一般为出口商的实际供货商。在可转让信用证下，受益人有权要求将该证的全部或一部分转让给第三者，该第三者即为信用证的受让人。

(10)转让行(Transferring Bank)，是应受益人的委托，将可转让信用证转让给信用证的受让人的银行。

(11)承兑行(Accepting Bank)，是指对承兑信用证项下的汇票，经审单确认与信用证规定相符时，在汇票正面签字承诺到期付款的银行。倘若承兑行在承兑汇票后倒闭或丧失付款能力，则由开证行承担最后付款责任。

(三)信用证的主要内容

(1)对信用证本身的说明：信用证的种类、编号、开证日期、有效期、到期地点、币别和金额，以及信用证有关当事人的名称、地址等。

(2)货物描述：货物名称、规格、品牌、数量、包装、单价、唛头等。

(3)装运条款：包括运输方式、装运港(地)、目的港(地)、最迟装运日期、是否分批装运或转运等。

(4)单据条款：规定应附单据的种类、份数、签发条件等。

(5)其他条款：交单期限、偿付条款、银行费用条款、信用证生效性条款、特别条款。

(6)责任文句：通常说明根据《UCp600》开立，以及开证行对受益人保证承担第一行付款责任的文句。

(7)有权签字人的签名或电传密押。

(四)信用证的种类及基本业务程序

虽然《UCp600》规定，信用证可以是不可撤销的，也可以是可撤销的。但最新的《UCp600》第3条规定，信用证是不可撤销的，即信用证一经开立，开证行若未征得受益人和保兑行同意，不得单方面修改或撤销，即使信用证中对此未表明。

依据其他不同的标准，信用证可以分为多种，具体如下：

1.根据付款凭证的不同，可分为跟单信用证和光票信用证

（1）跟单信用证(Documentary Credit)，是指凭跟单汇票或仅凭单据付款、承兑或议付的信用证。依照《UCp600》第1条，跟单信用证的适用范围包括备用信用证。在国际贸易货款结算中，主要使用跟单信用证。

（2）光票信用证(Clean Credit)，是指开证行仅凭受益人开具的汇票或简单收据而无需附带货运单据付款的信用证。

2.根据是否有另一家银行参加负责，保证兑付，可分为保兑信用证和非保兑信用证

（1）保兑信用证(Confirmed L/C)，是指另一家银行，即保兑行应开证行请求，对其所开信用证加以保证兑付的信用证。

（2）非保兑信用证(Unconfirmed L/C)，是指未经除开证行以外的其他银行保兑的信用证。

3.根据兑付方式的不同，可分为即期付款信用证、延期付款信用证、承兑信用证和议付信用证

（1）即期付款信用证(Sight payment L/C)是指开证行指定一家银行凭受益人提交的单证相符之单据立即付款的信用证。

（2）延期付款信用证(Deferred payment L/C)是指不需汇票，仅凭受益人提交的单据，经审核单证相符确定银行承担延期付款责任起，延长一段时间及至付款到期日付款的信用证。

（3）承兑信用证(Acceptance L/C)是指被信用证指定的付款行在收到符合信用证规定的远期汇票和单据时，先在汇票上履行承兑手续，等汇票到期日再行付款的信用证。

（4）议付信用证(Negotiation L/C)是指开证行邀请其他银行买入汇票及/或单据的信用证，即允许受益人向某一指定银行或任何银行交单议付的信用证。议付信用证又可分为公开议付信用证和限制议付信用证。前者是指任何银行均可办理议付；后者则是指仅由被指定的银行办理议付。

此外，还有一些特殊类型的信用证，例如，可以将信用证的权利转让给第三人的“可转让信用证”(Transferable L/C)；准许受益人在装货交单之前支取货款的“预支信用证”(Anticipatory L/C)；信用证的余额可恢复到原金额并再次使用的“循环信用证”(Revolving L/C)；用于易货贸易、补偿贸易等贸易活动的“对开信用证”(Reciprocal L/C)；用于中间商转售货物，或两国不能直接进行交易时用的“背对背信用证”(Back to Back L/C)；通过SWIFT网络和格式开立或通知的“环银电协信用证”(SWIFT L/C)等。

(五)信用证的基本特点

根据《跟单信用证统一惯例》，信用证有以下三个基本特点。

1.信用证是一种银行信用，开证行负首要付款责任

信用证支付方式是以银行信用作保证的，开证行承担第一性的付款责任，并且是一种独立的终局的责任。即使进口商在开证后失去偿付能力，只要出口商提交的单据符合信用证条款，开证行也要负责付款，付了款如发现有误，也不能向受益人和索偿行进行追索。

2.信用证是一项自足文件

信用证是依据买卖合同开立的，但一经开立，即成为独立于买卖合同之外的契约。信用证各当事人的权利和责任完全以信用证条款为依据，不受买卖合同的约束。出口商提交的单据即使符合买卖合同要求，但若与信用证条款不一致，仍会遭银行拒付。

3.信用证是纯单据业务

在信用证方式下，实行的是凭单付款的原则。根据《UCp600》，银行处理的是单据，而不是单据可能涉及的货物、服务或履约行为。只要受益人提交符合信用证条款的单据，开证行就应承担付款责任，进口商也应接受单据并向开证行付款赎单。若进口商付款后发现货物有缺陷，可凭单据向有关责任方提出损害赔偿，而与银行无关。

因此在引例162中，开证行拒付是有道理的。《UCp600》第18条c款和《UCp500》第37条c款都要求商业发票上对商品名称与规格的描述必须严格与信用证的规定一致，否则开证行必然有理由拒付。在此案中，虽然出口方装运的是在等级上优于来证要求的优质货，但是因为信用证是纯单据业务，实行凭单付款的原则，实际货物的状况如何，银行是不予核实的。因此，遭到银行拒付就不足为奇了。

(六)信用证的国际惯例

《跟单信用证统一惯例》是有关信用证的国际贸易惯例，是解释信用证业务有关当事人权利义务的重要规则。国际商会于从1929年对UCp制定至今，已相继7次进行了修改。现行的《跟单信用证统一惯例》是国际商会第600号出版物(The Uniform Customs and practice for Documentary Credits，2007Revision，ICC publication No.600)，简称《UCp600》，于2007年7月1日正式生效，取代运作了13年之久的《UCp500》。

《UCp600》与《UCp500》相比，在名词术语、结构、逻辑编排上更为清晰、明确、简洁。它将原来的49条条款调整、增删为现有的39条。格式编排参照《国际备用信用证惯例》(ISp98)、《关于审核跟单信用证项下单据的国际标准银行实务》(ISBp)，弥补了以前《UCp500》条款次序排列上存在的不足，并把原本散落在各个条款中的解释定义归集在一起，使全文变得清晰。

《UCp600》在对《UCp500》修改中，增加了一些十分重要的新定义，例如“Banking Day”、“Complying presentation”、“honor”、“Nominated Bank”等，从而使惯例的解释更为清晰简洁。此外，《UCp600》第17条明确了正本单据的认定标准，并声明信用证规定的每一种单据须至少提交一份正本。《UCp600》还明确了“银行不接受迟于装运日后21天提交的单据”中的“21天”为“21个日历日”。

在内容变化和单证操作方面，《UCp600》条款的改进大多体现了对受益人利益的维护。《UCp600》明确了信用证一经开出即不可撤销，杜绝了申请人(进口商)在《UCp500》下开立可撤销信用证的随意性；将审单时间从“不超过7个银行工作日的合理时间”缩短为“不超过5个银行工作日”，有利于受益人提前收汇和结汇；改变了《UCp500》“单据遗失概不负责”的规定，表明开证行或保兑行在一定程度上要承担单据途中遗失的责任；在信用证修改方面，《UCp600》肯定了受益人不一定要发出接受或拒绝的明确通知，即受益人对是否接受信用证的修改实际上有最终的决定权。

《UCp600》还确立了新的制单、审单原则，放弃了过去强调的单据、单证之间完全相符的“镜像”原则，增加了“单内一致”的要求，并定义“相符交单”为：与信用证条款、本惯例的相关适用条款(《UCp600》)以及国际标准银行实务(ISBp)一致的交单。例如，《UCp600》第14条d款规定：“单据中的数据……无须与该单据本身中的数据、其他要求的单据或信用证中的数据等同一致，但不得矛盾。”再如，第14条e款对单据的货物描述相对宽松，规定除商业发票外，允许某些单据可以没有货物描述，如果有，则与信用证规定不冲突就行。此外，《UCp600》还规定了受益人和申请人的地址无须与信用证或其他规定单据中所载相同；还规定相关银行可以接收金额大于信用证允许金额的商业发票。

但是，《UCp600》也出台了“单据必须满足其功能”的新规定。因此受益人在单据中要尽量体现出单据的功能和用途，严格制单审单，避免提交类似没有装箱情况说明的装箱单、不标明生产国别的产地证、没有检验结果的检验证书等这些不满足单据功能的单据。

总之，《UCp600》条款的改进最大限度地杜绝了受益人因非实质性不符点而遭受开证行的拒付，有利于提高信用证结算的利用率。不过，出口商在审证环节中还是要注意新旧版本的适用性问题。因为《UCp600》的公布并不意味着《UCp500》的失效，如果收到的信用证上显示“此信用证根据《UCp500》开立”，若出口商不考虑修改信用证，则必须按照《UCp500》的要求，严格执行“单证一致、单单一致”的制单和审单原则。

四、国际保理

国际保理(international factoring)是指保理商(商业银行等金融机构)通过向消费品出口商购买出口债权(出口收款权)而提供坏账担保和贸易融资等服务的综合性金融业务。保理商对出口债权的购买可以是有追索权的，也可以是无追索权的。

国际保理适用于以赊销O/A、承兑交单D/A为基础的结算，因为这两种结算方式允许进口商在付款前取得货权单据，风险较大，而国际保理有利于出口商转移收款风险、获得坏账担保，能加快出口商资金周转并收回资金。因为保理商只提供不超过180天的短期融资，因此国际保理一般转让的是消费品出口债权。

有关国际保理的国际规则主要有国际统一私法协会的《国际保理服务公约》及国际保理商联合会的《国际保理服务惯例规则》。

五、包买票据业务

包买票据业务(Forfaiting)，又称福费廷，是指包买商(商业银行)从出口商那里无追索地购买已经承兑的、并通常由进口商所在地银行担保的远期汇票或本票的业务。包买票据业务提供服务的手段是无追索权购买出口债权，它能为出口商提供风险担保和贸易融资，使出口商可以将收款风险全部转移出去，并且一次性地收回了货款。它主要适用于以分期方式收付货款的资本品进出口，提供中期贸易融资，融资金额一般较大。

六、银行保函

银行保函(Letter of Guarantee，L/G)，又称银行担保书，是商业银行应申请人的要求向受益人开出的担保申请人正常履行合同义务的书面保证，其性质是一种备用的银行信用。一旦银行保函规定的条件成立时(一般申请人未能履行其所承诺的义务)，银行就负有向受益人赔偿经济损失的责任。

虽然银行保函和信用证都属于银行信用，但银行保函的侧重点在于提供信用担保而不在于付款，因此保函只有在申请人违约或具备索偿条件的情况下才发生支付。银行保函的适用范围十分广泛，除用于贸易结算外，还可应用于投标、履约、预付款、维修、质量、补偿贸易、来料加工、工程承包等各种国际经济交易的履约担保。

有关银行保函的国际惯例有国际商会的《合同保证统一规则》(Uniform Rules for Contract Guarantees)和《见索即偿保证书统一规则》(Uniform Rules for Demand Guarantees，URDG458)。

七、备用信用证

备用信用证(Standby Letter of Credit)是一种特殊形式的信用证，在此凭证中，开证行承诺在一定条件下偿付或偿还开证申请人的应付款、预收款，或开证申请人未履行合同时，保证为其支付，其实质是一种具有信用证形式和内容的银行保函。


第56章 结算方式的选择

2001年广交会，黎巴嫩pLMONT公司向山东某出口公司订购了近2万美元的货物，双方同意以信用证方式结算。初次合作较为愉快，山东公司及时地收回了货款。之后，pLMONT公司继续向山东订购货物，货物总值达25万美元。这次，pLMONT公司提出了D/A90天的付款方式。山东公司急于开发市场，接受了pLMONT公司的付款要求。货物发出后，山东公司及时议付单据，pLMONT公司承兑了汇票并接受了货物。可是汇票到期之日，该公司拒绝付款。山东公司自行催收一年后，pLMONT公司以货物质量问题，不符合当地市场需求为由，坚决拒付货款。试讨论：山东公司选择的结算方式合理吗？若对方坚持使用D/A的结算方式，山东公司可采取什么措施？

以上涉及的各种结算方式有不同的利弊。从安全收汇方面考虑，从高到低依次为：预付货款条件下的汇付，包买票据业务，国际保理，银行保函，备用信用证，信用证，托收，货到付款条件下的汇付。但随着进出口商的风险逐渐被分离和转嫁，对风险最终承受者(银行、包买商、保理行等)付出的费用也逐步增加。因此买卖双方要综合考虑各种因素，做出权衡。

一、影响国际结算方式选择的因素

(一)客户的信用情况

在国际货物买卖中，对方客户的信用等级、资金实力、以往的历史交易中有无不良记录等因素都会影响结算方式的选择。若交易对象是长期可靠的贸易伙伴或信用良好和偿付能力较强的客户，可以选择对双方都有利的手续简单、费用少的支付方式。如果对对方的信用情况不了解或首次交易时，就应选择风险较小的结算方式，如信用证或部分预付货款方式。

(二)交易货物的销售情况和交易量

若交易的货物属于非常畅销、供不应求，则卖方可选择有利于自己的结算方式，如预付货款、信用证、银行保函等。而当货物属于滞销商品、供大于求时，出口企业通常会为了扩大销路、增强市场竞争力，从而在结算方式上作出让步，如采用货到付款或承兑交单等方式。

(三)价格术语

合同中选用不同的价格条件对买卖双方的责任划分和风险分担各不相同。例如合同选择CIF和CFR等象征性交货术语，则可选择托收和信用证方式。而对于FOB和FCA等术语，由买方安排运输事宜，卖方很难控制货物，所以在一般情况下不会选择托收方式。

(四)运输单据的性质

对于海运提单、多式联合运输单据等代表物权凭证的单据，提单交给进口商之前，出口商都能控制货物，所以卖方可选择信用证甚至D/p托收方式。但在空运、公路/铁路运输、邮寄等运输单据项下以及以记名抬头的海运单这些非物权凭证的运输单据下，则不利于单据交易，特别是D/p托收方式下，由于没有银行信用作付款保证，更有货款两空的风险。

(五)有无融资条件

企业利用国际结算服务的目的之一即是获得融资便利，借助国际结算方式也可以合理地利用融资支持。如资金缺乏的企业可以利用信用证进行打包贷款，或采用国际保理、包买票据等结算方式下的贸易融资服务。若企业资金充足，且收汇风险较小，则可采用汇付或托收等结算费用较小的结算方式。

二、国际贸易结算方式的综合使用

在国际贸易中，买卖双方除了采用一种单独的结算方式外，还可以将各种结算方式综合运用，在扩大贸易、获得融资的基础上，保障收汇安全。

(一)基本结算方式之间的综合使用

1.汇付与托收的综合使用

在托收方式下，为减少收汇风险，出口商可以要求进口商通过汇付支付一定金额的预付款，等货物运出后，再从货款中扣除已收款项，其余金额通过银行托收。此种综合结算方式速度快、费用低，可降低交易成本。

2.信用证与汇付的综合使用

在信用证结算下，定金或余款常以迅速、便捷的汇付方式支付。在大笔交易中，要求进口商支付一定金额作为定金，便于出口商备货，减少出口商资金负担和收汇风险。

3.部分信用证、部分托收的综合使用

这是一种折中的组合。部分货款用托收支付可以减少进口商的开证费用和押金，另一部分采用信用证支付可以降低收汇风险，但应规定开证行只有在收到有关托收款项后，才向进口商交单。

(二)基本结算方式与附属结算方式之间的综合使用

附属结算方式与各种基本结算方式综合使用，以银行信用来弥补商业信用结算方式的不足，可以保证安全收汇，使国际结算方式朝向快捷、方便、安全的方向发展。

1.银行保函、备用信用证与基本结算方式综合使用

结算方式若采用预付货款，对出口商来说最为有利，但进口商风险较大。为了减少预付货款结算的风险，进口商可以要求出口商提供银行保函或备用信用证，当出口商不按期交货、交货不符、拒退预付款时，担保行则必须赔偿进口商。若是买方市场，出口商可以在货到付款(赊销O/A)的结算方式下，要求进口商提供银行保函，保证进口商在提货后的规定时间内按合同付款，若发生进口商拒付，担保行则负责支付或赔偿。同样，银行保函还可以与托收、信用证综合使用来平衡贸易双方的利益风险。

2.国际保理与基本结算方式的综合使用

国际保理可以为非信用证结算方式下的出口商提供信用销售控制。如在D/A或O/A的结算方式下，出口商可将D/A或O/A下的短期应收账款买断给保理商，从而转移坏账风险，还能获得短期融资。国际保理保障了手续简便、资金周转快的O/A、D/A等方式的发展。

3.包买票据与基本结算方式的综合使用

若进出口双方进行资本品交易，按远期信用证方式支付货款，出口商可以申请包买票据业务。当出口商发货后，签发汇票，便可向包买商交割规定单据。包买商将代替出口商成为新的债务人，继续与进口商和担保行之间的结算业务。这样可以使出口商避免坏账风险以及在延期付款期间可能遇到的汇率风险、利率风险、信用风险和资金转移风险。

综上所述，卖方应对买方的销售能力、商业信誉、偿还意愿和偿还能力有全面的了解，切不可为了满足客户的不合理需求而盲目发货。承兑交单(D/A)下产生的风险和损失不亚于赊销方式，出口企业应慎重采用。在环境复杂、贸易纠纷多的中东市场，如果合同总金额较高，若全额采用D/A支付方式，对卖方来说风险太高。卖方可以按一定百分比采用预付款、L/C和跟单托收等相结合的支付方式，也可以采用D/A与银行保函、备用信用证、国际保理相结合的方式，从而降低卖方的收汇风险。


第57章 国际贸易支付条款

国际货物买卖合同中有关货款收付的规定通常以“支付条款”(Terms of payment)出现。支付条款非常重要，通常必须包括支付货币、支付金额、支付时间、支付方式等内容。现按不同结算方式举例说明。

一、汇付

在汇付方式下，如采用预付货款的方式，要明确具体的付款时间、金额和汇款途径等。例如：

Terms of payment：The Buyers shall pay the total value to the Sellers in advance by T/T(M/T or D/D)not later than..．

支付条款：买方应不晚于××年×月×日将全部货款用电汇(信汇或票汇)方式预付给卖方。

二、托收

在托收方式下，应在合同中明确规定交单条件和付款、承兑责任以及付款期限等内容，清楚区分即期付款交单、远期付款交单和承兑交单。例如远期付款交单的支付条款如下：

Terms of payment：After shipment，the Seller shall send through the Sellers bank a draft drawn on the Buyer together with the shipping documents to the Buyer through the Buyers bank for collection.The Buyer shall duly accept the documentary draft drawn by the Sellers at……Days sight upon first presentation and make payment on its maturity.The shipping documents are to be delivered against payment only．

支付条款：货物装运后，卖方应将以买方为付款人的汇票连同本合同的各种货运单据，通过卖方银行寄交买方银行转交买方，并托收货款。买方对卖方开具的见票后××天付款的跟单汇票，于提示时应即予承兑，并应于汇票到期日即予付款，付款后交单。

三、信用证

在信用证结算方式下，一般应在买卖合同的支付条款中，明确规定开证时间，开证银行，信用证的受益人、种类、金额、装运期、有效期和到期地点等。开证日期的规定可采用：①签约后若干天开证(To be opened within……days after the date of contract)；②装运月前若干天开证(To be opened to reach the sellers……days before the month of the shipment)；③不迟于某月某日将信用证开抵卖方(to be opened to reach the sellers not later than……(month)……(day))；④接到卖方备货通知后若干天开证(To be opened within……days after receipt of the sellersadvice that the goods are ready for shipment)。信用证的金额一般规定为100%发票金额。如果预计履约时有超额费用，或有溢短装条款，也应明确规定。举例如下：

付款条件：买方在收到卖方关于预计装船日期及准备装船的数量的通知后，应于装运前20天，通过上海中国银行开立以卖方为受益人的不可撤销的信用证。该信用证凭即期汇票及本合同第(9)条规定的单据在开证行付款。


第58章 商品检验

买卖双方以CIF价格术语达成一笔交易，合同规定卖方向买方出口商品5000件，每件15美元，信用证支付方式付款；商品检验条款规定：“以出口国商品检验局出具的检验证书为卖方议付的依据，货到目的港，买方有权对商品进行复验，复验结果作为买方索赔的依据。”卖方在办理装运、制作整套结汇单据，并办理完结汇手续以后，收到了买方因货物质量与合同规定不符而向卖方提出索赔的电传通知及目的港检验机构出具的检验证明，但卖方认为，交易已经结束，责任应由买方自负。问：卖方的看法是否正确？为什么？

本节内容包括商品检验的范围、检验的时间与地点、检验机构、检验证书、合同中的检验条款等内容。

一、商品检验的含义

商品检验(commodity inspection)，是指在国际货物买卖中，对卖方交付给买方货物的质量、数量和包装进行检验，以确定合同的标的是否符合买卖合同规定；有时还对装运技术条件或货物在装卸运输过程中发生的残损、短缺进行检验或鉴定，以明确事故的起因和责任的归属；商品检验还包括根据一国的法律或行政法规对某些进出口商品实施强制性检验或检疫。

在国际贸易中，买卖双方分处不同国家或地区，由于地域跨度大，常常会在交付货物的品质或数量等问题上发生争议；又因为货物须经长途运输和多次装卸，还可能发生涉及承运人、保险公司或装卸部门的责任问题，就会引起有关方面的争议。为了保障买卖双方的各自利益，避免发生争议，以及发生争议后便于明确责任进行处理，在长期的国际贸易实践中形成了一种习惯做法，即由专业的检验机构或公证机构以第三方身份出面，对货物的品质、数量、包装以及装运技术条件或货损、货差等进行检验和鉴定，并出具相应的检验证书，作为买卖双方交接货物、支付货款或处理贸易纠纷的依据之一。

二、买方的检验权

商品检验是对外贸易业务中不可缺少的环节。买方“收到”货物并不意味着已经“接受”货物，卖方交货之后，也不意味着完成了应尽的义务。对外贸易中的商品一般都要经过检验的程序，根据检验的结果是否与合同规定相符，来决定买方是否接受货物以及卖方是否完成了交货义务。

对于商品检验，《联合国国际货物销售合同公约》第36条(1)款作了如下规定：“卖方应按照合同和本公约的规定，对风险转移到买方时所存在的任何不符合合同的情形负有责任，即使这种不符合合同的情形在该时间后方始明显。”本规定在确定了买方对货物有检验权的基础上，明确了如货物不符合合同的情形在风险转移时就已存在，应由卖方负责。

三、商品检验的时间和地点

买方对商品具有检验权，买卖双方之间确定合理的检验时间和地点则是商品检验的核心内容，因为它是进出口双方划分风险的界限和索赔的依据。关于商品检验的时间和地点，不仅要考虑卖方交货的时间和地点，还要与贸易术语、运输特点、包装的性质、商品的特点以及进口国的法律规定相联系。

某些包装货物若规定在交货时间和地点(如装船前在港口)拆包检验，不但有可能损及货物，而且有时因不具备打包设备，致使拆开的包装不能及时恢复原状而延误装运。这样，买方的检验时间和地点就要另行确定。

根据国际惯例和我国的外贸实践，对买方检验时间和地点的规定有以下几种方法。

(一)在出口国检验

(1)在出口国检验可分为产地或工厂检验、装船前或装船时检验两种。如果在产地或工厂检验，卖方承担货物离开产地(工厂、农场、矿山等)前的责任，而检验后在运输途中出现品质、数量和包装等方面的风险由买方负责。我国在进口大型成套设备时，通常是在出口国发货前于工厂安装调试运转，如有质量问题由供货厂家负责解决。

(2)装船前或装船时检验，属于装运港或装运地检验，由双方约定的商品检验机构出具的品质、重量、数量和包装等检验证明，作为决定交货品质、重量、数量、包装等的最后依据，买方无复验权，但对于运输途中发生的货损，买方有权向有关责任方提出索赔，这称为离岸品质和离岸重量(数量)。

(二)在进口国检验

在进口国检验可分为目的港(地)检验、买方营业处所或最终用户所在地检验两种。

目的港(地)检验又称为“到岸品质，到岸重量(数量)”，是指货到目的港(地)卸离运输工具后，由双方约定的目的港(地)商检机构验货并以其出具的检验证书作为卖方所交货物品质、重量、数量、包装的最后依据。

在买方营业处所或最终用户所在地检验，则由双方约定的目的地商检机构在货物运抵买方营业处所以及最终用户的所在地的一定时间内进行检验，验货后出具的检验证明作为买方接受货物的依据。这种做法主要适用于密封包装、规格复杂、精密度高的货物，以及在口岸开件检验后难以恢复原包装的商品，由于不能在使用前拆开包装检验，需具一定的检验条件或检验设备才能检验时，可将货物运至买方营业处所或最终用户所在地进行检验。

(三)出口国检验，进口国复验

以出口国装运港(地)商检机构出具的检验证书作为卖方要求买方支付货款或向银行议付时提交的单据之一，但并非最后依据，货到目的港(地)后，买方有复验权。这种做法对买卖双方都比较公平合理，因而在国际贸易中被广泛使用。

以上三种做法，第一种对卖方有利，第二种对买方有利，第三种对买卖双方都有利，它既保障了卖方的权利，即在出口国由卖方提供的检验证书，能够作为卖方交付货物和结算货款的单据，又合理地给予买方复验权，把买方在进口国复验货物后取得的检验证书作为买方向卖方索赔的依据。我国进出口贸易通常采用这种做法。卖方的看法不正确，与合同中商品检验条款不一致，合同条款承认买方的复验权，并把在进口国复验结果作为买方索赔的依据；而出口国商品检验局出具的检验证书并不是确定交货品质和重量的最后凭据，只能作为卖方议付的依据，不能否定买方在行使复验权时而产生的索赔权。因而卖方认为自己完成了装运地检验货物、交付货物、办理了结汇，整个交易就结束的做法是不正确的，因为其忽视、否定了买方的复验权与索赔权。

四、商检机构、商检证书和商检标准

(一)商检机构

商检机构是指接受委托进行商品检验与公证鉴定工作的专门机构，可以是官方的和非官方的检验机构。国际上比较著名的商品检验机构有美国食品药物管理局、美国粮谷检验署、美国担保人实验所、英国劳合氏公证行、法国国家实验室检测中心、瑞士日内瓦通用鉴定公司、日本海事鉴定协会、香港天祥公证化验行。

在我国，主管全国出入境商品检验、鉴定和管理工作的机构是中华人民共和国国家质量监督检验检疫总局及其设在各地的分支机构。它是负责统一管理全国出入境商品检验工作的机关，职责主要有以下三项。

1.对进出口商品实施检验

商检内容包括商品的质量、规格、数量、重量、包装以及是否符合安全、卫生要求。凡属法定检验范围内的进出口商品，必须经指定的检验机构检验，未经检验或经检验不合格的商品，一律不准进出口。

2.对进出口商品的质量和检验工作实施监督管理

国家商检部门、商检机构对进出口商品的收货人、发货人及生产、经营、储运单位，以及国家商检部门、商检机构指定或认可的检验机构和认可的检验人员的检验工作实施监督管理。

3.办理进出口商品鉴定

进出口商品鉴定业务的范围主要包括：进出口商品的质量、数量、重量、包装、海损鉴定，集装箱及集装箱货物鉴定，进口商品的残损鉴定，出口商品的装运技术条件鉴定、货载衡量、产地证明、价值证明以及其他业务。

(二)商检证书

商品检验证书是商检机构依据委托人的要求，对进出口商品的品质、重量或数量、包装等内容进行检验。检验、鉴定后出具的书面证明文件称为商品检验证书。

1.商检证书的作用

商品检验证书的作用主要有以下几个方面：

（1）检验证书是证明卖方所交货物的品质、数量、包装以及卫生条件等方面是否符合合同规定的依据。如检验证书中所列结果与合同或信用证规定不符，银行有权拒绝议付货款。

（2）检验证书是办理索赔和理赔的依据。如果买方所收到的货物经指定的商检机构检验与合同规定不符，买方须在合同规定的索赔有效期内，凭指定的商检机构签发的检验证书向有关责任方提出索赔。

（3）检验证书是海关验关放行的依据。凡属法定检验范围的商品，必须向海关提供商检机构签发的检验证书，否则海关不予放行。

（4）检验证书是卖方办理货款结算的依据。当规定在出口国检验、进口国复验时，一般都规定，卖方在向银行办理货款结算时，在所提交的单据中，必须包括检验证书。

2.商检证书的种类

国际贸易中常见的商品检验证书有以下几类：

（1）品质检验证书(Inspection Certificate of Quality)。

（2）重量或数量检验证书(Inspection Certificate of Weight or Quantity)。

（3）兽医检验证书(Veterinary Inspection Certificate)。

（4）卫生检验证书(Sanitary Inspection Certificate)。

（5）消毒检验证书(Disinfecting Inspection Certificate)。

（6）熏蒸检验证书(Inspection Certificate of Fumigation)。

（7）残损检验证书(Inspection Certificate of Damaged Cargo)。

（8）积载鉴定证书(Appraisal Certificate of Loading)。

此外，常见的检验证书还有财产价值鉴定证书、船舱检验证书、生丝品级及公量检验证书、产地证明书、集装箱租箱交货检验证书等。在实际业务中，买卖双方应根据成交货物的种类、性质及有关国家的法律和贸易惯例来确定交易中应取得何种商品检验证书，并在合同中加以规定。

(三)商品检验的标准

可供检验和衡量商品的标准有很多种，如生产厂家标准、行业标准、国家标准、国际标准等，采用不同的检验标准可以得出完全不同的结论，因此，买卖双方应在合同中明确检验标准。但是，买卖双方在合同中约定的检验标准不能与国家法律规定使用的标准相冲突；否则，该项合同的内容是无效的。在选用何种标准时，通常遵循以下原则：

(1)法律或行政法规规定的标准必须使用。在信用证支付的交易中，信用证中规定的标准也是必须使用的。

(2)法律或行政法规没有规定必须使用的标准，按照买卖双方在合同中约定的标准进行检验。凭样成交的，应当按照样品检验。

(3)法律或行政法规规定的标准如果低于买卖合同中约定的标准，则按照合同中约定的标准进行检验。

(4)如果法律或行政法规没有规定必须使用的标准，而且买卖合同中也没有约定检验标准或约定的检验标准不明确，则按照生产国标准检验。没有生产国标准，则按国际通用标准检验；如果生产国标准和国际通用标准都没有，则按进口国的标准检验。

对进口商品一般按我国有关标准进行检验，如对方要求按照对方或第三国标准进行检验，须与国家质量监督检验检疫总局等有关部门研究后再确定。

五、合同中的商品检验条款

对外贸易合同中商品检验条款的内容一般包括：检验权的规定、检验的时间和地点、检验机构、检验证书、检验标准与方法等。在订立商品的检验条款时，应注意以下事项：

（1）在规定进口方有复验权时，应明确复验期限，因为复验期限也就是索赔的期限。不在规定的复验期限内检验商品，即使以后检验发现商品有问题，也无权向出口方提出索赔。如果合同中没有规定复验期限，虽然可以用“合理时间”来确定复验期限，但对“合理时间”的解释可能会产生争议，因此最好明确规定复验期限。

（2）复验期限的长短应考虑商品的特点、检验需要的时间和港口的情况。

①对品质容易发生变化的商品(如海鲜、冷冻品)，复验期限宜短；对品质比较稳定的商品(如五金、矿产)，复验期限可以长一些。

②对检验操作简单的商品，复验期限可短一些；对检验操作复杂的商品，复验期限可订得长一些。

③若港口拥挤、装卸能力差，复验期限可适当放宽。进口商品的复验期限最好订明“在目的港卸货后，若干天内进行复验”，这比“到达目的港后若干天内复验”有利。

（3）对商品检验机构的选择要考虑符合三项条件：一是商检机构与买卖双方无利害关系；二是商检机构要有足够的检验能力和检验设备；三是商检机构办事公平合理，有良好的声誉。

以下是出口和进口商品检验条款示例：

买卖双方同意以装运港中国进出口商品检验局签发的品质和重量(数量)检验证书作为信用证项下议付所提交的单据的一部分，买方有权对货物的品质和重量(数量)进行复验，复验费由买方负担。但若发现品质和重量(数量)与合同规定不符时，买方有权向卖方索赔，并提供经卖方同意的公证机构出具的检验报告。索赔期限为货物到达目的港后……天内。


第59章 争议与索赔

某企业以CIF条件出口1000公吨玉米，合同规定为一级玉米，每公吨300美元，共300000美元。卖方交货时，实际交货的品质为二级玉米：按订约时的市场价格，二级玉米每公吨250美元。问：①根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定，此案中，买方可以主张何种权力？②若买方索赔，其提出的索赔要求可包括哪些损失？

一、索赔及相关概念的含义

索赔(claim)，是指遭受损害的一方在争议发生后，向违约方提出赔偿的要求。在法律上是指主张权利；在实际业务中，通常是指受害方因对方违约而根据合同或法律提出予以补救的主张。

违约(breach of contract)是指买卖双方之中，任何一方不履行或没有完全履行合同规定的义务的行为。例如，卖方违约的情况包括：卖方不交货，或所交货物的品质、数量、包装、交货期等与合同或信用证的规定不符，或卖方所提供的货运单据种类不齐全等；买方违约的情况包括：不按合同规定付款赎单，无理拒收货物，不按期开立信用证，在FOB条件下，不按合同规定如期派船接货等。但是各国法律对违约有不同的解释和赔付方法，因此进一步学习有关国家法律和国际法，了解解决违约的方法和途径十分重要。

争议(disputes)，是指交易的一方认为对方未能部分或全部履行合同规定的责任与义务而引起的纠纷。从违约性质看，争议产生的原因主要有两点：一是当事人一方的故意行为导致违约而引起争议，二是由于一方当事人的疏忽、过失或业务生疏导致违约而引起争议。此外，对合同义务的重视不足，也是导致违约、发生纠纷的原因之一。

理赔(settlement of claim)，是指违约方对受害方所提赔偿要求的受理与处理。索赔与理赔是一个问题的两个方面，在受害方是索赔，在违约方是理赔。

二、索赔的责任方

索赔的责任方是指要对索赔方承担损失赔偿等责任的当事人，例如，买方、卖方、承运人、保险公司等，相对应的在实际业务中有买卖索赔、运输索赔和保险索赔等情况。

(一)买卖索赔

主要是由于买方或卖方原因造成的损失，可向对方索赔。由买方原因造成的损失包括：不按时开立信用证、不按时付款赎单、无理拒收商品、未按期派船接货、不指定交货地点等；由卖方原因造成的损失包括：商品的品质、规格与合同不符，交货数量不足、重量短少，包装不良，未按合同规定的交货期交货或不交货等。

(二)运输索赔

由于承运人未履行基本义务，可以向承运人索赔。主要有以下几种情况：①承运人短卸或误卸造成商品短少；②托运商品在运输途中遗失；③承运人未履行“管理商品”的基本义务，如积载不良、配载不当，装卸作业疏忽等造成商品损坏；④开航前和开航时船舶不具备适航条件造成商品损坏。

(三)保险索赔

在运输过程中发生的保险项下的事故导致被保险货物受到损失，保险人可向保险公司提出索赔。

三、索赔条款

索赔条款包括：异议与索赔条款、违约金条款、定金罚则。

(一)异议与索赔条款

异议与索赔条款(discrepancy and caim clause)是针对卖方交货品质、数量或包装不符合合同规定而订立的。条款主要包括以下内容。

1.索赔依据

索赔依据包括法律依据和事实依据两个方面。法律依据是指买卖合同及有关国家的法律、国际公约、国际惯例；事实依据是指违约的事实真相、情节及其书面证明。如果索赔时证据不足或出具证据的机构不符合要求，都可能遭到对方的拒赔。实务中可作为证据的文件有：公正报告、检验证明、破损证明、提单、发票、银行的各项通知或证明、双方往来函电、合约等。

2.索赔期限

索赔期限又称索赔时效，是指受损方有权向违约方提出索赔的有效时限，可分为约定索赔期限和法定索赔期限两种。

按国际上习惯做法，索赔期限的起算时间包括以下几种：

(1)商品到达目的港后××天起算；

(2)商品到达目的港卸离海轮后××天起算；

(3)商品到达买方营业地或用户所在地后××天起算；

(4)商品经检验后××天起算。

我国出口合同中的索赔期限，视商品的特征通常定为货到目的港(地)后30天或60天；如果商品为机器设备，这一期限可相应延长。

《联合国国际货物销售合同公约》规定，如买卖合同未规定索赔期限，且到货检验又不易发现货物缺陷的，则买方行使索赔权的最长期限为实际收到货物起两年之内。

3.索赔的金额

在一般的买卖合同中，对于索赔的金额，都只作笼统规定，按照以往的法院判例，索赔金额一般包括实际损失加上预期的商业或生产利润。例如引例172，合同规定卖方交货的品质为一级玉米，而实际上卖方按二级玉米的品质和价格交货，属于非根本性违约，根据《联合国国际货物销售合同公约》第74条规定，买方要求索赔时可包括：①一级玉米与二级玉米之间的差价；②因卖方违反合同而使买方遭受的利润损失。

《联合国国际货物销售合同公约》确定损害赔偿的原则为：

(1)赔偿金额应与因违约而遭受的包括利润在内的损失额相等。

(2)赔偿金额应以违约方在订立合同时可预料到的合理损失为限。

(3)由于受损害一方未采取合理措施，使有可能减轻而未减轻的损失，应在赔偿金额中扣除。

(二)违约金条款

违约金条款(penalty clause)又称罚金条款、罚则，是指当事人双方在合同中规定，如果一方未履行合同或未完全履行合同，应向对方支付一定数额的罚金作为赔偿。例如，延期交货的违约金不得超过延期交货部分金额的5%，违约金按每7天收取延期交货部分金额的0.5％。如卖方未按合同规定的装运期交货，超过10周时，买方有权解除合同，并要求卖方支付上述延期交货违约金。

值得一提的是，英美法系国家的法律，只承认损害赔偿，不承认带有惩罚性的罚金。所以在与英国、美国、澳大利亚、新西兰等国贸易时，应注意约定的罚金金额的合法性。

(三)定金罚则

定金(Earnest)，是指合同一方当事人根据合同的约定，预先付给另一方当事人的一定数额的金额。只要合同中订立了定金条款，无论合同当事人哪方违约，都要承担与定金数额相等的损失，这种以定金方式确保合同履行的方法称为定金罚则。定金的数额通常由当事人约定，但一般不超过主合同标的额的20％。

(四)索赔条款示例

1.异议与索赔条款

“买方对于装运货物的任何异议，必须于货物抵达提单所列明的目的港……天内提出，并须提供经卖方认可的公证机构出具的检验报告。属于保险公司、轮船公司或其他有关运输机构责任范围内的索赔，卖方不予受理”。

2.罚金条款

“如卖方不能如期交货，在卖方同意由付款行从议付的货款中或直接从买方支付的货款中扣除罚金的条件下，买方可同意延期交货。延期交货的罚金不得超过延期交货部分金额的5％。罚金按每七天收取延期交货部分金额的0.5％，不足七天者按七天计算。如卖方未按合同规定的装运期交货超过10周时，买方有权撤销合同，并要求卖方支付上述延期交货罚金。”


第60章 不可抗力

某年奥地利向中国出口一批化工原料，价格条件为CIF大连，合同订有不可抗力条款。当货物备妥准备装运时，恰逢海湾战争爆发，石油价格暴涨，奥方成本增加28%，遂向中方要求提高出口价格，否则按不可抗力处理拒绝交货。请问：奥方的理由是否充分？

本节的内容包括：不可抗力的概念、原因、范围、认定和处理办法，以及不可抗力事故发生后应及时通知合同另一方当事人，并出具相应的证明文件；同时阐述不可抗力条款的表述方式，即概括式、列举式和综合式。

一、不可抗力的含义

不可抗力(force majeure)，又称人力不可抗拒，是指买卖合同签订之后，不是由于签约当事人任何一方的过失或疏忽，而是由于发生了签约当事人不能预见、也无法预防或控制的意外事故，致使合同不能履行或不能按期履行。不可抗力事件的构成应满足以下条件：①事件是在有关合同成立以后发生的；②不是由于任何一方当事人的故意或过失所造成的，而必须是偶发的和异常的事件；③事件的发生及其造成的后果是当事人无法预见、无法控制、无法避免和不可克服的。

二、不可抗力事件的原因和范围

引起不可抗力的原因有自然原因和社会原因两种。因而，不可抗力事件的范围通常分为两种情况：①由自然力量引起，如水灾、火灾、冰灾、地震、飓风、大雪、暴风雨等；②由社会原因引起，如战争、暴动、罢工、政府禁令等。

签约后，世界市场上价格的上涨和下跌，货币的升值和贬值，这对买卖当事人来说虽然是无法避免或无法控制的，但这是国际交易中常见的现象、常见的风险，不属于不可抗力的范围，不能援引不可抗力条款以求免责。引例173，由于战争爆发而导致商品成本的上涨，属于正常的商业风险，不构成不可抗力。若是因为战争的爆发，使得交通中断无法运输，卖方不能按期交货，不能正常履行合同，则可视为是由于社会原因——战争所引发的不可抗力事件。但是，引例173不属于这种情况，中方不能同意奥方提高商品价格的要求，中方应坚持对方履行合同。

三、不可抗力的法律后果

合同中的不可抗力条款是一种免责条款。遭受不可抗力事件的当事人可免除其不履行或不按期履行合同的责任，而另一方不得要求赔偿损失。《联合国国际货物销售合同公约》第79条第(1)款规定：“当事人对不履行义务，不负责任，如果他能证明此种不履行义务，是由于某种非他所能控制的障碍，而且对于这种障碍，没有理由预期他在订立合同时能考虑到或能避免或克服它的后果。”此处所述“障碍”即为不可抗力。

不可抗力发生后，有三种法律后果：一是解除合同，二是部分解除合同，三是延期履行合同。至于在什么情况下采取什么样的处理方式，要看不可抗力对履行合同的影响，也可由双方当事人在合同中具体加以规定。

四、不可抗力的通知和证明文件

按照国际惯例，当发生不可抗力影响合同履行时，不能按规定履约的一方当事人要取得免责的权利，必须及时通知另一方，并提供必要的证明文件，而且在通知中应提出处理的意见。在实践中，为防止争议，通常在合同的不可抗力条款中明确规定具体的通知期限。出具不可抗力证明的机构，在国外，一般由当地商会或合法的公证机构出证；在我国，由中国国际贸易促进委员会(即中国国际商会)或其设在各省、自治区、直辖市的分会出证。对出具证明的机构，最好也在合同中订明。

一方接到对方关于不可抗力的通知或证明文件后，无论同意与否都应及时答复，否则，若长期拖延不理，要负违约责任，或按有些国家的法律如《美国统一商法典》的规定，将被视作默认。

五、合同中不可抗力条款的表述方式

国际货物合同中不可抗力条款的内容主要包括：不可抗力事故的范围、对不可抗力的处理原则和办法、不可抗力发生后通知对方的期限和方法以及出具证明文件的机构等。

根据不可抗力范围的确定方法不同，不可抗力条款主要有以下三种表述方式。

(一)概括式

在合同条款中不具体订明哪些意外事故属于不可抗力的范围，只作概括的规定。这种规定方法未说明不可抗力的具体内容和范围，难以作为解决问题的依据，一旦发生争议，不利于问题的解决。条款示例：

如由于不可抗力的原因，致使卖方不能全部或部分装运，或延迟装运合同货物，卖方对于这种不能装运，或延迟装运本合同货物不负有责任。但卖方须以电讯方式通知买方，并须在……天内，以航空挂号信件向买方提交由中国国际贸易促进委员会(中国国际商会)出具的证明此类事件的证明书。

(二)列举式

在合同条款中详列不可抗力事故的范围，如地震、洪水、暴风雨、战争等。凡合同中未规定的，不能作为不可抗力对待。这种规定方法对于事故范围固然表述得明确具体，然而由于不可抗力事故很多，合同中难以一览无余，如果发生超出列举范围的事故，就不能当作不可抗力来对待，由此可能导致纠纷。条款示例：

如由于战争、地震、水灾、火灾、暴风雨、雪灾的原因，致使卖方不能全部或部分装运或延迟装运合同货物，卖方对于这种不能装运或延迟装运本合同货物不负有责任。但卖方须以电讯方式通知买方，并须在……天以内，以航空挂号信件向买方提交由中国国际贸易促进委员会(中国国际商会)出具的证明此类事件的证明书。

(三)综合式

将概括和列举两种方式结合使用，先一一列举若干种不可抗力事故，然后再加以笼统概括。例如，在列明双方已经取得共识的不可抗力事故如战争、地震、水灾、火灾、暴风雨、雪灾等的同时，再加上“以及双方当事人所同意的其他意外事故”的文句。这种规定方法既明确具体，又具有一定灵活性，比较科学实用。条款示例：

如由于战争、地震、水灾、火灾、暴风雨、雪灾或其他不可抗力的原因，致使卖方不能全部或部分装运或延迟装运合同货物，卖方对于这种不能装运或延迟装运本合同货物不负有责任。但卖方须以电讯方式通知买方，并须在……天内以航空挂号信件向买方提交由中国国际贸易促进委员会(中国国际商会)出具的证明此类事件的证明书。


第61章 仲裁

甲方与乙方签订了出口某种货物的买卖合同一份，合同中的仲裁条款规定：“凡因执行本合同所发生的一切争议，双方同意提交仲裁，仲裁在被诉人所在国家进行。仲裁裁决是终局的，对双方具有约束力。”在履行合同的过程中，乙方提出甲方所交的货物品质与合同规定不符，于是双方将争议提交甲国仲裁。经仲裁庭调查审理，认为乙方的举证不实，裁决乙方败诉，事后，甲方因乙方不执行裁决向本国法院提出申请，要求法院强制执行，乙方不服。问：乙方可否向本国法院提请上诉？为什么？

一、争议解决的方式

国际贸易中由于种种原因未能正常履行合同，从而引起纠纷与争议。解决争议主要有协商、调解、诉讼和仲裁四种不同的方式。

(一)协商

协商(consultation)是指在发生争议后，由当事人双方直接进行磋商，自行解决纠纷。这种做法可节省费用，而且气氛缓和、灵活性大，既利于双方贸易关系的发展，又利于保护商业秘密和企业声誉。但协商方式也存在一定的局限性，如当争议涉及的金额数目巨大时，双方均不肯作较大的让步或经反复协商相持不下，致使争议难以解决。

(二)调解

调解(conciliation)是指发生争议后，双方协商不成，则可在当事人自愿基础上，邀请具有专业知识或实践经验的第三方居中调解。若调解成功，双方签订和解协议，作为一种新的契约予以执行；若调解失败，即调解意见不为双方或其中一方所接受，则该意见对当事人无约束力。一方当事人或调解人不得强迫另一方当事人接受调解。

(三)诉讼

诉讼(litigation)是指由司法部门按法律程序来解决双方的贸易争端。启用该方式通常是由于争议所涉及的金额较大，双方都不肯让步，或者一方缺乏解决问题的诚意，通过协商或调解难以达成协议，才向法院提起诉讼来解决。起诉方大多要求被诉方承担违约责任，或赔偿经济损失，或支付违约金。

(四)仲裁

仲裁(arbitration)亦称公断，是指买卖双方按照在争议发生之前或之后签订的协议，自愿把他们之间的争议交给仲裁机构进行裁决，并约定裁决是终局的，对双方均有约束力。

仲裁既不同于协商和调解，又不同于诉讼。因为协商和调解强调自愿性，双方都同意才能进行。而诉讼不存在自愿性问题，诉讼的提起可以单方面进行，审理后做出的判决也具有强制性。仲裁方式既有自愿性的一面，又有强制性的一面。仲裁比诉讼具有更大的灵活性，因为仲裁员不是由国家任命而是由双方当事人指定的。仲裁员具有较丰富的专业知识和审案经验，通常是贸易界的知名人士或有关方面的专家，比较熟悉国际贸易业务，处理问题一般比法院迅速、及时，费用也比较低。以仲裁方式解决争议，不损伤当事人双方的业务关系，有利于买卖业务的继续开展。因此，仲裁在解决争议方面得到国际贸易界的普遍承认和广泛应用。

二、仲裁协议

仲裁协议(arbitration agreement)是双方当事人达成协议，愿意将他们之间已经发生或将来可能发生的争议提交仲裁机构进行裁决的书面协议，亦是仲裁机构和仲裁员受理争议案件的依据。仲裁协议有两种形式：一种是在争议发生之前双方当事人在合同中订立的表示同意把将来可能发生的争议提交仲裁裁决的协议，通常为合同中的一个条款，称为仲裁条款(arbitration clause)。另一种形式是当事人在争议发生之后达成的表示同意将已经发生的争议提交仲裁解决的协议，称为“提交仲裁的协议”(submission)。这两种仲裁协议的法律效力是相同的。

仲裁协议的作用如下：

（1）是仲裁机构受理争议和执行仲裁的依据。根据仲裁的基本原则，当事人必须提交书面的仲裁协议，主管机关才能承认和执行仲裁裁决。任何仲裁机构均不能受理没有仲裁协议的案件。仲裁机构必须按照仲裁协议的规定办理，所进行的仲裁不得与仲裁协议的内容相冲突。

（2）对双方当事人具有约束力。当双方当事人之间发生仲裁协议中约定的争议事项时，应以仲裁方式解决，不得向法院起诉。

（3）仲裁机构对争议案件行使管辖权，排除法院对争议案件的管辖权。各国法律大多规定，法院不受理订有仲裁协议的争议案件，包括不受理当事人对仲裁裁决的上诉，如果一方违背仲裁协议，自行向法院起诉，对方可以要求法院停止诉讼程序，并将争议案件提交仲裁机构审理。

(三)仲裁协议的内容

仲裁协议的内容包括仲裁地点、仲裁机构、仲裁程序、仲裁裁决的效力及仲裁费用的负担等。

1.仲裁地点

仲裁地点与仲裁所适用的程序法以及合同所适用的实体法直接相关，仲裁地点不同，适用的法律亦不同，对交易双方权利、义务的解释会有所差别。因此，双方当事人都很重视仲裁地点的确定，都力争在本国仲裁，或者在自己比较了解和信任的国家进行仲裁。

在我国进出口贸易合同中，仲裁地点的选择有以下几种规定方法：①争取在我国仲裁；②在被诉方所在国仲裁；③在双方同意的第三国仲裁。

如果采用在第三国仲裁，一般是选择仲裁法规允许受理双方当事人都不是本国公民的争议案的国家仲裁，并且该仲裁机构又具有较好的声誉。

2.仲裁机构

国际上的仲裁机构有两种：一种是常设机构，另一种是临时机构。

常设仲裁机构是指依据国际条约或国内法成立的具有固定组织和地点、固定的仲裁程序规则的永久性仲裁机构，例如：法国巴黎的国际商会仲裁院、瑞典斯德哥尔摩商事仲裁院、英国伦敦仲裁院、纽约的美国仲裁协会、瑞士苏黎世商会仲裁院。我国的国际商事仲裁机构主要有：中国国际经济贸易仲裁委员会、中国海事仲裁委员会。

临时仲裁机构是指根据当事人的仲裁条款或仲裁协议，在争议发生后由双方当事人推荐的仲裁员临时组成的仲裁机构，负责裁断当事人的争议，当争议案处理完毕后，它将自动解散。

3.仲裁程序

仲裁程序主要是规定进行仲裁的手续、步骤和做法。包括：

(1)提交仲裁申请书。申请书中包括申请人的名称、地址，申诉人所依据的仲裁协议，申诉人的要求及所依据的事实和证据。

(2)仲裁员指定和仲裁庭组成。根据国际惯例，双方当事人应在仲裁协议中规定仲裁员的人数和指定方式。

(3)仲裁审理。仲裁庭审理案件的形式有两种：一是不开庭审理，一是开庭审理。我国仲裁规则规定一般采取开庭审理方式。案件审理原则上不公开进行。

(4)仲裁裁决。裁决是仲裁程序的最后一个环节，做出裁决后审理案件的程序即告结束。仲裁裁决必须采用书面形式。仲裁裁决书做出的日期即为仲裁裁决生效日期。

各国仲裁机构一般都有自己的仲裁程序规则，如我国现行的仲裁程序规则是自2005年1月1日起施行的《中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁规则》。

4.仲裁裁决的效力

仲裁裁决是终局性的，对双方当事人均具有约束力。任何一方当事人不得向法院起诉，也不得向其他任何机构提出变更裁决的请求。

5.仲裁费用的负担

应在仲裁条款中订明仲裁费用的负担问题。通常由败诉方承担仲裁费用，也有规定由仲裁庭酌情解决。仲裁费用一般按争议价值的0.1％~1％收取。

(四)仲裁裁决的承认与执行

仲裁裁决是终局的，对双方当事人均具有法律效力，当事人必须执行。为了解决各国在承认和执行外国仲裁裁决问题上存在的矛盾，各国之间缔结了一系列国际公约，例如《1958年纽约公约》，以合理执行仲裁裁决。

(五)仲裁条款示例

规定在我国仲裁的条款示例：

凡因执行本合同所发生的或与本合同有关的任何争议，双方应通过友好协商解决。如经协商不能解决，应提交中国国际经济贸易仲裁委员会，根据其仲裁规则进行仲裁。仲裁裁决是终局性的，对双方均具有约束力。


第62章 货物买卖合同的概念、作用、形式和内容

甲公司与乙公司签订一份供货合同。合同规定：“一切更改或废止均以书面做出为准。”还规定“卖方应当分批供货，每月交货1000打”。当卖方甲按合同规定的规格交付第一批货物1000打后，买方乙通知卖方甲，要求对原订规格略加修改，否则将拒收货物。甲即按乙的此项口头通知，按修改后的规格，交付了第二、三、四、五批货物，买方乙也照收无误，并付了货款。当甲交付第六批货物时，乙拒绝收货，并要求甲严格按照合同规定的规格交货。事后双方对此发生争议。试问：此案应如何处理为妥？

一、货物买卖合同的概念

所谓国际货物买卖合同(contract for the international sale of goods)，亦称国际货物销售合同，是指营业地处于不同国家或地区的当事人之间所订立的货物买卖契约。国际货物买卖就是通过洽商、订立和履行国际货物买卖合同来实现的。在这种合同中，卖方的基本义务是交出货物的所有权，买方的基本义务是支付货款。这是货物买卖合同区别于其他合同的一个主要特点。国际货物买卖合同的订立同其他合同一样，是双方当事人意思表示一致的结果。关于国际货物买卖合同成立所涉及的法律问题，我国《合同法》和《联合国国际货物销售合同公约》都作了明确的规定。

二、货物买卖合同的作用

我国1999年的合同法虽然也允许达成口头合同形式，但是，强调“法律、行政法规规定采用书面形式的”，或者“当事人约定采用书面形式的”，都“应当采用书面形式”。我国法律之所以作出如此规定，一方面，是要同国际通行做法或相关国际公约(如《联合国国际货物销售合同公约》)尽可能地保持一致；另一方面，也符合我国的传统做法，即所谓“口说无凭，立字为据”，同时，也是由书面合同本身的重要作用决定的。这种重要作用表现在三方面。

(一)书面合同是合同生效的条件

作为合同生效的条件，买卖双方为达成交易而相互交换的信件、电子邮件或传真等，可以构成书面合同；交易的一方对另一方的发盘或还盘表示接受，合同即告成立。但这都不是在法律意义上有效的合同，只不过是书面合同有效成立的条件。要使其成为有效的书面合同，或使合同生效，买卖双方必须予以书面签订，才能构成具有法律效力的正式合同。另外，有些国家的法律或行政法规规定，应当签订书面合同，或当事人约定签订书面合同的，都应当签订书面合同，否则，就是违法或违规的，自然不会具有法律效力；有些国家的法律、行政法规规定，某些合同必须由政府主管部门批准，合同才能成立，例如“要式合同”。对于这类合同，仅由买卖双方予以书面签订还不够，要待政府主管部门批准后，才能成为有效合同。

(二)书面合同是合同法律生效的依据

合同要有效成立，提供其有效成立的证据是必不可少的。只有这样，才能得到法律的认可和保护。书面合同因有买卖双方的正式签订而为其有效成立提供了证据。某些被国家法律认可具有效力的口头合同，更需要用一定的书面形式加以确定，以成为口头合同有效成立的书面证据。作为合同有效成立的证据，书面合同在处理双方争议问题上的作用显得最为突出。当双方将其争议提交仲裁或诉讼时，仲裁庭或法院必然要求当事人提供合同有效成立的证据。没有这种书面形式的证据，就难以得到法律的保护，即使是有理的一方，也会丧失其权益。

(三)书面合同是履行合同的根本依据

合同的履行是一个十分复杂的过程，它涉及很多企业、单位和部门，各方面都要围绕同一份合同协同合作，才能有序地、正确地履行合同。但其前提是要有一份包括各项交易条件或条款的合同，明确规定买卖双方各自的权利和义务，无论是书面合同还是口头合同无一例外。否则，将会给合同的履行造成诸多困难，甚至出现混乱现象。所以，从履行合同的角度讲，签订书面合同或用书面形式加以确定的口头合同作为履行的依据，同样是重要的。

三、货物买卖合同的形式

合同的形式是合同当事人内在意思的外在表现形式。在国际贸易中，一般对书面合同的形式没有具体的限制，买卖双方既可以采用正式的销售合同、销售确认书、协议书，也可以采用备忘录、订单等多种形式。在国际贸易中，交易双方订立合同有以下几种形式。

(一)书面形式

书面形式包括合同书、信件以及数据电文(如电报、传真、电子数据交换和电子邮件)等可以有形地表现所载内容的形式。在我国的贸易实践中，书面合同形式包括合同(contract)、确认书(confirmation)、备忘录(memorandum)和协议书(agreement)等，其中以采用“合同”和“确认书”两种形式居多。

1.合同

合同(contract)的特点在于：内容比较全面，对双方的权利、义务以及发生争议后如何处理，均有较详细的规定。大宗商品或成交金额较大的交易，多采用此种形式的合同。我国在对外贸易中使用的合同，分为销售合同(sales contract)和购买合同(purchase contract)，又称出口合同(export contract)和进口合同(import contract)。这两种合同的格式和主要内容基本一致，其中包括商品的名称、品质、数量、包装、价格、装运、保险、支付、商检、索赔、仲裁、不可抗力等条款。这种合同的特点是内容比较全面，对双方的权利和义务以及发生争议的处理均有详细规定。在我国的对外贸易业务中，通常由我方填制合同，正本一式两份，经双方签字后，买卖双方各自保存一份。合同有正本和副本之分，合同副本与正本同时制作，无需签字，亦无法律效力，仅供交易双方内部留作参考资料，其份数视双方需要而定。

2.确认书

确认书(confirmation)属于一种简式合同，它所包括的条款比合同简单，一般只就主要的交易条件作出规定，对买卖双方的义务描述得不是很详细。这种形式的合同适用于金额不大、批数较多的商品，或者已订有代理、包销等长期协议的交易。我国在外贸业务中使用的确认书，分为销售确认书(sales confirmation)和购买确认书(purchase confirmation)，这两种确认书的格式基本一致。当达成交易时，通常也由我方填制一式两份，经双方签字后，各自保存一份。确认书无正本与副本之分。

上述两种形式的合同，即正式的合同和确认书，虽然在格式、内容繁简、条款项目的设立和措辞上有所不同，但在法律上具有同等效力，对买卖双方均有约束力。在我国对外贸易业务中，书面合同主要采用这两种形式。在我国进出口业务中，各企业都有印有固定格式的进出口合同或成交确认书。当面成交的，即由双方共同签署；通过函电往来成交的，由我方签署后，一般将正本一式两份送交国外成交方签署后退回一份，以备存查，并作为履行合同的依据。

3.协议书

在法律上，协议书(agreement)与合同具有相同的含义。书面文件冠以“协议”或“协议书”的名称，只要其内容对买卖双方的权利和义务都作了明确、具体和肯定的规定，它就与合同一样对买卖双方有法律约束力。但是，如果交易洽商的内容比较复杂，双方商定了一部分条件，还有一部分条件有待进一步洽商，于是先签订一个“初步协议”(preliminary agreement)或“原则性协议”(agreement in general)，在协议书中也作了“本协议属初步性质，正式合同有待进一步洽商后签订”(This Agreement is of preliminary nature，a formal contract will be signed after further negotiation)之类的说明，这种协议就不属于正式有效的合同性质。

4.意向书

意向书(letter of intent)是在交易磋商尚未最后达成协议之前，买卖双方为了达成某项交易，将共同争取实现的目标、设想和意愿，有时还包括初步商定的部分交易条件，以书面形式记录，作为今后进一步谈判的参考和依据。这种书面文件即称为“意向书”。意向书只是双方当事人达成某项协议的意愿表示，不是法律文件，对当事人仅仅具有一定的道义上的约束力。但根据意向书，有关当事人彼此负有道义上的责任，在进一步洽谈时，一般不应与意向书中所作的规定偏离太远。

5.备忘录

备忘录(memorandum)是在进行交易洽商时用来记录洽商的内容，以备今后核查的文件。如果当事人双方把洽商的交易条件完整、明确、具体地记入备忘录，并经双方签字，那么这种备忘录的性质和作用与合同无异。如果双方洽商后，只是对某些事项达成一致或一定程度的理解或谅解，并记入备忘录，作为双方的初步协议，以及今后进一步合作的参考依据，并常常冠以“理解备忘录”或“谅解备忘录”(memorandum of understanding)的名称，则这种备忘录不具有法律约束力，只是对双方具有一定的道义上的约束力。备忘录在我国外贸实际工作中较少使用。

6.订单和委托订购单

订单(order)是指进口商或实际买家拟制的货物订购单。委托订购单(indent)是指由代理商或佣金商拟制的代客户购买货物的订购单。在我国出口贸易实践中，交易达成后，有的客户往往发出订单，要求我方签署后退回一份。这种经洽商成交后发出的订单，实际上是国外客户的购买合同或购买确认书。对此，我方应仔细审阅其内容，看其中的条款与双方已商定的各项交易条件是否一致。如果内容一致或者虽有添加、更改之处，但情况并不严重且我方可以接受，则应按对方要求签署订单。如果发现添加、更改之处是我方所不能接受的，则必须及时向对方提出异议，以免对方误认为我方已默认其订单中所列条款，进而产生不必要的纠纷。此外，有些并未与我方进行过磋商的国外客户有时会径自寄来订单，对于这类订单，应根据其具体内容区分其为发盘还是发盘邀请，并及时予以答复。

(二)口头形式

采用口头形式订立的合同又称为口头合同，即当事双方在自愿和互相信任的基础上就某项货物的买卖通过当面谈判或电话方式达成口头协议，而不要求作文字记载，但在法律上具有合同的效力。这多半发生在买卖双方彼此熟悉，可用人证证明，且交易金额不大的交易活动中。该形式方便迅速，但因无文字凭据，容易引起纠纷。

(三)其他形式

指上述两种方式之外的订立合同的形式，即以行为表示接受而订立合同的方式。

上述三种方式都是合同的法定形式，因而均具有相同的法律效力，当事人可根据国别或交易需要，酌情做出选择。如阿拉伯人之间，把口头协议看得比书面协议更为重要；美国人和德国人认为书面合同或书面协议是达成交易的条件，但是，美国有一些州立法规定，口头合同具有同样的法律效力；希腊人把签订合同看成是谈判的一个阶段，完成了规定的任务后谈判才算终结。根据我国合同法的规定：“当事人订立合同，有书面形式、口头形式和其他形式。法律、行政法规规定采用书面形式的，应当采用书面形式。当事人约定采用书面形式的，应当采用书面形式。”由此可见，当事人签订合同时，究竟采用什么形式，应根据法律、行政法规的规定和当事人双方的意愿行事。根据国际贸易的一般习惯做法，交易双方通过口头或书面形式达成协议后，多数情况下还签订一定格式的书面合同，以利合同的履行。

四、货物买卖合同的主要内容

在国际贸易中，书面合同的内容一般包括三个部分：约首、正文和约尾。约首，即合同的首部，包括合同名称、合同编号、合同签订的日期和地点、订约双方名称和地址等。正文是合同的主要组成部分，是对各项交易条件的具体规定。约尾，即合同的尾部，通常载明合同使用的文字及其效力、合同正本的份数、附件及其效力，以及有正当权限的双方当事人代表的签字。

(一)合同的首部

合同的首部包括开头和序言、合同名称、编号、缔约时间、缔约地点、当事人的名称和地址等。在规定这部分内容时应注意两点：第一，要把当事人双方的全称和法定详细地址列明，有些国家法律规定这些是合同正式成立的条件；第二，要认真规定好缔约地点，因为合同中如对合同适用的法律未作出规定时，根据某些国家的法律规定和贸易习惯的解释，可适用合同缔约地国家的法律。

(二)合同的正文

正文部分规定了双方的权利和义务，包括合同的各项条款，如货物名称、品质规格、数量、包装、单价和总值、交货期、装运港和目的港、支付方式、保险条款、检验条款、异议索赔条款、仲裁条款和不可抗力等，以及根据不同货物和不同交易情况加列其他条款，如保值条款、溢短装条款、品质公差条款以及合同适用的法律等。

(三)合同的结尾

合同的结尾部分包括合同的份数、使用文字和效力以及双方的签字。此外，有的合同有附件部分，附在合同之后，作为合同不可分割的一部分。书面合同的内容必须符合政策，并做到内容完备、条款明确、文字严密、前后一贯，与交易磋商的内容相一致。书面合同一经签订即成为约束双方当事人的法律文件，外贸业务人员在缮制和签订过程中，必须十分认真，严肃对待，谨防错漏。

五、签订书面合同应注意的问题

签订对外贸易合同时，应注意如下一些问题：

（1）必须贯彻我国的对外贸易方针政策，特别要体现平等互利的原则，我们既反对对方把片面维护一方利益的条款订入合同，也绝不把对方不愿意接受的某些条款强加于人。

（2）必须符合合同有效成立的要件，即双方当事人的意思表示必须一致和真实，当事人都有订约行为能力，合同标的及内容必须合法等。

（3）合同内容应与洽商达成的协议内容一致，同时在条款的规定上必须严密，要明确责任、权利义务对等。切记避免订立多种解释的任意性和不确定性的条文，特别是对可能引起合同性质改变的内容，尤应慎重。如果有些条款事先未商妥，在订入书面合同时，要进一步协商达成协议才可订入。

（4）合同各条款间必须协调一致，不能相互矛盾。例如，在数量条款规定溢短装时，支付方式为信用证，其保证金额就应规定有增减幅度；又如贸易术语为CFR或FOB成交，在保险条款里就应订明“保险由买方自理”。关于签约后发生的额外费用负担，如运费上涨，港口封冻的绕航费等，也可在合同中明确规定由何方负担。


第63章 进出口合同的履行

我国某外贸公司与国外某客商达成一笔圣诞节应季礼品的出口交易。合同中规定，以CIF为交货条件，交货期为2008年12月1日以前，但合同中未对买方的开证时间予以规定。卖方于2008年11月上旬开始向买方催开信用证，经多次催证，买方于11月25日将信用证开抵我方，由于收到L/C的时间较晚，使我方于12月5日才将货物装运完毕，当我方向银行提交单据时，遭到银行以单证不符为由拒付。

请问：银行的拒付是否有理？此案例中，我方有哪些失误？

在国际贸易中，买卖合同一经依法有效成立，有关当事人则必须履行合同规定的义务，履行合同是当事人双方共同的责任。合同履行是实现买卖双方当事人各自的经济目的、实现货物和资金按约定方式转移的过程，既是经济行为，又是法律行为。在实际业务中，涉及的环节众多，手续烦琐，需要通过银行、海关、运输、保险、商检等部门的密切配合，并按照适用的法律法规、国际条约和国际惯例行事，确保合同顺利履行。

一、出口合同的履行

在我国出口贸易中，绝大多数出口合同都采用CIF或CFR贸易术语，并且一般都采用信用证付款方式，故在履行出口合同时，必须切实做好催证、审证、改证、备货、租船订舱、报验、报关、投保、装船和制单结汇等环节的工作，它们是出口合同履行的必要程序。

(一)备货

出口方应根据出口合同和信用证规定的品质、规格、数量、包装等条件，向生产部门或供货单位下达联系单，安排生产或采购货物，要求有关部门按联系单的要求，对货物进行生产加工、整理、包装、核对、刷唛等。业务人员应认真跟单衔接，按时备妥货物。在备货过程中，要保证货物的品质、规格应与合同和信用证相一致，合同中的品质条件是构成商品说明的重要组成部分，是买卖双方交接货物的依据。货物必须在规定时间内备妥，及时安排装运出口，运输单据的签发日期即视作装运日期。

(二)落实信用证

在使用信用证支付方式的交易中，落实信用证是履行出口合同不可缺少的重要环节。应在合同中明确规定信用证开到卖方的时间。落实信用证通常包括催证、审证和改证三项内容。

1.催证

在信用证支付方式下，按时开出信用证是买方的一项义务，也是卖方履约的前提。但在实际业务中，有时国外客户由于资金短缺、市场行情变化、进口国外汇管制等原因，往往拖延开证，从而影响卖方对出口合同的按期履行。因此，如买方未能根据合同规定及时安排开证，卖方应主动催请买方开证，以便按时将货物装运交付，并在对方仍不开证时声明保留索赔权，或拒绝交货。

除这种情况外，出口方有时根据货源与船期情况希望提前出运货物，这时也要及时向买方说明情况，催请其提前开证。

2.审证

审核信用证是银行和出口方的共同职责，但各自审核的内容不同。银行审核的主要内容包括：对不同国家和不同地区的来证从政治上、政策上进行审核；对开证银行和保兑行资信情况的审核，在经济上应要求其本身资信情况必须与所承担的信用证义务相适应，如果发现他们资信不佳，应酌情采取适当的措施；核验信用证的表面真实性；审核开证行的付款责任是否加列了“限制性”条款或其他“保留”条款等方面。

出口方在收到国外银行开来的信用证后，必须认真细致地审核其内容与合同条款是否一致、能否接受，如开证人、申请人的名称地址是否正确；信用证的有效期、交货期、交单期的规定是否合理，到期地点应规定在受益人所在国，等等。如发现某些信用证条款不能接受，应立即要求进口方进行改证，并在收到改证通知书后才能安排发货。

3.改证

改证是对已开立的信用证中的某些条款进行修改的行为。对信用证条款进行审核后，如发现问题或有我方不能接受的条款，应及时提出要求进行修改。改证可由开证申请人提出，也可由受益人提出，但均须征得各有关当事人的同意。

(三)报检

根据我国有关检验法律的规定，凡列入《出入境检验检疫机构实施检验检疫的进出口商品目录》的进出口商品，出口方在货物备妥后，应及时向各地商检机构报请检验。只有取得检验合格证书，海关才准放行。未经检验或经检验不合格的商品，一律不准出口。对合同或信用证规定必须由某检验机构检验的商品，在备货完毕装船以前，应及时向有关检验机构报验，以取得检验证书。最迟应于报关或装运前7天向检验机构申请检验。对检验周期较长的商品如羊绒、食品，还需增加相应的检测和化验时间。

(四)托运、订舱、装运

采用CFR/CpT或CIF/CIp条件成交，由出口方负责租船或订舱、托运工作。在信用证或合同规定的装运期内，提前向有关外运公司办理订舱手续。办理托运订舱时，应认真落实信用证或合同有关装运港和目的港、分批和转运等条款规定。若来证指定运输路线、船公司、船籍、船龄等，应尽快与承运人取得联系，方可决定是否接受或修改信用证条款。若信用证规定在指定的时期内分批等量装运，则只要其中任何一批未能按规定装运，信用证对该批及以后各批货物均告失效。

货物必须在合同或信用证规定的最迟装期前出运。运输单据的签发日期即视作装运日期，不能迟于信用证或合同规定的最迟装期。货物装运后，出口方应立即向进口方发出装运通知(Shipping Advice)，以便对方及时办理投保或做好接货准备工作。

(五)保险

在CIF/CIp条件下，出口企业要在货物装运前，根据合同或信用证的有关规定向保险公司办理投保手续，取得保险单据。并在保险单背面空白背书，将受益人的权利(向保险代理提出索赔的权利)转让给进口方。若信用证未规定投保险别，则可依据合同规定的保险条款及险别进行投保。

(六)报关保险单上的保险条款与投保险别必须与信用证规定相一致

出口方在出口货物交付装运前必须向海关申报。一般来说，报关通常需经5个环节，即出口申报、审核单证、查验货物、办理征税和清关放行。出口方办理出口报关手续时，应填写出口货物报关单。报关时限是在装货24小时以前(海关特准的除外)。出口货物报关单是海关凭以对出口货物进行监管、查验、征税和统计的基本单据。申报人必须如实、正确、无误地填写报关单上各项内容，与报关单有关的单证必须齐全、有效、合法，报关单与随附单证的数据必须相一致。海关根据国家有关政策规定，对提交的报关单据进行审核，对出口货物进行查验，以确定实际货物与报关单据所列内容是否一致。经海关审核单证、查验货物、办理纳税手续后，海关在报关单上盖“验讫”章，予以放行货物。

(七)制单结汇

采用信用证支付方式，凭单收、付款是其主要特征之一。因此，出口货物发运后，出口方应立即按信用证或合同的规定，正确缮制备齐各种单据和证书，并在信用证规定的有效期和交单期内送交银行办理结汇。信用证项下的制单、审单必须严格做到“单证一致、单单一致”，托收项下的单据必须严格与托收合同相符。出口结汇单据必须“正确、完整、及时、简明、整洁”。

(八)出口收汇核销与出口退税

出口企业在办理货物装运出口及制单结汇以后，应及时办理出口收汇核销和出口退税手续。出口收汇核销是国家为了加强出口收汇管理，保证国家的外汇收入，防止外汇流失，指定外汇管理部门对出口企业贸易项下的外汇收入情况进行事后监督检查的一种制度。对于一般贸易、易货贸易、租赁、寄售、展卖等出口贸易方式，只要涉及出口收汇，都必须进行出口收汇核销。

出口收汇核销的凭证是“出口收汇核销单”，由国家外汇管理局制发，货物报关时由出口企业填制提交，海关凭以受理报关，外汇管理部门凭以核销收汇。海关将逐票核对报关单和出口收汇核销单的内容是否一致，报关单上的核销单编号与所附核销单编号是否一致，经审核无误后，海关在专为出口收汇核销用的报关单和核销单上加盖“验讫”章。出口企业在货物出口、收妥外汇后，将海关退回的核销单、报关单和银行结汇水单等送交外汇管理局，由其核销该笔收汇。外汇管理局按规定办理核销后，在核销单上加盖“已核销”章，并将其中的出口退税专用联退给出口企业。

出口企业在规定的期限内，向国家税务机关提交出口货物报关单(出口退税专用联)、出口销售发票、出口购货发票(增值税发票)、银行结汇水单和出口收汇核销单，经国家税务机关审核无误后，办理出口退税。

(九)索赔和理赔

在出口合同的履约过程中，若一方当事人不履行或不完全履行合同义务而导致另一方受到损害时，受损方有权按照惯例和法律采取一定的措施，使自己的损害得到补偿。若进口方不支付货款、不收取货物或不完全按照合同的规定支付货款、收取货物，使出口方遭受损失，则出口方应据理向进口方提出索赔。而如果出口方不交货或所交货物的品质、数量、包装或装运时间不符合同规定而引起国外进口方索赔，出口方则应本着实事求是的原则，给予对方合理的赔偿，既不能推卸责任，也不能损害自己应有的利益。

二、进口合同的履行

进口贸易和出口贸易一样，也是通过合同的磋商、订立和履行实现的，所涉及的国际惯例及法律规则基本相同。进口合同签订以后，我国的进口企业一方面要履行付款、收货的义务，另一方面也要督促国外的出口商及时履行按合同规定交货的义务，防止因其违约而给我方造成损失。在进口贸易中，我方处于买方地位，因而要求争取的条件、贸易的具体做法等与出口贸易有所不同。一般来说，进口贸易的工作程序要比出口贸易复杂一些。

我国的进口合同大多以ＦＯＢ条件成交，以信用证方式结算，采用海运方式运输货物。虽然不同的合同在履行中有所不同，但一般都要经过对外开证、租船或订舱、催装、保险、审单付汇、报关提货、商检、拨交货物等几个主要环节。这些环节的工作是由进出口公司、运输部门、商检部门、银行、保险公司以及用货部门等各有关方面分工负责、紧密配合而共同完成的。

(一)履约准备

除一般进口合同外，技术引进和重大设备进口合同必须经对外经济贸易主管部门或其授权批准的职能部门审查批准，合同才能生效。合同签署后由进口单位填写“进口货物免税申请表”，并附合同副本和项目审批机关的证明向海关办理进口货物免税手续，申领进口付汇核销单。另外，机电产品进口还需申请进口配额，等等。

(二)开立信用证

进口合同签订以后，进口企业应按合同中的有关规定，及时向银行提交开证申请书和进口合同副本，要求银行对外开证。如果合同规定在出口方领到出口许可证或支付履约保证金后开证，则进口方应在收到出口方已领到许可证的通知，或银行转知保证金已照收后开证。

进口企业在填写开证申请书时，应在其中列明各项交易条件，并应使这些条件与合同中的规定完全一致，以保证银行开出的信用证的内容与合同一致。信用证开出后，如发现内容与合同不符，或因其他原因，需对信用证进行修改，应立即通知开证行修改。如对方收到信用证后要求修改某些条款，则应区别情况分别对待。如同意修改，应由我方及时通知开证行修改信用证条款；如不同意修改，也应及时通知出口方，并敦促其按原证条款履行。

进口商申请开立信用证，应向开证银行交付一定比率的押金(margin)或提供其他担保，开证人还应按规定向开证银行支付开证手续费。

(三)租船、订舱和催装

在FOB合同下，应由进口方负责派船到对方指定口岸接运货物。出口方在收到信用证后，应将预计装船日期通知进口方。进口方接到上述通知后，应及时向货运代理公司办理租船订舱手续。在运输手续办妥后，进口方应按规定的期限将船名和船期及时通知国外卖方，以便对方备货装船。以CIF和CFR条件成交的，则由国外卖方负责订舱配船，安排装运。

同时，为了防止卖方拖延交货，进口方还要注意做好催促工作，特别是对数量大或重要物资的进口，买方最好委托自己在出口地的代理督促外商按时、按质、按量履行其交货义务，或派人员前往出口地点检验监督，以保证船货衔接。进口企业为了防止船货脱节的情况，还应提醒出口商在货物装船后立即向进口企业发出装船通知，以便及时办理保险和做好接货等工作。

(四)办理保险

按FOB/FCA或CFR/CpT条件进口，需由进口人办理货运保险。办理进口货运保险手续一般有预约保险和逐笔投保两种方式。

1.预约保险

预约保险方式是进口商或收货人同保险公司签订预约保险合同(open policy)，其中对各种货物应投保的险别做了具体规定，故投保手续比较简单。大部分外贸企业与保险公司都签订有各种不同运输方式的进口预约保险合同，简称“预保合同”。在预约保险合同中，进口人对进口货物统一投保，并对各种货物适用的保险条款、投保的险别、保险费率、保险费及赔款的支付办法都作了具体规定。根据预约保险合同，保险公司对有关进口货物负自动承保的责任。如属该预约保险合同规定范围内的海运货物，一经装船，保险即开始生效。进口方只要将进口商品名称、数量、金额、装运港、目的港、载货船名、提单号、开航日期等通知保险公司，就视为办妥保险手续，保险公司从货物在装运港装船起自动对货物承担保险责任。进口方应根据卖方发来的装运通知，填制“进口货物装船通知”提供给保险公司，作为投保凭证。

2.逐笔投保

在没有签订预约保险合同的情况下，对进口货物就需逐笔投保。进口方在收到卖方的发船通知后，必须立即向保险公司办理投保手续。否则，货物于投保之前在运输途中发生的损失，保险公司不负任何赔偿责任。

(五)审单与付汇

如采用信用证付款方式，国外出口人履行交货义务后将汇票和全套货运单据经议付行寄交开证行或付款行收取货款。开证行或付款行收到国外银行寄来的全套单据后，必须合理谨慎地根据“单证一致”、“单单一致”的原则审核信用证规定的所有单据，以确定单据是否表面上与信用证条款相符。如单据与信用证相符，即由开证行或付款行对外进行即期付款，或承担延期付款责任，或承兑受益人开立的汇票，到期付款等。开证行或付款行审单后的付款是终局性的，无追索权。

如经银行审核后发现单证不符或单单不符，应根据具体情况分别对待。如市场情况对进口人不利，进口人可通过银行对外拒付；如市场情况对进口人有利，进口人还想要这批货，也可通过银行通知出口方更正单据或由国外银行书面担保后付款，还可以等到检验合格后付款。开证行或付款行对外付款后即要求进口人付款赎单。根据《UCp600》规定，开证行或保兑行或其他被指定的银行决定拒绝接收单据，则必须在收到单据次日起7个银行工作日以内，以电讯方式或其他快捷方式通知寄单银行或受益人，并说明银行据以拒收单据的所有不符点，还须说明是持单听候交单人处理，还是将单据退回给交单人。

如采用托收支付方式，我国代收行在收到国外托收行寄来的全套单据后，会同进口人依据合同进行审核，在7个银行工作日内做出接受或拒收单据的通知。D/p方式下，进口人付清全部货款后银行向其交单，凭以提货销售或转卖；在D/A方式下，进口人在银行承兑书上加以承兑便可获得整套单据，远期汇票则由银行保管，到期由银行再次向进口人提示时，进口人再履行付款的义务。如托收单据存在不符点，进口人可本着长期友好合作的态度仍然付款赎单，也可结合市场行情，酌情考虑拒付与否。但必须注意的是，进口人一旦拒付，便不能获得单据凭以提货。

(六)报关、纳税

进口报关是指进口货物的收货人或其代理人向海关交验有关单证，办理进口货物申报手续的法律行为。进口货物运到后，由进出口公司或委托货运代理公司或报关行根据进口单据填具“进口货物报关单”向海关申报，并随附发票、提单、装箱单、保险单、许可证及审批文件、进口合同、产地证和所需的其他证件。如属法定检验的进口商品，还须随附商品检验证书。

根据我国《海关法》的规定，向海关申报的时限为自运输工具申报进境之日起14日内，超过14天的期限未向海关申报的，由海关按日征收进口货物CIF价格的0.05%的滞报金；超过3个月未向海关申报的，由海关提交变卖。

海关接受申报后，对进口货物进行检查，以核对与进口货物报关单及其他单据文件上所列是否一致，查验应在海关规定的时间和场所进行，即在海关监管区域内的仓库、场地进行。

海关按照《中华人民共和国海关进口税则》的规定，对进口货物计征进口税。根据《海关法》的规定，进口方应在海关签发税款缴款书的次日起7天内(星期日和节假日除外)，向指定的银行缴纳税款。逾期未缴的，将依法追缴并按滞纳天数征收应缴款额的0.1%的滞纳金。进口关税的计算方法是：首先，确定计算税额的价格，即完税价格；然后，按进口货物适应的进口税税率计算出税额。我国计算进口关税是以货物到达我国口岸的CIF价格作为完税价格的。

放行又称“结关”，进口货物经海关查验并纳税后，由海关在报送单和货运单据上签字和加盖“验讫”章，进口企业或其代理人持海关签字并盖有放行章的货物提单提取进口货物。未经海关放行的货物，任何单位和个人都不得将货物提走。但是，对保税货物和加工贸易项下的进口货物，海关放行不等于“结关”，海关还要对货物进行后续监管，直到以后办完海关手续。但在此之前，未经海关许可，任何人不得转让或作他用。

(七)验收与拨交货物

进口货物运抵卸货港时，港务局要进行卸货核对。如发现货物短缺，应及时填制“短卸报告”交由船方确认，并根据短缺情况向船方提出保留索赔权的书面声明。如发现货物残损，应将货物存放于海关指定仓库，由保险公司会同商检机构进行检验，明确残损原因和程度，并由商检机构出具证明，以便向责任方提出索赔。对于合同规定在卸货港检验，或检验后付款，或合同规定的索赔期即将期满，或卸离海轮时已发现残损或有异状或提货不着的商品，都需在卸货港进行检验。其他进口商品则可以在用货部门所在地，由当地商检机构进行检验。

凡属法定检验的进口商品都必须在合同规定的期限内向商检机构报验。未经检验的货物，不准投产、销售或使用。进口货物经报关、检验合格后，进口人即可接受货物，由自己使用，或在国内市场进行销售，或及时将进口货物拨交用货单位，并向其结算货款及各种税费。进口人可委托货运代理公司代办一切货物接运手续。

(八)进口索赔

在进口业务中，如果出现卖方不交货或不按期交货、原装数量不足、品质低劣、规格与合同规定不符、包装不良使货物受损等情况，进口方应及时向国外出口方提出索赔；如果进口人收到的货物数量少于运输单据所载的数量，或运输单据是清洁的而由于承运人的过失造成的货物残损、遗失，应向承运人提出索赔；凡属于自然灾害、意外事故、其他外来原因造成的货物损失，并且是在保险公司的承保责任范围内，应及时向保险公司提出索赔。在我国进口业务中，对船方或保险公司提出索赔一般由外运公司代办，而对卖方提出索赔，则由外贸企业自行处理。进口索赔时应注意以下几个问题：

（1)备齐索赔证据。包括商检证书、港务局的理货报告、承运人的短卸、残损证明等。

（2)确定索赔金额。按照国际惯例，进口商向出口商索赔的金额与出口商违约所造成的实际损失相符，除按照商品的价值和损失程度计算外，还应包括商检费、装卸费、清关费用、税捐、仓租、银行手续费、利息、合理的预期利润等。进口商向承运人和保险公司的索赔金额，应按运输合同和保险合同规定的方法计算。

（3)索赔必须在规定的索赔期限内提出。向出口商索赔，应在买卖合同规定的索赔期限内提出，如果在索赔期内来不及出具检验证书，买方应要求对方延长索赔期，或向对方声明保留索赔权。若合同中未规定索赔期限，按照《联合国国际货物销售合同公约》的规定，这一期限应为买方实际收到货物之日起两年内。《海牙规则》则规定，对船公司索赔的时限是货到目的港交货后一年之内。对保险公司索赔的时限一般为货物在目的港全部卸离海轮后两年内。


第64章 经销与代理

甲国A公司与乙国B公司签订了一份代理协议书，B公司委任A公司为某品牌化妆品在甲国市场的独家代理。随后，A公司积极配合B公司在甲国对此化妆品进行宣传和推广销售工作。但B公司不久又独自在甲国市场发展了几家代理商，这对A公司的业务造成了一定的影响，A公司要求从其他几家代理商的业务中提取佣金，但B公司不肯。

问：B公司的做法是否妥当？为什么？

一、经销

(一)经销的含义与分类

经销(distribution)是指出口商(即供货商)与国外经销商达成书面协议，利用国外经销商就地销售商品的一种贸易方式，是规定经销商品的种类、经销期限和地区范围，利用国外经销商推销商品的一种方式。经销商与出口商之间是买卖关系。

经销有一般经销与独家经销两种方式。一般经销，也称定销，在这种方式下，出口商根据经销协议向国外一家或几家经销商提供在一定时间、一定地区内经销同类商品的销售权。经销商享有经销权，但没有专营权利，出口商可以在同一地区内指定几个经销商。凡出口商仅授予一家经销商在约定期限、约定地区内对约定商品享有独家经销权的，就是独家经销(sole distribution)，或称包销。下面主要介绍包销。

(二)包销

1.包销的含义

包销也称独家经销，在这种方式下，出口商通过订立包销协议授予经销商在一定时间、一定地区内独家经营某些指定商品的权利。可见，包销与一般经销的区别就在于经销商是否享有独家专营权。

2.包销协议

包销协议是出口商与其授权的包销商规定双方的权利和义务，并从法律上确立双方关系的契约。在国际贸易实务中，对于包销协议内容的规定，并无统一的格式，根据包销商品的特点，当事人双方可以自行制定，一般来讲，应包括下列主要内容：①包销专营权；②包销商品的范围；③包销区域；④包销数量或金额；⑤作价方法；⑥包销商的其他义务；⑦协议期限和终止条款。

3.包销的利与弊

在包销方式下，由于国外包销商是用自己的名义买货，并自行负担盈亏和承担风险，同时包销商在包销地区内享有专营权，出口商负有不向该地区的客户直接售货的义务。因此，采用包销方式，通过专营权的给予，有利于调动包销商经营的积极性，有利于利用包销商的销售渠道达到巩固和扩大市场的目的，并可减少多头经营产生的自相竞争的弊端。此外，包销数量或金额的确定，使出口商能有计划地组织生产和供货，防止脱销，减少积压；同时又能按市场需求，均衡供货，并能根据包销市场的信息反馈，改进产品质量，赢得消费者。

但是，如果包销商经营能力有限，信誉不佳，或不适当地运用包销方式，可能使出口商经营活动受到不利影响或者出现包而不销、包而少销的情况。此外，包销商还可能利用其垄断地位，操纵价格和控制市场，以此来制约出口商。

因此，出口商在选择包销方式时，对包销商必须认真进行资信调研，适当确定包销商品的种类和数量，同时在包销协议中将双方的权利和义务作出明确规定。

二、代理

(一)代理的含义

代理(agency)是指出口商与国外的代理商达成协议，由出口商作为委托人，授权代理人代表出口商在特定地区和一定期限内推销商品、签订合同的一种贸易方式。代理商和出口商之间不是买卖关系，而是委托和被委托的关系。

(二)代理的分类

国际贸易中的代理按委托人授权的大小分为总代理、独家代理和一般代理。

(1)总代理(general agent)：是指代理商在一定地区和一定期限内不仅享有专营权，还代表委托人进行全面业务活动，甚至包括非商业性质的活动。总代理人实际上是委托人在指定地区的全权代表。

(2)独家代理(exclusive agent)：是指委托人给予代理商在一定地区和一定期限内享有代销指定货物的专营权，只要在一定地区和规定的期限内达成该项货物的交易，无论是代理商签约，还是由委托人直接签约，代理商都按成交金额提取佣金。

(3)一般代理(agent)：又称为佣金代理(commission agent)，指不享有独家经营权的代理。委托人可以同时委托若干个代理人在同一地区推销相同商品，也可以直接地向其他买主出售代理商品。一般代理根据推销商品的实际金额或根据协议规定的办法和百分率向委托人计收佣金，委托人可以直接与该地区的实际买主成交，而无须给佣金代理支付佣金。

(三)代理协议的主要内容

实务中常见的国际贸易代理协议主要包括以下内容：

(1)代理的商品、区域和期限：明确规定代理商品的品名、规格以及代理权行使的地理范围及期限。

(2)代理商的权利与义务：这是核心部分。一般应包括下述内容：①明确代理商的权利范围以及是否享有专营权。②代理商应在代理权行使的范围内，保护委托人的合法权益。③代理商在协议有效期内无权代理与委托人商品相竞争的商品，也无权代表协议地区内的其他相竞争的公司。对于在代理区域内发生的侵犯委托人的知识产权等不法行为，代理商有义务通知委托人，以便采取必要措施。此外，代理商还负有保守商业秘密的责任。④代理商应承担市场调研和广告宣传的义务。

(3)委托人的权利与义务：委托人的权利主要体现在对客户的订单有权接受，也有权拒绝，对于拒绝订单的理由，可以不作解释，代理商也不能要求佣金。但对于代理商在授权范围按委托人规定的条件与客户订立的合同，委托人应保证执行。委托人有义务维护代理商的合法权益，保证按协议规定的条件向代理商支付佣金。在独家代理的情况下，委托人要尽力维护代理商的专营权。如因委托人的责任给代理商造成损失，委托人应给予补偿。

(4)最低成交金额：规定代理商在一定时期内必须完成的最低数量与金额，当代理商不能达到该最低标准时，委托人有权撤销代理商的专营权或对其报酬作相应的调整。

(5)佣金条款：代理协议中一般应明确规定佣金率、佣金的计算方法和佣金的支付时间和方法等内容。

除上述基本内容外，还可规定不可抗力条款、仲裁条款以及协议的期限和终止办法等。


第65章 招标与投标

2005年，某市的污水处理工程项目由日本政府提供贷款、进行公开招标。日本政府组织的专家评审组在对投标人进行资格预审时，发现其中某水电工程公司之前承建的某地某小型水电站的围堰于2004年某日突然垮塌，致使当时停在围堰大坝脚下的一辆幼儿园面包车被破堤的洪水卷走，造成了面包车上的十几名幼儿和老师不幸死亡的重大责任事故。

这个参加投标的水电工程公司能否通过资格预审，参加投标？

一、招标与投标的含义

招标(invitation to tender)：是指招标人(买主、工程项目业主)在规定的时间、地点，通过某种方式发布招标公告，说明采购商品的品种、规格、技术要求、数量、工程项目及服务项目的具体要求，邀请投标人(卖方、工程承包方)投标的行为。

投标(submission of tender)：是指投标人(卖方、工程承包方)按照招标人的邀请，根据招标所要求的具体条件，在规定的时间内向招标人提交自己的报价的过程。

二、招投标的特点

(1)招投标具有组织性。招标有固定的招标机构、固定的场所、固定的时间、固定的程序与程序规则。

（2）招标具有全开放性，透明度高。招标机构一般通过各种媒体发布招标通告，邀请投标人投标。

（3）招投标具有公平性。招标与投标的公平、公正是招投标行为的最基本和最主要的原则和规则。

（4）招标与投标方式为一次成交。一般情况下，投标人一次性递标，一旦递标不能修改，因此招标人可根据各投标人的报价和其他条件选择投标人。没有竞争性的投标人就会失去成交机会。

三、国际招标的方式

(一)公开性招标

根据公开程度可分为两类。

(１)国际竞争性招标：是指招标人通过某种媒体刊登广告广泛邀请投标人投标。凡是有意投标人都可购买标书参加投标，开标与中标结果都要以公开形式发布。

(2)有限竞争性招标：又称选择性招标，是指招标人在有限的范围内，有针对性地邀请一定数量的公司参加投标，只有受到邀请的人才有资格进行投标。

(二)谈判招标

这是一种非公开性、非竞争性的招标，招标人仅物色几家供应商直接进行合同谈判，若谈判成功，则交易达成。

(三)两段招标

是分两阶段进行的招标活动。第一阶段，招标机构广泛地征求建议，目的是为了确定技术规范和相关指标。第二阶段招标机构再利用公开招标方式进行招标。投标人也要进行两次投标。

四、招投标的程序

(一)招标阶段

招标机构首先在媒体上发布招标公告，邀请投标人参加投标。这是公开性招标必须做的。拟投标企业提出投标要求，招标机构进行投标人资格审查。合格后，发送标书。例如引例192，该水电工程公司不能通过投标人资格审查，进入下一步投标过程。凡是准备投标的人必须向招标人缴纳投标保证金，或出具银行保函，或开立备用信用证。保证中标者一定签订合同。

(二)投标阶段

投标人在取得标书后，根据标书文件及要求，填写标书。标书的主要项目如货物或工程价格、产品规格或工程技术指标、交货期或完工期等，投标人要认真研究后填写。标书填写好后要在规定的期限交给招标人。

(三)开标与合同签订阶段

开标是指在招标时约定的时间、地点举行开标会议。招标单位在开标前必须宣布评标原则及办法。开标时要当众拆开标书并宣布其内容，然后由招标方的评标委员会对合格的投标进行测评，通过测评最后公布中标单位。招标人与中标人在规定的时间内签订合同。未中标单位的保证金应全部退还，银行保函和信用证此时也失效。


第66章 寄售、展卖与拍卖

我国某出口商A公司在2002年采用寄售方式向俄罗斯B经销商装运出口一批在仓库积压已久的服装，这批服装款式、质地均已过季。货到俄罗斯目的地后，虽经代销商B努力推销，仍然无法售出，最终只能装运回国。此事件导致我国出口商A公司损失惨重。

试分析A公司采用的寄售方式有何不妥。

一、寄售

(一)寄售的概念与特点

(1)寄售(consignment)：是指寄售人(consignor)先将货物运往寄售地，委托当地代销商(consignee)，按照寄售协议规定的条件和办法，由代销商代替寄售人进行销售，在货物出售后，代销商向寄售人结算货款的一种贸易做法。

(2)寄售的特点：寄售是一种先出运后出售商品的委托代售贸易方式。寄售人一般是卖方(出口商)，也可称为委托人或货主，代销商也可称为受托人。通过寄售出售的货品，要待货物售出后才由代销商将货款交付寄售人。

寄售与正常的出口销售相比，具有以下特点：①寄售人与代销商之间是一种委托代售关系，而不是买卖关系。②寄售是将货物先出运、后售卖的现货交易。③寄售货物在售出之前，运输途中和到达寄售地后的一切费用和风险，均由寄售人承担。④代销商不承担市价涨落与销售畅滞的风险和费用，只收取佣金作为报酬。

例如引例193中，我国出口商选择了一些积压已久的货物寄售在国外，由于货物的滞销，运送货物的一切费用、风险均由我国出口商承担。所以在选择寄售时，一定要选择适宜的商品。

(二)寄售协议

寄售协议是寄售人和代销商之间为了执行寄售业务就双方权利、义务以及寄售业务中的有关问题签订的书面协议。一般来讲，寄售协议中应包括下列内容：

(1)协议名称及双方的义务与责任。

(2)定价方法：大致有四种：①规定最低限价；②随行就市；③销售前征得寄售人同意；④规定结算价格。

(3)货款的收付。

(4)佣金的支付。

此外，寄售协议中还应规定货物的保险、各种费用的负担等预防性条款；同时为减少风险，必要时还可规定由代销商提供银行保函或者备用信用证，如遇代销商不履行协议规定义务时，由银行承担一定的责任，避免寄售人货款两空。

二、展卖

(一)展卖的含义

展卖(fairs and sales)是通过国际展览会或博览会，展出商品并进行销售的一种贸易方式。

(二)展卖会的类型

(1)国际博览会(international fair)：是指各种商品都可参加展出和交易的并由多国商人参与的综合性展览会。如我国的广交会。

(2)专业性展览会：是指专门展出某类商品的展览会。如意大利米兰国际服装展。

(三)参加国际展览会的注意事项

(1)作为出口商参加国际展览会，其目的是展出自己展品，开拓国际市场，建立客户关系，签订出口合同，以展示和签订出口合同为目的，并非在展会上以现场销售为主，最多也就是把展出的样品卖掉。

(2)选择合适的展会：出口商要根据本公司国际市场营销战略，选择参加哪一个展会。因为各种各样的国际展会很多，有的效果好，有的效果很差。在确定参会之前，一定认真调研，不能只听举办者的宣传。

(3)参加展会如果以销售为主，要做好以下准备：①参展商品要适销对路；②参展商品数量要合适，如果商品数量发的太多，没有全部卖掉，会造成许多麻烦，如办理退运及海关手续等；③一定要了解清楚展销国的进口关税及其他税费，合理确定销售价格；④一定要在展销国办理进口报关手续并缴纳关税及其他税费；⑤做好退运准备。

三、拍卖

(一)拍卖的含义与特点

(1)拍卖(auction)：是指由专门经营拍卖业务的拍卖行接受货主的委托，在一定的时间和地点，按照一定的章程和规则，以公开叫价的方式，将货物卖给出价最高的买主的一种贸易方式。通过拍卖成交的商品通常是品质难以标准化、或难以久存、或价格昂贵、或按传统习惯以拍卖出售的商品，如裘皮、茶叶、烟草、羊毛、木材、水果以及古玩和艺术品等。

(2)拍卖的特点：①拍卖是在一定机构内有组织地进行，成交时间短，成交量大；②拍卖是一种公开竞买的现货交易；③拍卖具有自己独特的法律和规章；④参与拍卖的买主，事先须向拍卖机构缴纳一定的履约保证金，买主在叫价后，若落槌成交，就必须付款提货，否则拍卖行将没收其保证金；⑤卖主(货主)与拍卖机构是委托代理关系。

(二)拍卖的出价方法

(1)增价拍卖：也叫“买主叫价拍卖”，是一种最常见的拍卖方式。

(2)减价拍卖：也叫“卖方叫价拍卖”，或“荷兰式拍卖”(Dutch auction)。拍卖人首先宣布拍卖货物的最高价，然后由拍卖人逐渐减低叫价，直到有人表示接受而达成交易。

(3)密封递价拍卖：也叫“招标式拍卖”。拍卖人事先公布每批商品的具体情况和拍卖条件，然后由买主在规定的时间内将自己的出价密封标书递交拍卖人，再由拍卖人选择标书中条件最合适的达成交易。

(三)拍卖的一般程序

(1)准备阶段：货主事先将货物运到拍卖地点，委托拍卖行进行挑选、整理、分类、分批、编印目录并招揽买主。买主在规定的时间到仓库查看货物，了解商品的品质。

(2)正式拍卖：在规定的时间和地点，按照一定的拍卖规则和章程，依拍卖目录规定的次序，逐笔喊价成交。拍卖主持人以击槌的方式表示竞买停止，交易达成。

(3)成交与交货：拍卖成交后，买主即在成交确认书上签字，并按规定付款和提货。


第67章 现货贸易与期货交易

某农场主在某年5月份预计9月份至少可收获10万蒲式耳(1蒲式耳约合36升)大豆。5月份大豆现货价格为USD6.00/蒲式耳，当年11月份的大豆期货价格为USD6.25/蒲式耳，交易所每份大豆期货合同为5000蒲式耳。

那么，该农场主应该如何防范9月份大豆上市时价格下跌的风险？

现货与期货是两个相对应的概念。现货贸易为即期商品交易，期货交易为远期商品交易。

一、现货贸易

(一)现货贸易的含义

现货是指商品社会中已经现实存在的、可以用来买卖交换且代表一定价值的标的物，它包括商品现货、大宗商品、现货仓单等。现货贸易(spot trading)是指买卖双方由于对实物商品的供需，根据商定的支付方式与交货方式，采取即时或在较短的时间内进行实物商品买卖的一种交易方式。在现货贸易中，随着商品所有权的转移，同时完成商品实体的交换与流通。因此，现货交易是商品运行的直接表现方式。

(二)现货贸易的特点

(1)存在的时间最长：是一种最古老的交易方式，从最初的物物交换，发展到后来普遍采用的零售、批发、代理交易，现金、信用、票据、信托交易等。

(2)覆盖的范围最广：由于现货交易不受交易对象、交易时间、交易空间等方面限制，因此，它又是一种运用最广泛的交易方式。任何商品都可以通过现货交易来完成。

(3)交易的随机性最大：由于现货交易没有其他特殊的限制，交易又较灵活方便，因此，交易的随机性大。

(4)交收的时间最短：现货交易通常是即时成交，货款两清，或在较短的时间内实行商品的交收活动。赊销方式虽然在实物交割与货款交付时间上有一定的间隔，但仍属于现货交易的范畴。

(5)成交的价格信号短促：由于现货交易的即时性，买卖双方成交的价格只能反映当时的市场行情，不能代表未来市场变动情况。

二、期货交易

(一)期货交易的含义

期货交易(futures trading)是在现货交易的基础上发展起来的、通过在期货交易所买卖标准化的期货合约而进行的一种有组织的交易方式。期货交易的对象并不是商品(标的物)的实体，而是商品(标的物)的标准化合约。期货交易的目的是为了转移价格风险或获取风险利润。

在商品期货交易中，交易的品种多数属于供求量较大、价格波动频繁的初级产品，如谷物、棉花、食糖、咖啡、可可、油料、活牲畜、木材、有色金属、原油等，此外还有贵金属，如金、银等。

(二)期货交易的特点

(1)期货合同是标准化的：每张期货合同中的商品品种、质量、等级、数量、交货期及地点都已由交易所事先进行了规定。交易时买卖双方只要确定价格，合同份数及合同到期日即可。

(2)期货交易公开竞价，买卖双方不直接见面。

(3)期货交易有严格的规则：期货交易者必须交付5%~10%的保证金，目的是确保合约双方到期履约。所有期货合约必须通过清算所登记和清算。

(4)期货合约履行方式：一是合约到期进行实物交割，买方可持有关单证到指定仓库提货；二是在到期前进行对冲(offset)，又称平仓，也就是期货的合约，通过买卖相互冲抵完成履约义务，再通过清算所结算交易差价即可得出盈亏。

(三)期货交易的方式

商品期货交易按期货交易目的分类有两大类：一是为避免现货交易价格波动带来的风险而进行的套期保值业务；二是以获利为目的的投机交易。

(1)套期保值(hedging)：是指期货市场交易者把现货交易与期货交易挂钩，即通过交易者买进或卖出与现货交易数量相同，方向相反的同类商品合约，在未来通过对冲平仓，以期货市场的盈利抵消现货市场的可能亏损，以达到保值的目的。

套期保值在期货市场又分为买期保值和卖期保值。

买期保值(buying hedging)：是指经营者卖出一笔日后交货的实物，为了避免在以后交货时该项商品的价格上涨而遭受损失，则可在交易所内买进与同一时期交货的同样数量的期货合同。这样，将来货物价格上涨，他可以从期货交易的盈利中补偿实物交易的损失。

卖期保值(selling hedging)：是指经营者买进一批日后交货的实物，为了避免在以后交货时该项商品的价格下跌而遭受损失，则可在交易所内卖出与同一时期交货的同样数量的期货合同。这样，将来货物价格下跌，他可以从期货合同交易所获得的盈利来进行补偿。(2)投机交易(speculation)：就是“买空卖空”，与套期保值完全不同。“买空”又称“多头”，是指投机者估计价格要涨，买进期货，一旦期货涨价，再卖出期货，从中赚取差价。“卖空”又称“空头”，是指投机者估计价格要跌，卖出期货，一旦期货跌价，再买进期货，从中赚取差价。


第68章 加工贸易

2006年5月13日，一加工贸易企业在海关办理一本来料加工登记手册，进口塑料粒子132吨。2006年12月，当事人接公司内销订单，由于库存内销原料不能满足订单生产需要，当事人遂于2006年12月3日至2007年1月20日间，将来料加工登记手册项下的85吨库存塑料粒子用于内销产品的生产，并于2006年12月29日将上述85吨塑料粒子的外销转内销情况向商务部站提出申请并获批准，但未报请海关核准并征税。截至海关核查期间，以上共计85吨塑料粒子已制成成品入库，其中48吨已销往国内。

当事人的做法是否合法？为什么？

一、加工贸易的概念

加工贸易(processing trade)是指一国的企业利用自己的设备和生产能力，对国外的原材料、零部件或元器件进行加工、制造或装配，然后再将产品销往国外的贸易方式。

加工贸易是随着我国外贸和吸引外资的不断发展而发展起来的。改革开放初期，我们的叫法很多，如：“以进养出”、“进料加工复出口”、“三来一补”、“两头在外”等。后来，原外经贸部和海关在监管文件和统计中，统一使用了“加工贸易”概念。

二、加工贸易的形式

加工贸易是以加工为特征的再出口业务，其方式多种多样，常见的有进料加工、来样加工、对外加工装配、协作生产等。

(一)进料加工

材料加工又叫“以进养出”，是指加工方从国外进口原材料、零配件，经加工或装配为成品后出口到国外市场。这类业务中，加工企业以买主的身份与外商签订购买原材料的合同，又以卖主的身份签订成品出口合同。

(二)来样加工

来样加工是指外商提供产品式样、规格等要求，加工方使用当地原材料进行加工生产成品交由外商销售，加工方仅收取加工费。

(三)对外加工装配

对外加工装配是指外商提供原材料、零部件、元器件和技术等，利用我国的劳动力和设备等进行加工装配，成品交由外商销售，我方收取加工费。对外加工装配是来料加工和来件装配的统称。开展对外加工装配的注意事项：

(1)国外厂商必须提供商标和技术的合法性文件。

(2)开展来料加工业务必须按照商务部和海关监管政策办理，不能偷、漏税。

(3)加工的产成品不能在国内销售，如销售必须补交关税及其他税费。例如引例195中，未经允许，当事人不得擅自内销或者转让加工贸易货物。

(4)不要从事我国禁止的加工项目。

(四)协作生产

协作生产是指外商提供部分配件或主要部件，加工方利用本国生产的其他配件组装为成品出口。商标可由双方协商确定，即可用加工方的，也可用对方的。所供配件的价款可在货款中扣除。协作生产的产品一般由外商销售全部或部分，也可由第三方销售。


第69章 对销贸易

某手表厂与外商签订了一份补偿贸易合同，规定外商向该手表厂出口生产表壳的技术设备，合同总价为EUR28.5万，外商承诺，合同期的前两年每年向该厂回购9万只表壳，两年后将为每年5万只。该手表厂在签订合同后即向银行申请开立了以该外商为受益人的银行保函。外商交付设备后，该手表厂生产出了符合外商要求的表壳，第一年外商回购表壳9万只。但此后不久，外商破产，他要求该手表厂退还设备，否则，将向担保银行索赔保证金。此外，外商还以手表厂生产的产品质量不合要求为由拒绝回购产品。外商的这种做法是否合理？

一、对销贸易的含义

对销贸易(counter trade)，又称返销贸易、互抵贸易或反向贸易。是指交易双方既买又卖，有进有出，买卖互为条件的国际贸易方式，即双方达成协议，一方的进口产品可全部或者部分由出口产品来支付。以出口补偿进口，基本达到贸易平衡。

进出口的标的除了有形货物外，还可包括劳务、知识产权等无形财产。

二、对销贸易的特点

（1）可以不用外汇或少用外汇，特别是对那些外汇管制较严的国家，可避免货币风险。

（2）有助于双方国家的出口，并换取本国家市场需求的商品，可达到双赢的目的。

（3）对销贸易经营成本较高，风险较大。

三、对销贸易的分类

对销贸易主要有易货贸易、补偿贸易、互购贸易和抵消贸易等。

(一)易货贸易

易货贸易(barter trade)是指买卖双方进行商品等价交换，无须现汇结算。即以货物的进口或出口换取另一方的货物出口或进口。易货贸易多见于边境城市的双边贸易。

(二)补偿贸易

补偿贸易(compensation trade)又称回购或产品返销，是指在信贷基础上，从国外公司进口设备或技术，待项目投产后，以该项目生产的产品或其他货物分期偿还进口设备或技术的价款本息。

补偿贸易具有以下几个特点：

(1)补偿贸易必须有信贷支持；

(2)补偿贸易是设备或技术的进口与出口产品相结合的一种贸易方式；

(3)补偿贸易偿还周期较长；

(4)补偿贸易的双方是买卖关系。

(三)互购贸易

互购贸易(counter purchase)是指出口商向进口商出口货物的同时，承诺在一定时期内向进口商购买相当于出口货物一定价值比例的产品。互购贸易一般签订两份既独立又联系的合同：第一份合同主要规定出口方出口商品的数量、品质等条款；第二份合同则主要规定出口方购买对等商品的义务。互购不是单纯的以货换货，而是两笔相互关联的现汇交易。互购不要求等值交易，也不要求与进口同步进行。

(四)抵消贸易

抵消(offset)是指进口方在进口机械设备时，先向国外出口方提供某种商品或劳务，抵消部分货款。抵消贸易多见于飞机、军火及大型成套设备等交易，成交金额大，完成交易时间长。
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